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Finance built for you



SHELL LUBRICANTS
TOGETHER ANYTHING IS POSSIBLE

FROM REDUCING  
TOTAL COST  
OF OWNERSHIP  
TO MEETING  
GROWING  
FOOD DEMAND
TOGETHER IT’S POSSIBLE
Innovative solutions that save time and money. 
As the industry of farming modernises, finding  
smarter ways to work is essential for your business.  
Our technical specialists combine their expertise,  
industry knowledge and services like Shell LubeAnalyst  
to help extend oil drain intervals, find optimal lubricant  
solutions to reduce maintenance and help increase the  
lifetime of farming equipment. To find how we can help  
you grow your business, go to shell.com/lubricants

Ludam ficiena medet vere ina, que tem hossule stamperio ingulinar sendem ut gra, quam ad mendiis est videsse niquite moveri tumes arbitam reis ponfica trunt. Habis, mentidicae neses audea vivides la quidit, que nu manductus nones acienat, sedo, ca mederferei ina, simis ser perem stamperio ingulinar sendem ut gra.
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8Medewerkers vir hierdie uitgawe
Nyiko Baloyi, dr Danie Beukes, Michael Day, Cathy de Villiers, Jannie de Villiers, dr Jan du Preez, Johan du Preez, Petru Fourie, ds Koos Kirsten, Louise Kunz, Corné Louw,  
Wiana Louw, Lize Morris, Karina Muller, Phillip Oosthuizen, dr Goddy Prinsloo, Mariana Purnell, Gerrie Smit, dr Hendrik Smith, Marleen Smith, Frik Steynberg, Ruth Schultz, 
dr Scott Sydenham, Adri Theron en Luan van der Walt 

soos om deur ‘n sleutelgat te loer en net ‘n glimpse te vang 
van lank terug se leef...‘n heimwee, ‘n nostalgie, ‘n gedagte 
aan ‘n kind op ‘n swaai...sorgeloos en vry, met niks nie...en 
tog ook met alles...

Nou wens sy sy kon beter sien deur die sleutelgat, maar na 
al die jare word dit al hoe moeiliker om die onthou in haar lyf te laat 
kom sit. 

...die onthou het al hoe minder geword, want soveel dinge moes ge-
doen word elke dag in die grootmenswêreld en later het die onthou al 
hoe moeiliker geword...

Sy het geweet sy sou iets moes doen om die onthou weer te probeer 
vind en sy het begin verf...alles wat die onthou sou terugbring...en dit 
het...want nou, elke keer as sy verf en die laaie van onthougoed in haar 
binnekant omdop, word ‘n stukkie van haar hart weer heel... 

Só skryf Liza van Wyk van Liza Vintage Arts and Crafts wat elke jaar  
in die Hopefield-saal by die NAMPO Oesdag uitstal. Haar handsakke  
en ander items met geverfde plaastonele van skape, ‘n langoor donkie, 
‘n sorgelose dogtertjie of ‘n mak meerkat op, trek altyd dadelik my oog 
as ek deur dié saal stap. Dit het my laat dink: Is dit hoekom ek soveel 
van antieke meubels en ougoed hou, so ‘n sentimentele streep deur  
my het én ‘n versamelaar is? Miskien laat dit my onthou van kleintyd 
op die plaas en van my oumas. Ek reken dit is ook waarom party stads-
japies NAMPO toe kom...om te kom onthou hoe dit eens by Oupa en 
Ouma op die plaas was; om te kom deel in die familie-atmosfeer en 
plaasgasvryheid wat so eie aan die Oesdag is. 

Hier loop niemand met ‘n dikmond rond nie. Almal is vriendelik en 
knoop ‘n geselsie aan. Ou vriende wat mekaar lank laas gesien het, 
gesels land en sand; ernstige besigheid word gedoen en netwerk-
geleenthede maak die groot gebeurtenis in landbou ‘n moet-bywoon-
geleentheid. In dié uitgawe publiseer ons die eerste deel van ons  
terugblik op die pas afgelope NAMPO Oesdag. Loer gerus watter 
bekendes hier was (bladsy 8 tot bladsy 29).

SA Graan/Grain het ook ‘n spiksplinternuwe reeks wat ‘n aanvang 
neem: Effektiwiteit lei na doeltreffendheid. Luan van der Walt,  
dr Hendrik Smith en Petru Fourie (almal van Graan SA) kyk na die be-
ginsels van effektiwiteit en doeltreffendheid in ‘n boerdery – wat al 
hoe belangriker raak soos die boerdery-omgewing toenemend meer 
gesofis tikeerd en volhoubaar móét word. Moenie die eerste deel van 
dié reeks op bladsy 52 misloop nie. 

Lekker lees tot aanstaande maand!

EstiE dE VilliErs, redakteur

voorpunt
Ontmoet ons
medewerkers...

In die Wes-Kaap maak landbouchemikalieë tussen 
16% en 20% van ‘n koringprodusent se lopende 

produksiekosterekening uit, terwyl dit in dele van 
die somergewasproduserende gebied onder 5% is. 
Op internasionale markte, veral in China, het pryse 
van aktiewe bestanddele van landbouchemikalieë 
die afgelope tyd uitermate gestyg. Op bladsy 48 
vergelyk CORNÉ LOUW (Graan SA) die huidige 
landbouchemiese pryse met verlede jaar s’n.

Beskik die land oor voldoende opbergingska-
pasiteit met oordragvoorraad en is logistiek 

voldoende? Dit is wat ons van MARIANA PURNELL  
(Agbiz Grain) wou weet. Op bladsy 37 bespreek sy 
die grootte van die verwagte kommersiële mielie-
oes, die oordragvoorraad van die vorige oes, op-
bergingskapasiteit en uitvoere, asook die vervoer 
van die kommoditeite via pad- en spoorvervoer.

In deel 4 van DR JAN DU PREEZ  (veterinêre 
spesialis) se reeks “Dieresiektes wat die mens 

aantas” – bladsy 54 – gee hy meer inligting oor 
soönotiese tuberkulose. Volgens hom is besmette 
beesmelk en melkprodukte met Mycobacterium 
bovis-bakterieë wat nie gepasteuriseer is nie, die 
hoofbron van besmetting by die mens wat bees-
tuberkulose veroorsaak.

DR DANIE BEUKES (onafhanklike grondkundige) 
deel op bladsy 56 en bladsy 61 die resul-

tate wat behaal is in proewe wat gedoen is om 
Argentynse geenbewerkingspraktyke met plaaslike 
praktyke in verskillende produksiegebiede te 
vergelyk. In Deel 1 fokus hy op die agtergrond en 
die proefpraktyke terwyl hy in Deel 2 gewasgroei 
evalueer en graanopbrengste bespreek.  

cATHY DE VILLIERS is gebore en 
getoë op Bethlehem. Na skool het 
sy by die LNR-Kleingraan as ‘n na-
vorsingsassistent begin werk en 
deeltyds deur Unisa ‘n nasionale 
diploma in landboubestuur ge-

doen. Daarna het sy by die Universiteit van 
die Vrystaat haar Honneurs- en MSc-graad 
in plantpatologie voltooi.

“Ek was uiters bevoorreg om van die geleenthede wat beskikbaar  
was om my loopbaan te ontwikkel, gebruik te maak. Ek sou dit nie 
sonder die LNR se ondersteuning kon doen nie. Ek werk tans as ‘n 
navorser in Plantpatologie,” vertel Cathy. Sy spesialiseer in die iden-
tifikasie van plantsiektes op koring. Ure word in die veld spandeer 
en kruisings word in die glashuis en isolasies in die laboratorium  
gedoen. 

Sy is getroud met Pierre en loodglaswerk is haar gunsteling stok-
perdjie. 

Lees gerus die artikel Improved germplasm can lead to a brighter 
farm future op bladsy 66, waarvan sy mede-outeur is.
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stats 

82 817 

156 398 

3 479 306 
361

Die getal ligte vliegtuie en helikopters wat van NAMPO Park  
se privaat vliegveld gebruik gemaak het.

746
Sóveel uitstallers was by vanjaar se Oesdag.

 Die nuwe rekord-bywoningsyfer behaal  
tydens NAMPO 2018.

Impressions on Instagram during the NAMPO Harvest Day,  
while story impressions amounted to 61 823.

NAMPO page posts on Facebook reaching 1 832 094 unique  
views and engaging 130 631 users, compared to 73 594 the  

previous year.

ds koos kirstEn

woord
Uit die

‘n 
Mens oorwin nie deur krag nie. Ek wonder vir hoe-
veel mense in die wêreld maak hierdie uitdrukking 
enige sin? In ‘n demokratiese land word koppe ge-
tel, want daarin lê jou krag: Hoe meer, hoe beter. 
Hoe meer mense aan jou kant, hoe meer kan jy doen  
wat jy en hulle wil. Dan moet krag mos iets beteken. 

Hoe meer mense ‘n ding wil hê, hoe meer druk kan hulle uitoefen. 

Hoe meer en beter wapens jy het, hoe makliker is dit om iemand 
anders te oorwin. Kyk maar na wat die VSA doen. Hulle het soveel 
meer soldate as enige ander land in die wêreld. Hulle kan ander  
lande bloot net dreig en sodoende hulle wil op hulle afdwing. As dit 
so in die wêreld werk, dan moet krag mos iets beteken?

In die lig hiervan kan ‘n mens begin wonder of dít wat ons in  
1 Sam. 2:9 lees nie dalk iets anders beteken nie. ‘n Mens oorwin nie 
deur krag nie. Moet ons nie dalk iets anders hieronder verstaan nie?

Hierdie vers is deel van Hanna se lofsang aan God. Sy was kinder loos 
en haar man se ander vrou het haar genadeloos geterg en gespot.  
Sy was magteloos teen hierdie vrou. Sy kon haarself nie vrugbaar 
maak nie. Uiteindelik het sy haar volledig tot die Here gewend en met 
‘n woordelose gebed die Here gevra om vir haar ook ‘n kind te gee.  
‘n Jaar later is Samuel gebore.

Nou gaan bid sy weer en sy loof die Here vir wat Hy vir haar gedoen 
het. Sy was magteloos, maar Hy is almagtig. Hy kon doen wat sy  
nie kon nie. Hy het haar oor haar teenstander laat seëvier. Sy het 

geen krag in haarself gehad waarop sy kon staatmaak nie, maar sy 
het vasgehou aan die Here wat almagtig is.

In ons persoonlike lewe en in ons land kom daar omstandighede 
waaroor ons net eenvoudig geen beheer het nie. Niks wat ons doen 
kan dit verander nie, maar die Here kan. Hy is in staat om selfs lewe 
te bring waar die dood oorheers het. Hy het Jesus Christus uit die 
dood opgewek. Hy het beheer oor lewe en dood en ook oor al die 
magte van die wêreld. Hy kan selfs die VSA in een oomblik heeltemal 
vernietig.

Laat ons dan, net soos Hanna, ons vertroue in Hom stel. Hy kan dinge 
doen en omstandighede verander. Hy het beheer oor ons lewens.  
Hy sal ons nooit in die steek laat nie, ons nooit alleen laat of ons 
totaal verlaat nie. Hy kan selfs die slegste ding laat meewerk tot ons 
ewige voordeel. 

Baie geluk aan  
Selina Shehuba van 
Jouberton wat vir die 
Mei-uitgawe van  
SA Graan/Grain  
die gratis Bybel 
gewen het.

estie@infoworks.biz
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kantlynOp die

Gee gerus jóú mening van die kantlyn af:

   estie@infoworks.biz                  083 490 9449

Graan SA/Grain SA

39% 
Engagement rate on the grain SA Twitter profile during NAMPO, 

amounting to 3 075 post engagements for 2018  
– up from 275 the previous year.
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Terugblik
Graan SA/Grain SA

Stewige NAMPO-bywoning  
wys landbouers hét nog hoop

SA GRAAN/GRAIN rEdaksiEsPan

‘n 
Nuwe rekord bywoningsyfer is tydens NAMPO 2018 be-
haal en die terugvoer van uitstallers dat hulle oorwegend 
uitstekende besigheid gedoen het, spreek van die land-
bousektor se optimisme ten spyte van al die onsekerhede 

wat die Suid-Afrikaanse produsente in die gesig staar.

Dit is die mening van mnr Jannie de Villiers (uitvoerende hoofbe-
stuurder van Graan SA), na afloop van die organisasie se 52ste 
NAMPO Oesdag, wat suksesvol gedurende Meimaand aangebied 
is. Volgens die kaartjieverkope het 82 817 besoekers deur die hekke 
gestroom om die 746 uitstallers te besoek en die familie-atmosfeer 
en plaasgasvryheid wat so eie aan die Oesdag is, saam te kom ge-
niet. NAMPO Park se privaat vliegveld het 361 ligte vliegtuie en he-
likopters – wat ‘n verskeidenheid van besoekers daar besorg het 
 – met gemak hanteer.

“Die groeiende belangstelling in die NAMPO Oesdag is bemoedi-
gend en dit bewys dat landbou nog lewendig en aan die gang is. Aan 
elke uitstaller, besoeker en personeellid, baie dankie dat julle die 
geleentheid saam met ons kom geniet het en saam kom skryf het aan 
die NAMPO-storie. ‘n Persoonlike hoogtepunt van elke NAMPO is 
om verskeie mense te ontmoet, met hulle te gesels en verhoudinge 
te bou. Daardie verhoudinge vestig die hoop waarop landbou  
gebou is.

“Dit is ook opmerklik dat die aantal nie-landboubesoekers en getal 
mediaverteenwoordigers van buite die landboumedia toegeneem 
het. Uit formele en informele gesprekke is dit duidelik dat hulle  
ook NAMPO toe kom omdat dit vir hulle lekker is. Die groeiende be-
langstelling van swart produsente in die skou is ook vir Graan SA  
‘n definitiewe pluspunt,” het De Villiers gesê.

Buitelandse uitstallers se belangstelling in NAMPO as ‘n platform  
om die res van Afrika te bereik, duur voort. Nagenoeg 76 interna-
sionale uitstallers is gehuisves in agt buitelandse pawiljoene – wat 
elk ten minste agt uitstallers van hul land deel van hul uitstallings 
gemaak het. Verteenwoordigers van Israel, Pole, Engeland, Amerika, 
Argentinië, Indië, Frankryk, Italië, Denemarke, China, Turkye en  
Rusland het aan die Oesdag deelgeneem.

Graan SA poog deurlopend om NAMPO se uitsluitlike fokus op 
landbou te behou. Die seleksie van uitstallers en die items op die 
program word getrou hiervolgens gerig. Vanjaar het die Nasie in 
Gesprek-forum ‘n sterk bydrae tot die gronddebat gelewer. In pas 
met die 30ste jaar wat die Boerepatentekompetisie aangebied is, het 
Graan SA en Omnia die tydskrif, Landbouweekblad, as bykomende 
vennoot verwelkom.

Die swak toestand van verskeie openbare paaie in die omgewing 
van NAMPO Park is kommerwekkend. Dit plaas geweldige druk op 
sekere roetes en kortwiek die bestendige vloei na en van die skou-
terrein.

Die breë landboufamilie van die Wes-Kaap kan uitsien na  
NAMPO Kaap – wat van 12 tot 14 September 2018 op Bredasdorp in 
die Wes-Kaap in samewerking met Graan SA aangebied word. Dié 
handels- en vee-ekspo is daarop gemik om ‘n basis te skep as land-
bou-inligtingsverskaffer, markplek, netwerkgeleentheid en byme-
kaarkomplek vir almal wat ‘n belang by landbou in die streek het. 
Inligting oor NAMPO Kaap is beskikbaar op die www.nampo.co.za 
webtuiste.

Aanstaande jaar se NAMPO Oesdag is geskeduleer vir 14 tot 17 Mei.



 Die Wes-Kaap kan uitsien na NAMPO Kaap – wat van 12 tot 14 Sep-
tember op Bredasdorp in samewerking met graan SA aangebied 
word. Dié handels- en vee-ekspo is daarop gemik om ‘n basis te skep 
as landbou-inligtingverskaffer, markplek, netwerkgeleentheid en 
bymekaarkomplek vir almal wat by landbou in die streek ‘n belang 
het. Chrystal Engel (besigheidshoof, Bredasdorp Park NPC), Henk 
Aggenbach (voorsitter: NAMPO Kaap-komitee) en Annemie Krause 
(bemarking en kommunikasie, Bredasdorp Park NPC) het kom waar-
neem hoe dinge by die NAMPO Oesdag in die Vrystaat gedoen word. 

lekker by naMPo!

 Die Oesdagkomitee het die Maandagmiddag voor NAMPO ‘n spesiale 
verwelkomingsfunksie vir die uitstallers gehou, waartydens hulle 
bedank is vir hul deelname aan die Oesdag. 746 uitstallers het van-
jaar by die Oesdag hul produkte en dienste vertoon. 

 Dit is opmerklik dat die getal mediaverteenwoordigers van buite die 
landboumedia by die Oesdag toegeneem het. Hier word ‘n onderhoud 
met Cobus van Coller (voorsitter van die Oesdagkomitee) gevoer. 

 Jannie de Villiers (uitvoerende hoofbestuurder, graan SA) en toit 
Wessels (assistent-bestuurder: NAMPO en Bemarking, graan SA)  
het die uitstallers by NAMPO 2018 verwelkom en hulle voorspoed 
toegewens. Volgens Jannie wil graan SA deur die Oesdag ‘n platform 
vir besigheid skep, die beeld van landbou uitdra en onder andere aan 
die publiek illustreer hoe voedsel geproduseer word.  

 Politici, beleidsmakers en regeringsamptenare word jaarliks deur 
graan SA na die Oesdag genooi sodat hulle eerstehands met land-
bouers kan kennis maak. Jannie de Villiers en Dan Kriek (president 
van Agri SA), regs, het Mike Mlengana (direkteur-generaal van Land-
bou, Bosbou en Visserye) by die Oesdag verwelkom.

 Valerie en Lucky Dlamini (Delareyville) het hulle seun, Lucky jr, vir ‘n 
uitstappie NAMPO Oesdag toe gebring om die familie-atmosfeer en 
plaasgasvryheid wat so eie aan die Oesdag is, te kom geniet. 
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Gemoedsrus met intelligente siektebeskerming
Ceriax® – Die volgende generasie SDHI swamdoder vir voortreflike en intelligente 
siektebeheer op koring en gars.

Ceriax® bied:

•	 Unieke mobiliteit – Vinnige vervoer en eweredige verspreiding op en in die blare, 
verseker langdurige beskerming teen siektes.

•	 Uitstekende siektebeheer – Drie verskillende wyses van werking in een bottel.
•	 Innoverende “Stick & Stay” formulasie – vinnige opname en maksimum 

doeltreffendheid te midde van onvoorspelbare weerstoestande.

Voel die resultaat 
van beskerming

Ceriax® Reg. Nr. L9801 Wet Nr. 36 van 1947. Aktiewe bestanddele: Xemium® 41.6 g/ℓ. F500® 66.6 g/ℓ. Epoxiconazole 41.6 g/ℓ. Skadelik. Xemium® - Fluxapyroxad, F500® - Pyraclostrobin
Ceriax®, Xemium® en F500® is geregistreerde handelsmerke van BASF. BASF Suid Afrika (Edms) Bpk  •  852 Sestiende Straat, Midrand, 1685

Posbus 2801, Halfway House, 1685  •  Tel: +27 11 203 2400  •  Faks: +27 11 203 2461
Webblad: www.agro.basf.co.za  •  Mobielewebblad: m.agro.basf.co.za

Ceriax ®
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pannar staan reg om  
gewasproduksie te optimaliseer

Pannar vier vanjaar hul 60ste be staansjaar 
– en ‘n vennootskap van ‘n ongelooflike 

44 jaar met die NAMPO Oesdag. Dit spreek 
boekdele van hierdie boerderyfamilie en 
hoe NAMPO en Pannar saam deur die jare 
tot reuse in eie reg gegroei het.

NAMPO bly ‘n belangrike landbouge-
beurtenis, waar plaaslike sowel as inter-
na     sionale gaste en produsente idees 
kan uitruil en die jongste tegnologie kan 
aanskou of om sommer net gesellig te 
verkeer. Dié multigewasspesialiste het soos 
altyd reggestaan om vrae te beantwoord en 
op lossings te bespreek. 

PROMOSIE-ARTIKEL

 1: John Odendaal (nasionale bemarkingsbestuurder, Pannar), Sean Stiles (bestuurder: Rygewasse, BASF) en Nick goble (besigheids - 
bestuurder, Pannar).

 2: ‘n tipiese NAMPO-foto. Produsente van Soedan gesels met David Lambie (internasionale navrae, Pannar).
 3: Pa en seun Errol Kirby (sr en jr) (Sasolburg) gesels met Martin Maartens (verteenwoordiger, Pannar). Hulle gesels oor verskeie mielie- en 

sojaboonkultivars, waaronder die nuwe PAN 1521 sojaboonkultivar van Pannar.
 4: Ian Cumming (produsent van noordelike Botswana), David Lambie, Callie Viljoen en Ryan Neal (albei van Botswana). Pannar se befaamde 

PAN 8944-sorghumkultivar vir hierdie area is hul voorkeur.
 5: gustav Smook (Aliwal-Noord), Klaas van Wyk (landboukundige: Noord-Kaap, Pannar) en Fanie Bekker (Aliwal-Noord). Hulle plant onder 
andere witmielies, sonneblom en koring.

 6: Simon Maleka, Alpheus Mosiane (albei van Mogwase, Noordwes Provinsie) en tumisang Matsietsa (Mabaalstad, Noordwes) oorweeg  
Pannar se witmieliebasters vir produksie.

 7: Robbie Prehn (verteenwoordiger, Pannar), Kobus de Jager en Marinus de Jager (Settlers, Springbokvlakte) staan by PAN 7160CLP. Hierdie 
medium/laat-baster bevat die Clearfield Plus-geen vir selfs beter onkruidbeheer en is gebaseer op die PAN 7100-genetika. 

JurgEn Van onsElEn, Kolbe Media
1

2

5 6 7

3 4



 Die Engen-span: Willie Coetzer (Bothaville), Vernon O’Reilly  
(Johannesburg), Hannes Coetzer (Bloemfontein) en Erhardt Kruger 
(Nelspruit) – oorgehaal om Oesdagbesoekers met raad en  
daad by te staan. Klante wat ‘n 210 liter-drom of gelykstaande  
hoeveelheid Engen smeermiddels aangekoop het, het ‘n gratis 
Engen baadjie ter waarde van R900 ontvang. 

 Nolene Jansen van Rensburg en Jumané Blom (albei studente aan 
NWU), links en regs onderskeidelik, het die Spin en Wen-kompetisie 
by Standard Bank se stalletjie behartig. By hulle is Willem du Plessis 
(Bethal) en Riaan Jacobs (Ermelo) wat ook hul geluk met die spinwiel 
beproef het. Pryse soos fliekkaartjies, oorfone en geskenkbewyse 
kon gewen word.

 Darius Blomerus (Bloemfontein), regs, verduidelik aan ‘n voor-
nemende klant, Hardie Brand van Vanderbijlpark, die voordele van 
Hi-tec-sportskoene, terwyl Mickey Mallett (Hi-tec Sports),  
toekyk. Hi-tec, ‘n leier in buiteleweskoene en -klere, lewer al vir  
meer as 40 jaar kwaliteit en vakmanskap in hul produkte. 

 Whitey van Pletsen (Agricol, Potchefstroom), regs, en thinus  
greyling (Marquard) met ‘n reuse Japannese radys uit Agricol se 
saadplot. thinus het sowat 40 ha van hierdie radys op sy plaas 
aangeplant. Whitey vertel dat dié gewas stikstof en kalsium uit  
die grond absorbeer en terselfdertyd baie min water benodig.

 Rejoice Ntsienyane (Zeerust) en tefo Sefudi (Klerksdorp), middel, is 
twee kleinskaalse landbouers wat by Jooste Suier- en Pompmaat-
skappy kom kers opsteek het. By hulle is Fanus le Roux en Shaun 
Costigan (albei van die Strand). Jooste was verlede jaar 50 jaar oud. 
gebruik Jooste produkte vir al jou windpompbenodighede – van 
stangstutte, forskoppe tot pypbeskermers en vlotterkleppe.

 By Santam se stalletjie het Oesdaggangers gehoor dat hierdie  
maatskappy glo dat versekering ‘n belegging in die toekoms is en  
dat dit volhoubare landbou verseker. Hier is Niel Esterhuyse en  
Hanlie Kroese van Santam by Hardy van graan, links, en  
Japie du Plooy, tweede van regs – albei van Harrismith.

Terugblik
Graan SA/Grain SA

Stewige NAMPO-bywoning 
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Terugblik
Graan SA/Grain SA

 Rick Stutterheim (Underberg) en Murray Parritt (Swartberg) is twee 
produsente wat ‘n draai by Lemken se uitstalling by die Oesdag 
gemaak het. By hulle is Karel Munnik (Lemken) en Sian Humphries 
(Marble Hall). Hulle staan by een van Lemken se spogimplemente,  
die Solitair 12-lugdruksaadboor.

 John Deere se Freddy Rupping (middel) saam met Jackson en  
Dewald Fick van Bergville by die reuse-agtwiel 8-370R-trekker wat 
met ‘n onafhanklike ISL-suspensie spog. Die Ficks gaan in Augustus 
as deel van ‘n groep Suid-Afrikaanse produsente die John Deere-
fabriek in Waterloo, Iowa, besoek.

 Rula Agri se tiaan van Loggerenberg (Johannesburg) wys aan 
Wiekus de Bruyn (Standerton) die werking van die Fert trail 7000. 
Hierdie nuwe kommoditeitswa spog met ‘n inhoudsmaat van  
7 000 liter en vergemaklik werk op die plaas aansienlik.

 Kynoch se nuwe Precise-tegnologie, waar satellietbeelde van 
landerye potensiële probleme kan uitwys, het besondere  
belangstelling geniet. Hier verduidelik JB Joubert (Kroonstad), links 
en Cois Fourie (Bethlehem), regs, van Kynoch aan Richard Scholtz en 
William Stokes (albei van Volksrust) die voordele van dié tegnologie.

 Husqvarna se R214tC Rider speel maklik klaar met enige groot 
grasperk en spog met BioClip®-snyvermoë. Hier is Husqvarna se 
gerhard de Bruin, regs, besig om die voordele van die grassnyer  
aan Jan du Plooy en Herman Viviers (albei van Ventersburg)  
te toon.

 Agrico-ingenieur Paul Burger van Lichtenburg (links) vertel  
aan BJ Moolman (Ermelo), Edwin golt en Joe Filler (albei van  
Piet Retief) hoe die moderne Agrico HSD 630 hoëspoed-skotteleg 
werk. Die skotteleg het ‘n robuuste, gesweisde raam wat stabiliteit 
en betroubaarheid verseker.

Stewige NAMPO-bywoning 
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Dieregesondheid  
– so reg in die produsent se kraal

Volgens Wikipedia word die kleur oranje eerstens, of hoofsaak - 
lik, vereenselwig met die Nederlandse nasionale sokkerspan. 

Miskien elders in die wêreld, maar hier by ons, by NAMPO, beteken dit 
net een ding: Zoetis!

Zoetis, die leier in dieregesondheidsprodukte, was soos altyd dui-
delik sigbaar in hul kenmerkende oranje stalletjie by vanjaar se 
NAMPO Oesdag. Produsente kon sommer net kom inloer om te 
gesels, maar vir party was dit vir besigheid en bestellings is sommer 
by die uitstalruimte tydens NAMPO geplaas. Produsente kon ook aan 
die Agribonus-inisiatief deelneem en verskeie pryse is gedurende  
NAMPO gewen en oorhandig – Foto 3. 
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PROMOSIE-ARTIKEL

 1: tiny Naudé en Neels Brits (verteenwoordigers: Noordwes, Zoetis), Jan, Johan en Wilmie Swanepoel (Bothaville).  
Johan was besig om Dectomax tydens vanjaar se NAMPO Oesdag te bestel.

 2: Die Zoetis-span: David Human, dr Barry van Houten, gorete Moutino, Marius Botes, gerrie Roos, tiny Naudé en  
Johannes van Rooyen.

 3: Willie Stols (produsent van Bothaville) het ‘n messestel deur die Agribonus-inisiatief gewen. Saam met hom op die foto is 
Neels Brits.

 4: Lee-Ann en Jurie Potgieter, tiny Naudé, Carien en Johannes Potgieter. Die Potgieters boer met Brahmanbeeste in die 
Heilbron-distrik. Hulle gebruik onder andere Dectomax en Cydectin.

 5: Marius Botes (verteenwoordiger, Zoetis) en Willem Bezuidenhout (WEB Simmentaler, Meyerton-distrik). Willem gebruik 
Valbazen en Dectomax wat hy as seker een van die beste parasietbeheermiddels op die mark beskryf.

 6: Dr Chantelle Erwee (tegniese bestuurder: Herkouers, Zoetis), dr Pieter grimbeek (C4 Africa), ‘n konsultant wat hoofsaaklik 
op varke fokus, Neels Brits en Annelie van Deventer (Feedtec).

 7: Nico en Marinda de Beer (Ventersdorp) en Marius Botes. Nico gebruik onder andere One Shot Ultra 7 en Ultra Choice 7  
van Zoetis.

JurgEn Van onsElEn, Kolbe Media 1

2

5 6 7

43



16

Terugblik
Graan SA/Grain SA

 Die 3 m³-bak van die Liugong 856H is groot genoeg dat tristan  
Mackenzie, Micky Hayter (albei van Ixopo in KwaZulu-Natal) en  
Liugong se Anke Burger, middel, met gemak daarin kan staan.  
Die 856H spog met ‘n Cummins 6 liter tAA9.3-enjin.

 Syngenta se EenKan-onkruiddoder is ‘n nuwe konsep wat by  
NAMPO Oesdag 2018 bekend gestel is. Syngenta se Andreas Boon, 
links, gesels met Jaco Haasbroek (Agro Centre, Delmas) oor die 
voordele van dié konsep. Een van die groot voordele van die EenKan-
formules is dat dit afmeting vereenvoudig en gevolglik afmetings-
foute uitskakel.

 Bearings International het tydens NAMPO hul nuutste ontwerp, ‘n 
geseëlde middelpuntlaer-eenheid (sealed hub unit) as deel van hul 
volledige Agri-Smart landbouprodukreeks bekend gestel. Burtie  
Robberts en gerhard Pienaar – albei van Bearings International – is 
veral trots op die geseëlde eenheid wat stofindringing voorkom. 

 terratill Implemente se Horsch terrano 6 Mt is ‘n kombinasie-imple-
ment wat plantmateriaal sny en grond tot op 400 mm losmaak. Hier 
is terratill se Henry van Vuuren (links) by Pieter Maree (Sizwe  
Finansiering), Willem Stoltz, Danie le Roux, Pg van Zyl en klein 
gideon van Zyl (PgL Boerdery, Schweizer-Reneke) by die implement.

 Die media is op Dinsdag, 15 Mei, tydens New Holland se perskonfe-
rensie ingelig oor waarmee dié maatskappy hul sedert Junie verlede 
jaar besig gehou het en wat hul planne vir die pad vorentoe is. Op die 
foto is die New Holland span by een van die nuwe CR6.80-stropers  
– een van die nuwe masjiene uit hul stal. Van links is Federico  
Bellotto, Erdem Safak, Nico Dreyer, John David en Ockert Scheepers.

 Een van Peritum Agri Institute se direkteure, Ernest Beck (regs) vertel 
vir Koos Nel (Pretoria) meer oor dié instituut wat die toekoms van 
volhoubare landbou deur middel van toekomsgereedheidsvaardig-
heidsopleiding ontwikkel.

Stewige NAMPO-bywoning 
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 Raphael Karuaihe, (JSE) luister na Axel garrisse, ‘n alternatiewe 
voer-deskundige van Frankryk. garrisse het met Bruwer Swanepoel 
(Hochfeld in Namibië) oor rantsoene vir voerkrale gesels en  
Louis Scheepers (thabazimbi) het meer kom uitvind oor die JSE  
se lewendehawetoekomsprysingskontrakte.

 Pieter van Loggerenberg (Sparex) – in die middel – het vir gerrit 
Nieuwoudt en Koos du Randt (produsente van Koopmansfontein) 
gewys waarom Sparex se Agriwipes so gewild is. Die handige lap-
pies kry vuil hande in ‘n japtrap skoon en kan gom, silikoon en olie 
maklik verwyder.

 Deon Kruger (Viljoenskroon) wou meer inligting oor SKF se  
Agri Hub-reeks by Charl Engelbrecht (SKF) kry. Hierdie laereenhede 
(agri hub units) word gesmeer en verseël en benodig daarom geen 
onderhoud nie.

 NWK se stalletjie was ‘n miernes van bedrywighede en amper 
400 van hierdie Cookout draagbare braaiers is tydens die Oesdag 
verkoop. Brian Capes (Heidelberg) was net betyds om laaste braaier 
te koop. By hom staan sy seun, Eddie (Welkom) en Francois Human 
(NWK Retail).

 Koos van Niekerk (‘n produsent van Heilbron) het by Dewald Pelser 
(topcon) kom uitvind hoe topcon Precision Agriculture se toegan k-
l ike tegnologie sy boerdery meer effektief en winsgewend kan laat 
funksioneer. 

 BASF se nuwe produk, Eragon, ‘n voorplant-skoonmaak-onkruid-
doder, is tydens die Oesdag bemark. Alex Watt (BASF), Fanie  
Weldhagen (Pretoria), Frans Kruger (BASF) en Eugene Blume (BASF) 
het dié middel, wat hergroei verminder om eenvormigheid en oes-
baarheid van gewasse te verbeter, bespreek.

17

Ju
ne

 2
01

8



Ju
ni

e 
20

18

18

John Deere Financial:  
Maak jou Oesdagdroom ‘n realiteit

Die koste van en toegang tot krediet is ‘n bron van kommer in menige moderne landboubesighede. John Deere Financial wil 
produsente help om hierdie hekkie te oorkom en ondersteun daarom sy kliënte met vinnige en eenvoudige kredietprosesse vir 

die finansiering van nuwe John Deere toerusting. Tydens die NAMPO Oesdag het John Deere Financial produsente by die John Deere 
standplaas bygestaan en vrae oor leningstydperke en terugbetalingstrukture beantwoord. John Deere Financial: Pasgemaakte oplossings  
vir pro dusente. 

PROMOSIE-ARTIKEL

EstiE dE VilliErs, redakteur, SA Graan/Grain

 1: Al die pad van Namibië: Voor: Jovan Blaauw, Jurgens van Lill en giselle Blaauw. Agter: Jurgens van  
Lill (sr), Johan Blaauw en klein Dihan Blaauw by die John Deere L341 vierkantige baler. Die 2,5 m premium 
mega-wye ophaker lewer ‘n bydrae om wyer windrye te baal en beter bale te vorm. Dit beskik oor baler-
bystand om blokkasies in die baler met hidrouliese krag te verwyder. Verder het die baler ook ‘n vogin-
houdsmeter wat akkurate baalvogtoestande weergee en ‘n weegskaal om die baal te weeg voordat dit 
afgelaai word.

 2: Die John Deere R115-sleepspuit het ook tydens die Oesdag besondere aandag getrek. Die tweekanaal-
kontrolestelsel met elektriese drukbeheer en verstelbare windspoedfunksie plaas die druppel dáár waar  
jy dit nodig het. Die sleepspuit is in tien verskillende opsies beskikbaar – van M vir wingerde tot R vir  
sitrusboorde.

 3: Hardus en Henco Pieterse (groblersdal) het meer kom uitvind oor die John Deere 5090 EN-trekker met 
12F/12R PowrReverser™ en nat koppelaar. Dit het ‘n elektriese, hidrouliese PowrReverser en kragaftakker 
(PtO) met gemoduleerde inskakeling. 

 4: “Eendag as ek groot is...” Klein SJ Niemann droom daarvan om eendag só ‘n John Deere S780-stroper te besit. Pa Kobus (links) 
en David Beyleveld (almal van Vryburg) het na die nuwe John Deere S780-stroper kom kyk. Die Combine Advisor™-pakket met 
ActiveVision™-kameras maak gedurende strooptyd verstellings en verseker dat die graan skoon is. Verder doen ActiveYield™  
outomatiese kalibrasies om sodoende die akkuraatste inligting te hê en ook só te verseker dat jy weet hoeveel t/ha gestroop word.

 5: RJ en Natasja Swanepoel (Ellisras) het saam met tharien en Johan Retief (Klerksdorp) die Oesdag besoek en ‘n draai by die  
John Deere uitstalruimte gemaak. Hier bewonder hulle die John Deere 9570RX-trekker. Met ‘n enjinkrag van 419 kW sorg dit vir daar-
die ekstra krag wat jy benodig en die e18™ PowerShift-transmissie saam met drie verskillende rusperband-opsies verseker dat die krag 
op die grond geplaas word.

 6: 100 jaar gelede, op 14 Maart 1918, het Deere en Company ‘n tjek van $2,5 miljoen uitgeskryf, wat vir altyd die toekoms van die maat-
skappy verander het. Die verkryging van die Waterloo gasoline Engine Company, in Waterloo, Iowa, het John Deere se permanente 
toetrede tot die enjin- en trekkermark verseker. Attie van Wyk en René Steyn (albei van Kroonstad) bekyk die Waterloo Boy-trekker 
(gebou in 1924) van die Sandstone Heritage trust van nader.
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Terugblik
Graan SA/Grain SA

 Waheed Dawood (Klerksdorp) en sy twee seuns, Mohammad en 
taahir, het by die LNR-Kleingraan-uitstalling meer oor koring en die 
gebruik van ander wintergewasse kom uitvind. Die LNR-Kleingraan 
het onlangs ‘n nuwe kultivar, tredou, vir voorlopige vrystelling 
voorgelê. Dit het ‘n medium- tot langgroeiseisoen en beskik oor  
effektiewe strooisterkte, pitvastheid en uitloopweerstand.

 Cor, Cornu en Robert Cross (almal van Ohrigstad) saam met Vlam 
Barnard (Northmec) by die Case IH Acial Flow 7140-stroper. Die  
Klas 7-enkelrotorstroper het ‘n 280 kW-enjin en ‘n 10 600 liter- 
graantenk en kan teen 113 liter/sekonde uitlaai. 

 PAN 5R-801BR is Pannar se nuwe witmieliekultivar wat die  
MON89-geen bevat. Dit is ‘n mediumgroeier en is veral geskik vir 
watertafelgronde. Die kultivar het ‘n sterk opkoms – veral in sand-
gronde wat baie waai. Jacques Odendaal en DW de Villiers (albei van 
Senwes Bultfontein) het by Stefan Prehn, links en Martin Bullock, 
regs (albei van Pannar) kom kers opsteek oor die saadmaatskappy se 
nuwe kultivars.

 Mary James (LNR-graangewasse), Hestia Nienaber en Chrissie Miles 
(albei van LNR-Kleingraan) deel ‘n ligte oomblik tydens die Oesdag. 
Die drie dames het die Dinsdag by die LNR-stalletjie diens gedoen en 
besoekers se vrae oor graangewasse beantwoord. 

 Robert Paver (OMB Landini) vertel vir Willem Kirsten (Makwassie) 
meer oor die McCormick X8.680. Die trekker het ‘n maksimum 
enjinkrag van 224 kW teen 1 900 revolusies. Dit kom standaard met 
‘n voorhyser en is toegerus met ‘n Isobus-ready, standaardgeveerde 
vooras met ‘n hidroulies-geveerde kajuit.

 Pioneer is bitter trots op hul nuwe kultivars P 3058 WY en P 2864 WBR. 
Volgens Heinz Oellerman (Pioneer), regs, is P 3058 WY aanpasbaar 
vir die westelike dele en word dit veral aanbeveel vir die droë dele en 
westelike watertafelgronde. P 2864 WBR bevat die MON810-geen, 
terwyl P 2865 WBR die MON89-geen bevat. Saam met hom is Kobus 
van Rooyen, Rohann Havenga en Jacques Havenga (almal van Delmas). 

Stewige NAMPO-bywoning 
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 Nissan SA het NAMPO as platform gebruik om die nuwe All-new 
Micra 900 CC turbo, wat in Junie bekend gestel word, aan die publiek 
te vertoon. Volgens Ampie Badenhorst (Nissan SA), regs, het die mo-
tor volop krag in ‘n kompakte vorm: 66 kW teen 140 Nm wringkrag. 
Hy het aan Albie Jacobs (Kroonstad) verduidelik dat die motor die 
voorloper in Nissan se nuwe ontwerpstyl en tegnologie is. 

 Willie Auret, Aty Burger en Fanie van der Merwe (almal van Corteva 
Agriscience) het reggestaan om NAMPO-besoekers meer oor 
plaagbestuur te vertel – veral Uphold 36 SC – een van die vlagskip, 
markleier-produkte wat tans vir die beheer van herfskomman-
dowurm beskikbaar is. Dit het ‘n vinnige uitklop-aksie en na- 
residuele werking. 

 Nog ‘n eerste by die Oesdag was die nuwe Mercedes-Benz X-klas 
250d 4matic-bakkie. Erik en Anneline Nel (voor) het saam met  
Janneman (jr en sr) Botha (agter) – van Clocolan – die topmodel van 
dié bakkiereeks kom bekyk. Dit het 140 kW teen 450 Nm wringkrag, 
‘n 2,3 liter-enjin en die brandstofverbruik is 8,9 liter/100 km. 

 André grobler van McBean’s, met takke in Pietermaritzburg,  
Johannesburg en Kaapstad, wys hul Duitse Koshin-hoëdrukpomp. 
Dit is dieselenjin-aangedrewe, sterk en lig, maar steeds hoogs 
doeltreffend. Dit kan vir byvoorbeeld besproeiing of brandbestryding 
gebruik word. Davey/Honda, Sinopower en Normac/Honda is die 
ander handelsmerke in McBean’s se reeks enjin-aangedrewe pompe.

 Al ooit ‘n knopaalwurm onder ‘n mikroskoop gesien? Hier wys Paul 
groenewald (Monsanto) aan Willem van Zyl hoe dié kalant lyk.  
Monsanto se saadbehandelingspakket, Acceleron, lewer ‘n bydrae 
om die prestasiepotensiaal van die saad wat geplant word, van 
meet af aan te vergroot. Deur jou saad vroeg in die seisoen teen ‘n 
verskeidenheid van grond- en saadgedraagde siektes te beskerm, 
optimaliseer Acceleron vroeg in die seisoen reeds plantestand, een-
vormigheid en groeikragtigheid. 

 toyota het ‘n nuwe model tot sy Prado-reeks toegevoeg. Dié VX-L, 
met talle verbeterings, het net soveel belangstelling soos die ver-
troude Hilux-bakkie, wat Sam van der Merwe hier vertoon, geniet.
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Terugblik
Graan SA/Grain SA

 Voermol voorsien lekke en voerkraalrantsoene vir al jou wintervoe-
dingsbehoeftes. Voermol Premix 450 en Voermol Dundeelekkonsen-
traat is die ideale winterlekke vir die beesprodusent wat optimale 
vleisproduksie nastreef. Voermol se SB100 en SB200 is dié voerkraal-
konsentrate vir bees en skaap. Renier Muller (Voermol), het aan ‘n 
kliënt, tiesie Muller (produsent van Frankfort), middel, verduidelik 
watter voordele dit vir hom inhou en Sas le Roux (Voermol) het hom 
ondersteun.

 Rolfes Agri is daartoe verbind om hul doelwit met betrekking tot 
die ontwikkeling, formulering en vervaardiging van innoverende 
landboukundige produkte van konsekwente hoogstaande gehalte vir 
beide plaaslike en internasionale markte gestand te doen. Deur dit te 
doen, gebruik Rolfes Agri die nuutste tegnologiese ontwikkeling om 
te verseker dat waarde tot die produkte en besigheid van hul kliënte 
toegevoeg word. Leoné Vermaak (Rolfes Agri) was hier in gesprek 
met gerrie Ludick (‘n kliënt en ook van Inteligro) en Pieter Peacock 
(Rolfes Agri).

 gerrie Ludick (Inteligro) is hier by Anton Barnard (produsent en kliënt 
van thabazimbi), wat van Inteligro se chemikalieë vir bosindringing 
en die skoonmaak van lyndrade gebruik. Inteligro doen, plantvoeding 
en gewasbeskerming.

 RCL Foods: Animal Feeds (Molatek en Epol) se tegniese adviseurs 
staan hier by ‘n kliënt, Pieter van Wyk (derde van regs) tydens 
NAMPO: Koos van Rensburg, gerrit Venter, Espee Olivier, Pieter van 
Wyk (produsent, Riversdal), Kobus gerber en Neale White. Molatek 
het spesifieke produkte op spesiale aanbod vir elke area in die land 
tot en met einde Junie. Kontak gerus die tegniese adviseur in jou 
gebied om meer uit te vind.

 Inteliseed versprei Syngenta-groentesaad en -sonneblomsaad, 
Southern Hemisphere Seeds se soja- en sonneblomsaad en Brazseed 
se weidingsaad. Kontak agente landswyd of besoek www.inteli-
chem.co.za. Op die foto is tiaan de Waal en Lenie Verster (albei  
van Inteliseed).

 Yara Crop Nutrition bied nou ook hul wye reeks kwaliteitprodukte 
aan alle produsente in die noorde van die land. Die reeks sluit in 
Procote™ as ‘n vloeibare kunsmis-coating met sekere spoorelemente. 
toediening van spoorelemente as ‘n vloeistof op korrelkunsmis het 
nie net groot agronomiese waarde vir plante nie, maar verhoog ook 
vryvloei van kunsmiskorrels en afname in stof. Petro gnäde (Yara 
Crop Nutrition) het meer hieroor aan Francois Smit (‘n produsent en 
kliënt van Derby) vertel, met die ondersteuning van Chrisna Heuer en 
Pieter Brink (albei van Yara Crop Nutrition).

Stewige NAMPO-bywoning 



nuutste tegnologie deur 
syngenta ten toon gestel

Die Syngenta-span het oudergewoonte met ‘n span ver-
teen woordigers en bestuur reggestaan om produsente en 

belangstellendes met ‘n tentoonstelling van hul bekende en bewese 
tegnologie te ontvang. Vanjaar is hul uitstalruimte uitgebrei met 
uitknipselplakkate vir kinders en Oesdaggangers wat sommer net 
verspot wou wees en van hierdie fotogeleentheid gebruik wou maak 
– sien Foto 2. 

Hul saadplot is regoor hul uitstalruimte geposisioneer, waar 
Oesdaggangers aanplantings wat met verskeie van hul middels 
behandel is, van nader kon beskou. Verskeie potproewe is ook 
in die hoofuitstalruimte – ‘n groot groen tent – uitgestal waar 
saadbehandeling en insekdoderbehandeling deur middel van ‘n 
proef uitgewys is. 
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PROMOSIE-ARTIKEL

 1: Abraham Vermeulen (kommersiële hoof, Syngenta SA) – wat in Januarie 2018 in die pos aangestel is, Cecile Bester (produk-
bestuurder: Rygewasse, sentrale area, Syngenta) en Ben Schoonwinkel (hoof: Kliëntebemarking, Syngenta) – wat in Mei 2018  
in die pos aangestel is.

 2: Abraham Vermeulen, Cecile Bester en Ben Schoonwinkel geniet ‘n ligte oomblik by hul uitstalruimte.
 3: Francois Viljoen (tegniese deskundige: Onkruiddoders, Syngenta) by ‘n proef op die Syngenta saadplot wat met Amistar top  

behandel is. Dit vorm deel van die 21-jaarviering van Amistar op die mark.
 4: Hendrik en Jan van Staden (produsente van Hartbeesfontein) gesels oor Callisto. Saam met hulle op die foto is  

Jan-Bosman Brink (veldbioloog, Syngenta).
 5: JC Coetzee, ‘n agent en produsent van die Warden-distrik. Hy gebruik self Karate Zeon en gardomil gold van Syngenta. 
By hom is Frans Roos (verkopebestuurder, Syngenta).

 6: Milne Bredenkamp (Bultfontein) is ses jaar oud en het dié trekker-uitknipsel sy eie gemaak.
 7: Kobus Eigelaar (produsent van Piketberg), tia Ferreira (tegniese veldkundige: Insekdoders, Syngenta), Louis Marais  

(produsent van Moorreesburg), Hanlie geldenhuys (produkbestuurder: Rygewasse, oostelike streek, Syngenta) en Ben Schoonwinkel.

JurgEn Van onsElEn, Kolbe Media 1
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Terugblik
Graan SA/Grain SA

 Hierdie outomatiese wildboma het groot aftrek in vanjaar se Boerepatentekompetisie gekry. 
Dit word vanaf ‘n sonpaneel met sonkrag aangedryf en is met kameras toegerus, waarmee siek 
wild byvoorbeeld in die hokke dopgehou kan word, of voornemende kopers wild kan bekyk.

 Bertus goosen (Matlakeng in Botswana) is ‘n veteraan-deelnemer aan die Boerepatente-
kompetisie. Hy het vanjaar, die 20ste jaar wat hy aan die kompetisie deelneem, weer verskeie 
patente ingeskryf.

 Soos altyd was die uitstalling van planne wat produsente vir die Boerepatentekompetisie 
gemaak het, ‘n moet-besoekpunt vir Oesdaggangers. 

Stewige NAMPO-bywoning 
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Boerepatente

kyk uit vir nog naMPo-foto’s in die  
volgende uitgawe van SA Graan/Grain.



www.fertilizer.co.za

RESEARCH
WE REALLY ARE ON  YOUR FARM

Our research is conducted both on farms and in laboratories. 
Data is collected by our team of agronomists who then take 
the data back to our laboratories to be analysed by our 
skilled technicians.













Stroopverliese: Keer die klein  
jakkalsies wat die wingerd verniel

Een van die belangrikste uitdagings in gewasproduksie in Suid-
Afrika is lae winsgewendheid in die algemeen. Die oorsake 

lê opgesluit in kostedruk en variërende produkpryse. Variërende 
opbrengste as gevolg van sporadiese droogtes kan tot die oorsake 
toegevoeg word. Die tergende vraag is nou watter oplossings 
bestaan om dié uitdaging mee aan te pak?

Verhoogde doeltreffendheid van gewasproduksiepraktyke deur 
die toepassing van presisieboerdery, waar insette volgens die po-
tensiaal van die spesifieke omgewing gevarieer word, asook die 
optimale aanwending van ons hulpbronne, soos grond en water, is 
een van die oplossings. Verbeterde bemarking van die oes, met ‘n 
doelgerigte bemarkingsplan, is ‘n verdere oplossing. 

Senwes Grainlink het tot die besef gekom dat fisiese stroopverliese 
deur die natter stroop van graan beperk kan word. Fisiese 
stroopverliese is een van die spreekwoordelike jakkalsies wat die 
wingerd verniel. Dit is wel bekend dat ‘n stroper reg ingestel moet 
wees en dat daar teen die regte spoed gestroop moet word om 
verliese tot die minimum te beperk. 

‘n Navorsingsprojek is die afgelope seisoen in die Senwes-gebied 
van stapel gestuur, waar grane teen verskillende vogpersentasies 
gestroop is. Die meeste graansilo’s in die somersaaigebied kan 
mielies teen 14% vog ontvang en dit stoor sonder om die mielies 
kunsmatig te droog. Produsente kan redelik op fisiese verliese 
bespaar deur mielies reeds teen 18% te stroop en in die betonsilo’s 
te stoor. 

Na afloop van die navorsingsprojek wat by produsente onderneem 
is, is tot die gevolgtrekking gekom dat ‘n produsent, sou hy op 
18% vog begin stroop, gemiddeld 19 dae vroeër kan begin stroop. 
Verder kan hy ten minste 4,6% op fisiese en vogverliese bespaar 
teenoor wanneer hy op 14% vog begin stroop. Die resultaat behaal 
met die afgelope navorsingsprojek vergelyk betreklik goed met  
die bevindinge van die American Society of Agricultural Engineers, 
wat bevind het dat die fisiese verlies van mielies ongeveer 

0,3% per dag beloop vandat mielies in hulle geval op 22% vog  
gestroop word. 

Volgens hulle berekeninge kan die fisiese verlies tot 16% wees sou 
die produsent op 18% teenoor 10% vog stroop. Ons weet dat daar 
gewoonlik in die verlede op sowat 14% vog begin stroop is en dat 
die vog gewoonlik hier teen die einde van die stroopproses ongeveer 
10% was. 

In navorsing deur Senwes se Landbouontwikkelingsafdeling ge-
durende die negentigerjare is bevind dat die gemiddelde pitverlies 
gedurende die stroopproses ongeveer 8% is. Deur op 18% vog te 
begin stroop, kan die fisiese verlies tot onder die 4% beperk word. 

Daar is verdere ongekwantifiseerde finansiële voordele wat ook  
ter sprake is, soos oesreste wat vroeër beskikbaar is, vogbesparing 
en ‘n kleiner allelopatiese effek, omdat winteronkruide vroeër 
beheer kan word en premies op vroeër-gelewerde mielies in sekere 
seisoene benut kan word.

tabel 1 illustreer dat die besparing as gevolg van die natter 
stroop van mielies op ‘n 1 000 ha-plaas teen ‘n opbrengs van  
5 t/ha en ‘n mielieprys van R2 500 ongeveer R715 000 kan wees. Sou 
die opbrengs op dieselfde plaas 7,5 t/ha wees, kan die besparing  
R904 000 beloop.

Om mielies teen 18% vog te ontvang, moet dit eers met deurlug-
ting afgedroog word tot ten minste 14%, voordat dit gestoor kan 
word. Senwes het ‘n groot kapitaalbestedingsprogram van stapel 
gestuur om die silo’s aan te pas sodat natter mielies met deurlugting 
afgedroog kan word tot die vereiste 14% voginhoud.

gevolgtrekking
Die stroop van mielies met ‘n hoër voginhoud kan wesenlike 
finansiële voordele vir die mielieprodusent inhou. Senwes Grainlink 
kan jou daarin ondersteun. Skakel jou naaste graansilo of graan-
bemarkingsadviseur vir meer besonderhede en stel vas of daar nog 
kapasiteit beskikbaar is om natter graan te kan ontvang. 
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PROMOSIE-ARTIKEL

thys groBBElaar, bestuurder: Markanalitiese dienste, Senwes Grainlink

MIELIEPRYS (R/tON)
R1 800 R2 500 R3 000 R3 500

R/HA R/tON R/HA R/tON R/HA R/tON R/HA R/tON
Besparing op massaverlies 4,6% 414,00 82,80 575,00 115,00 690,00 138,00 805,00 161,00
Optel van koppe (besparing) 39,05 7,81 39,05 7,81 39,05 7,81 39,05 7,81
Ekstra koste t.o.v. vervoer van vog 12,42 2,48 12,42 2,48 12,42 2,48 12,42 2,48
Netto resultaat (R/ha en R/ton) 440,63 88,13 601,63 120,33 716,63 143,33 831,63 166,33
Netto resultaat (R/1 000 ha-opper-
vlakte)

440 630,00 601 630,00 716 630,00 831 630,00

Rentebesparing 19 dae 41,00 8,20 41,00 8,20 41,00 8,20 41,00 8,20
Langer stoor @ R0,76/dag -39,90 -7,98 -39,90 -7,98 -39,90 -7,98 -39,90 -7,98
Ongekwantifiseerde voordele Bedrag

Aannames:

1. Stropergebruik: 8 x 0,9 m =  7,2 m stroopwydte
Vroeëre beskikbaarheid van oes-
reste

? 2. Oppervlakte onder mielieverbouing: 1 000 hektaar

Vogbesparing – winteron kruide ? 3. Strooptempo: 250 ton gemiddeld per dag
Prysverskil/premies sekere seisoene ? 4. Opbrengste gebruik in berekeninge: 5 t/ha en 7,5 t/ha

   

Tabel 1: FinansiËle implikasie indien mielies op 18% vog gesTroop kan word Teen 'n opbrengs van 5 T/ha.
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FokusGraanwaardeketting 

D
aar is ‘n mate van optimisme in 
die Suid-Afrikaanse mieliemark 
na aanleiding van goeie reënval 
gedurende April. Die Verenigde 

State se Departement van Landbou (USDA) 
het sy vorige skatting vir Suid-Afrika se 
2018 /2019-mielieproduksie verhoog tot 13,2 
mil joen ton, na gelang van verwagte hoër 
opbrengste in sommige dele van die land. 

Let wel: Die USDA-data dek beide kom-
mersiële en nie-kommersiële produk sie 
en verskil daarom van die Nasionale Oes-
skattingskomitee se syfers, wat hoof saak-
lik op kommersiële produksie fo kus. Die  
nie-kommersiële-/bestaans boer    dery pro   -
du         k sie verteenwoordig 6% van die be-
raamde oes van 13,2 miljoen ton. Die USDA 
se raming van kommersiële mie lieproduk - 
sie is dus ook 12,42 miljoen ton.

Die grootte van die verwagte kommersiële 
mielie-oes is in Maart 2018 deur die Nasio-
nale Oesskattingskomitee op 12,42 miljoen 
ton vasgestel. Dit is egter steeds heelwat 
laer as die rekord-opbrengs van 17,5 miljoen 
ton, wat in die 2017/2018-produksieseisoen 
behaal is – en wat die grootste oes is wat 
Suid-Afrika nog ooit geproduseer het.

Maart se produksieskatting van witmielies 
is 6,363 miljoen ton en in die geval van 
geelmielies is dit 6,057 miljoen ton. Indien 
die 2017/2018 plaaslike mielieproduksie 
12,42 miljoen ton of meer is, is dit  
weer ver bo die jaarlikse verbruik van 
ongeveer 10,5 miljoen ton. Die drie 
belangrikste mielieproduserende gebiede, 
naamlik die Vrystaat, Mpumalanga en 
Noordwes Provinsie, gaan na verwagting 
81% van die 2018-oes produseer. Die 
huidige op brengssyfers is hoofsaaklik van-
af pro dusente in dié verskillende provin - 
sies verkry.

Wat egter uiters belangrik is, is dat die 
bemarkingsjaar met ‘n groot oordrag-
voorraad van ongeveer 4,1 miljoen ton, 
addisioneel tot die verwagte groot oes, 
begin. Suid-Afrika sal dus in die 2018/ 
2019-bemarkingsjaar ‘n netto uitvoer-
der van mielies bly, wat beteken dat 
mieliepryse steeds onder druk gaan wees. 
Die produksieskatting vir sonneblomsaad 
is 749 205 ton, terwyl daar byna 1,4 miljoen 
ton sojabone in die nuwe seisoen ver - 
wag word. 

Suid-Afrika beskik oor voldoende op-
bergingskapasiteit, maar die ligging van 
vaste opbergingsfasiliteite speel ‘n groot 
rol in die benutting daarvan. In sekere 
dele word opberging ver bo 100% benut, 
terwyl dit in ander dele omtrent glad 

nie benut word nie. Die grootte van die 
totale 2018/2019-somergraanoes sal dus 
druk op die land se opbergings- en han-
te ringskapasiteit plaas indien die hoë 
oordragvoorrade ook in ag geneem word 
(tabel 1 op bladsy 38). 

OOrdragvOOrraad:  
sal logistiek en stooropsies dit hou?
Mariana PurnEll, hoofbestuurder, Agbiz Grain 

grafiek 1: Mielie-uitvoere via Durban, asook ander vervoer van mielies, geskied meestal per pad en 
het skerp gestyg sedert 2007, terwyl die gebruik van spoorvervoer afgeneem het. Die gebruik van 
treintrokke het van meer as 30% gedaal na ongeveer 10%, maar toon sedert 2016 neigings om weer 
te begin toeneem (SAgIS).

grafiek 2: Die vervoer van ingevoerde koring, lewerings en die verskuiwing van koring per pad het 
skerp tussen 2006 en 2011 gestyg. Sedert 2011 word tussen 20% en 25% van alle koring jaarliks per 
spoor vervoer (SAgIS).
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Fokus Graanwaardeketting

Die oordragvoorraad van alle gewasse sal 
daarom die komende seisoen ‘n strategiese 
impak op landboubesighede hê. Oor die 
algemeen sal almal ‘n relatiewe groter 
oordagvoorraad as die vorige seisoen hê. 
SAGIS se voorraadsyfers toon dit duidelik 
wanneer dit met dié van vorige seisoene 
vergelyk word.

Nasionale kommersiële rolspelers in op-
berging en hantering is egter reeds ge-
ruime tyd besig om met klante te gesels oor 
voorraadskuiwe of vroeëre versendings; en 
ook om addisionele kapasiteit te skep. Die 
aangeleentheid is op forums met klante 
bespreek en op silo-vlak word die proses 
bestuur om klante sover moontlik tegemoet 
te kom. Omstandighede verander daagliks 
en moontlike uitvoere sal ook ‘n impak op 
beplanning hê.

Opbergingskapasiteit is ook nie beperk 
tot sementsilo’s nie; die meeste land bou-
besighede het deesdae ook silosakke en 
bunkers (tabel 2). Die landboubesighede 
stel sodanige inligting op hulle webtuistes 
bekend. Daarby het produsente ook self 
heelwat opbergingskapasiteit op hul plase 

geskep – bo en behalwe die kommersiële 
silo’s, waarvan dié in die noorde van die 
land ‘n kapasiteit van 14,1 miljoen ton en 
dié in die suide meer as 800 000 ton kapasi  - 
teit het.

Die nuwe oes is sedert Maart ontvang. 
Die koringvoorrade het veral ‘n effek op 
die noorde se opbergingskapasiteit. Waar 
‘n silobuis gedeeltelik deur ‘n spesifieke 
kommoditeit van spesifieke graad en 
kwaliteit gevul word, is die beskikbare 
kapasiteit nie voldoende om ander 
graan in te berg nie en beïnvloed dit dan  
die nasionale silokapasiteit – wat die Wes-
Kaap insluit.

As ‘n mens die syfers ontleed, gaan silo-
eienaars moet mooi beplan – veral omdat 
‘n deel van die nasionale kapasiteit by 
verwerkers lê en dus nie vir algemene 
opberging beskikbaar is nie. In totaal is daar 
27 290 000 m3 opbergingspasie beskikbaar 
om 21 778 891 ton somergrane – plus koring 
– op te berg. Terwyl die nuwe oes ingeneem 
word, vloei daar egter gelukkig steeds ou 
voorrade uit na kopers en verwerkers en 
raak opbergingskapasiteit weer beskikbaar. 

Logistiek het die afgelope drie jaar heelwat 
verbeter met ‘n toename in spoorvervoer 
(grafiek 1 op bladsy 37, grafiek 2 op blad-
sy 37 en grafiek 3). Nietemin is beide pad 
en spoor effektief en kan dit die verwagte 
volumes hanteer, indien nodig. Verskuiwing 
van voorraad tussen silo’s om meer 
kapasiteit op sommige plekke te skep, sal 
strategiese besluite vereis. Gegewe die 
droogte in Argentinië en die premie wat op 
hul mielies geplaas word, is Suid-Afrikaanse 
graan nou bitter na aan die goedkoopste in 
die wêreld. Landboubesighede sal daarom 
ook oorweging skenk aan strategiese uit-
voeraksies. 

Na die uitvoere van 68 414 ton mielies 
in die eerste twee weke van April, word 
daar verwag dat Suid-Afrika nie nog 
noemenswaardige hoeveelhede mie-
lies vir die 2017/2018-seisoen, wat April 
2018 geëindig het, gaan uitvoer nie, 
maar elke bietjie sal help met die skep-
ping van broodnodige kapasiteit. Dit plaas 
Suid-Afrika se uitvoere vir die 2017/ 2018-
mieliebemarkingseisoen op 2,1 mil joen 
ton, oftewel 84% van die seisoen se uit-
voerberaming van 2,5 miljoen ton vir die 
seisoen. 

OOrdragvOOrraad

gRAANtIPE
tWEEDE NASIONALE 
OESSKAttINg (tON)

FEBRUARIE-OORDRAg:
SAgIS (tON)

tOtAAL  
(tON)

Witmielies 6 363 100 4 204 857 10 567 957

Geelmielies 6 057 400 2 202 432 8 259 832

Sonneblom 749 205 233 329 982 534

Sojabone 1 394 800 418 085 1 812 885

Sorghum 84 750 70 933 155 683

Koring 1 394 460

Gars 393 585

Kanola 79 491

Hawer 51 404

totaal 14 649 255 9 048 576 21 778 891

Tabel 1: verwagTe somergraanproduksie vir die 2018/2019-seisoen en die Februarie-oordragvoorraad.

Graan SA/Sasol fotokompetisie



Product information

S
ilo Warehouse was established in 2000 and specialises in 
bulk storage projects in Southern Africa. We consist of four 
main divisions, namely marketing/sales, import/export, 
manufacturing and installations.

With almost 21 years of grain storage project planning, designing, 
manufacturing and project management experience, Silo Ware house 
offers a complete range of products, from off the shelve equip-
ment collected at the warehouse to turnkey projects throughout  
Southern Africa.

We supply top quality bucket elevators, chain conveyors, belt con-
veyors, augers, grain cleaners and dryers, aeration systems and  
feed milling plants. For the building and mining industries, bulk stor-
age tanks for products like cement, fly ash and lime are available.

Also, included in our range of storage options are grain bunkers, 
grain dams and silo bags. This combined with having sole distribu-
tor agreements with some of the world’s best silo and equipment 
manufacturers in the United States of America and Europe, elevates 
us to be the number one stop for any 
commercial or small producer, grain 
processing company or businessman 
when it comes to bulk product handling 
and storage.

At Silo Warehouse you can be assured of 
outstanding customer service, top qual-
ity products and equipment, qualified 
personnel and after sales service that 
is unbeatable in this part of the world. 

A one-stop grain shop
Johan du PrEEz, managing director, Silo Warehouse

JD le Roux, Hoopstad

Rustlandkraal, Hoopstad

Silo Warehouse... 
Your grain storage solution.
Top quality turnkey projects

Tel: 012 332 1469
www.silowarehouse.co.za
E-mail: info@silowarehouse.co.za
      silowarehouse

grafiek 3: gars-, hawer- en sojaboonvervoer per pad en spoor het die afgelope drie jaar gestabiliseer 
op ongeveer 65% per pad en 20% per spoor (SAgIS).

Wat vervoer betref, lewer dit ‘n bydrae dat ‘n 
noemenswaardige gedeelte (maar nie alles 
nie) van die mielies vir diepsee-uitvoere 
tans wel per spoor na Durban toe gaan. 
Vervoer binnelands en na Afrika geskied 
nog alles per pad. 

Besoek gerus http://www.sagis.org.za/
monthly-grain-transport.html vir meer in-
ligting. 

tIPE OPBERgINg
NASIONALE  
KAPASItEIt

Sementsilo’s 25,4 miljoen m3

Silosakke 55 duisend m3

Bunkers 1,15 miljoen m3

Ander 685 duisend m3

Tabel 2: landwyd is daar menige 
Tipes sTrukTure waT die nasionale 
opbergingskapasiTeiT verhoog 
(sagis).
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Produk-inligting

E
lke oesjaar bied nuwe uitdagings en Afgri Graanbestuur 
sal soos in die verlede daarna streef om ons diensvlakke 
op ‘n hoë standaard te hou. Sodoende kan ons verseker 
dat produsente hul oes met die minste ontwrigting by 

bedryfspunte lewer.

Volgens aanduidings is daar vanjaar ongeveer dieselfde hoeveel heid 
hektaar as verlede jaar aangeplant. Sedert die 2014-seisoen was 
daar ‘n ommeswaai van mielies na sojabone. Hierdie tendens blyk 
voort te duur gemeet aan die aantal olieperse wat opgerig word. Ons 
moet ons só posisioneer dat die groter volumes sojabone vinnig en 
effektief by silo’s ontvang en opgeberg kan word.

Produsente kan tereg vra watter voordeel dit vir hulle inhou om hul 
graan by ons op te berg. Landboumaatskappye se opbergbeen is 
‘n kritiese vennoot in produsente se bemarkingsketting. Deur van 
‘n betroubare opberger gebruik te maak, kan die produsent die vol-
gende voordele geniet:
   Graan word by silo’s of bunkers gelewer wat as Safex-punte 

geregistreer is.
   Die produsent verskuif sy risiko onmiddellik na die opberger en 

die graan wat gelewer is, is dadelik beskikbaar om bemark te 
word.

   Die kwaliteit en kwantiteit word ook gewaarborg – ongeag die 
bergingsperiode.

   Produsente wat by ons bergingspunte lewer, het ook die opsie 
om met elke vrag te besluit of hulle dit op ‘n dagtarief of vaste 
opbergopsie wil lewer. Deur van hierdie opsies gebruik te maak, 
kan die uiteindelike kostes ook deur die produsent self bestuur 
word. Wanneer graan direk op ‘n kontrak gelewer word, word 
geen bergingskoste teen die produsent se bergingsrekening 
gedebiteer nie.

Wêreldleier in graanbestuur
Afgri Graanbestuur is die wêreldleier op die gebied van hantering  
en berging van mielies, koring, sonneblom, sojabone, gars en 
sorghum. Ons bied veilige berging van landbouprodukte in ‘n 
infrastruktuur van graansilo’s, -bunkers en sakdepots regoor Suid-
Afrika, asook in vyf lande in Afrika, insluitend Kongo-Brazzaville, 
Uganda, Tanzanië, Zimbabwe, Mosambiek en Zambië, met ‘n ber-
gingskapasiteit van ongeveer 5 miljoen ton. 

Wêreldklas-tegnologie in voorraadbestuur posisioneer ons as ‘n 
industriële deskundige in graanbestuur. Die vermoë om graan deur 
‘n wye netwerk van aankoopagente te verkry, maak ons ‘n leier in  
ons veld. So ook ons vermoë om voorraad namens ons kliënte te dra.

Afgri Graanbestuur bied gestruktureerde handelsgeleenthede aan 
die mark. Graan word deur Afgri Graanbemarking aangeskaf en  
deur die Rou Materiaal Verkrygingsbesigheid gedra. Ons bied 
oplossings aan graan-maal- en -persbesighede regoor Afrika met 
mededingende rentekoerse op kommoditeite wat namens kliënte 
gedra word.

Voordele van produkte en dienste
   Veilige opberging oor lang periodes.
   Voldoening aan landbouvoedselprodukstandaarde.

   Silosertifikate kan aangevra word (dit sluit Safex- en elektroniese 
sertifikate in) om graan vinnig en effektief te bemark.

   Verskillende grade en kwaliteit kan afsonderlik opgeberg word.
   Die benutting van akkurate toerusting deur gekwalifiseerde 

personeel.
   Graan word met ontvangs berook.
   Fasiliteite waar graan skoongemaak en gedroog word.
   Graan kan versak word indien daar ‘n behoefte daaraan is.
  Effektiewe protokol by die aparte opberging van nie-GMO-graan 

en nismarkprodukte.
   Voorraadbeheer.
   Voorraadinligting kan via die internet verkry word.
   Konsolidasies van voorrade by strategiese bedryfspunte kan 

gedoen word – waar omstandighede dit toelaat.
   Geleenthede vir voorraadruilings kan strategies benut word.
   Verkryging van landboukommoditeite namens derde partye en 

eindverbruikers.
   Vaste prys-kontrakte.
   Minimum/maksimumprys-kontrakte.
   Uitgestelde prys-kontrakte.

tydens lewering-kontrakte
Dit is kontrakte wat beskikbaar is tydens stroop. Die voordele van 
hierdie tipe kontrakte is:
   Die oesgrootte is aan die produsent bekend. Die risiko van 

wanprestasie word daarom grootliks uitgeskakel.
   Risiko gekoppel aan force majeure is minimaal.
   Tydens lewering word die totale bedrag graan waarvoor 

gekontrakteer is, as ‘n eenmalige bedrag aan die produsent 
oorbetaal. Indien ‘n rentefaktor hieraan gekoppel word, kan dit 
voordelig wees om ‘n gedeelte van ‘n oes só te bemark.

deurvoertarief tydens strooptyd
Daar sal weer vanjaar ‘n deurvoertarief vir mielies by verskeie 
bedryfspunte beskikbaar wees vir kliënte wat ‘n behoefte daaraan 
het om hul mielies tydens strooptyd aan afnemers te voorsien. 
Kliënte wat in hierdie diens belangstel, moet voor die aanvang 
van die strooptyd met ons in verbinding tree sodat die nodige 
administratiewe reëlings getref kan word. 

Die produsent en sy opbergvennoot  
in die waardeketting
Frik stEynBErg, operasionele direkteur, Afgri Graanbestuur

  Afgri graanbestuur se Ogies-silo. 
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‘n 
Geskatte meer as 20 miljoen ton graan- en oliesade-
voorrade is in die 2017-seisoen effektief deur die  
Graan hanteringsorganisasie (GOSA) se lede hanteer. 
Diepsee-uitvoere het sowat 2 miljoen ton beloop, waar van 

wit mielies uitgevoer is na Kenia en geelmielies na Japan, Korea en 
Taiwan.

GOSA het sy lede bedank vir die effektiewe hantering van die  
vorige seisoen se rekord mielie-oes van bykans 17 miljoen ton. 
Die silo’s is teen volle kapasiteit benut en silo-eienaars moes 
voorrade rondskuif om almal te akkommodeer. Tesame met  
ander kommoditeite wat gedurende 2017 gestroop is, is meer as 
20 miljoen ton uiteindelik deur die lede hanteer, met nagenoeg  
2 miljoen ton wat na die Ooste uitgevoer is.

“Ondanks goeie of slegte tye is ons in landbou verplig om aan 
Suid-Afrika se bevolking ‘n gerusstelling te verskaf rakende 
voedselsekerheid en -sekuriteit. GOSA is trots op die onderskeie 
landbou-organisasies en hul samewerking. Die land se nagenoeg  
33 000 primêre produsente, wat gereken word as van die beste in  
die wêreld – en dit sonder enige staatsubsidies soos hul eweknieë 
elders ter wêreld – verdien besondere eer,” het me Annatjie Loio 
(president van GOSA) by die organisasie se 35ste simposium op  
22 en 23 Maart by Mosselbaai gesê.

“Volgens die 28 Maart-oesskatting behoort 12,2 miljoen ton 
mielies dié seisoen geoes te word. Die oordragvoorrade van na-
genoeg 3,5 miljoen ton mielies en verbruik van 10,5 miljoen ton  
per jaar, laat die plaaslike bedryf met ‘n hele paar miljoen ton  
mie lies vir uitvoere.”

Gosa is b r e ë b o r s oor bedryf  
én produsente se effektiwiteit

Produk-inligting

Johan sMit, namens GOSA

  1: Kallie Schoeman (‘n lid van gOSA) en Ferdinand Meyer  
(gOSA-raadslid) by die motiveringspreker, Vusi thembekwayo, 
na sy aanbieding by die organisasie se 35ste simposium. them-
bekwayo reken Suid-Afrika het ‘n toekoms en gaan oor 20 jaar 
ongekende sukses beleef.

  2: Annatjie Loio (links) van Unitrade is herkies as president van 
gOSA. Awie Kriel (Kaap Agri) sal haar bystaan as vise-president.

  3: Al die pad uit Noordwes: NWK se graanmanne het netjies gelyk 
in hulle korporatiewe drag. Jaco van Dyk, Jaco Botha, Jaco van 
Wyk, Lourens van tonder, Ronnie Claassens, André Potgieter en 
Marinus Meiring.

  4: tyd vir netwerk en bladskud is ‘n vername pluspunt van die  
gOSA-simposiums. Hier is Joe Roberts (Perdigon), Wandile Mtoba 
(Mannelli Commodities) en Nico Hawkins (SAgIS) in gesprek.
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Benewens die land se normale mielie-uitvoere na buurlande soos 
Botswana, Lesotho, Zimbabwe, Zambië, Swaziland, Mosambiek en 
Namibië, is mielies tans ook in aanvraag in Suid-Korea. Indien ons 
pryse goed meeding met dié van die VSA, kan dit ‘n potensiële mark 
wees. Gunstige weervooruitsigte en die wisselvalligheid van die rand 
sal steeds fokusareas wees wat ‘n invloed op die mark het.

Loio het daarop gewys dat ‘n uitdaging die landbousektor in die 
gesig staar, aangesien die gemiddelde ouderdom van produsente 
tans ouer as 60 jaar is. “Die jonger generasie moet deelneem aan  
die voorsiening van voedsel vir ons land,” het sy gemaan en 
bygevoeg dat grondonteiening sonder vergoeding verhoed moet 
word ten einde produsente in staat te stel om voedselsekerheid  
te handhaaf.

Verskeie van die genooide sprekers het die potensiële negatiewe 
effek van die regering se beplande onteiening van grond sonder 
vergoeding aangeraak, maar ook uitgewys dat transformasie in 
landbou onafwendbaar is. Die sektor sal aktief moet deelneem aan 
transformasie, maar nie ten koste van die volhoubaarheid van die 
sektor as een van die grootste skeppers van werk en voedselseker-
heid nie.

Die sprekers tydens die simposium was mnr Theo Venter (politieke 
en beleidspesialis), dr Roelof Botha (onafhanklike ekonoom en analis), 
prof Mohammad Karaan (lid van die Nasionale Beplan ningskom-
missie), mnr Esli Rall (RMB) en mnr Chris Seward (Envirologix).  
Mnre Vusi Thembekwayo, Brand Pretorius en adv Gerrie Nel het 
hulle ervaring gedeel rakende persoonlike en be sigheidsleierskap, 
korporatiewe beheer en anti-korrupsie.

Na ‘n strategiese beplanningsessie deur GOSA met verskeie rol-
spe lers uit die bedryf in Februarie vanjaar, is die organisasie tans  

besig om sy posisionering te herbedink. Planne hieromtrent sluit in  
om die verteenwoordiging uit te brei ten einde die graanwaardeketting 
in geheel in te sluit. Die aanstelling van ‘n bestuurder en uitbreiding 
van die raad word ook in die vooruitsig gestel.

Loio is herkies tot president en mnr Awie Kriel (Kaap Agri) is as  
vise-president aangewys. Die ander raadslede is mnre George 
du Plessis (Overberg Agri), Ferdinand Meyer (Ronin GMS), Marco 
Pretorius (Afgri), Esli Rall (RMB), Hein Rehr (National Fumigants) en 
Lukas Swarts (Ensign Shipping). 

  5:Met Diaz Strand se see in die agtergrond, glimlag ‘n mens mos 
enige tyd vir ‘n foto! Hier is Senwes se graanspan wat vanjaar se 
simposium bygewoon het.
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Graanvoorraad en beskikbaarheid

d
eur die loop van die bemarkingseisoen word voort-
durend verwys na die produksie, verbruik en voorraad-
vlakke van graan. Dit is, onder andere, die belangrikste 
fundamentele aspekte wat rolspelers in die bedryf in 
gedagte hou wanneer die moontlikhede vir die seisoen 
in terme van markprysverwagtinge oorweeg word. 

Produksie verwys na die hoeveelheid graan wat plaaslik per sei - 
soen geproduseer word en dié syfers word op ‘n maandelikse basis 
deur die Nasionale Oesskattingskomitee bekend gemaak. Alhoewel 
dié maandelikse syfers ‘n skatting is, het die komitee hulle al deur die 
jare oor en oor bewys as akkuraat. 

‘n Ander aspek wat ook ‘n noemenswaardige rol in die mark speel, 
is die verbruik van die mark. Die verbruik verwys na die hoeveel-
heid graan wat per seisoen verbruik word en is ‘n aanduiding van die 
vraag na die graan. 

Hierdie syfers word deur die Suid-Afrikaanse Graan Inligtings diens 
(SAGIS) ingesamel en aan die mark gerapporteer, wat die hele 

waardeketting in staat stel om goeie berekeninge te doen en beter 
besluite te neem. 

Die aspek wat beide die produksie en verbruik van die graan reeds 
in ag neem, is die voorraadvlakke. Dit word ook op ‘n maandelikse 
basis deur SAGIS bekend gemaak. Dié syfers toon die hoeveelheid 
onverwerkte graan wat aan die einde van elke maand in die land 
beskikbaar is.

seisoenale voorraadvlakke
Grane en oliesade se voorraadvlakke is in Suid-Afrika oorwegend 
seisoenaal, met voorrade wat tradisioneel die hoogste is tydens 
strooptyd en deur die loop van die seisoen minder word soos die 
graan verbruik word. 

Die bemarkingseisoen van die verskillende grane en oliesade is 
hoofsaaklik aangepas by die seisoenale voorrade. Die plaaslike be-
markingseisoen van mielies strek vanaf 1 Mei tot en met 30 April, 
aangesien April tradisioneel die maand is wanneer die plaaslike 
voorraadvlakke van mielies die laagste is. 

luan Van dEr Walt, landbou-ekonoom, Graan SA

GraanMark
-oorsig
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grafiek 1: Maandelikse gemiddelde onverwerkte voorraad van mielies en verwerking per maand. 
Bron: SAGIS

Fokus Graanwaardeketting
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Vrywaring
Sover moontlik is alles gedoen om die akkuraatheid van hierdie inligting te verseker. Graan SA aanvaar egter geen 
verantwoordelikheid vir enige skade of verliese wat gely word as gevolg van die gebruik van hierdie inligting nie. 

Dit vergemaklik die berekening en projeksie van die vraag-en-aan-
bodtabelle vir die seisoen, met die afsluiting van die seisoen wan-
neer plaaslike voorraadvlakke op hul laagste is. Dit word ook as  
kritieke tyd in die mark beskou. 

grafiek 1 wys die gemiddelde maandelikse onverwerkte voorrade 
van mielies in Suid-Afrika. Uit Grafiek 1 kan ons aflei dat die laag-
ste vlakke van onverwerkte voorraad gedurende April voorkom.  
Die grafiek bevat die gemiddelde maandelikse inligting oor die af-
gelope 18 jaar. 

Die oordragvoorraad in die vraag-en-aanbodtabelle toon egter 
die hoeveelheid graan wat moontlik in die land tydens die maand 
wanneer die laagste hoeveelheid onverwerkte graan in die land 
beskikbaar is, beskikbaar kan wees. In Suid-Afrika is die minimum 
syfer waarmee die mark gemaklik is, genoeg graan vir ongeveer  
1,5 maande (ses weke) se verwerking. 

Tans word ongeveer 860 000 ton mielies per maand in Suid-Afrika 
verwerk, wat beteken dat daar tydens April ten minste 1,3 miljoen 
ton se onverwerkte voorraad in die land beskikbaar moet wees.  
Indien die eindvoorraad (voorraad tydens April) minder of relatief 
naby aan dié getal is, sal die mark veral uiters sensitief wees vir as-
pekte soos weersomstandighede. Indien die beskikbare hoeveel - 
heid graan heelwat hoër as hierdie vlakke is, behoort die mark nie 
so sensitief te wees vir moontlike uitdagings met voorraad nie. Die 
mark reageer boonop dan nie so skerp op omgewingsfaktore soos 
wat andersins die geval is nie. 

Grafiek 1 wys ook waar die graan gestoor word. Dit illustreer dat 
die meeste graan by kommersiële opbergers of silo-eienaars ge-
stoor word. Daar is ook ‘n hoeveelheid wat per maand by verwer-
kers gestoor word. Die hoeveelheid graan wat per maand by hulle 
gestoor word, is naby aan die hoeveelheid wat per maand verwerk 
word. Daardeur verseker die verwerkers hul inventaris vir ten minste 
ongeveer ‘n maand se verwerking. 

Waar lê die graan?
Alhoewel dit duidelik is waar die graan gestoor word, is dit ‘n uitda-
ging om te sê aan wie die meeste van die graan wat gestoor word, 
behoort en waar die graan lê. Die graan wat gestoor word, kan in 
‘n groot aantal gevalle in sekere gebiede van die land lê, terwyl die 
voorraad daarvan in ander gedeeltes van die land maar skraps is. 
Daarom sal aankopers in sekere gedeeltes van die land sukkel om 

graan in die hande te kry, al is daar moontlik hoë voorraadvlakke  
in die land beskikbaar. 

Die aankopers in daardie gebiede sal dan hoër pryse vir graan moet 
betaal, omdat graan nie volop in die gebied is nie. Die aankoper sal 
genoodsaak wees om die graan van ver af aan te ry, wat veroorsaak 
dat die prys wat betaalbaar is bes moontlik duurder sal wees as wan-
neer die graan in die streek volop is. Dit is die beginsel vir vraag en 
aanbod per streek. 

Wanneer die vraag na graan in ‘n streek groter is as die aanbod van 
graan in dié streek, sal die streek as ‘n premiegebied bekend staan 
– veral in tye wanneer die voorraad in die gebied skraps begin raak. 

Premiegebiede is die meeste van die tyd gedeeltes wat naby groot 
verbruikspunte lê, maar waar die produksie gewoonlik nie die vraag 
na graan oorskry nie. In die meeste gevalle is gebiede nader aan die 
kus groter premie-areas, omdat meeste van die graan in die binne-
land geproduseer word. Dit is vir verwerkers duurder om graan die-
per in die binneland aan te koop en daarom kan hulle hoër premies 
vir die graan naaste aan hulle aanbied. 

Die gebiede nader aan die kus is ook beter geleë vir uitvoere en  
hierdie gebiede se graan sal eerste vir uitvoerdoeleindes aangekoop 
word, wat ‘n goeie vraag in dié gebiede kan skep en van die gebied ‘n 
premiegebied kan maak – veral wanneer die land ‘n netto uitvoerder 
van mielies is. 

Produsente moet hulself vereenselwig van die vraag en aanbod in 
die gebied en wanneer hul in ‘n premiegebied is, beding vir premies 
wanneer hul graan bemark. 

ten slotte
Die bemarking van graan speel ‘n uiters belangrike rol in die wins-
gewendheid van ‘n boerdery en dit is belangrik om daaraan aandag 
te gee. In die vryemarkstelsel is inligting van kardinale belang en 
daarom moet soveel as moontlik inligting ingesamel en vrae gevra 
word wanneer dit tyd is vir bemarking. 

Produsente moet hulself vergewis van die situasie, sowel as die 
vraag en aanbod in die omgewing ten einde vas te stel wanneer 
goeie geleenthede vir premies in die mark voorkom. Dit is belang-
rik om te onthou om vir premies te beding wanneer bemarking  
ge doen word. 

Graan SA/Sasol fotokompetisie
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Profit maximising  
feeding period for cattle

T
he cattle feedlot sector plays a sig
nificant role in the red meat indus
try. Approximately 70% to 80% of 
cattle that reach the consumer went 

through a feedlot feeding phase to ensure a 
market acceptable carcass. 

Intensive feeding of cattle in feedlots is cru
cial due to insufficient land and pastures to 
raise weaners for the market. Furthermore, 
the rate and efficiency to feed weaners for 
the market by utilising grain are higher and 
can be done in less time, hence the prefer
ence for this system. Feed is one of the ma
jor input costs in a feedlot and has a great 
influence on feedlot profitability and there
fore sustainability. 

Feedlot profitability is risky and unstable 
due to various factors such as input and 
output prices, which are market driven and 
determined by supply and demand. Pro
duction factors which include growth, feed 
conversion and carcass characteristics are 
determined by genetics, products, climate 
and management, among others. 

Variation in price and production factors 
have a great influence on profit margins. 
The occasional ‘cost squeeze effect’, where 
the profit margin decreases due to increas
ing input costs and stable or decreasing 
output prices, places even more pressure 
on profit margins – hence the importance 
of and focus on the effective and productive 
use of resources and management. 

A solution for the above is precision agri
culture, which can be defined in a simple 
two step definition: Firstly identify the ge
netic or natural potential of the animal. After 
the capped potential has been determined, 
change and adopt the products and pro
cesses to utilise the genetic or natural po
tential optimally.

Results
The Sernick Precision Feedlotting project 
of 2015 is a practical example of precision 
agriculture in the feedlot. Feedlots gener
ally treat all beef breeds in a homogeneous 
programme with a standard feeding period. 
The objective of this study was to determine 
the profit maximising feeding period for dif
ferent breeds, consequently the differentia
tion between beef breeds. Firstly, referring 
to the definition of precision agriculture, 

the unique genetic growth and feed intake 
curves were determined for each breed 
through a feedlot experiment. Graph 1 indi
cates the average daily gain curves for the 
seven different breeds. 

It is evident that the initial growth slopes, 
peak average daily gain and finishing growth 
slopes differ significantly. Feed intake and 
feed conversion for the seven breeds are 
indicated in Graph 2 and Graph 3. Big dif
ferences are evident, therefore there is  
an opportunity to differentiate between the 
breeds.

Input and output prices, which are feed and 
carcass prices, were incorporated into a 
model with the growth and feed intake data. 
A production economic theory was used to 
calculate the profit maximising feeding peri
od. This theory simply states that maximum 
profit will be realised when the marginal ad
ditional value of the product equals the mar
ginal cost, which refers to the value of the 
weight gained by the animal and the value 
of the feed that it was fed. 

The results indicated significant differenc
es between the profit maximising feeding  

On farm level Feedlot / Profitability / SustainabilityAnimals

PhilliP OOsthuizen, head: Economics and Research, Sernick Group

Graph 1: The average daily gain curves for different beef breeds.

Graph 2: Feed intake for different beef breeds.
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period for the different breeds in the  
specific price scenario of 2015. Brahman, 
Afrikaner and Bonsmara had a profit max
imising feeding period of 112, 105 and  
112 days respectively. A profit maximising 
feeding period of 147 and 154 days was cal
culated for Simbra and Angus. 

An unexpected long profit maximising feed
ing period of 189 and 182 days was deter
mined for Simmentaler and Limousin. The 
average standard feeding period in most 
South African feedlots is 133 days. Conse
quently Brahman, Afrikaner and Bonsmara 
must be fed shorter than the average, were 
Simbra and Angus have to be fed longer 
and Simmentaler and Limousin even longer. 
Graph 4 shows the profit maximising feed
ing period model result. 

Conclusion
Referring to the definition of precision agri
culture, an additional 6% in gross profit can 
be realised by using the profit maximising 
feeding period model. This can have a sig
nificant influence on feedlot profitability. 
The genetic potential of each breed was de
termined and used in combination with vari
able market prices to determine the profit 
maximising feeding period. For this reason 
management in terms of slaughter criteria 
must be changed where the profit maximis
ing feeding period model is concerned con
sidered. 

This way an animal’s genetic potential will 
be utilised optimally, the price variation risk 
will be addressed and decreased, and re
sources and feed will be utilised optimally 
to produce beef. 

Graph 3: Feed conversion for different beef breeds.

Graph 4: Graphic representation of the profit maximising feeding period.



Hoe vergelyk landbouchemiese 
pryse met verlede jaar s’n?

op internasionale markte, veral in China, het pryse van  
aktiewe bestanddele van landbouchemikalieë die af
gelope tyd uitermate gestyg. 

Die rede wat hiervoor aangevoer word, is dat die  
Chinese regering tans besoedelingswetgewing besonder 

streng implementeer. Heelwat aanlegte word as gevolg hiervan ge
sluit en dit het die aanbod van aktiewe bestanddele beperk en pryse 
opgejaag. Dit is belangrik om in ag te neem dat ‘n groot aantal van  
die multinasionale maatskappye se produkte nie vanaf China  
ingevoer word nie en daarom nie dieselfde stygings deur behoort 
te gee nie. 

In die WesKaap maak landbouchemikalieë tussen 16% en 20% van 
‘n koringprodusent se lopende produksiekosterekening uit, terwyl 
dit in sekere dele van die somergewasproduserende dele onder 5% 
uitmaak. Produksiepraktyke soos geenbewerking, asook die uitda
ging van onkruiddoderweerstand in die WesKaap, het veroorsaak 
dat kostes van landbouchemikalieë uitermate styg.

Deurlopende monitering van insetpryse is krities om seker te maak 
die regte prys vir die regte kwaliteit betaal word. Plaaslike graan en 
oliesadeprodusente betaal reeds invoerpariteit vir die meeste van 
hul insette – wat dit ‘n groot uitdaging maak om met internasionale 
eweknieë te kompeteer. 

Hoe groter die koste aan landbouchemikalieë, hoe belangriker is dit 
dat produsente die regte prys vir hul landbouchemikalieë betaal. 
SuidAfrika voer basies 100% van sy landbouchemiese behoeftes  
in; daarom speel internasionale pryse en die wisselkoers ‘n bepa
lende rol in die samestelling van plaaslike pryse. Nie net dít nie, hoe 
die finale produk vanaf invoere tot by die eindverbruiker, die koring
produsent, beweeg, speel ook ‘n bepalende rol. 

In hierdie artikel word tendense in internasionale landbouchemiese 
pryse uitgewys en ook met gemiddelde plaaslike prystendense 
vir landbouchemikalieë vergelyk. Kyk hoe jou tendense hiermee  
vergelyk en gee gerus aan ons terugvoer daaroor. 

CORné lOuw, senior ekonoom, Graan SA
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ONKRUIDDODERS – JAAR-OP-JAAR-VERANDERINGS IN DOLLARTERME (APRIL 2017 TOT APRIL 2018)

 APRIL 2017 APRIL 2018

%-VERANDERING$/TON $/TON

Glifosaat (95%) 3 893 4 307 +10,6%

Asetochloor (92%) 2 623 4 055 +54,6%

Atrasien (97%) 2 694 3 822 +41,9%

Metolachloor (97%) 3 411 4 428 +29,8%

Trifluralien (95%) 4 390 4 832 +10,1%

R/$ 13,46 12,09 10,2%

ONKRUIDDODERS – JAAR-OP-JAAR-VERANDERINGS IN RANDTERME (APRIL 2017 TOT APRIL 2018)

 APRIL 2017 APRIL 2018

%-VERANDERINGR/TON R/TON

Glifosaat (95%) 52 396 52 067 0,6%

Asetochloor (92%) 35 309 49 022 +38,8%

Atrasien (97%) 36 260 46 203 +27,4%

Metolachloor (97%) 45 916 53 540 +16,6%

Trifluralien (95%) 59 083 58 418 1,1%

Tabel 1: OnkruiddOderpryse.
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INSEKDODERS – JAAR-OP-JAAR-PRYSVERANDERING IN DOLLARTERME (APRIL 2017 TOT APRIL 2018)

 APRIL 2017 APRIL 2018

%-VERANDERING$/TON $/TON

Imidaklopried (95%) 22 433 28 267 +26,0%

Lambdasihalotrien (95%) 23 183 38 251 +65,0%

Karbofuraan (99%) 9 703 14 130 +45,6%

Deltametrien (98%) 66 562 99 648 +49,7%

Acetamiprid (95%) 22 840 28 865 +26,4%

Chlorpyrifos (95%) 5 517 7 313 +32,5%

Sipermetrien (94%) 11 737 18 821 +60,4%

R/$ 13,46 12,09 10,2%

INSEKDODERS – JAAR-OP-JAAR-PRYSVERANDERING IN RANDTERME (APRIL 2017 TOT APRIL 2018)

 APRIL 2017 APRIL 2018

%-VERANDERINGR/TON R/TON

Imidaklopried (95%) 301 943 341 746 +13,2%

Lambdasihalotrien (95%) 312 038 462 450 +48,2%

Karbofuraan (99%) 130 608 170 834 +30,8%

Deltametrien (98%) 895 928 1 204 739 +34,5%

Acetamiprid (95%) 307 430 348 974 +13,5%

Chlorpyrifos (95%) 74 262 88 413 +19,1%

Sipermetrien (94%) 157 983 227 548 +44,0%

internasionale landbouchemiese pryse
Tabel 1 toon internasionale onkruiddoderpryse (in ‘n Chinese hawe) 
per aktiewe bestanddeel oor ‘n jaartydperk. Die eerste gedeelte  
van die tabel is die pryse in dollarterme, terwyl die tweede gedeelte 
dieselfde pryse in randwaarde aandui. 

Uit die tabel kan afgelei word dat die pryse van alle onkruiddoders 
in dollarwaarde skerp gestyg het, terwyl die pryse in randwaarde tot  
‘n mindere mate gestyg het as gevolg van die versterking van die 
rand. Dieselfde tendens word in die plaaslik mark verwag.

In Tabel 2 is internasionale insekdoderpryse per aktiewe bestan d
deel oor ‘n jaartydperk aangebring. Die eerste gedeelte van die ta
bel is die pryse in dollarterme, terwyl die tweede gedeelte dieselfde 
pryse in randwaarde aandui. Uit die tabel is dit duidelik dat pryse tot 
‘n groter mate as dié van onkruiddoders gestyg het. Selfs die ver

sterking van die rand kon nie verhoed dat pryse in randterme skerp 
toeneem nie.

Plaaslike versus internasionale tendense
Dit blyk darem dat plaaslike pryse oor ‘n jaartydperk nie tot die
selfde mate as dié van pryse in China gestyg het nie. ‘n Opname 
onder plaaslike multinasionale maatskappye wys dat landbouche
miese pryse met 6% oor ‘n jaartydperk toegeneem het, terwyl pryse  
onder maatskappye wat generiese produkte verkoop, om en by 
20% toegeneem het. Met hierdie tipe inligting probeer ons om die 
chemiese mark meer deursigtig vir Graan SAlede te maak. Dit sal 
interessant wees om van ons lede te hoor wat hulle tans vir land
bouchemiese middels betaal vergeleke met verlede jaar dieselfde 
tyd – gegewe die bostaande tendense. 

Stuur gerus ‘n epos na corne@grainsa.co.za. 
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Op plaasvlak

Deel 5
luan van deR walt, landbou-ekonoom, Graan SA

saamgevatna-stroopbemarkIng Reeks

neem mark in geheel in ag

i
n die voorafgaande gedeeltes van dié kort reeks – wat ge
strek het oor die afgelope vier maande (Februarie tot Mei)  
– is hoofsaaklik gefokus op nastroopbemarking, wat ingesluit 
het: Die agtergrond vir nastroopbemarking, faktore wat in 
gedagte gehou moet word wanneer dit oorweeg word, die 
verskillende alternatiewe wat oorweeg kan word en ook 

praktiese voorbeelde om die berekeninge daarvan te verstaan. 

Hierdie gedeelte is ‘n samevatting van die reeks om die faktore wat 
in gedagte gehou moet word wanneer nastroopbemarking gedoen 
word, uit te lig. 

agtergrond 
Die volatiliteit van SuidAfrikaanse graanpryse is, onder andere, 
een van die groot uitdagings waarmee plaaslike graanprodusente 
gekonfronteer word, wat ‘n noemenswaardige impak op hul wins
gewendheid kan hê. Dit is juis as gevolg van dié volatiliteit dat 
graanbemarking en verskansing kernbelangrik is. Daarom moet 
seker gemaak word wat die verskeie alternatiewe is wat vir dié 
doeleindes beskikbaar is. 

Die bemarking en/of verskansing van graan kan hoofsaaklik in  
twee hoofkategorieë verdeel word, naamlik voorseisoenverskan
sing en naseisoen of nastroopbemarking. 

Voorseisoenbemarking of verskansing verwys na wanneer sekere 
posisies in die mark as beskerming teen ongunstige prysbewegings 
ingeneem word om sodoende prysrisiko te bestuur. 

Nastroopbemarking verwys na die bemarking van graan wat 
plaasvind wanneer dit reeds gestroop is. Die stoor van graan met die 
oog daarop om dit later te verkoop, is sekerlik een van die bekendste 
nastroopstrategieë wat aangewend word. Ander strategieë wat 
spesifiek vir dié doeleindes aangewend kan word, is ook beskikbaar 
en sluit die gebruik van afgeleide instrumente op die Safexmark in. 

Indien daar, om welke rede ook al, nie genoeg voorseisoenverskan
sings in plek is nie en die uitdaging van lae graanpryse teen 
strooptyd kop uitsteek, speel nastroopbemarking ‘n kritieke rol in 
die winsgewendheid van die boerdery. Dit is belangrik om kennis 
te dra van die verskillende bemarkingsalternatiewe wat oorweeg 
en uitgevoer kan word – ten einde voordeel te trek sou die mark 
deur die loop van die seisoen meer gunstig verhandel en kan  bydra  
tot ‘n beter prys en beter winsgewendheid.

wat is die doel daarvan?
Een van die belangrikste aspekte wat in gedagte gehou moet word 
by nastroopbemarking, is wat die doel daarvan is. Wanneer die  
doel van ‘n nastroopbemarkingstrategie bekend is,sal dit jou in ‘n 
meer gunstige posisie plaas en kan jy die regte besluite neem oor 
die strategieë wat jy wil volg.

Die hoofdoel is dus om ‘n beter prys vir die geproduseerde graan 
te realiseer. Dit kan deur middel van verskeie alternatiewe bereik 
word – wat strek vanaf die fisiese stoor van die graan tot en met die 
gebruik van afgeleide instrumen te op die Safexmark. 

Hou in gedagte dat risikobestuur met die gebruik van dié strate
gieë steeds van kardinale belang is en alhoewel produksierisiko 
aansienlik laer met nastroopbemarking is, omdat daar reeds ‘n 
aanduiding is van hoeveel tonne vir verkoop beskikbaar is, moet 
die hoogste moontlike prys met die minste moontlike risiko daaraan 
verbonde steeds die oogmerk wees. 

Produsente moet hul ook vergewis van die risiko’s verbonde aan  
die gebruik van die verskillende strategieë. Hulle moet ook seker 
maak hul weet wat die onderliggende faktore is waarop gelet moet 
word wanneer hulle dié besluite neem.

Faktore waarop gelet moet word
Daar is ‘n reeks faktore waarop gelet moet word wanneer na
stroopbemarkingstrategieë oorweeg en gebruik word. Dié wye 
reeks faktore strek vanaf die onderliggende faktore wat grootliks  
die beweging van die markprys deur die loop van die seisoen be  
hoort te bepaal, tot en met die impak wat die verskillende strategieë  
op die besigheid kan hê. 

Van die vernaamste aspekte waarop gelet moet word, word 
vervolgens bespreek.

Prys- en risikobestuur
Oor die algemeen is graanpryse onder normale omstandighede  
die laagste tydens strooptyd wanneer graan gelewer word. Daarom 
moet alternatiewe strategieë gevolg word om ‘n beter prys te 
realiseer. 

Aangesien die doel van bemarking is om pryse te bestuur son
der om groot risiko’s aan te gaan, moet seker gemaak word dat 
die risiko’s verbonde aan die strategie in ag geneem word en  
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dit saam met die faktore wat die markprys deur die loop van die  
sei soen sal dryf, oorweeg word. Dit sal verseker dat die beste  
moont like strategie gekies word, aangesien die verskillende strate
gieë onder verskillende omstan dighede verskillende uitkomstes  
sal bied. 

Koste verbonde aan die strategie
Kontantvloei is een van die belangrikste aspekte in enige besigheid 
– en so ook in enige boerdery. Kontantvloeiposisies moet sover 
moontlik beskerm word en daar moet vasgestel word watter impak 
die strategie wat gevolg word op die boerdery se kontantvloei  
kan hê. 

Wanneer graan vir latere verkoop gestoor word, is daar nie tydens 
strooptyd ‘n kontantinvloei nie. Dit realiseer eers later wanneer 
die graan verkoop word. Neem die koste verbonde aan stoor in ag. 
Kostes sluit in fisiese stoorkoste, asook die geleentheidskoste en 
rente op produksiekapitaal wat nog nie gedelg word nie. 

Ander strategieë kan die geleentheid bied om wel ‘n kontantinvloei 
tydens strooptyd te hê – en boonop moontlik deur die loop van die 
seisoen wins te maak. Produsente moet hulself vergewis van die 
aspekte verbonde aan hierdie strategieë wat in Deel 3 en Deel 4 van 
die reeks bespreek is.

Wees vertroud met die prysvlakke
Dit is noodsaaklik om goed vertroud met produksiekoste, asook die 
hoeveelheid wins wat vir die seisoen beoog word, te wees. Wanneer 
‘n mens deeglik met die kostestrukture van jou boerdery vertroud  
is, sal dit makliker wees om te beplan as dit by die strategie kom. 

Wanneer die koste verbonde aan die strategie bereken word, kan 
vasgestel word wat die minimumprys moet wees om seker te maak 
dat die strategie winsgewend is. Terwyl die strategie geëvalueer 
word, moet die nodige en relevante markinligting daarmee saam 
oorweeg word. 

Die vertroudheid met die kostestrukture van die plaas sal grootliks  
tot meer objektiewe besluitneming bydra, omdat beter besluite 
geneem kan word indien die mark teen sekere prysvlakke sou 
verhandel.

Hou die strategieë so eenvoudig moontlik
Alhoewel ‘n groot verskeidenheid strategieë oorweeg kan word  
en ‘n groot aantal verskillende alternatiewe in kombinasie met  
mekaar gebruik kan word, is dit belangrik om die strategie wat 
gebruik word so eenvoudig as moontlik te hou. 

Besonder ingewikkelde strategieë kan in diepte kennis van die 
markte en die tegniese aspekte van die werking daarvan vereis ten 
einde werklik te verstaan hoe dit werk. Daar is wel goeie, eenvoudi  
ge strategieë wat suksesvol gebruik kan word – waarvan ‘n paar in 
die reeks bespreek is. 

Die strategie wat oorweeg word, moet ook deeglik met die 
graanhandelaar bespreek word om te verseker dat almal verstaan 
wat die mikpunt van die strategie is en wat die moontlike wins of 
verlies verbonde aan die strategie kan wees. 

ten slotte
Iets wat in gedagte gehou moet word wanneer besluite rakende 
spesifieke bemarkingstrategieë geneem word, is dat die risiko 
verbonde aan die strategie wat gebruik word, van kardinale  
belang is. 

Die eerste oorweging vir ‘n bemarkingstrategie moet wees om 
‘n beter prys vir die geproduseerde produk te realiseer – met die 
laagste moontlike risiko daaraan verbonde. Produsente moet die 
marksituasie in geheel in ag neem en veral klem lê op die relevante 
fundamentele faktore wat markpryse bepaal. 

Goeie bemarkingsplanne is ook van kardinale belang. Bemarkings
planne met realistiese doelwitte, wat ‘n bydrae sal lewer om 
besluitneming te vergemaklik en wat die emosie grootliks daaruit 
haal, kan maak dat dit wenplanne is. 

Graan SA/Sasol fotokompetisie
– Jan Schoonraad 2017
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Wees effektief om doeltreffend te boer

d
ie beginsels van effektiwiteit en doeltreffendheid in 
boerdery raak al hoe belangriker soos die boerdery
omgewing toenemend meer gesofistikeerd en vol
houbaar moet word. In die hedendaagse uitdagende 
toestande met die toenemende koste van insette, lae 
graanpryse en druk op natuurlike hulpbronne, is dit 

vir produsente van kardinale belang om die pro duksiefaktore tot sy 
beskikking optimaal en volhoubaar te benut. 

Die kosteprysknyptangeffek kan duidelik in graanproduksie 
waargeneem word en dit veroorsaak dat produsente se winsge
wendheid onder druk kom. Produsente word daarom gedwing 
om beter en meer effektief te boer, wat beteken dat die uitset per 
hoeveelheid inset moet toeneem. Die oogmerk vir die produsent, 
wanneer daar verwys word na die optimale benutting van 
produksiefaktore, moet wees om die insette wat toegedien word, 
asook die natuurlike hulpbronne wat beskikbaar is, ten beste te 
benut om soveel moontlik daaruit te kry en derhalwe wins oor die 
lang termyn te maksimaliseer. 

Dit is egter van kardinale belang dat produsente ook die natuur like 
produksiefaktore – veral grond en water – wat in meeste gevalle  
‘n beperkte en kwesbare hulpbron is, optimaal en volhoubaar benut. 

doeltreffendheid en effektiwiteit
Doeltreffendheid en effektiwiteit is twee konsepte wat handaan
hand gaan en daarom kan dit in sommige gevalle met mekaar verwar 
word. Aangesien dit twee konsepte is wat gedurig in dié artikels 
gebruik gaan word, is dit belangrik om dit te definieer. 

Doeltreffendheid beteken om iets op die regte manier te doen en  
om met die minste insette die meeste daaruit te kry. ‘n Voorbeeld is  
om graan te produseer met die minste insette en hulpbronver
steu r ing. Hoe meer uitset per hoeveelheid insette gebruik, verkry 
word, hoe beter sal die doeltreffendheid van produksie wees. Die 
be sigheidswoordeboek verwys egter na doeltreffendheid eerder as  
die vergelyking tussen die hoeveelheid uitset wat werklik geprodu  
seer word teenoor die hoeveelheid wat moontlik geproduseer kan 
word – waar dieselfde hoeveelheid van ‘n inset verbruik word. 

Effektiwiteit, aan die ander kant, is om die regte aksie te doen 
ten einde die regte resultaat te bereik – dus om volhoubare graan
verbouingspraktyke te gebruik. 

Ons kan daarom sê dat ons volhoubare graanverbouingspraktyke 
(effektiwiteit) wil gebruik om maksimum graan met die minste 
hulpbronne te produseer (doeltreffendheid). Ons moet effektief 
wees om doeltreffend te wees. 

Vir die graanprodusent kan die doeltreffendheid van produksie 
aan verskeie maatstawwe gemeet word. Dit word in die meeste 
gevalle deeglik gedoen met die opbrengs per hektaar wat sekerlik 
die mees algemene maatstaf is wat produsente gebruik om hul 
doeltreffendheid te meet. Produsente probeer ook om hierdie 
maatstaf jaar na jaar te verbeter ten einde beter opbrengs per hektaar 
te realiseer. Dit is egter belangrik dat produsente doeltreffendheid 
nie hoofsaaklik aan die opbrengs per hektaar meet nie, maar ook in 
terme van opbrengs per hoeveelheid inset toegedien. 

Dit is die beste maatstaf vir doeltreffendheid en produsente moet 
daarom daarna streef om die opbrengs per eenheid inset toegedien 
jaaropjaar te verhoog ten einde werklik meer effektief en doeltref
fend te wees. Hierdie insette sluit alle aspekte in, wat strek vanaf 
saad tot en met kunsmis en selfs verskillende kunsmiselemente, 
soos byvoorbeeld hoeveelheid graan geproduseer per eenheid 
stikstof toegedien. 

Verder is ook belangrik om nie net klem te lê op die fisiese insette  
wat toegedien is nie, maar dat produsente ook die natuur
like hulpbronne in ag sal neem wanneer hulle hierdie doeltref
fend heidsmaatstawwe bereken; ons praat derhalwe hier van  
“ekoeffektiwiteit” of “ekodoeltreffendheid”.

Die natuurlike hulpbronne wat ‘n kardinale rol in die produksie 
van graan speel, is onder andere grond en water – wat in meeste 
gevalle ook die beperkende hulpbron in die produksie van graan 
is. Produsente moet poog om hierdie beperkende hulpbronne so 
effektief moontlik te gebruik ten einde produksie te optimaliseer. 
Hierdie reeks artikels sal die doeltreffendheid van waterverbruik 

Op plaasvlak Bestuurspraktyke

Deel 1

luan van deR walt, landbou-ekonoom, Graan SA, dR hendRik smith, bewaringslandboufasiliteerder, Graan SA  
en PetRu FOuRie, navorsingskoördineerder/produksiekoste-analis, Graan SA

lei na doelt reffendheid effektIwIteIt 

Reeks
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aanspreek deur die kilogram graan wat per millimeter water 
geproduseer word, meer diepgaande te ontleed.

eko-doeltreffendheid
Die konsep van ekodoeltreffendheid beteken die doeltreffende 
en volhoubare gebruik van hulpbronne in akkerbouproduksie en 
grondbestuur, met die strategie om meer voedsel te produseer 
sonder om meer grond, water en energiegebaseerde insette te 
gebruik. In die proses is dit egter belangrik om nie net die negatiewe 
ekologiese impak te minimaliseer nie, maar ook om gewasproduksie 
te maksimaliseer en ekostelseldienste te verbeter.

agtergrond
In SuidAfrika word ongeveer 90% van die hektare waarop 
mielies geplant word, onder droëlandtoestande gedoen – wat die 
belangrikheid van die optimale benutting van die water en grondvog 
beklemtoon. Die doel van die reeks artikels wat hierop volg, is om die 
beginsel van die berekening te verduidelik sodat produsente dit self 
kan doen en meer en meer in hul eie boerderye en omstandighede 
kan toepas. 

Dit is ook belangrik dat produsente nie net die berekeninge doen 
nie, maar dat hulle ook die inligting daadwerklik ontleed en tendense 
daaruit kan aflei ten einde vas te stel of daar jaaropjaar verbeteringe 
in die doeltreffendheid van produksie waargeneem kan word. 
Produsente moet ook hul eie situasies en doeltreffendheid meet aan 
die werklike potensiaal en ook vergelyk met ander gedeeltes van 
die land – of selfs in dieselfde streek – om vas te stel of hul bo of  
onder die gemiddelde is. Dit sal produsente dwing om meer 
indringend na oplossings en alternatiewe te kyk. 

In die res van die reeks sal daar gemiddeldes uit verskillende 
gebiede van die land se produksieareas met mekaar vergelyk 
word op grond van reënvalgemiddeldes wat vanaf verskillende 
weer stasies van die Landbounavorsingsraad (LNR) in die gebiede 
verkry is – en ook gemiddelde opbrengsdata wat vanaf die Nasio
nale Oesskattingskomitee (NOK) verkry is. Dit behoort verteen
woor digende gemiddeldes in die verskillende streke te weerspieël. 
Produsente word daarom aangemoedig om hul eie data te verwerk 

en daarmee te vergelyk. Daar gaan ook in sekere gedeeltes van 
produsente se inligting gebruik gemaak word. Indien daar produ
sente is wat bereid is om inligting vir die skryf van die artikelreeks 
met ons te deel, is hul welkom om met ons in verbinding te tree. 

die berekeninge
Alhoewel daar ‘n groot aantal verskillende veranderlikes is wat in 
gedagte gehou moet word in die berekening van die kg graan/mm 
beskikbare water, is dit wel noodsaaklik dat daar konsekwentheid 
in die berekening daarvan is. Die inligting tot die produsent se 
beskikking is een van die faktore wat wel ‘n invloed het op die 
formule wat gebruik word. 

Die inligting wat in die res van die reeks artikels gebruik gaan word, 
is maandelikse reënvalsyfers soos gemoniteer deur die verskillende 
weerstasies verskaf deur die LNRGrond, Klimaat en Water (GKW), 
asook die NOK se opbrengsinligting per seisoen vir ‘n spesifieke 
streek. Die seisoen is bereken vanaf Augustus tot April – met die 
aanname dat 20% van die reën wat gedurende Mei tot Julie val, deel 
vorm van die volgende seisoen se plantbeskikbare water.

Reënval per seisoen = (mm reën Augustus, jaar 1 tot April, jaar 2) + 
(20% x mm reën Mei tot Julie, jaar 1)
Kg graan/ha = NOKopbrengs x 1 000
Kg graan/mm water = kg graan/ha/reënval per seisoen

ten slotte
Die hoofdoel van die reeks artikels sal wees om meer lig te werp op  
die beginsels vir die berekening van waterverbruiksdoeltreffendheid 
in graanproduksie. Dit is belangrik dat produsente hierdie be re
keninge doen en hulself meet aan die norme wat beskikbaar is 
ten einde vas te stel of hul eie effektiwiteit en doeltreffendheid bo 
of onder die norm (potensiaal) is en dan vas te stel wat die redes 
daarvoor kan wees. 

Verskeie internasionale studies het al aangedui dat die poten siaal 
vir mielieverbouing tussen 15 kg en 20 kg graan/mm water/jaar is. 
Die gemiddeld vir SuidAfrika is ongeveer 8 kg graan/mm water/jaar  
en die gemiddelde in verskillende streke van die land sal in die 
volgende gedeeltes van die reeks bespreek en aangedui word. 
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Op plaasvlak Diere

Dieresiektes wat die mens aantas

B
esmette beesmelk en melkpro  
duk te met Mycobacterium bovis
bakterieë wat nie gepasteuriseer is 
nie, is die hoofbron van besmetting 

by die mens wat beestuberkulose ver
oorsaak. Buffelmelk wat met die bak terieë 
besmet is, kan ook ‘n bron van besmetting 
by die mens wees.

inleiding
Beestuberkulose is ‘n direkte antropo
soönose (siekte of besmetting wat primêr 
by die dier voorkom en natuurlik na die 
mens oorgedra word) en word veroorsaak 
deur die bakterie M. bovis, wat hoofsaaklik 
in beeste, maar ook in wild (veral buffels) en 
vleisetende diere voorkom. 

Die siekte het oorgespoel na wild (by
voorbeeld buffels, elande en bosbokke), 
vleisetende diere (leeus, hiënas, luiperds en 
jagluiperds) en ander diere, soos bobbejane, 
vlakvarke, koedoes en rooibokke. Die be
smetting mag oorgedra word na ander vee 
en wildsoorte wat in noue aanraking met 
aangetaste beeste leef en na roofdiere wat 
besmette prooi vreet. 

Hierdie bakterieë veroorsaak ‘n relatiewe 
klein persentasie (minder as 2%) van 
tuberkulosegevalle by die mens. Die 
meeste gevalle van tuberkulose (meer as 
90%) by mense word deur Mycobacterium 
tuberculosis veroorsaak (menstuberkulose). 
Mycobacterium bovistuberkulose by men
se het drasties verminder oor die jare weens 
doeltreffende siektebeheer by bees te en 
pasteurisasie van beesmelk. 

Tuberkulose wat by die mens voorkom, kan 
die dier besmet. Wêreldwyd word jaarliks 
miljoene nuwe M. tuberculosisbesmettings 
aangemeld. Hierdie siekte is een van die 
belangrikste besmetlike siektes wat mense 
wêreldwyd laat sterf. Na raming is ge
durende 2016 meer as 1,6 miljoen mense 
wêreldwyd dood aan tuberkulose, waarvan 
374 000 sterftes mense was wat menslike 
immuniteitsgebrekvirus (MIV)positief was. 
Van die 374 000 sterftes was 180 000 van 
SuidAfrika. 

Tuberkulose by mense kan voorkom en 
beheer word. Die siekte is ‘n toonaangewen
de siekte onder MIVpositiewe mense. 
Omdat tuberkulose wederkerig tussen die 
dier en die mens oorgedra kan word, staan 
dit bekend as ‘n amfisoönose. Gedurende 
2016 was daar na raming 10,4 miljoen 

nuwe tuberkulosebesmettings wêreldwyd, 
waarvan ongeveer 1 miljoen kinders was.

ander name
Ander name waaronder tuberkulose by 
mense bekend staan, is phthisis (Grieks), 
consumption (Latyn), scrofula, Pott’s 
disease en white plague.

hoe doen ‘n mens die 
besmetting op?
Nie almal wat met M. bovis asook  
M. tuberculosis besmet word, word siek 
nie. Persone wat besmet word en nie 
siek is nie, het ‘n verborge of onsigbare 
tuberkulosebesmetting. Hierdie besmette 
persone voel nie siek nie, het geen 
siektetekens nie en kan nie die tuberkulose 
na ander persone versprei nie. 

Daar is wel sekere persone met die la
tente tuberkulose wat siek kan word. 
Ongeveer een derde (2,47 miljard) van 
die wêreld se bevolking (7,5 miljard) het 
latente tuberkulose, waarvan die oorgrote 
meerderheid besmet is met M. tuberculosis. 

Die meeste persone word besmet met  
M. bovis deur die drink of eet van besmette 
ongepasteuriseerde melk of melkverwerkte 
produkte. Die bakterieë kan die mens besmet 
deur direkte kontak met tuberkuloseletsels 
tydens nadoodse ondersoeke op beeste of 
ander diere (byvoorbeeld buffels, koedoes, 
leeus en vele meer) deurdat hulle die 
liggaam binnedring deur snytjies of wonde. 

Inaseming van bakterieë van uitgeasemde 
besmette lug van die dier kan die mens 
besmet. Direkte besmetting vanaf diere 
na die mens deur besmette luginaseming 
(druppelbesmetting) is raar. Oordrag van 
M. bovisbakterieë van mensnamens kan 
plaasvind deur inaseming as besmette 
persone nies of hoes. 

tuberkulose: Beroepsiekte 
Persone wat weens hulle beroep aan die 
siekte blootgestel is, is dierehanteerders, 
abattoir en slaghuiswerkers, veeartse, 
asook persone wat op melkplase, wildplase, 
voerkrale en vleisbeesplase werk. Persone 
wat rou melk en verwerkte melkprodukte 
wat ongepasteuriseer is inneem, val in 
die hoërisikogroepmense wat M. bovis
besmetting kan opdoen. Mense wat MIV
besmet is, het ‘n 20 tot 30 keer groter kans 
om tuberkulose op te doen as mense wat 
nie MIV het nie. 

Persone wat ‘n hoë risiko vir M. bovis
tuberkulose loop, behoort gereeld sif tings  
toetse vir tuberkulose te onder gaan.  
Long radiografie word gebruik om tuber
kulose in mense te diag noseer. Sif tings
toetse vir diere sluit tuberku lien vel toetse en 
bloedtoetse in.

siektetekens in mense
Nie alle M. bovisbesmettings by mense 
veroorsaak tuberkulose nie en gewoonlik 
het hulle geen siektetekens nie. Persone 
met tuberkulose weens M. bovis of  
M. tuberculosis het koors, hoes, nagsweet 
en gewigsverlies. 

Ander siektetekens kan voorkom afhan
gende van watter organe en liggaamsdele 
aangetas is. Met longaantasting hoes die 
persoon gewoonlik en as die dermkanaal 
aangetas is, kan die persoon diarree of 
buikpyn hê. 

Behandeling
Tuberkulose wat veroorsaak word deur 
M. bovis by die mens, word gewoonlik 
dieselfde behandel as M. tuberculosis
gevalle by mense. Tuberkulose by mense 
word gewoonlik met kombinasies van 
verskillende antibiotika behandel. Sonder 
tuberkulosebehandeling kan die siekte 
fataal wees.

voorkoming en beheer van  
M. bovis in die mens
Gebruik net gepasteuriseerde melk of melk 
wat ander effektiewe hittebehandeling 
ondergaan het en gebruik net sulke melk 
in die vervaardiging van melkprodukte. 
Vermy kontak met beeste, wild en ander 
diere wat tuberkulose het. Tuberkulose is 
‘n staatsbeheerde dieresiekte in SuidAfrika 
kragtens die Wet op Dieresiektes (Wet no. 
35 van 1984).

Vir meer inligting hieroor, kontak dr Jan 
du Preez by drjanh.dupreez@gmail.com of 
besoek www.zoonoses.co.za. 

dR Jan du PReez, veterinêre spesialis: Volksgesondheid

Deel 4: soönotiese tuberkulose 

 Tuberkuloseletsels in die borsholte van  
‘n buffel. Die bakterieë kan die mens besmet 
deur direkte kontak met tuberkuloseletsels 
tydens nadoodse ondersoeke op beeste  
of wild.  
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Argentynse en plaaslike praktyke  
in proewe vergelyk

N
a wederkerige besoeke van afgevaardigdes van  
Graan SA en Argentinië in 2010 – van Argentinië en Suid
Afrika onderskeidelik – is daar ooreengekom om die 
Argentynse direkte manier van plant in gewasredidue met 

nou plantrye en hoë plantdigthede in SuidAfrika te toets. 

Die primêre vereiste vir die Argentynse stelsel was dat Argentynse 
geenbewerkingplanters gebruik moes word. Laasgenoemde stelsel 
sou dan in verskillende produksiegebiede met die bestaande 
plaasstelsels onder verskeie gewasse in terme van sekere gewas 
en grondeienskappe vergelyk word, met die oogmerk om die beste 
Argentynse praktyke vir plaaslike toestande aan te pas. 

Vir hierdie doel is ‘n formele ooreenkoms in 2011 tussen  
Graan SA en die National Institute for Agricultural Technology 
(INTA) in samewerking met die Argentina Chamber of Implement 
Manufacturers (CAFMA) en Foundation: Implement Development 
(CIDITER) aangegaan. 

Daar is ook ooreengekom dat dit demonstrasieproewe moes wees 
met geen herhalings of ander statistiese vereistes nie. Beginnende 
by die 2012/2013seisoen, het die proewe oor drie seisoene heen 
gestrek en is dit in vier agroekologiese gebiede uitgevoer, naamlik:
   Settlers, in die Springbokvlakte, met ‘n warm, semiariede 

klimaat, op ‘n swaar klei (turf)grond.
   Nigel, met ‘n koel, humiede klimaat, op ‘n diep sandleem tot 

sandkleileemgrond.
   Odendaalsrus, NoordwesVrystaat, met ‘n warm, semiariede 

klimaat, op ‘n sandgrond.
   Lichtenburg, met ‘n warm klimaat, op ‘n goed gedreineerde, diep 

sandkleileemgrond.

Die volle omvang van die Argentynse bewaringslandbouproduk
siestelsel behels:

   Totale bedekking van die grondoppervlak met gewasredidue.
   ‘n Wisselboustelsel van gewasse.
   Plantrye moet 52 cm of nouer wees.
   Plantdigtheid moet bo 38 000 plante/ha wees.
   Slegs kouters moet gebruik word om minimum grondversteuring 

te veroorsaak.
   Plantrigting moet jaarliks met 30° roteer ten einde die totale 

grondoppervlak te gebruik en ook om verskuiwing van 
gewasredidue te voorkom.

   Bespuiting moet teen ‘n 30°hoek saam met die plantrye gedoen 
word.

Die produsentemedewerkers, naamlik mnre Willem Groothof  
(Good Hope, Settlers), Tony da Costa (Manjoh Ranch, Nigel), David 
Maree (Leeuwkuil, Odendaalsrus) en Arno van Vuuren (Lichtenburg), 
het ingewillig om proewe uit te voer waar die Argentynse direkte 
manier van plant in stoppelreste met nou plantrye en hoë 
plantdigthede met bestaande plaasstelsels onder verskeie gewasse 
vergelyk word.

Die produksiepraktyke en opbrengste van die eerste drie mede
werkers van die 2011/2012 tot 2013/2014seisoene word in ‘n reeks 
van twee artikels bespreek. Die Lichtenburgproef is ongelukkig na 
twee seisoene gestaak en word nie ingesluit nie.

agronomiese praktyke op proewe
Tabel 1 tot Tabel 3 (op bladsy 59) bevat ‘n opsomming van agrono  
 miese praktyke wat in die proewe in die 2013/2014seisoen gevolg is.  
In die tabelle word ‘n duidelike onderskeid getref tussen die praktyke  
wat met die Argentynse stelsel en bestaande plaasstelsels gevolg 
is. Foto 1 en Foto 2 toon die plantaksies op Good Hope en Manjoh 
Ranch met die Apache en Pierobonplanters, onderskeidelik.

Op plaasvlak Agronomiese praktyke / Argentynse stelsel / Verskillende streke Bewaringslandbou 

dR danie Beukes, onafhanklike grondkundige

Deel 1: agtergrond en proefpraktyke

 1: Die plant van graansorghum op  
Good Hope met die Apache-planter.

1
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AGRONOMIESE PRAKTYKE: VOOR-PLANT

Stoppelbedekking op lande vir: Graansorghum: 10%  35%; sonneblom: 15%  40%; sojabone: 25%  45%.

Onkruidbestryding: Argentynse stelsel en plaaspraktyk: Algeheel: Een glifosaatbespuiting.

Bewerking en bemesting: Beide stelsels: Geen.

AGRONOMIESE PRAKTYKE: MET PLANT EN DAARNA

Perseelgrootte: Beide stelsels: 2,5 ha (graansorghum en sonneblom); 1,25 ha (sojabone).

Gewasse, plantdigtheid en rywydte:
Argentynse stelsel (Apache-planter):
Graansorghum: 91 000 plante/ha x 52 cmrywydte (wisselbou met sonneblom).
Sonneblom: 40 000 en 51 000 plante/ha x 52 cmrywydte (wisselbou met graansorghum).
Sojabone: 250 000 en 350 000 plante/ha x 52 cmrywydte (wisselbou met graansorghum).
Plaaspraktyk (John Deere planter met tande):
Graansorghum: 67 000 plante/ha x 100 cmrywydte (wisselbou met sonneblom).
Sonneblom: 32 000 plante/ha x 100 cmrywydte (wisselbou met graansorghum).

Ander aksies (beide stelsels): Glifosaatweerstandige kultivars. Bemesting volgens grondontledings, gewas en opbrengsmikpunt.  
Onkruid en plaagbeheer volgens heersende plaaspraktyke.

Tabel 1: agrOnOmiese prakTyke Op gOOd HOpe, seTTlers (Willem grOOTHOf).

AGRONOMIESE PRAKTYKE: VOOR-PLANT

Stoppelbedekking op lande vir: Mielies: 0%; sojabone: 0% (veldbrand het in winter alle stoppels vernietig).

Onkruidbestryding: Beide stelsels: Algeheel: Een glifosaatenHerbiplusbespuiting.

Bemesting en bewerking:
Argentynse stelsel: Beesmis breedwerpig toegedien teen 4,2 t/ha. Geenbewerking.
Plaaspraktyk: Beesmis breedwerpig toegedien teen 4,2 t/ha, gevolg deur skottelegbewerking (disc harrow).  
Addisionele bewerkings: Beitelploeg 35 cm diep en saadbedskoffel (vibro till).

AGRONOMIESE PRAKTYKE: MET PLANT EN DAARNA

Perseelgrootte: Argentynse stelsel: 1,5 ha (mielies); 2 x 3,5 ha (kort en langseisoensojaboonkultivars);  
Plaaspraktyk: 1,5 ha (mielies); 2 x 1,44 ha (kort en langseisoensojaboonkultivars).

Gewasse, plantdigtheid en rywydte:
Argentynse stelsel (Pierobon-planter):
Mielies: 42 000 plante/ha x 100 cmrywydte; 42 000 plante/ha x 52 cmrywydte; 60 000 plante/ha x 52 cmrywydte; 80 000 plante/ha  
x 52 cmrywydte (wisselbou met sojabone).
Sojabone: Kort (Pannar 1454) en lang (Pannar 1664) seisoenkultivars: 250 000 plante/ha x 52 cmrywydte (wisselbou teen 90° hoek met 
vorige jaar se mielies).
Plaaspraktyk (Pierobon-planter):
Mielies: 42 000 plante/ha x 100 cmrywydte.
Sojabone: Kort en langseisoenkultivars: 250 000 plante/ha x 52 cmrywydte.

Ander aksies (beide stelsels): Glifosaatweerstandige kultivars. Bemesting volgens grondontledings, gewas en opbrengsmikpunt.  
Onkruid en plaagbeheer volgens heersende plaaspraktyke.

Tabel 2: agrOnOmiese prakTyke Op manjOH rancH, nigel (TOny da cOsTa).

 2: Sojabone word op Manjoh Ranch met die Pierobon-planter geplant.

2



LEES DIE ETIKET VIR VOLLEDIGE BESONDERHEDE.
AXIAL® bevat pinoxaden 45g/l (Reg. nr. L8517 , Wet nr. 36 van 1947). VERSIGTIG
Syngenta Suid-Afrika (Edms) Beperk, Privaatsak X60, Halfway House, 1685, Tel: (011) 541 4000, www.syngenta.co.za
©Syngenta Ag, 2000. 

  raak ontslae van al die  
gewone verdagtes
Kompetisie deur grasonkruide verhoed dat kleingraan sy volle opbrengspotensiaal 
kan bereik. Verhoed dat dit gebeur met AXIAL®

1. Beheer 3 van die belangrikste grasonkruide: wilde hawer, kanariegras en raaigras
2. Is ten volle sistemies wat verhoogde effektiwiteit en betroubaarheid verseker
3. Help om onkruidweerstand in jou lande te bestuur

AXIAL®. Die slim manier om grasonkruide te beheer en verhoogde 
effektiwiteit en betroubaarheid te verseker.

@SyngentaSA

16171 syngenta axial ads 2017 v9.indd   1 03/04/2018   13:27



Tel: (011) 615-6421/677-2100
FORD, FIAT, NEW HOLLAND 

and MASSEY

Op plaasvlakBewaringslandbou 

Argentynse en plaaslike praktyke vergelyk (Deel 1)

AGRONOMIESE PRAKTYKE: VOOR-PLANT

Stoppelbedekking op lande vir: Mielies: 0%  20%; sonneblom: 10%  50%; sojabone: 40%  50%.

Onkruidbestryding: Beide stelsels: Algeheel: Een glifosaatbespuiting.

Bewerking en bemesting:
Argentynse stelsel: Geenbewerking en geen bemesting.
Plaaspraktyk: Beitelploegbewerking 20 cm diep op plantrye. Geen bemesting.

AGRONOMIESE PRAKTYKE: MET PLANT EN DAARNA

Perseelgrootte: Argentynse stelsel: 0,86 ha (alle gewasse); Plaaspraktyk: 0,73 ha (alle gewasse).

Gewasse, plantdigtheid en rywydte:
Argentynse stelsel (Super Walter-planter):
Mielies: 45 000 plante/ha x 52 cmrywydte (wisselbou met sojabone en sonneblom); 24 000  80 000 plante/ha x 52 cmrywydte  
(monokultuur).
Sonneblom: 40 000 plante/ha x 52 cmrywydte (wisselbou met mielies); 40 000  80 000 plante/ha x 52 cmrywydte (monokultuur).
Sojabone: 350 000 plante/ha x 52 cmrywydte (wisselbou met mielies).
Plaaspraktyk (Massey Ferguson-planter met kouters): 
Mielies: 42 000 plante/ha x 100 cmrywydte (wisselbou met sojabone en sonneblom).
Sonneblom: 40 000 plante/ha x 100 cmrywydte (wisselbou met mielies).
Sojabone: 350 000 plante /ha x 100 cmrywydte (wisselbou met mielies).

Ander aksies (beide stelsels): Glifosaatweerstandige kultivars. Bemesting volgens grondontledings, gewas en opbrengsmikpunt.  
Onkruid en plaagbeheer volgens heersende plaaspraktyke. 

Tabel 3: agrOnOmiese prakTyke Op leeuWkuil, Odendaalsrus (david maree).
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I
n Deel 1 van die artikel (bladsy 56) is  
die agtergrond en die proefpraktyke wat 
in die vergelyking van die Argentynse  
en plaaslike stelsels gebruik is, bespreek.

Die produsentemedewerkers, naamlik mnre 
Willem Groothof (Good Hope, Settlers), 
Tony da Costa (Manjoh Ranch, Nigel),  
David Maree (Leeuwkuil, Odendaalsrus) en 
Arno van Vuuren (Lichtenburg) het in gewil lig 
om proewe uit te voer waar die Argentynse 
direkte manier van plant in stoppelreste 
met nou plantrye en hoë plantdigthede met 
bestaande plaasstelsels tussen verskeie 
gewasse vergelyk word. 

In hierdie artikel (Deel 2) word gefokus op 
gewasgroei en die opbrengs wat behaal 
is met die twee produksiestelsels op die 
proeflokaliteite. Die Lichtenburgproef is 
ongelukkig na twee sei soene gestaak en 
word nie ingesluit nie.

seisoenale reënval
Die seisoenale (Oktober  April) reënval vir 
2013/2014 vir Good Hope, Manjoh Ranch 
en Leeuwkuil was 427 mm, 601 mm en  
408 mm, onderskeidelik. In al drie gevalle 
was dit onder die lang termyngemiddeldes 
vir die betrokke omgewings. Dit is veral op 
Good Hope waar die reënval heelwat min
der was as die langtermyngemiddeld van 
595 mm, met uiters lae reënval in Januarie 
en Februarie. Verder moes planttyd ook tot 

Desember uitgestel word, weens onvol
doende reën in Oktober en November.

Gewasgroei en -opbrengs
Good Hope
Foto 1 en Foto 2 toon die groei van 
graansorghum en sonneblom soos op  
1 April 2014. Die sonneblomme het, gegewe 

die swak reënseisoen, die beste groei 
getoon. Die sojabone het bitter swaar gekry 
en is uiteindelik nie geoes nie.

Graansorghum
Grafiek 1 toon dat uiters swak graanop
brengste (330 kg/ha  556 kg/ha) in die 
2011/2012seisoen verkry is as gevolg van 
onvoldoen de reënval. 
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Op plaasvlakBewaringslandbou Agronomiese praktyke / Argentynse stelsel / Verskillende streke 

dR danie Beukes, onafhanklike grondkundige

Argentynse en plaaslike praktyke  
in proewe vergelyk

Deel 2: evaluering van gewasgroei en graanopbrengste

Grafiek 1: Graansorghumopbrengste as funksie van produksiestelsels (Arg91K = Argentynse 
stelsel teen 91 000 plante/ha; Plaas67K = Plaaspraktyk teen 67 000 plante/ha).

1

2

 1: Vegetatiewe groei van graansorghum (plaaspraktyk: 67 000 plante/ha en 100 cm-rye).
 2: Vegetatiewe groei van sonneblom (Argentynse stelsel: 51 000 plante/ha en 52 cm-rye).
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Op plaasvlak Bewaringslandbou 

In die 2012/2013seisoen is die graansor 
g hum nie geoes nie as gevolg van groot  
skaalse voëlskade. Beter graanopbrengste 
(1 009 kg/ha  1 300 kg/ha) is in die 
2013/2014seisoen verkry, met soortgelyke 
opbrengste vir bei de stelsels. Daar moet 
bygevoeg word dat die langtermynplaas
opbrengs 3 000 kg/ha is. Die gemid
delde graanopbrengs oor seisoene vir die 
Argentynse stelsel (91 000 plante/ha) is  
734 kg/ha met die plaaspraktyk (67 000 
plante/ha) effens beter teen 824 kg/ha. 
Vir die 2013/2014seisoen is ‘n tendens 
aangeteken dat graanopbrengs met die 
verhoging in plantestand verbeter het.

Teen hierdie agtergrond sou die keuse van 
‘n produksiestelsel vir graansorghum, in 
wisselbou met sonneblom, vir hierdie semi
ariede omgewing op die plaaspraktyk val.

Sonneblom
Gemeet teen die langtermynplaasopbrengs 
van 1 200 kg/ha, is bevredigende graan
opbrengste (1 100 kg/ha  1 477 kg/ha) in 
die laaste twee seisoene behaal. Gemiddeld 
het die Arg40K (Argentynse stelsel; 40 000 
plante/ha) teen 1 316 kg/ha die beste oor 
die drie seisoene heen gevaar, gevolg deur 
die plaaspraktyk (32 0000 plante/ha) met  
1 234 kg/ha, en laastens die Arg51K teen  
1 173 kg/ha. Resultate vir die 2013/ 2014
seisoen toon ‘n swakverwantskap tussen 
graanopbrengs en plantestand.

Met die resultate in ag genome sou die  
keuse van ‘n produksiestelsel vir sonne  
blom, in wisselbou met graansorghum, vir 
hierdie semiariede omgewing moontlik 
op die Arg40K val. Indien saadkoste in 
berekening ge bring word, sal die plaas
praktyk met sy laer plantestand heel 
waarskynlik die ideale opsie wees.

Sojabone
Sojabone is op aandrang van die  
Argen tynse medewerkers aangeplant, 
alhoewel dit nie kommersieel op die plaas 
verbou word nie. Weens lae reënval en die 
swak verspreiding daarvan, was die soja
boonaanplantings in al drie seisoene ‘n mis
lukking, omdat die plante te laag was om 
meganies te oes.

Manjoh Ranch
Danksy die goeie 2013/2014reënseisoen 
was die vegetatiewe groei van mielies  
(Foto 3) en sojabone uitstekend onder beide 
die Argentynse stelsel en die plaaspraktyk.

Mielies
Grafiek 2 toon dat, gemiddeld oor die drie 
seisoene heen, die Arg60K (Argentynse 
stelsel, 60 000 plante/ha) en die Arg80K, 
graanopbrengste van 9 890 kg/ha en  

9 650 kg/ha, onderskeidelik, opgelewer 
het teenoor die plaaspraktyk (Pls42K) se  
8 160 kg/ha. Vir die 2013/2014seisoen veral  
is ‘n progressiewe toename in graanop
brengs met ‘n toename in plantestand (soos 
ge meet teen oestyd) waargeneem met 
‘n opbrengsplato by 54 000 plante/ha tot  
64 000 plante/ha (Grafiek 3).

Teen die agtergrond van dié resultate sou 
die keuse van ‘n produksiestelsel vir mielies, 
in wisselbou met sojabone, vir hierdie koel 

humiede gebied op die Argentynse stelsel 
van 54 000 plante/ha tot 64 000 plante/ha 
met ‘n 52 cmrywydte val.

Sojabone
Vir die kortseisoenkultivar (PAN 1454) was 
die gemiddelde graanopbrengs 2 900 kg/ha 
onder die Argentynse stelsel oor sei soene 
heen hoër as dié vir die plaas prak tyk van  
2 150 kg/ha. Die langseisoenkultivar (PAN 
1664) het swakker gevaar onder die Ar
gentynse stelsel teen 1 600 kg graan/ha, 

Argentynse en plaaslike praktyke vergelyk (Deel 2)

Grafiek 2: Mielie-opbrengste as funksie van produksiestelsels (Pls42K = Plaaspraktyk teen  
42 000 plante/ha; Arg42K1 (1 m-rye), Arg42K, Arg60K en Arg80K = Argentynse stelsel teen 42 000,  
60 000 en 80 000 plante/ha; Jum60K = Jumil-planter teen 60 000 plante/ha met 0,52 rye).

Grafiek 3: Mielie-opbrengs as funksie van plantestand (2013/2014).
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vergeleke met die plaaspraktyk van 1 740 kg 
graan/ha. Oor seisoene en alle stel sels heen 
het die kortseisoenkultivar teen 2 750 kg 
graan/ha heelwat beter presteer as die lang
seisoenkultivar teen 1 630 kg graan/ha.

Teen hierdie agtergrond sou die keuse 
van ‘n produksiestelsel vir sojabone vir 
hierdie koel humiede gebied soos volg 
wees: ‘n Argentynse stelsel waar ‘n kort
seisoenkultivar teen 250 000 plante/ha en 
52 cmrywydte in wisselbou met mielies 
verbou word.

Leeuwkuil
Al drie die proefgewasse (mielies, son   ne
blom en sojabone) het in die 2013/2014 
seisoen goeie groei getoon (Foto 4 op 
bladsy 65) dank sy goeie reënneerslae van 
65 mm en 83 mm in Januarie en Februarie 
onderskeidelik.

Mielies
Grafiek 4 toon dat, gemiddeld oor twee sei
soene, die plaaspraktyk (28 000 plan te/ha) 
teen 6 271 kg graan/ha heelwat beter 
pres teer het as die Argentynse stelsel 
(45 000 plante/ha) teen 5 448 kg graan/
ha. Beide stelsels het sojabone as wis
sel bougewas in die vorige seisoen 
gehad. Die plaas se langtermynmielie
opbrengs wissel van 5 000 kg/ha tot  
7 200 kg/ha vir ‘n twaalf maande en 
oorlêstelsel, onderskeidelik. Die sei soe
nale reënval vir 2012/2013 en 2013/ 2014 
het gewissel van 415 mm tot 408 mm, 
onderskeidelik. Op die sand  grond van 
Leeuwkuil is in die 2013/2014seisoen 
‘n progressiewe afname in graan op
brengs gemeet, met ‘n toename in plan  

te stand (soos gemeet met oestyd – Grafiek 5 
op bladsy 65). Op die sandklei leemgrond op 
Manjoh Ranch is presies die teenoorgestel
de resultaat gevind (sien Grafiek 3).

Teen dié agtergrond sou die keuse van ‘n 
produksiestelsel vir mielies vir hierdie semi
ariede, sandgrondgebied op die bestaande 
plaaspraktyk van ‘n beitelploegbewerking 
vooraf en 28 000 plante/ha in 100 cmrye 
val. Beide sonneblom en sojabone sou 
oorweeg kan word as ‘n wisselbougewas.

Sonneblom
In die 2012/2013seisoen het beide stel
sels 1 900 kg graan/ha gelewer. In die 
2013/2014seisoen het die plaaspraktyk 
(Plaas40KM) teen 40 000 plante/ha in 

wisselbou met mielies 3 823 kg graan/ha 
gelewer, vergeleke met die Argentynse 
stelsel (Arg40KM) se 3 418 kg graan/ha 
– ‘n verskil van 12%. Die plaas se lang 
ter mynsonneblomopbrengs wissel van 
1 500 kg/ha tot 2 700 kg/ha vir ‘n twaalf 
maande en oorlêstelsel, onderskeidelik. 
Daar was ‘n aanduiding van ‘n toename 
in graanopbrengs met ‘n toename in 
plantestand (soos gemeet teen oestyd).

Die resultate in ag genome sou moontlik 
enigeen van die plaaspraktyk of Argen tynse 
stelsel gekies kon word as ‘n produksie
stelsel vir sonneblom, in wisselbou met 
mielies, vir hierdie semiariede sandgrond
gebied. 

Grafiek 4: Mielie-opbrengste as funksie van produksiestelsels [Pls28KSj = Plaaspraktyk teen  
28 000 plante/ha (sojaboonrotasie); Arg38KM, Arg45KM, Arg45KSn, Arg45KSj = Argentynse stelsel 
teen 38 000 en 45 000 plante/ha (monokultuur, sonneblom- en sojaboonrotasie).

 3: Vegetatiewe groei van mielies (Argentynse stelsel: 60 000 plante/ha en 52 cm-rye).
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Op plaasvlakBewaringslandbou 

In ‘n volgende artikel sal aangetoon word 
hoe grondkompaksie op hierdie sandgrond 
sonneblomwortels op ongeveer 20 cm 
diepte horisontaal laat draai onder die 
Argentynse stelsel – en gevolglik ‘n beperkte 
grondvolume benut.

Sojabone
In die 2012/2013seisoen het die Argentynse 
stelsel 1 200 kg graan/ha gelewer en 
die plaaspraktyk 1 400 kg graan/ha  
– beide stelsels teen 250 00 plante/ha. Die 
2013/2014aanplanting is eers op 4 Janua
rie 2014 afgehandel, wat betreklik laat was  
vir sojabone. Die uiteinde was ‘n oes mis
lukking weens droogtetoestande en om
dat die plante te laag was vir ‘n me ganiese 
oesaksie.

samevatting
Uit die resultate van drie seisoene in drie 
agroekologiese gebiede is dit redelik 
duidelik dat die Argentynse stelsel van nou 
rywydtes en hoë plantestande nie sonder 
meer op alle gewasse, gronde en vir enige 
hoeveelheid seisoenale reënval toegepas 
kan word nie. 

Om op te som:
   Op die swaar getekstureerde (>50% 

klei) vertiese grond in die warm semi
ariede omgewing van Good Hope (op 
die Springbokvlakte):
  Is die plaaspraktyk (met ‘n laer 

plantestand en wyer rye as die 
Argentynse stelsel) die keuse vir ‘n 
produksiestelsel vir graansorghum 
in wisselbou met sonneblom.

  Kan, vir ‘n produksiestelsel vir son
neblom in wisselbou met graan
sorghum, enigeen van die Arg40K 
(Argentynse stelsel teen 40 000 

plante/ha) of die plaaspraktyk teen 
32 000 plante/ha oorweeg word.

  Hoewel sojabone in die proewe as 
‘n wisselbougewas ingesluit was  
– en ‘n mislukking was – word dit nie 
in die omgewing op kommersiële 
skaal verbou nie.

  Moet dit verder in gedagte gehou 
word dat die vertiese gron de van 
die omgewing ‘n promi nente self
bewerkingsaksie het (self mulching) 
en as sulks geen of ver    minderde 
bewerking komple menteer.

   Op die sandgronde in die warm semi
ariede omgewing van Leeuw kuil 
(Odendaalsrus):
  Is die plaaspraktyk (met ‘n laer 

plantestand en wyer rye as die 
Argentynse stelsel) die keuse vir 
‘n produksiestelsel vir mielies in 
wisselbou met sonneblom. Veral 

opvallend is die afname in opbrengs 
met ‘n toename in plantestand.

  Kan, vir ‘n produksiestelsel vir son
neblom in wisselbou met mielies, 
enigeen van die Arg40K of die plaas
prak tyk, beide teen 40 000 plante/ha, 
oorweeg word.

  Hoewel sojabone in die proewe as 
‘n wisselbougewas ingesluit was, 
word dit uit ‘n ekonomiese oogpunt 
nie op Leeuwkuil oorweeg nie.

   Op die medium getekstureerde (15% 
 20% klei), diep gronde in die koel, 
humiede omgewing van Manjoh Ranch 
(Nigel):
  Sou die keuse vir ‘n produksiestelsel 

vir mielies, in wisselbou met 
sojabone, op die Argentynse stelsel 
van 54 000 plante/ha tot 64 000 
plante/ha met ‘n 52 cmrywydte 
val. Die toename in opbrengs met 
‘n toename in plantestand is veral 
opvallend – ‘n sterk oorweging om 
die Argentynse stelsel met sy hoë 
plantdigthede te ondersteun.

  Sou die keuse van ‘n produksiestelsel 
vir sojabone, in wisselbou met 
mielies, ‘n Argentynse stelsel wees, 
waar ‘n kortseisoenkultivar teen  
250 000 plante/ha met ‘n 52 cm
rywydte verbou word.

‘n Finale opmerking
Die Argentynse stelsel kom die hoof
beginsels van bewaringslandbou na en 
moet as sulks ‘n regmerkie kry. Indien die 
plaaspraktyke van die drie lokaliteite weer 
ontleed word, kan die afleiding gemaak 
word dat dié beginsels in die behoud van 
stoppeldeklae, minimum grondversteuring 
en wisselbou – miskien met plaaslike 
aanpassings – wel toegepas is. 

Grafiek 5: Graanopbrengs as funksie van gewas en plantestand (2013/2014).

 4: Vegetatiewe groei van mielies (Argentynse stelsel op Leeuwkuil: 
45 000 plante/ha en 52 cm-rye).
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Improved germplasm  
can lead to a brighter farm future

S
cab/Fusarium head blight is one of the most important  
small grain diseases in the world. In South Africa, out
breaks are becoming more severe and frequent due to the  
changing climate that mediates the development of optimal 

microenvironmental conditions, which facilitate infection. 

In addition, maize/wheat cropping systems, planting of susceptible 
cultivars and the expansion of irrigation areas favour the spread of 
Fusarium head blight. Currently there are no fungicides officially  
registered to control this disease in South Africa and this compli
cates the control of this disease. 

Stubble from notill may also harbour Fusarium inoculum and 
this might become a problem when conditions are conducive to  
infections. It must also be noted that in the world, there are  
two Fusarium species which have displayed chemical resis  
tance already. 

During a recent conference in Brazil, concern was raised during  
fungicide testing research conducted by different groups over  
several years, that fungicides of the strobilurin group significant
ly increase DON mycotoxin levels (6% to 18%) in the harvested 
grain after treatment. In addition, researchers have also found that 
BTmaize could host Fusarium spores for longer periods of time, 
since the stubble will take longer to degrade or decompose. 

Severe yield losses (0,5 t/ha to 2 t/ha) may occur depending on  
the timing of infection and presence of optimal microenvironmen
tal conditions at flowering stage. Infected grain may also contain  
mycotoxins that are harmful to both humans and animals. 

Since there are currently no local resistant cultivars available and  
no fungicides registered to control scab on wheat, a Winter Cereal 

Trust project was initiated to improve the Fusarium head blight  
resistance levels of our current susceptible South African cultivars. 

This project combines the use of phenotypic field screening and 
markerassisted selection to develop diverse scab and mycotoxin  
resistant germplasm. DON is one of the most important and preva
lent mycotoxins that might accumulate in the seed after Fusarium 
infection, which has recently received more interest. 

The reason why mycotoxins are important is the health issues as
sociated therewith (such as cancer causing/inducing) if ingested 
for a prolonged period. As these mycotoxins are harmful, there 
are now new regulations in place, which allow a maximum limit in 
cereal grains (of ≤ 2 000 μg/kg DON) and derived processed pro - 
ducts (such as flour, meal, semolina and breakfast flakes etc of  
≤ 1 000 μg/kg DON) meant for direct human consumption. 

Mycotoxins are also very important to the barley industry, as these 
mycotoxins may lead to gushing of the beer. So, both the wheat and 
barley industries have identified Fusarium head blight/scab manage
ment as a national research and development priority. 

The question now is how the Fusarium head blight resistance of 
our local cultivars can be improved to prevent an imminent disas
ter? Since we know that our local cultivars are not resistant, it is of  
utmost importance to import resistant donor lines and/or cultivars 
that have known stable Fusarium head blight resistance QTL/genes 
from different parts of the world. 

In this study, it has become imperative to import welldocumented 
and characterised Fusarium resistant wheat lines that are known to 
have different types of resistance. Resistance is categorised into five 
specific types (Table 1) in which we are interested, to incorporate 
into local germplasm.

On farm level Fusarium head blight / ResistanceIntegrated pest control

Cathy de villieRs, dR sCOtt sydenham and nyikO BalOyi, ARC-Small Grain, Bethlehem

 1: Entries tested in the field annually at ARC-Small Grain under supplementary irrigation.

1
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These lines/cultivars have mostly been imported from the United 
States Department of Agriculture as well as CIMMYT, Mexico, as 
they are the main sources of resistant germplasm collections in the 
world. These acquired lines are multiplied, since limited quantities 
of seeds may be imported. Then the lines are tested under artifi
cially inoculated field, laboratory and glasshouse conditions to con
firm the resistance, since our local Fusarium isolates may vary from 
those isolates abroad. 

For fieldtesting, a cocktail (five to seven isolates) of different  
Fusarium graminearum isolates is used during the extensive and 
labourintensive field screening, since F. graminearum is the most 
isolated from infected samples. In fact, 85% of isolates isolated  
from local infected samples, are those of Fusarium graminearum. 
Fusarium graminearum isolates from different irrigation areas are 
used for artificial inoculations during flowering when the wheat plant 
is most vulnerable. 

Every year, more than 3 000 lines are screened to determine  
Fusarium head blight resistance levels and those lines that have 
showed reliable resistance over a twoyear period over different  
localities, are then considered worthy of inclusion in the breeding 
programme. It is important to note, that more than 90% of all im
ported lines are not adapted/suited to South African conditions. 

Therefore, they need to be planted and then secondarily selected, 
based on agronomy including plant height, straw strength, general 
appearance, tiller number, spike length and spikelet number before 
they can be included into a prebreeding programme (Photo 1). 

There are currently nine phenotypically validated and molecularly 
wellcharacterised resistant/moderate resistant entries, that have 
been incorporated into the markerassisted backcross (MAB) pro
gramme at ARCSmall Grain (Table 2). There are currently about  
70 additional validated Fusarium head blight resistant sources, 
which have not been characterised genetically. 

Different crossing combinations with specific pedigrees and target 
genotypes are screened and selected for markerassisted selection 
(MAS) during the seedling stage. DNA is extracted from each single 
plant to conduct MAS of targeted Fusarium head blight resistance 
genes/QTL, with an average of four to six linked markers used per 
crossing combination. 

Three to five susceptible highyielding local cultivars are currently 
used as recurrent parents for a total of 25 to 35 different prebreed
ing combinations. The targeted markers are used to select for the 
presence of a targeted Fusarium head blight resistance gene/QTL 
per cross combination (Photo 2). 

In the glasshouse, only the MAS selected lines are backcrossed  
and/or topcrossed further, after being tested (Photo 3 on page 69). 
This increases the potential number and frequency of the resist
ance genes/QTL present/retained in each backcross line, as well as  
maintains the good quality and yield characteristics that come with 
the original recurrent parent. 

The more targeted, accurate and stricter selection, possible with  
the MAS on many different combinations, makes the develop
ment of a single durable resistant line much more efficient. This 
markerassisted programme screens on average 500 plants/lines to  
1 000 plants/lines, annually. 

On average, 5% to 15% of these lines are selected and retained for 
the development of the next generation. 

TYPE DESCRIPTION

1 Resistance to initial infection

2 Resistance to the spread of the fungus within the plant

3 Resistance to kernel infection. The rates of seed infection can differ at a given level of resistance as measured by disease  
severity

4 Tolerance to Fusarium head blight where tolerant wheat maintains yield despite of the presence of the disease

5 Resistance against toxin accumulation

Table 1:  Types Of resisTance TO scab.

CULTIVAR/LINE REACTION DESCRIPTION

Baisanyuehuang Resistant Resistant source

Catbird Moderately resistant Resistant source

Frontana Moderately resistant Moderate resistant source

Haiyanzhong Resistant Resistant source

Heyne Resistant Resistant source

Huangfangzhu Resistant Resistant source

Ning 7840 Resistant Resistant source

Sumai 3 Moderately resistant Resistant source

Wangshuibai Moderately resistant Resistant source

Table 2: THe nine validaTed fusarium Head bligHT resisTance sOurces used exTensively in backcrOsses.

 2: An example of a gel containing developed BC2F1 lines of a particular 
crossing combination screened with Fusarium head blight marker A. 
From the left, Lanes 1 and 25 DNA ladders, Lane 2 (recurrent parent 
SA cultivar), Lane 3 (Fusarium head blight resistant source), Lane 4 to 
24 developed material. Plants containing both parental fragments are 
selected for the next generation. 

2
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migration patterns  
of aphids explained

A
phids are important transmitters of plant viruses attacking 
different crops. Knowledge of their migration and seasonal 
presence could enable us to make decisions on when to 
control the aphids to prevent virus transmission to crops. 

A suction trap network was started by potato producers in  
2005, who have since 2013 been joined by the wheat industry. The 
network currently consists of 13, 12,2 m high suction traps in the 
major potato and wheat production areas of the country. 

These traps continuously collect all flying insects on a weekly  
basis. In collaboration with the Department of Zoology and Entomol
ogy at the University of Pretoria, all aphids are sorted, counted and 
identified and data made available on a weekly basis to producers 
via the internet. 

One trap was moved to Cookhouse during May last year, since the 
producers in that area were complaining about the presence of bar
ley yellow dwarf virus on wheat (Photo 1). This became the first  
suction trap to monitor insects in the Eastern Cape. 

At the same time, a 1,8 m high suction trap was installed on a farm 
near Hofmeyr in the same province, to get an indication of aphids 
infesting crops in that area. 

aphids migrating on air currents
It is known that aphids migrate between areas on air currents moving 
at or above 12 m from the soil surface, hence the height of the suc
tion traps. Therefore, aphids feeding on a crop infected with a virus 
could migrate to another area within hours and when landing on a 
suitable crop, could transmit the virus. 

On farm level Aphids migrating / Suction trapsIntegrated pest control

dR GOddy PRinslOO, ARC-Small Grain, Bethlehem

Figure 1: Air current patterns over South Africa during mid-November last year.

1

 1: A suction trap at Cookhouse. 



Improved germplasm
MAS/MAB is an imperative and integral part of this project since 
markers are able to confirm if targeted resistance QTL/genes are 
present, just a few weeks after germination, compared to more con
ventional methods, which can take up to five to six months. 

The developed material is planted in the field for Fusarium head 
blight resistance validation and general performance evaluation. In 
the next few years, these combinations will potentially contain four 
to five Fusarium head blight scab resistance genes/QTL stacked 
from different Fusarium head blight resistance sources. Significant 
progress on germplasm development has already been made with 
Fusarium head blight/scab resistant entries and nurseries released 
annually from 2015, as this prebreeding programme is a publicly 
funded project (Photo 3).

In South Africa, Fusarium head blight/scab research needs the  
commitment from both the wheat and barley industries on a selected 
organisation/service provider for the accurate, unbiased, reliable, 
phenotypic evaluation of Fusarium head blight resistance. In addi
tion, a shift in focus on monitoring mycotoxin presence in seed lots 
is called for. This information can then be used in the final recom
mendations and classification of released cultivars. 

It will greatly assist the South African wheat and barley produc
ers to make better and more informed decisions on scab/Fusarium  
head blight disease associated risks on their farms. Ultimately, this 
integrated prebreeding Fusarium head blight programme will de
velop higheryielding scab/Fusarium head blight and mycotoxin  

resistant germplasm to the benefit of the South African wheat/ 
barley producer.  

The ARCSmall Grain in Bethlehem is available for more information. 
Contact Cathy de Villiers or Dr Scott Sydenham at  
058 307 3400, devilliersc@arc.agric.za or syden-
hams@arc.agric.za. 

3

 3: The glasshouse in which backcrosses and topcrosses are made.
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Aphids migrating / Suction traps

Graph 1: Oat aphid numbers from suction traps at Christiana, Hofmeyr and Cookhouse. 

If we look at the aphid number peaks in the different areas there 
seem to be coincidences between traps. For example, from mid 
October last year (week 41 to week 44), an oat aphid peak was ob
served in the Christiana trap (Graph 1). 

The small trap in Hofmeyr showed a huge peak which overlaps with 
this period (week 43 to week 45), while the Cookhouse trap reveals a 
peak during week 45. 

Producers in the Eastern Cape were cutting their oats during this 
period for silage purposes, which forced many aphids from the crop 
and locally moving aphids are easily trapped by the small trap. 

A detailed look at air current patterns dur ing this period revealed 
a possible explanation for these aphid numbers to peak at almost 
the same time. During the week of 15 November last year, air cur

rents were heading from the south inland over the country in a  
slight northwestern direction passing over Hofmeyr (Figure 1).

In the Orange River region of the Northern Cape, these currents 
made an almost 90° turn in an easterly direction, heading all the way 
over the Kimberley, Christiana and Vaalharts areas (Figure 1). Wind 
speed at that time was 40 km/h to 60 km/h, which may have carried 
aphids within a day to the Christiana area. 

However, since air currents change every day, the opposite could 
also be true, carrying aphids to different production areas in short 
times and thus enabling the spread of plant viruses between regions. 
For a better understanding and forecasting of aphid migration, the 
physical onfarm activities and air current patterns should also be 
considered in the analysis of aphid flight data.

For further information contact Dr Goddy Prinsloo at 
prinsloogj@arc.agric.za or 082 875 3401. 
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The IneffIcIenT producer?

T
he term ‘competitiveness’ is best 
understood as the ability of a sec
tor, industry, firm or farm to com
pete by trading their products 

within the global environment while at least 
earning the opportunity cost of resources 
employed. For wheat producers in South 
Africa, the empirical indicators of competi
tiveness seemingly tell a depressing story 
while, on the other hand, depicting wheat 
millers as sufficiently competitive on global 
standards. 

However, the operating environment within 
which value chain stakeholders operate  
either incentivises their business activity or 
disincentivises it. These operating incen
tives in turn play a large role in the specific 
stakeholder’s ability to be competitive. 

We are able to quantify these incentives and 
disincentives through a ‘distortion’ meas
urement. This is done through comparisons 
of ‘perfect world’ free market prices and pre
vailed market prices in the domestic market. 
Through doing this, the degree to which the 
policy and operating environment has dis
torted incentives for individual stakeholders 
to operate in is able to be determined and 
quantified.

Quantifying distortions 
Positive distortions prevail where the price 
received by the specific value chain stake
holder is higher than the price that they 
would have otherwise received in a ‘perfect 
world’ free market. Consequently, such a 
situation is interpreted as the policy and op
erating environment ‘supporting’ the value 
chain stakeholder as their business opera
tion is incentivised. 

Where the price received is lower than the 
‘perfect world’ price, negative distortions 
prevail and the situation is interpreted as the 
policy and operating environment ‘taxing’ 
or inhibiting the value chain stakeholder.

An empirical indicator known as the nominal 
rate of assistance (NRA) is used to quantify 
the magnitude of distortions. In broad terms, 
the nominal rate of assistance indicates the 
percentage by which gross incomes have 
been raised or lowered from the level that 
these incomes would otherwise have been 
at in an intervention free (undistorted) oper
ating and policy environment. 

These nominal rate of assistance distortion 
indicators are able to be calculated for indi
vidual agents in a vertical value chain such 
as producers, millers and consumers in or
der to quantify the degree to which each of 
these agents’ operating activities are ‘sup
ported’ or ‘taxed’. 

A positive nominal rate of assistance value 
for a specific agent indicates a positive dis
tortion (‘supporting’ in Figure 1) whereas a 
negative nominal rate of assistance value 
indicates a negative distortion (‘taxing’ in 
Figure 1). 

distortion values for the 
wheat value chain
The distortion values for wheat producers, 
millers and flour consumers are depicted in 
Graph 1. Clearly evident from the nominal 
rate of assistance values is that over the 
time period analysed, wheat millers enjoyed 
the luxury of an operating and policy envi
ronment which provided tremendous sup
port towards their business operation. 

On the other hand, wheat producers and 
flour consumers were faced with an envi
ronment in which their existence and sur
vival was disincentivised or ‘taxed’. 

An interesting trend in the distortion in
dicators is the decline of the nominal rate 

of assistance to millers leading up to the 
2007/2008 marketing year in which the 
wheat flour cartel was exposed. 

Over a fiveyear period between 2002/2003 
and 2007/2008, wheat millers went from 
receiving incomes 95% higher than they 
would otherwise receive in a perfect collu
sion free market to receiving incomes just 
4% higher than would be received in a per
fect market. 

Thus, if the cartel bust marketing year of 
2007/2008 is interpreted as a year with no 
collusion present in the wheat milling in
dustry, the high positive nominal rate of as
sistance values prior to 2007/2008 can likely 
be attributed to the collusion at processing 
level which the cartel used to distort the in
centives throughout the wheat value chain.

In simple terms, through collusion, the 
wheat milling industry was able to manipu
late the operating environment and policy 
environment to the disfavour of all other 
value chain agents, but in favour of the 
wheat milling industry. This is reiterated 
in the negative nominal rate of assistance 
in Graph 1 for wheat producers and wheat 
flour consumers who throughout the stud
ied period found themselves being forced  
to operate in an operating and policy envi
ronment which disincentivised their exist
ence and operation. 

relevant

Questioning the south african wheat value chain’s core competitiveness

miChael day, managing director, AfriValue Consulting; research conducted in fulfilment of MSc (Agric), 
Agricultural Economics at Stellenbosch University

Price received 
(production incentivised)

Free market price (perfect world)

Positive distortion 
‘supporting’

Negative distortion
‘taxing’

Price received 
(production disincentivised)

Figure 1: Illustration of a price distortion.
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Competitiveness and  
distortions
As alluded to in the introductory comments 
of this article, a value chain stakeholder’s 
competitiveness can be seen as a function 
of the operating and policy environment in 
which the specific stakeholder operates. 

Empirically quantifying distortions enables 
us to measure the incentives or disincen
tives facing individual value chain agents 
and thus begin to answer the question re
garding why some value chain stakeholders 
are deemed to be more competitive than 
others. 

The relative trade advantage (RTA) is an in
dicator or proxy of competitiveness where 
positive relative trade advantage values re
flect competitiveness and negative relative 
trade advantage values reflect noncompet
itiveness. (The relative trade advantage is 
a measure of overall industry competitive
ness and should not be confused with farm 
level profitability. Thus, a negative relative 
trade advantage does not imply that every 
wheat farm in South Africa is operating at 
a loss.)

Graph 2 and Graph 3 illustrate the non
competitiveness of wheat producers and 
the competitiveness of wheat millers re
spectively. 

If one focuses on the distortions facing 
wheat producers and millers in conjunc
tion with their perceived competitiveness, 
we are able to progress past simply stating 
whether a specific value chain stakeholder 
is competitive or not and propose reasons 
why we observe certain competitiveness 
levels amongst value chain stakeholders. 

For wheat producers, their noncompetitive
ness (Graph 2) was experienced while they 
operated in an environment disincentivising 
their existence (Graph 1). It is therefore no 
surprise that wheat producers were unable 
to increase their competitiveness under 
such a ‘taxing’ operating environment. 

The link between wheat millers’ competi
tiveness and distortion indicators exhibit a 
concerning trend. When we compare wheat 
millers’ nominal rate of assistance indica
tors and relative trade advantage indicators 
it becomes evident that during years of per
ceived high competitiveness (high positive 
relative trade advantages), large positive 
distortions (nominal rate of assistances) 
were also present. 

Both these large positive distortions as well 
as wheat millers’ competitiveness declined 
to near zero during the cartel bust year of 
2007/2008. The distortion and competitive
ness indicators are contained in Graph 4.

From the analysis of wheat millers’ competi
tiveness and distortions, it is plausible to 
propose that a possible reason why wheat 
millers were deemed to be competitive dur
ing the cartel years was because they were 
able to manipulate the entire wheat value 
chain’s operating and policy environment in 
their favour. 

As the market power strength of the 
wheat flour cartel decreased leading up to 
2007/2008, so did the ability of the wheat 
millers to distort the value chain incentives 
in their favour. This resulted in wheat mill
ers being deemed to be less competitive 
because they were being forced to operate 
in a freer market without collusion. 

The cartel bust year of 2007/2008 can pos
sibly be considered as the closest that  
the wheat value chain has come to a per
fectly free market due to the competition 
commission’s investigation of the industry. 
During this marketing period, wheat mill
ers were operating in a marginally distort
ed market (such a small distortion can be 
deemed negligible) and their competitive
ness was near zero, indicating marginal 
competitiveness. 

This evidence reenforces the prior suspi
cion that a large reason for wheat millers’ 
perceived competitiveness was because 
they were distorting the value chain operat
ing environment in their favour. 

Graph 1: Nominal rate of assistance per selected agent in the wheat value chain – marketing years, 
South Africa, 2000/2001 to 2013/2014. 
NRA = nominal rate of assistance
Source of input data for calculations: Department of Agriculture, Forestry and Fisheries (DAFF). (2016).  
Abstract of Agricultural Statistics. DAFF: Pretoria, South Africa

Graph 2: Nominal rate of assistance competitiveness indicator for wheat production.
RTA = relative trade advantage
Source of relative trade advantage competitiveness indicator data: Boonzaaier, JDTL 
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indemnity
The opinions expressed in this magazine are those of the contributors and do not necessarily reflect the official opinion of Grain SA. 

The IneffIcIenT producer?
Therefore, it is necessary to question the 
core competitiveness abilities, given spe
cific proxies of wheat producers and millers 
were they to be operating in an undistorted 
environment (NRA = 0) free of collusion. 

implications: a worrying 
trend
The high nominal rate of assistance and 
high relative trade advantage values during 
the years leading up to 2007/2008 are able to 
be understood with the historic knowledge 
of the active wheat milling cartel which was 
able to manipulate the value chain operating 
environment in its favour. 

However, Graph 4 depicts how these com
petitiveness and distortion indicators for 
wheat millers once again rose to similar lev
els as those seen during active cartel years 
even beyond the 2007/2008 marketing year. 

This questions the transparency of the mill
ing industry in its current state as well as 
the regulations governing the wheat mill
ing industry post cartel bust. It furthermore 
necessitates analysis in order to determine 
why, in a supposedly free market, wheat 
millers are still able to distort the incentives 
in the value chain. 

From Graph 1, it is clearly evident that the 
manipulation of the value chain’s policy and 
operating environment post cartel bust is 
once again to the detriment of wheat pro
ducers and wheat flour consumers and in 
favour of wheat millers. 

From a producer’s perspective, it is ex
tremely difficult to improve competi
tiveness in an unconducive operating  
environment where producers remain price 
takers. (The difficulty to integrate vertically 
in the value chain due to high barriers to 
entry with regards to operating capital and 
finan cing intensifies this challenging operat
ing environment.)

This while consumers of wheat flour are 
forced to pay prices well above the would 
be free market equilibrium price and in
crease the inefficient share of value adding 
occurring at wheat processing level. 

If the wheat sector sits back and accepts 
that wheat producers are not competitive 
and inefficient without probing why non
competitiveness is observed, the South 
African wheat value chain will grow in inef
ficiency as the big elephants of the wheat 
value chain continue to manipulate and 
selfregulate the incentives throughout the 
chain. 

It is well overdue to question the core com
petitiveness of the key wheat value chain 
stakeholders and their perceived respec
tive (in)efficiencies. Deeper analysis of the  
interaction of distortion indicators, compe
titiveness indicators and their link to  
anticompetitive behaviour is needed to de
termine whether it is indeed a case of the 
‘inefficient producer’ as opposed to a more 
likely case of the ‘inefficient value chain’. 

For more information contact Michael Day 
at michael@afrivalueconsulting.co.za. 

source
Source of relative trade advantage competitiveness 
indicator data: Boonzaaier, JDTL. 2017. South African 
wheat industry relative trade advantage data, email 
to Day, MRB [Online], 28 August 2017.
Grain SA. 2017. Grain SA Market Report. Available: 
http://www.grainsa.co.za/pages/industry-reports/
market-reports (accessed 05 May 2017).
SAGIS (South African Grain Information Service). 
2017. South African Grain Information Service In
formation/Data. Available: http://www.sagis.org.za/
index.html (accessed 04 August 2017).
Van Rooyen, CJ. 2008. The competitiveness of the 
South African agribusiness sector, 2008. University 
of Pretoria: Pretoria.

Graph 3: Nominal rate of assistance competitiveness indicator for wheat flour milling. 
Source of relative trade advantage competitiveness indicator data: Boonzaaier, JDTL 

Graph 4: Nominal rate of assistance to wheat millers and relative trade advantage of wheat flour, 
South Africa, marketing years 2000/2001 to 2013/2014. 
RTA = relative trade advantage
Source of relative trade advantage competitiveness indicator data: Boonzaaier, JDTL 
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A big thank you to every photographer who participated in Grain SA/Sasol’s photo competition during 2017. Copies of all the 2017 win
ners’ entries were displayed at the Sasol Media Centre during the NAMPO Harvest Day. These are the overall winners for 2017:
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Don’t get misty-eyed  
about your foggy photos

F
og is eerily beautiful and can add a meditative mood to any 
landscape, making it seem mysterious. However, photo
graphs taken of a scenery immersed in amazing grey mist, 
mostly fail to recreate what the photographer saw. 

According to the website, http://www.digital-photo-secrets.com/
tip/4328/capture-photos-foggy-misty-conditions/, the answer is that 
on a foggy day, the air is full of water particles that redirect light rays. 
The water particles do the same thing that a softbox does, only on a 
much larger scale. The result is very subtle light.

In foggy conditions there is less light overall, which means longer 
exposure times – not too long as fog is often moving, and shooting 
it with exposures greater than one second, can result in blurry fog. 
Shoot some images with your tripod and turn up your ISO and shoot 
handheld for others to see which will give you the best results.

Fog is actually reflective, which can fool your camera’s metre into 
thinking that there’s more light than there truly is, which results in 
underexposed images. Add exposure compensation to foggy day 
photographs – from +1 to +2.

As closer objects maintain more colour and contrast, it is important 
to include something in the foreground of the landscape image to 
help create depth and dimension. 

If you know ahead of time what challenges the conditions will pose, 
you will be able to use them to your advantage and capture a set of 
beautiful, moody photographs. 

Reference
http://www.digital-photo-secrets.com/tip/4328/capture-photos- 
foggy-misty-conditions/.

SA GRAAn/GRAin editoRiAL StAff

  Prize money of R1 500 was awarded to  
Renette van der Merwe from Kockspark in 
the April competition. She captured the 
theme of symbiosis with a photograph of  
a butterfly on a bottlebrush taken in the 
Parys area. 

Congratulations on this excellent achievement on behalf of Sasol and Grain SA.

 Winner: The photograph of little 
Mischa Batt holding a bummer lamb 
was voted as overall best photograph 
for 2017. Chrismari van der Westhuizen 
from Loeriesfontein receives R15 000 
for capturing this tender moment.

 2nd: Charlotte Pistorius from Nigel 
receives the second prize of R10 000 
with her photograph of a worn-down 
building in the Nigel district.

 3rd: The striking photograph of the day 
breaking on a farm receives the third 
prize of R5 000. It was taken by Wessel 
Wessels from Brackenfell.

2017 winneR 2nd

3rd

Winners of the 2017 grain sa/sasol photo competition 



Symbiosis
– in nature, between humans 
and animals and amongst 

animals and humans

GRAIN SA/SASOL 
PHOTO COMPETITION

COMPETITION RULES
1. Entries should portray the theme, ‘Symbiosis’.
2. Only amateur photographers (in other words people who do not make a living from 

taking photos) may enter the competition.
3. Unacceptably manipulated photos will not be accepted. Unacceptable manipulation of 

photos essentially entails adding visual elements that were not in the photo originally 
(e.g. clouds or plants); as well as elements in the image that change the context or 
theme of the photo (e.g. an unattractive and substantial element somewhere in the 
photo). Acceptable manipulation entails the following: Changing the photo’s original 
dimensions (cropping – given that it doesn’t change the context or theme), adjustments 
to underexposed or overexposed parts (exposure adjustments) and adjustments to the 
room temperature (the general colour tint of the photo – colour temperature correc-
tion). If in doubt about the extent of manipulation, judges may request that the original 
photo be made available. 

4. Only emailed entries will be accepted. The photos must not be smaller than 1 MB and 
no bigger than 10 MB each, in JPG-format.

5. Photos entered must be unique and should not portray the same theme as photos en-
tered for other competitions. Photos entered must not have been published previously.

6. The photographers must provide captions for the photos as well as their postal address 
and telephone number/s.

7. Participants may enter a maximum of three photos (with varying subjects) per edition. 
If more than three photos are entered, the  rst three photos received will be considered 
for the competition.

8. A participant who is announced as a monthly winner may not enter the competition for 
the following three editions.

9. People on the photos must be identi ed (provide a name and surname).
10. Photographers may enter their photographs up until the deadline each month. 

Entries received after this date will be entered for the following month’s competition.
11. A panel consisting of two professional photographers, a representative of 

SA Graan/Grain as well as Sasol, will judge the photos each month.
12. All entries become the property of Grain SA. The photos will be stored in a data bank 

and Grain SA and Sasol may use it for future promotions, marketing and publication 
purposes. By entering the competition, the entrant agrees to this and no third-party 
claims for copy right violation may be submitted.

13. Employees of Sasol, Grain SA and Infoworks may not enter the competition. 
14. Grain SA reserves the right to reject photos that are blurry and/or do not adhere to the 

competition rules.

This year’s Grain SA/Sasol photo competition theme ‘Symbiosis’ 
(Greek: syn = being together + bios = live) literally means ‘living to-
gether’ and refers to any direct and intimate relational cohabitation 
between two organisms of different species.

Look around you with a creative eye and send us your interpretation 
of this unique theme. Maybe it is a bee on a sun ower or a sunbird 
feasting on the nectar of an aloe? The farm worker milking a cow? 
Or a producer looking at newly emerged maize? Surprise us with 
your photos of the theme. 

R48 000 to be won!
From January 2018 a winner will be selected every month 
for twelve months continuously by a panel of judges, who 

will each win a cash prize of R1 500. These twelve  nal-
ists will, at the end of the year, be considered to be 
selected as the winner of the annual competition (and 

therefore the theme symbiosis). The prizes for that 
competition are as follows: R15 000 (winner), R10 000 (runner-
up) and a third prize of R5 000. 

A big thank you to Sasol who is sponsoring this year’s prize 
money again.

Please send photos to Elmien Bosch at elmien@infoworks.biz. Remember to 
include your name, contact details and a caption for each photo with your entry.

Don’t get misty-eyed  
about your foggy photos

 Claudi Lourens from Frankfort captured symbiosis with her  
photograph entitled, Lavender honey. 

  In third place is this crab spider having lunch, which was sent in 
by Adêl Mostert from Derby. 

2nd

3rd

 Cosmos time is enjoyed by Mia Batt and her little lamb! Chrismari  
van der Westhuizen from Loeriesfontein receives the first prize of  
R1 500 for this photo. 

winninG PhOtO
FOR may

CLOSING DATES:
July 2018: 5 July  
August 2018: 2 August





Laboratory achieves  
OECD GLP compliance

Landbouleier sterf onverwags

T
he Southern African Grain Laboratory (SAGL)’s Crop Pro
tection test facility achieved OECD Good Laboratory Prac
tice compliance during July last year. This means that results  
of studies conducted at the facility can be accepted by  

other countries. 

what is the OeCd?
The Organisation for Economic Cooperation and Development 
(OECD), with 35 member countries, focuses on global economic de
velopment and assists the governments to respond to social, eco
nomic and scientific issues. South Africa is a key partner of the OECD 
since 2007. 

The Mutual Acceptance of Data system, developed by the OECD, is 
an agreement signed by the participating countries and key partners 
to share the results of various studies on chemicals to reduce dupli
cative testing and allows countries to work together. 

These studies must be conducted according to the OECD Princip
les of Good Laboratory Practice. The aim of the OECD principles 
is to create a level playing field for participating countries involved 
in import and export of chemicals to minimise the effects of non
tariff barriers between these countries. 

Good Laboratory Practice according to the principles of OECD is the 
quality system prescribing the conditions under which nonclinical 
health and environmental safety studies are planned, performed, 
monitored, recorded, archived and reported. 

When an OECD Good Laboratory Practice study is conducted the 
focus areas include record keeping, traceability to prevent fraud, 

and verification of the obtained results to ensure that, if needed, the 
study can be reconstructed. 

Unique to the OECD Good Laboratory Practice principles are the 
monitoring of the testing facility, including the storage area and pre
vention of contamination, and testing processes according to the 
study plans. Also unique are the availability of master schedules 
for all the studies conducted at the facility and the recording and  
archiving of test results.

isO accreditation
To enhance the technical competence in the SAGL Crop Protection 
Division, the laboratory also obtained ISO 17025 accreditation. Part 
of achieving and maintaining ISO 17025 accreditation is the continu
ous proof of technical competency, including method validations, 
and international comparability and traceability to international 
standards through the participation in international proficiency 
schemes. 

The Crop Protection Division also ensures that their staff members 
stay up to date with local and international regulatory and techni
cal requirements and support international guidance documents 
through their international involvement.

Currently the division is performing OECD Good Laboratory Prac
tice studies for international companies as well as companies in  
South Africa that want to register and export products to other coun
tries that require OECD Good Laboratory Practice studies.

Excellence is not only in having a result or a report to submit to the 
authorities, but to know that the results reported is accurate and  
the report is a true reflection of the study conducted. 

M
nr Schalk Pienaar, voorsitter van Agbiz en voorma
lige besturende direkteur van Suidwes Landbou, is op  
6 Mei in sy woning op Hartbeespoort aan ‘n hartaanval 
oorlede. Hy was 68 jaar oud.

Dr John Purchase, uitvoerende hoof: Agbiz, 
sê Pienaar sal nie alleen deur Agbiz en sy 
lede gemis word nie, maar ook deur die 
hele land bou en landbousakegemeen
skap vir sy wyse raad en opbouende  
by drae oor dekades heen in ver
skeie leiersposisies in die landbou
bedryf. Pienaar was sedert 2010  
die voorsitter van Agbiz.

In ‘n mediavrystelling sê Suidwes Landbou dat Pienaar onthou sal 
word vir sy groot rol wat hy gespeel en die verskil wat hy in die  
SuidAfrikaanse landbousektor gemaak het. Hy was hoofbestuur
der van Suidwes se graanafdeling, voordat hy van 2001 tot 2012 die  
pos van besturende direkteur van die Suidwes Groep beklee het.

Mnr Francois Wilken, voorsitter van Vrystaat Landbou, het in ‘n 
huldeblyk gesê landbou het ‘n groot leier verloor. Pienaar het  
van 2012 tot 2016 in die uitvoerende bestuur van Vrystaat Land  
bou gedien.

In hul huldeblyk het Agri SA gesê Pienaar was ‘n leidende figuur  
in landbou en het ‘n groot rol daarin gespeel om georganiseerde 
landbou uit te bou en te verstewig. 

relevant

wiana lOuw, general manager, SAGL

kaRina mulleR, SA Graan/Grain medewerker

 Wyle Schalk Pienaar. Foto: Agbiz 77
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geharde en sportiewe voorkoms  
vir nuwe sportnutsvoertuig 

i
n 2004 het BMW die heel eerste geslag van sy X3sport
nutsvoertuig bekend gestel en sedertdien het dit ‘n gunsteling 
in BMW se reeks geword.

Die derde geslag is einde 2017 in SuidAfrika bekend gestel 
en word nou by BMW se aanleg in Rosslyn buite Pretoria 

vervaardig. Vir die eerste keer sal daar ook ‘n Mweergawe 
beskikbaar wees, naamlik die M 40i. Die ander modelle wat van die 
begin af beskikbaar was, is die X Drive 20d, die X Drive 30d en die  
X Drive 30i. Die intreemodelle met petrolenjins, naamlik die X Drive 
20i en die tweewielaangedrewe S Drive 20i, sal in die derde kwartaal 
van 2018 by die reeks gevoeg word.

Soos met sy voorgangers en stalmaats in die Xreeks, het die nuwe 
X3 ‘n geharde en sportiewe voorkoms. Die buitenste afmetings is 
dieselfde as voorheen, maar die asafstand is 5 cm langer as dié 
van sy voorganger en sy lang enjinkap en besondere kort voorste 
oorhang, wat die volmaakte massaverspreiding van 50:50 na die 
voor en agterasse beklemtoon, gee aan hom ‘n voorsprong bo sy 
voorganger.

Die X3 is met drie afwerkingsvlakke beskikbaar. Die X Line het ‘n 
sierrooster en ander buitekenmerke wat in aluminium afgewerk is, 
asook allooiwiele wat spesifiek vir hierdie afwerking ontwerp is. Daar 
is ook nou ‘n Luxuryweergawe met chroomstroke in die sierrooster, 
unieke allooiwiele en beskerming vir die onderkant van die bakwerk 
in twee kleure. Die M Sport het ‘n sportremstelsel met blou 
remknypers, sportiewe allooiwiele en ‘n unieke nuwe kleurkeuse, 
naamlik Phynotic Blue. BMW Individual stel die eienaar ook in staat 
om sy/haar motor met onder meer besondere metaalverfafwerkings 
te verpersoonlik.

Getrou aan die BMWtradisie is die binnekant só ontwerp dat daar 
op die bestuurder gefokus word. Die drie spesifikasievlakke het  
ook hul eie kenmerke aan die binnekant. Die bekleedsel vir die 
sitplekke van die X Line is ‘n kombinasie tussen leer en materiaal, 
maar volle leersitplekke met kontrasterende stikwerk is ook 
beskikbaar. Die Luxury het volle leersitplekke en houtstroke op die 
paneelbord met ‘n verchroomde aksentstrook. Die M Sport vertoon 
die X3 se dinamiese vermoëns deur middel van sportsitplekke, ‘n  
M Sportstuurwiel en binnestroke in aluminium. 

Daar is ‘n paar nuwe kenmerke wat nie in die vorige model 
beskikbaar was nie, soos outomatiese klimaatbeheer met afson
derlike verstellings vir die bestuurder, die voorste passasier en die 

agterste insittendes, asook voorsitplekke met verhitting, maar ook 
aktiewe ventilasie wat gemak onder alle omstandighede verseker. 
Die agtersitplekke is in ‘n 40:20:40verhouding ingedeel en kan 
afsonderlik verstel word. Die rugleunings kan deur middel van 
afstandbeheer platgevou word; dit is deel van ‘n opsionele funksie 
wat die funksionaliteit van die bagasieruim verder verbeter. Die X3 
het ook ‘n panoramiese sondak as opsie beskikbaar.

Diegene wat die BMW 5 en 7reeks ken, sal vertroud wees met die 
BMW Displaysleutel wat as opsie vir hierdie modelle beskikbaar 
is. Die X3 is die volgende BMWmodelreeks waarvoor dit bestel 
kan word. Hierdie sleutel bied ‘n aantal bykomende kenmerke: 
Dit verskaf inligting oor hoeveel brandstof nog in die motor 
beskikbaar is, wanneer die motor weer gediens moet word en 
of die vensters en die sondak oop of toe is. Nog ‘n kenmerk wat 
opsioneel is, is kontoerbeligting bokant die afwerkingstrook van 
die instrumentepaneel. Daar is ses kleure beskikbaar en dit skep ‘n 
ontspanne en stylvolle atmosfeer.

Die intelligente X Drivestelsel het sy debuut in die heel eerste X3
reeks gemaak en word weer eens in die meeste modelle aangewend. 
Nie net verbeter die X Drivestelsel vastrapvermoë onder alle 
omstandighede nie; dit verhoog ook bestuursgenot. Die dinamiese 
stabiliteitsbeheer maak dat die krag wat tussen die vier wiele 
versprei word, afgewissel kan word. Daar is vier bestuursmodusse 
vir die 30i, 30d en M 40i beskikbaar; die bestuurder kan die motor so 
brandstofdoeltreffend, dinamies of gerieflik maak soos hy of sy wil.

Intreemodelle van die vorige X3reeks het 17duim allooiwiele 
gehad, maar nou word hulle met 18 duimwiele toegerus. Daar is 
‘n opsie van wielgroottes tot op 21 duim. Boonop is verskeie veilig
heidskenmerke standaardtoerusting op die hele reeks, onder meer 
dinamiese stabiliteitsbeheer, vastrapbeheer, rembeheer om draaie 
en afdraandbeheer.

Die M Sportpakket kan aangevul word met sportvering wat 
opsioneel is. Dit verskaf aan die meer geesdriftige bestuurder 
harder vering en versterk die teenkantelstawe. Die sportremstelsel 
wat standaardtoerusting vir die 30i, 30d en M 40imodelle met die 
M Sportpakket is, kan ook vir die 20d bestel word. Die wisselende 
sportstuurstelsel van die M 40i is ook as opsie vir die res van die 
reeks beskikbaar.

Hierdie nuwe X3 is net so tuis in die veld soos sy voorgangers  
– danksy sy grondvryhoogte van 204 mm. Dit is nie net ‘n pluspunt 

GeRRie smit, lid van die SA Motorskrywersgilde

wIeLe
vir die plaas
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 Die buitenste afmetings is dieselfde as voorheen, maar die asafstand is 5 cm langer as dié van sy voorganger en sy lang enjinkap en 
besonder kort voorste oorhang, wat die volmaakte massaverspreiding van 50:50 na die voor- en agterasse beklemtoon, gee aan hom ‘n 
voorsprong bo sy voorganger.

in die veld nie, maar ook in die stad waar daar hoë spoedwalle 
voorkom. Aangesien die X3 tot 500 mm diep in die water kan ry, is 
sulke hindernisse in die veld nie ‘n probleem nie.

Daar sal aanvanklik twee petrol en twee dieselenjins beskikbaar 
wees, maar ‘n derde petrolenjin volg later. Al die modelle het ‘n 
Steptronicratkas met agt gange as standaardtoerusting, terwyl 
die Sport Steptronicratkas standaardtoerusting vir die M 40i is en 
opsioneel vir die 30i en 30dmodelle is. Die aanvanklike intreemodel 
van die reeks is die X Drive 20d. Hierdie twee literturbodieselenjin 
het ‘n kraglewering van 140 kW teen 4 000 opm en ‘n wringkrag 
van 400 Nm tussen 1 750 opm en 2 500 opm. Dit versnel van  
0 km/h tot 100 km/h in agt sekondes en kan ‘n topsnelheid van  
213 km/h bereik. Die gemiddelde brandstofverbruik is tussen 5,0 en 
5,4 liter per 100 km. 

Die ander dieselenjin, wat in die X Drive 30d voorkom, is ‘n turbo
aangejaagde drie litersessilinderenjin wat ‘n kraglewering van  
195 kW teen 4 000 opm opwek en ‘n wringkrag van 620 Nm tussen 
2 000 opm en 2 500 opm lewer. Hierdie model kan ‘n amptelike 
topsnelheid van 240 km/h bereik en versnel in 5,8 sekondes van  
0 km/h tot 100 km/h. Die gemiddelde brandstofverbruik van hierdie 
enjin is 6,0 liter per 100 km.

Daar is aanvanklik twee petrolenjins beskikbaar. Die eerste hiervan 
word in die X Drive 30i gebruik. Ondanks sy modelbenaming is dit ‘n 
turboaangejaagde viersilinderenjin van twee liter; dit lewer 185 kW 
teen 5 200 opm en ‘n wringkrag van 350 Nm tussen 1 450 opm en  
4 800 opm. Hierdie model kan ‘n topsnelheid van 240 km/h bereik 
en versnelling van 0 km/h tot 100 km/h vind in 6,3 sekondes plaas. 
Die gemiddelde brandstofverbruik van hierdie model is 7,4 liter per 
100 km. 

Daar is ook bestuurshulpmiddels, onder meer die iDrivekontrole wat 
die inligtingenvermaakstelsel beheer. Wanneer die navigasiestelsel 

gespesifiseer word, is dit nie net moontlik om dit deur middel van die 
raakskerm te beheer nie, maar ook met handgebare. Die inligtingen
vermaakstelsel en die telefoon kan op hierdie manier beheer word. 
Daarby kan stembeheer ook gebruik word, maar in stede daarvan 
om vasgestelde stemopdragte te gee, kan ‘n mens ook alledaagse 
taal gebruik. Die X3 is het ‘n uitleespaneel agter die voorruit, wat  
die belangrikste inligting deurgee sonder dat ‘n bestuurder sy of haar 
oë van die pad af moet haal, as opsie.

‘n SIMkaart is in die X3modelle as standaardtoerusting ingebou, 
wat die eienaar in staat stel om noodoproepe te maak. Die motor se 
ligging, asook die erns van moontlike ongelukskade, kan onmiddellik 
vasgestel word. Met die nuwe BMW Teleserveongelukshulp 
kan daar ook vasgestel word wanneer daar botsings teen lae 
snelhede wat die ontplooiing van die lugsakke onnodig maak, 
plaasgevind het. Die eienaar sal in só ‘n geval ‘n boodskap in die  
iDrivestelsel kry, waarin daar gesê word dat daar dadelik met die 
BMWongelukshulpsentrum kontak gemaak moet word. Met die druk 
van ‘n knoppie kan professionele ondersteuning aangevra word.

BMW Connected se digitale dienste maak dit vir die bestuurder 
moontlik om die motor met die digitale wêreld te koppel. 
Toestel le soos slimfone of slimhorlosies kan gekoppel word en die 
motor is versoenbaar met Apple Car Play.

Die X3 word ook in Rosslyn in SuidAfrika vervaardig. Dié aanleg 
voorsien in die plaaslike vraag, maar word ook na Europa uitgevoer.

Die pryse van die nuwe X3modelle wat nou beskikbaar is (sonder 
opsionele ekstras of bykomende toerustingspakkette) is soos volg:
X3 X Drive 20d: R684 200
X3 X Drive 30i: R739 800
X3 X Drive 30d: R868 300
X Drive M 40i: R991 100. 
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Beste Grootneef

orion en Sirius is saam oor die westerkim vir die noorde 
se somer. Die koue wintersaande in die Vrystaat  
word nou met die Skerpioen en die Suiderkruis versier. 
Helder, skoon aande met koue nagte. En kraakvars 
oggende met spierwit ryp oor die vleie uitgestrooi.

Ou Neef, so loop die seisoene die een na die ander en los ons met 
ouer bene en groter kinders. En met okkasies om te gedenk.

‘n Okkasie is ‘n lekker ding. Jy kan hom saamdra deur al jou seisoene 
tot by die einde. ‘n Okkasie gee altyd so ‘n soet nasmakie op die 
onthoupalet: ‘n Mymering oor iets wat ‘n verskil gemaak het aan 
hoe jy na die lewe kyk.

Een okkasie wat oom Fanie altyd ophaal, is die opening van Pep 
Stores op Makwassie. Dit was ‘n grote. Neef Richard praat weer met 
heimwee van die inwyding van Nuweland se spreiligte in ’97. 

Buurman vertel graag van sy blind dateokkasie. Hy sê hy moes 
al onraad vermoed het toe almal wat hom aan die meisie wou 
voorstel, van haar mooi persoonlikheid gepraat het. Toe hy met 
‘n rooi angelier in sy kispak vir die afspraak opgedaag het, het sy 
broek gebewe. Maar toe die meisie omgedraai en geglimlag het, 
was die versoeking groot om die hasepad te 
vat. Want sy het so effe op ou Poon getrek:  
‘n Glimlag vol uitstaantande. Dit het gelyk of  
sy ‘n appel deur ‘n raket kon eet. Maar die 
liefde is blind. Vandag kyk niemand na die 
kinders met die effe skewe tande wat op die 
skoolbus klim nie.

Die okkasie van die jaar was egter NAMPO 
2018. Die plek raak net te groot. Hulle moet ‘n 
wyntuin aan die suidekant opsit sodat mense 
kan asem vat voor die lang terugtog!

Ou Neef, maar ‘n okkasie uit die verre verskiet, 
is die inwyding van die Taalmonument in die 
Paarl. Nie oor die monument nie, maar oor die 
reis om daar te kom.

Oupa Klaas se reis het in die laat 1800’s  
begin, toe hy in ‘n wa by ‘n veepos naby 
Brandfort gebore is. In sy lewe het hy okkasies 
sien kom en gaan: Met ‘n lewensreis as kind 
deur die Engelse konsentrasiekamp, tot 
by Winburg as skoolmeester. Van dáár, na 
Liefdefontein naby die Rustfontein Halte om 
sy droom as boer te leef. Tot by sy oudag op 

Dewetsdorp, in die huis op die hoek nes jy die dorp van Bloemfontein 
af inkom. Die ou huis was vol boeke. En vol herinneringe van verhale 
oor okkasies.

Die grootste okkasie van oupa Klaas was egter die reis per vlieg tuig 
van Bloemfontein af Kaap toe vir die Taalmonument se inwyding.  
Ou Neef, en dit is die wonder van ‘n okkasie: Dat ‘n mens in een 
leeftyd ‘n ossewa en ’n vliegmasjien kan beleef! Jy moet net bereid 
wees om op te klim.

Wie sou 30 jaar terug gedink het dat ons foto’s met telefone sou 
neem? Of dat ‘n telegram tot in die vergetelheid gefaks gaan word?! 
En dat ‘n faks met die druk van ‘n vonkposknoppie oudmodies sou 
raak. En nou het almal ‘n toep, want dit is ‘n vinnige slingervel om 
nuus die wêreld in te stuur. Watse okkasies lê daar nie vir ons kinders 
voor nie! Vakansies op Mars?

Ou Neef, maar enige okkasie is harde werk: Dit gebeur nie vanself 
nie. Begin betyds aan jou okkasie beplan. Eendag is ‘n leeftyd ver en 
dan is jy dalk te kruppel om die Drakensberge te gaan klim. 

Groete op die Oosgrens!

Kleinneef

e-posseaan Grootneef

‘n okkasie

Lesers is welkom om ‘n e-pos na Kleinneef te stuur by kleinneef@graingrowers.co.za.
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DIE PANNAR WITBASTERVOORDEEL:
■  Wydaangepas en stabiel oor verskeie omgewings en seisoene.

■  Betroubare opbrengsverwagting van seisoen tot seisoen, verskans
jou risiko.

■  Professionele advies optimaliseer produksie en winsgewendheid.
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Groeiseisoenklas

Ultravinnig Vinnig Medium-vinnig Medium

PAN 3A-173 PAN 4A-159
PAN 4A-111 
PAN 4B-311B
PAN 4R-511R 
PAN 4R-711BR

BG 5285
BG 5685R
PAN 5B-485B
PAN 5R-785BR

PAN 5A-291
PAN 5R-591R
PAN 5R-791BR    

PAN 6B-465B
PAN 6R-779BR 
PAN 6Q-865BR     

Die PAN 5R-791BR platform presteer deurgaans baie goed in die LNR proewe vir die westelike en oostelike 
produksiegebiede. Die PAN 4A-111 platform se gewildheid in die oostelike produksiestreke word deur uitstekende 
prestasie in die LNR-proewe onderskryf.

Saam boer ons 
vir die toekoms™




