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w at kan meer gesellig wees as om rondom ‘n kom-
buistafel te kuier? Ek en my gesin het seker nog net 
twee keer in die eetkamer geëet – en dit was bloot 
omdat die kinders dit vir die aardigheid wou doen. 

Ons kuier sommer altyd in die kombuis: Of dit nou 
mense is wat die eerste keer by ons aan huis kom, familie of ou vrien -
de – om die kombuistafel word daar die héél lekkerste gekuier. Almal sê 
altyd in ons “plaaskombuis” voel hulle tuis...soos by NAMPO. 

Almal wat boerdery in hul are het, het mos grootgeword met 
NAMPO en as jy in Meimaand spitsverkeer rondom die Mieliehoofstad 
kry, weet jy: Dit is NAMPO Oesdagtyd. Dan staan alles vir ‘n dag of 
wat op die plaas stil en gaan vergewis produsente hul van die nuutste 
boerderytegnologie, -toerusting en -produkte by Graan SA se Oesdag. 
Óf hulle kom droom net oor een van die nuwe, groot ysters, ‘n mooi 
bul, óf loop kuier-kuier saam met vriende daar rond.

As ek vroegoggend bibberend van die koue deur die hekke stap, die 
boerbokke ruik (by Hek 3 waar ek altyd ingaan) en my eerste koppie 
warm boeretroos by die Graan SA-ledelokaal wegslaan terwyl ek al 
die bekendes groet, voel ek tuis. Daar heers mos ‘n gees van same-
horigheid en vriendskap by NAMPO – of ‘n “landboufamilie-gevoel” 
soos wat ‘n Italiaanse afvaardiging dit laasjaar beskryf het. Net so is 
dit ook by die Graan SA Kongres, wat onlangs plaasgevind het. 

‘n Mens stap al só ‘n lang paadjie saam met Graan SA dat Kongres en 
ook die Oesdag soos ‘n reünie, waar jy ou vriende en kennisse raak-
loop, voel. Dit is die een ding waarvan amper elke Hoofbestuurslid 
wat tydens Kongres uitgetree het in sy afskeidstoespraak melding ge-
maak het: Die goeie vriende wat hy tydens sy termyn op die Hoof-
bestuur gemaak het. 

Tydens die Kongres is daar natuurlik ook, soos in ‘n kombuis, rond-
om dié ronde tafels gekuier, druk gesprek gevoer en gedebatteer. 
(Blaai gerus na ons spesiale terugvoer op Kongres [bl 8 tot bl 42] waar 
jy meer kan lees oor die sprekers se aanbiedinge, sake wat by die 
wegbreeksessies bespreek is en ‘n fotobeeld). 

SA Graan/Grain se aparte Oesdag-uitgawe, wat saam met hierdie uit-
gawe uitgepos word, is – soos boeretroos uit die kombuis – met liefde 
en sorg vir ons lesers voorberei. Mag die aroma daarvan jou belang-
stelling genoeg prikkel sodat ons mekaar weer daar raakloop vanjaar.

NAMPO-groete

ESTIE DE VILLIERS, redakteur

VOORPUNT
kteur

Ontmoet ons
medewerkers...

JENNY MATHEWS (SA Graan/Grain contributor) 
also attended the Grain SA Congress and gives 

feedback on the guest speakers’ presentations: 
‘A look at the seven wonders of grain production’ 
(page 20), ‘Building climate resilience’ (page 22), 
‘International export and value adding opportuni-
ties for South Africa’ (page 24) and ‘Addressing the 
elephant in die room’ (page 26).

Tydens Kongres het die organisasie gerap-
porteer oor die heffingsinkomste van 

R21,1 miljoen, wat skitterend is, gemeet teen 
die begrote syfer van R14,8 miljoen. Volgens 
TOIT WESSELS (Graan SA) kan die inkomste bo 
begroting toegeskryf word aan harde werk deur 
die Hoofbestuurslede en die bemarkingspan. 
Lees oor dié spogresultaat op bladsy 18.

Die koringbedryf is tans onder erge druk 
weens die kwynende volhoubaarheid van die 

bedryf. Tydens die onlangse Graan SA Kongres se 
spesiale koringsessie is daar talle redes hiervoor 
geïdentifiseer, waarvan die belangrikste is dat die 
plaaslike pryse nie met die internasionale waarde 
van dieselfde kwaliteit koring ooreenstem nie. 
Op bladsy 44 bespiegel DR DIRK STRYDOM 
(Graan SA) of daar nou ‘n dooiepunt in die 
omdraaistra tegie vir koring bereik is.

In CA systems, crop rotation that includes soy-
bean and sunflower produces a limited amount 

of crop residues with associated problems. These 
crops are mostly grown on sandy soils and erosion 
is a common phenomenon. Without sufficient 
cover, these sandy soils often develop crusts 
after rain events. These crusts lead to run-off, 
soil erosion and eutrophication of water resour -
ces. According to GERRIE TRYTSMAN (ARC-
Animal Production) planting winter or cool season 
cover crops is seen as an ideal CA practice to 
combat these problems. More on page 63.

aDRI THERON is gebore op Lepha-
lale (Ellisras) en het op hul fami-
lieplaas, Hanover, 50 km buite 
Lephalale grootgeword. Sy het 
haar BA Tale (Ed)-graad aan die 
Universiteit van Johannesburg 

(destyds RAU) behaal, waarna sy vir drie 
jaar onderwys gegee het. 

Sy het daarna by Suidwes aangesluit, waar 
sy die redakteur van Ons Eie was en waar sy deeltyds haar Honneurs-
graad in Bedryfsielkunde by UNISA voltooi het. Sy en haar man, 
David, het daarna vir ‘n paar jaar geboer – met Sussex-beeste en 
Thoroughbreds (resiesperde). In Junie 2014 het sy by Infoworks as 
projekbestuurder aangesluit en van Desember 2015 af is sy verant-
woordelik vir die redigering van SA Graan/Grain en skryf sy van tyd 
tot tyd artikels.

Sy en David spandeer gereeld tyd met hul perde en sy lees graag.

Op bladsy 16 gee sy terugvoer oor die voorsittersverslag wat by 
Kongres gelewer is.
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ek moet sê ek is werklik trots op die manier waarop 
Graan SA se lede die uitdaging oor die kwessie van 
onteiening sonder vergoeding tydens Kongres 2018 
bespreek en hanteer het. Vir my was dit ‘n belangrike 
deurbraak, waar die middelgrond tussen linkse en 
regse emosies op die ou einde geseëvier het. Mag dit ‘n 

voorloper wees vir wat nog kom!

In die debatte deur al die “spesialiste” in ons samelewing wat 
ek in die media volg, het een analise my gedagtes tot stilstand 
geruk: Ons 1994-Grondwet is in beginsel op ‘n herstel van regte 
(restorative justice) gebaseer, terwyl sommige in die huidige debat 
die eiendomsregklousule na ‘n strafregtelike aksie (punitive justice) 
wil neem. 

Die reënboogdroom van 1994 het emosies by mense opgewek 
wat die potensiaal het om genesing aan ons stukkende verhou-
dings in die land te bring. Daar is genesing in vergifnis en vryspraak, 
maar daar is bitterheid en wraak waar daar nie herstel plaasvind nie. 
Dit gaan vir my dus heelwat verder as net die wyse waarop onteie -
ning moet plaasvind. 

Graan SA het genoegsaam bevestig dat onteiening as sodanig oral 
in die wêreld se Grondwette voorkom en toegepas word en dat 
ons dit verstaan. Die sleutelwoord wat al die emosie opwek, is die 
“sonder vergoeding” (without compensation). Dit is nie met herstel 
nie, maar met straf gelaai. 

Is die behoefte van sommige dat witmense gestraf moet word, of 
is die ware behoefte plaasgrond om op te boer? Dit is interessant 
dat die grondbesetting deur lede van die rooi barette onlangs in 
Olievenhoutbos nie gemik was op landbougrond nie, maar op 
grond vir behuising. Ek wonder of die keuse van grond maar net 
gebaseer was op die toegang van die media tot die grond sodat 
hulle die nuus kan haal, of was dit gebaseer op hul spesi -
fieke behoeftes? 

Ek het beslis nie onder die indruk gekom dat hierdie mense 
noodwendig wil boer nie. Kan hierdie mense nie gehelp word 
om huise met titelaktes te bekom nie? Ons hoor gereeld van die 
Free Market Foundation se inisiatiewe ten opsigte hiervan, maar 
ek sien nie dat die Staat met dieselfde entoesiasme deelneem om 
ons stedelinge met titelaktes te ondersteun nie. 

Ek het al van ‘n groot aantal produsente gehoor wat beslis by -
stand sal verleen dat hulle werkers besitreg – en nie net verblyfreg 
nie – van huise op die dorp kry.

Wat ek wel waarneem, is dat hierdie gedagte van onteiening 
sonder vergoeding beslis ‘n klompie grondplate geskuif het. Menige 
rolspelers dink ver buite die vaste denkraamwerke van die afgelo pe 
20 jaar om na nuwe oplossings te soek. Dit is ‘n wins. Ek bly nog 
vas oortuig dat dit georganiseerde landbou se tyd is om oplossings 
te bring. 

Die feit dat ons nog nie daarin kon slaag om genoegsame swart 
produsente op kommersiële skaal te kon vestig nie, was bloot omdat 
ons die proses meestal in die Staat se hande gelaat het. Die finan-
siële instellings was vasgevang in die regulatoriese raamwerke en 
moet nou oplossings na vore bring wat selfs die raamwerk om finan-
siering te bespoedig, moet verander. 

Ek vertrou dat as ons oor ‘n paar jaar terugkyk na 2018 en 
2019, ons trots sal wees op wat ons vermag het om ons land 
van ondergang te red. ‘n Paar uiters belangrike vergaderings is vir 
einde Maart belê, wat ek glo rigtinggewend sal wees vir wat die toe-
koms inhou. 

Die blote bestaan van ‘n organisasie soos Graan SA is al ‘n 
belangrike boublok om die toekoms te rig. Dankie vir elkeen se by-
drae en sterkte aan al ons onderhandelaars. 

Die gronddebat

JANNIE DE VILLIERS, HUB/CEO

“

Ek bly nog vas 
oortuig dat dit 
georganiseerde 

landbou se tyd is 
om oplossings 

te bring.  

“

STANDPUNT
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The land debate

i
must admit that I am really proud of the manner in which 
the members of Grain SA handled and discussed the issue of 
land expropriation without compensation during Con gress 
2018. For me it was an important breakthrough in which the 
middle ground between left and right emotions won the day. 
May this be a forerunner of what is still to come!

In all the media debates by the so called ‘specialists’ in our com-
munity which I followed, one analysis brought my thoughts to a halt: 
Our 1994 Constitution is in principle based on restorative justice, 
while some of the participants in the current debate want to turn the 
property rights clause into a punitive justice matter.

The rainbow nation dream of 1994 generated emotions in people 
that has the potential to bring healing to the broken relationships 
in the country. There is healing in forgiveness and absolution, but 
there is bitterness and revenge where healing does not happen.  As 
far as I am concerned, this goes quite a lot further than just the man-
ner in which expropriation must take place.

Grain SA sufficiently confirmed that expropriation is found in 
Constitutions all over the world and is being practised as such, and 
that we understand it. The keyword giving rise to all the emotions, is 
the ‘without compensation’ matter. It is not loaded with res toration 
but with retribution.

Is it the need of some that white people must be punished, or is 
the real need farm land on which to farm? It was interesting to note 
that the land occupation by members of the red berets recently in 
Olievenhoutbos was not focused on agricultural land, but on land 
for housing. I also wonder whether the choice of land was not only 
based on the easy access to the spot for the media in order to 
make the headlines, or was it based on their specific needs?

I definitely did not get the impression that these people really wanted 
to farm. Can these people not be assisted to get houses with title 
deeds? We regularly hear about the Free Market Foundation’s initia-
tives in this regard, but I do not see that the State is participating 
with the same enthusiasm to support our urbanised population 
with title deeds. 

I have already heard from a large number of producers who would 
definitely give assistance for their workers to obtain property rights 
– and not just occupational rights – of houses in town. 

What I did notice is that this idea of expropriation without compen-
sation has definitely shifted some ground plates. Many role-players 
are thinking far outside the fixed thought frameworks of the past 
20 years to search for new solutions. That is a gain. I remain firmly 
convinced that it is time for organised agriculture to put forward a 
solution.

The fact that we have not yet succeeded in settling sufficient 
numbers of commercial scale black producers, is merely because 
we have left the process largely in the hands of the State. The finan-
cial institutions were caught in the regulatory frameworks and must 
now come forward with solutions that will even change the frame-
work, to expedite financing. 

I trust that in a few years when we look back over 2018 and 2019 we 
will be proud of what we have achieved to save our country from 
ruin. A few very important meetings have been called for the end of 
March, which I believe, will be indicative of what the future holds.

The mere existence of an organisation like Grain SA is an important 
building block to give direction for the future. Thank you for every-
one’s contribution and good luck to all our negotiators. 
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Uit die

ons kom van tyd tot tyd voor situasies te staan waar ons 
ernstige en gewigtige besluite moet neem. In sommige 
van hierdie gevalle kan die verkeerde besluit geweldige 
negatiewe gevolge hê. In die meeste van hierdie gevalle 
kan ‘n mens net eenvoudig nie die gevolge voorsien nie, 
omdat niemand kan sê wat môre gaan gebeur nie. Hoe 

dan nou gemaak? Daar is nie ‘n eenvoudige antwoord nie.

Ons lees in die boek Rut van ‘n man met die naam van Elimeleg en 
sy vrou Naomi. Elimeleg beteken "my God is Koning". Hulle het in 
Bethlehem (huis van brood) gewoon, maar daar was hongersnood in 
die land. Daar was geen brood in die "huis van brood" nie. Elimeleg 
was desperaat. Hy moes ‘n plan maak om aan die lewe te bly en 
daarom besluit hy om na Moab te gaan om vir ‘n tyd daar te bly. Daar 
was kos en hy en sy vrou en kinders kon aan die lewe bly. Dan gebeur 
die verskriklike. Elimeleg sterf. Die plek wat hy gedink het hom aan 
die lewe sou hou, het die plek geword waar hy sy lewe verloor het.

As ‘n mens nou hierdie gebeure binne die konteks van Num. 23 tot 25 
plaas, kom daar iets besonders na vore. Iets wat vir ons van groot 

belang is. In Num. 25 verbied die Here Israel om met die heidense 
volke te meng. Elimeleg het hierdie verbod van die Here oortree en die 
ge volg was dat hy en sy twee seuns sonder ‘n nageslag gesterf het.

Elimeleg (my God is Koning) was ongehoorsaam aan sy Koning en 
die gevolge was bitter ernstig. In sy stryd om oorlewing, tree hy in 
stryd met God se opdrag op en hy verloor sy lewe.

Ons dra die naam Christen. Christene is mense wat in die Here Jesus 
glo as hulle Verlosser en Saligmaker. Christus is ook ons Here en ons 
Koning – ons moet in alles aan Hom gehoorsaam wees. Wanneer 
ons voor moeilike besluite te staan kom, moet ons die Here in die 
saak ken. Vra en soek na Sy wil en Hy sal jou lei om daardeur te kom. 

As jy nie kan agterkom wat Sy wil in ‘n spesifieke saak is nie, neem die 
besluit en verantwoord jou voor Hom daaroor. Hy sal sake so beskik 
dat alles op die ou end vir jou ten goede sal meewerk (Rom. 8:28). 
Dalk werk alles op hierdie aarde nie vir jou ten goede mee nie, maar 
dit sal verseker wat jou geloof en verhouding met God betref. 
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Boublokke...hoe lyk jou fondasie 
vir winsgewendheid?

G
raan SA-lede, regeringsamptenare, landbourolspelers en 
ander belanghebbendes het op 7 en 8 Maart by NAMPO 
Park byeengekom vir die jaarlikse Graan SA Kongres. Die 
tema “Boublokke na winsgewendheid” het beloof om goeie 

gesprekke te stimuleer en uitkomste te realiseer. 

Die Kongresagenda het onder meer die sewe wonders van 
graanproduksie onder die loep geplaas, die internasionale uitvoer- 
en waardetoevoegingsgeleenthede vir die Suid-Afrikaanse graan- 
en oliesadebedryf bespreek, klem gelê op die aanpassing by 
klimaatsverandering en die beleidsomgewing vir volhoubare kom-
mersiële en ontwikkelende graanproduksie van nader bekyk.

Mnr Jaco Minnaar (voorsitter, Graan SA), is onbestrede herkies en 
word deur visevoorsitters mnr Derek Mathews en me Preline Swart 
ondersteun. Die bestuurspan is gereed vir die uitdagings wat voor-
lê, met die fokus op die graanprodusent se belange en die bevor -
dering daarvan.

Oudiovisuele voorsittersverslag
In die oudiovisuele voorsittersverslag het Minnaar en mnr Jannie de 
Villiers (uitvoerende hoofbestuurder, Graan SA) die voorafgaande 
jaar se hoogtepunte en die strategiese fokusareas van die organisa-
sie in 2018 uitgelig. 

Verder het die verslag klem gelê op besluitneming binne die 
landbousektor, wat nie noodwendig deur rolspelers geneem 
word nie, maar wat deur die regering gemaak word. Graan SA se 
samewerking met regeringsdepartemente poog om besluitnemers 
te beïnvloed en sodoende korrekte besluite vir graanprodusente te 
bewerkstellig. De Villiers het bevestig dat Graan SA, met sy sterk 
handelsnaam, ook goed georganiseerd is en effektief bestuur word 
en met die organisasie se betrokkenheid by transformasie en die 
prioritisering van voedselsekerheid in Suid-Afrika, is Graan SA in die 
beste posisie om produsentprioriteite op die voorgrond te plaas.

Lees meer oor die voorsittersverslag op bladsy 16 van dié uitgawe. 
Die video is ook beskikbaar op Graan SA se webwerf.

Toespraak
Minnaar het tydens sy toespraak bevestig dat dit ‘n uitdagende 
jaar vir alle graanprodusente was en dat elke graangewas se 
winsgewendheid onder druk gekom het. Verder is die goeie 
produksiepryse onder druk geplaas en al het bogemiddelde pro-
duksie tot ‘n mate die winsgewendheid aangespreek, het alle 
produsente nie goeie opbrengste behaal nie. 

Die netto effek op mielies is, ten spyte van ‘n lae oordragvoorraad 
van die vorige seisoen en bykans 2 miljoen ton se uitvoere, dat daar 

TERUGBLIK
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ALZENA GOMES, skakelbeampte, Graan SA en foto’s deur ESTIE DE VILLIERS, redakteur, SA Graan/Grain 

  1: Die Graan SA leierskorps wat Kongres 2018 gelei het: Ramodisa Monaisa (visevoorsitter), Nico Vermaak (bestuurder: Korporatiewe Dienste), 

Jaco Minnaar, Jannie de Villiers en Derek Mathews (visevoorsitter).

1
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steeds ongeveer 4 miljoen ton se oordragvoorraad aan die einde 
van April 2018 gaan wees. 

Dit opsigself plaas ‘n langtermyndemper op pryse, met vooruitsigte 
wat toon dat winsgewendheid onder druk gaan bly. Graan SA het 
reeds vroeg in 2017 verskeie prosesse aan die gang gesit om die 
oorskotte aan te spreek, onder andere om tesame met rolspelers die 
logistieke ketting – en veral die oopmaak van markte – daadwerklik 
aan te spreek. As ‘n uitvloeisel hiervan, het wesenlike uitvoere 
na veral Japan plaasgevind. Die Midde-Ooste bly ‘n belangrike 
fokusarea vanweë die mededingende ligging van Suid-Afrikaanse 
graan. 

Minnaar het verduidelik dat die onmededingende logistieke ket -
ting en mieliepryse wat bo uitvoerpariteit bly as gevolg van 
verskeie faktore, grootskaalse uitvoere op hierdie stadium be-
lemmer. Graan SA het egter ook die plaaslike markte en ver-

werkingsgeleenthede ontleed, wat ‘n prioriteit sal bly en in die 
komende jaar heelwat aandag sal geniet. 

Hy het die droogte in die suide en gevolglike ondernormale produk   -
sie bespreek en verduidelik dat selfs met die netto tekort aan 
ko   ring, pryse reeds op invoerpariteit verhandel – en meer kommer-
wekkend is dat met die tekorte aan koring in die Wes-Kaap, die 
algemene verwagte premies in die mark nie gerealiseer het nie. Dit 
dui op oneffektiewe stelsels wat aangespreek sal word. 

Ongelukkig is ‘n verdere uitdaging die feit dat produksie vinniger 
as die binnelandse vraag styg – wat veroorsaak dat ons gereeld 
gekonfronteer word met oorproduksie – en gevolglik laer 
winsgewendheid en afskaling in hektare. Dit het tot gevolg dat 
meer produsente langs die pad uitval. Graan SA publiseer dus 
nie meer produkruimtes nie, maar verskaf eerder inligting aan 
produsente vir eie besluitneming. 

2

5 6

3 4

7 8

  2 tot 6: Kongres 2018 in sitting. 254 afgevaardigdes en ‘n hele aantal gaste het die geleentheid bygewoon.
  7: President Mabaso (Bothaville), Edwin Mahlatsi (Graan SA/Absa/John Deere Financial Nuwe Era Kommersiële Boer van die Jaar 
van Bothaville) en Isaac Mokgatla (Vanderbijlpark).

  8: Peter Chabalala (QwaQwa), Albert Makoae (Ladybrand) en Tebalo Makubo (QwaQwa).
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Minnaar het produsente gemaan om in die komende jaar goed te 
besin en behoorlike somme te maak wanneer aanplantings be plan 
word en produsente versoek om hulself van die vraag en voor-
raadstatus te vergewis om sodoende ingeligte besluite te neem. 

“Die tyd is verby dat ons onsself uit die moeilikheid uit kan plant,” 
het Minnaar bevestig. Konstante afskalings in aanplantings en 
gevolglike inkrimping van die graanprodusentgetalle in Suid-Afrika 
maak daarby die produksie-omgewing uiters uitdagend vir nuwe 
toetreders.

Hy het verder beklemtoon dat Graan SA die noodsaaklikheid 
van grondhervorming en transformasie in Suid-Afrika as noodsaaklik 
beskou en onomwonde ondersteun. Vir dié rede is die landbou-
ontwikkelingsprogram reeds in 1998 van stapel gestuur om nuwe 
era-boere op te lei, te lei en te ondersteun. Sedert die program se 
ontstaan en saam met partye soos verskeie kommoditeitstrusts, 
regeringsdepartemente en insetverskaffers, het Graan SA meer as 
R400 miljoen aan ontwikkelende produsente en transformasie van 
die landbousektor bestee met ‘n totaal van meer as 10 000 produ-
sente in die program – wat wissel van 1 ha-boere tot kommersiële 
produsente. 

Minnaar het verder verduidelik dat toegang tot finansiering steeds 
die grootste struikelblok vir ontwikkelende produsente is en 
alhoewel meer as genoeg grond vir nuwe era-boere beskikbaar is, 
hul gekniehalter word as gevolg van die finansiering van insette en 
meganisasie wat nie bekom kan word nie. 

Graan SA se standpunt is steeds dat deur titelaktes aan produsente 
te gee, radikale ekonomiese transformasie sal plaasvind. “As die 
sekuriteit van titelaktes weggeneem word, neem jy produsente se 
vermoë om te produseer, weg,” het Minnaar genoem. 

Hy het verder bevestig dat Graan SA steeds met besluitnemers, 
politieke en besigheidsleiers en die breër samelewing sal kom-
munikeer en sal voortgaan om te onderhandel oor programme, 
planne en aansporings om sodoende grondhervorming en 
transformasie te bespoedig sonder om die volhoubaarheid van 
produsente, voedselsekerheid en landbou-gemeenskappe in die 
geheel te beïnvloed. 

“Graan SA sal voortgaan om na die regering uit te reik en hulp te 
verleen om meer boere op ‘n volhoubare manier te vestig, aangesien 
die organisasie verbind is tot transformasie en grondhervorming op 
‘n ordelike en volhoubare wyse, binne die grense van die huidige 
Grondwet,” het Minnaar afgesluit.A
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  9: Adrie Roos, Le Roux Erasmus, Estiaan Wolfaardt en Ras Carbutt – almal van Hoopstad.
  10: Eckard Hiestermann, Heino Hiestermann en Ewald Klingenberg (almal van Piet Retief) saam met Dirk Kotze (Graan SA).
  11: Cobus van Zyl (Makwassie), Frik van Sittert (Hartbeesfontein), Johan Meyer (Hartbeesfontein) en Ernst Jonker (Makwassie).
  12: Lebohang Khitleli (Matatiele), Zovuyo Ngegane (Kokstad) en Thabang Tsephe (Matatiele).
  13: Graan SA-personeel op hul pos. Agter: Wim Venter, Dirk Kotze, Bennie Zaayman, Johan Kriel en Du Toit van der Westhuizen. 

Voor: Alzena Gomes, Roslynne Carelse, Rialeen Lombard en Marina Kleynhans.
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  14: Nog personeel wat daar was. Agter: Toit Wessels, dr Dirk Strydom, Patricia Mahlatsi, Susari Teubes en Nico Vermaak. Voor: Luzelle Botha, 
Christa Herbst, Elray de Klerk en dr Marinda Visser.

  15: Korporatiewe Dienste se span wat verantwoordelik is vir al die Kongresreëlings: Elda-Beth van den Berg, Nico Vermaak en Nydia Odendaal.
  16: Agter: Shadrack Mbele (Harrismith) en Philemon Manenzhe (Sasolburg). Voor: Maseli Letuka (Kestell).
  17: Agter: Hein Visagie, Nicolaas de Villiers, Willem Visagie (al drie van Porterville) en Jurianne Schreuder (Hopefield). 
Voor: Jacques Bester (Moorreesburg), Gert Claassen (Malmesbury) en Chris Bester (Moorreesburg). 

  18: Agter: Muller van der Westhuizen (Parys), Jaap van der Westhuizen (hoofbestuurslid: Streek 16), Wicus van der Westhuizen (Parys) en 
Danie Claassen (Sasolburg). Voor: Jaco van der Westhuizen, Vickie van der Westhuizen, Willem Coetzer (almal van Parys), Gert Schoeman 
(Sasolburg) en Louis Claassen jr (Sasolburg).

  19: Jean Potgieter en Casper Badenhorst (albei van Petrusville) en Nicol Jansen (Hopetown).
  20: Christiaan Bouwer (Bothaville), Dan Kriek (president, Agri SA) en Deon van der Westhuizen (Bethal).
  21: Agter: David Malo (Delareyville). Voor: Ramosa Pholo (hoofbestuurslid: Streek 28) en Maleshoane Mokgoetsi (Ventersdorp).
  22: Produsente van Mareetsane: Marnus Bothma (hoofbestuurslid: Streek 1), Bees Labuschagne, Louis Wessels en Pieter Gouws.
  23: Bernard Maree (Excelsior), Theo van Zyl (Ladybrand), Jacques Coetzee (Marquard), Jaco Breytenbach (hoofbestuurslid: Streek 19), 
Wouter Lubbinge (Fouriesburg) en Ig Wille (Ficksburg).

  24: Anton Pelser (Hendrina), Gerrit Roos (Wonderfontein) en Carel Opperman (Middelburg).
  25: Jaco Venter (Leslie), Jaco de Vos (Kinross), Tiaan Roux (Kinross), Danie Streicher (Leslie) en Owen Muller (Kriel).
  26: Annette Steyn (DA se skaduminister van Landbou, Bosbou en Visserye) wens vir Preline Swart geluk met haar verkiesing tot 

visevoorsitter van Graan SA.
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Die sewe wonders
Die openingstoespraak deur prof Fred Below, professor in 
Plantfisiologie, Departement van Gewaswetenskappe, Universiteit 
van Illinois, het die sewe wonders van graanproduksie bespreek 
en ook genoem dat dit nie saak maak waar in die wêreld graan 
geproduseer word nie – politiek verstaan nie boerdery nie. Sy 
toespraak het gefokus op die verhoging van mielie-opbrengste deur 
beter gewasbestuur. 

Internasionale uitvoer- en 
waardetoevoegingsgeleenthede
COFCO Suid-Afrika se hoof, mnr Ronald Jetten, het die internasio -
nale uitvoer- en waardetoevoegingsgeleenthede vir die Suid-
Afrikaanse graan- en oliesadebedryf toegelig. 

Hy het onder meer beklemtoon dat produsente wêreldwyd 
ongelooflike innoveerders is, maar dat pryse in stryd met ont-
wikkeling is.

Klimaatsverandering
Prof Guy Midgley van Stellenbosch Universiteit het tydens sy 
voorlegging die aanpassing by klimaatsverandering bespreek deur 
te fokus op hoop en geleenthede vir graanprodusente. Ekstreme 
weerstoestande, nasionale rampe, waterkrisisse, mislukking van 
klimaatsveranderingversagting en -aanpassing en voedselkrisisse is 
selfs deur wêreldleiers geklassifiseer as van die ernstigste medium- 
tot langtermynbedreigings vir besigheid globaal. Prof Midgley 
het bevestig dat veranderinge gedryf word deur verskeie faktore, 
waarvan die grootste koolsuurgasvrystellings is.
 

Die pad vorentoe
Graan SA bedank alle lede, vennote, rolspelers en borge, sonder 
wie se deelname ‘n uiters suksesvolle 2018 Kongres nie moontlik 
sou wees nie. In die komende jaar gaan die organisasie homself 
steeds beywer om te verseker dat ons graanprodusente se fondasie 
vir winsgewendheid bestendig en stewig is en gesetel is in gesonde 
vennootskappe met alle rolspelers.

  27 en 28: Prof Fred Below (middel) was een van die sprekers tydens Kongres. Na elke spreker het die media die geleentheid gehad om 
tydens ‘n perskonferensie vrae aan die spreker, asook aan Jaco Minnaar en Jannie de Villiers te stel.

  29: ‘n Sertifikaat van erkenning is deur Jannie de Villiers aan Johan van den Berg (Santam Landbou) oorhandig vir sy toewyding in die analisering van 
lang- en korttermynklimaattendense en die feit dat hy daardeur Suid-Afrikaanse produsente ondersteun in die neem van ingeligte produksiebesluite. 

  30: Fanie van Zyl, wat vanaf 2006 tot 2018 voorsitter van die Ouditkomitee was, het ook ‘n spesiale sertifikaat van erkenning ontvang vir die 
baanbrekerswerk wat hy gedoen het ten einde goeie bestuurspraktyke in Graan SA te vestig. Hy was vanaf 2002 tot 2012 hoofbestuurslid in 
Graan SA se Streek 3. 

  31: Die tydskrif het ook twee staatmakers tydens Kongres gegroet. Cobus van Coller (hoofbestuurslid: Streek 23) was twaalf jaar op Graan SA se 
Hoofbestuur en het gedurende daardie tyd op die Redaksiekomitee gedien, waarvan hy ook vyf jaar lank voorsitter was. Hy was twaalf jaar lank lid 
van die NAMPO Oesdagkomitee waarvan vanjaar sy agtste NAMPO as voorsitter van dié komitee sal wees – waartydens hy dan uittree. Theo Ferreira 
(die huidige voorsitter van die Redaksiekomitee) het ook tydens Kongres die teuels neergelê. Hy het ses jaar op Hoofbestuur en die Redaksiekomitee 
gedien en was die afgelope vier jaar voorsitter van dié komitee. 
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Boublokke...hoe lyk jou fondasie?

SA Graan/Grain dekking van Kongres 2018
Die SA Graan/Grain redaksie bring hierdie samevatting oor vanjaar se Graan SA Kongres (soos uiteengesit op bladsy 8 
tot bladsy 41) aan ons lesers en lede van die organisasie wat nie persoonlik Kongres bygewoon het nie. Dit moet egter 
geensins geag word as ‘n genotuleerde weergawe van Kongres of kongresverrigtinge nie, aangesien laasgenoemde in 
die amptelike notule weergegee word. 

  32 tot 34: Kongres-afgevaardigdes, gaste en landboubesighede het duisende liter water tydens Kongres geskenk. Dit is geoormerk vir die Wes-Kaapse 
gemeenskappe wat onder ernstige droogtes gebuk gaan. Andries Theron, voormalige visevoorsitter van Graan SA en produsent van Moorreesburg, het 
die waterskenkings namens sommige van die geteisterde gemeenskappe vanaf Jaco Minnaar ontvang. Die water, wat deur Rovic Leers en Bunadonna 
Groep vervoer is, sal deur 'n kerknetwerk aan diegene wat dit die meeste benodig, versprei word.

  35 tot 37: ‘n Kranslegging is na afloop van Kongres by die Muur van Herinnering gehou, om hulde aan diegene wat hul lewens in plaasaanvalle verloor 
het, te bring. Preline Swart (nuutverkose visevoorsitter) het die kranslegging gedoen, terwyl Chris Schoonwinkel (dagbestuurslid), uit die Bybel 
voorgelees het. 

32
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Vind optimale balans tussen 
insette en inkomste

I
n ‘n vryemark is winsgewendheid gelyk aan volhoubaarheid. 
In voedselproduksie word winsgewendheid deur fisiese kli-
maat en markklimaat beïnvloed. Graan SA se voorsitter, 
mnr Jaco Minnaar en Graan SA se uitvoerende hoofbestuurder, 

mnr Jannie de Villiers, het in hul oudiovisuele verslag aan Kongres 
gefokus op die boublokke na winsgewendheid vir Graan SA se lede 
ten einde voedselsekerheid vir Suid-Afrika te verseker.

“Die rekordoeste wat ons in die noorde gehad het, was uitstekend 
vir ons produsente se moraal, maar die lae graanpryse het dit 
gedemp. In die suide het die droogte ‘n vernietigende uitwer-
king gehad en opbrengste het aansienlik gekrimp teen die lang-
termyngemiddeld. Winsgewendheid was daarom oral onder druk.” 
Só het Minnaar die afgelope jaar beskryf.

Volgens De Villiers het Graan SA op die volhoubaarheid van graan-
boerdery in Suid-Afrika gekonsentreer. “Ons poog om ‘n bydrae te 
lewer wat inligting betref. Verblydend is dat ons vennote toegetree 
het en ons ondersteun het om die volhoubaarheid van graanpro -
duk sie te bevorder.”

Daar is veral heelwat aandag daaraan geskenk om te bepaal wat 
gedoen kan word om die omstandighede van produsente te bevorder 
en sodoende ‘n bydrae te lewer om hulle oor vyf na tien jaar steeds 
op hul plase te hou.

Markinligting
Omdat markbewegings ‘n rol in volhoubare produksie speel, word 
besondere pogings aangewend om markinligting vir produsente 
beskikbaar te stel. “Ons het die Mededingingskommissie genader 
om toegang tot die inligting by SAGIS te verkry in terme van wat 
waar geproduseer word. Dit sal ons in staat stel om te herevalueer of 
ons die liggingsdifferensiaal nog benodig.”

Graan SA se inligtingwerksessies en die nuwe toep (App), wat 
produsente in staat stel om pryse per streek te vergelyk, vorm deel 
van die pogings om lede te ondersteun in die neem van besluite. 
“Ons het ook ‘n ooreenkoms met die Buro vir Voedsel- en 
Landboubeleid (BFAP) aangegaan om vir ons scenario’s uit te werk 
om produsente te ondersteun in hul besluite oor wat om te produseer 
en wanneer om hul produkte te bemark.

“Insette beslaan ‘n groot deel van ‘n produsent se uitgawes en 
daarom moet ons seker maak dat produsente al die inligting tot hul 
beskikking het. Ons monitor daarom die kwaliteit van die insette 
en publiseer die pryse, maar ons voer ook voortdurend gesprekke 
met die Suid-Afrikaanse Inkomstediens (SAID) oor die dieselrabat. 
Dit is steeds ‘n groot kopseer vir produsente, so ons wil seker maak 
dat daar enersyds geen hindernisse is wat die eise betref, maar 
andersyds ook geen vertragings by die uitbetalings deur SAID is 
nie,” aldus De Villiers.

Navorsing
Aan die navorsingskant het Graan SA groot vordering gemaak. Kon-
sortiums is vir klimaat, koring en grondgedraagde siektes gestig. 
“Ons bring al die beste navorsers in elke dissipline bymekaar 

ten einde die beste raad vir produsente te kan gee sodat hulle 
beter besluite kan neem. Hierin moet ek melding maak van die 
Departement van Wetenskap en Tegnologie wat bereid is om hierdie 
navorsingsprojekte deur middel van langtermynbefondsing te 
ondersteun. Hulle het die vertroue in ons as ‘n vennoot en is bereid 
om met ons hande te vat om hierdie saak te dryf.”

In 2017 het Graan SA internasionale kenners betrek om die 
voortslepende Sclerotinia-uitdaging aan te spreek. Beheermaat-
reëls om rooibekkweleas te beheer en die stryd teen die herfs-
kommandowurm is saam met die Departement van Landbou, 
Bosbou en Visserye aangepak. “Daar was goeie samewerking van 
die departement se kant af om te bepaal waar daar probleme is en 
waar die departement ons werklik goed ondersteun het, is in die 
registrasie van nuwe chemikalieë om ons in staat te stel om die 
herfskommandowurm te beveg.”

Met klimaatsverandering en die feit dat grond- en water bewa-
ring so ‘n belangrike aangeleentheid is, kombineer die bewa-
ringslandbouprogram, wat deur die Mielietrust befonds word, 
wetenskaplike navorsing en werklike op-die-plaasproduksie    -
 na vorsing. Die program het groot momentum onder produsente 
wat op verskillende skale boer, gekry en nuwe inligting word 
deurlopend gedeel tot almal se voordeel.

Volgens Minnaar is die tempo waarteen koringproduksie in Suid-
Afrika krimp bekommerenswaardig. “Juis daarom voel ons dat dit 
op ‘n vlak moet wees wat volhoubaar vir die toekoms is. Daar is 
sekere gebiede waar koring die enigste alternatief vir produsente 
is en daarom moet ons dit volhoubaar hou om hierdie plattelandse 
gemeenskappe te ondersteun.

“Een van die belangrikste mylpale in ons omdraaistrategie was 
die verslapping van die vrystellingskriteria vir nuwe variëteite wat 
beskikbaar raak. Belangrik was vir ons in hierdie geval nie om die 
kwaliteit nie, maar die opbrengspotensiaal van die kultivars te 
verbeter. Dit is bewerkstellig deur die koringvrystellingskriteria en 
-kultivarlys met die hulp van die Departement van Landbou, Bos -
bou en Visserye uit die Produkstandaardewet te verwyder. Ons 
het nou ‘n selfregulerende beheerstelsel tussen die rolspelers en 
die industrie in plek gestel en dit gaan produsente definitief on-
dersteun om hoër opbrengste te realiseer.”

Die sojaboonindustrie is wêreldwyd besig om te groei en met 
verhoogde olieperskapasiteit is daar druk op Suid-Afrikaanse 
produsente om in die vraag te voorsien. De Villiers sê dat ons 
tegnologie gebrekkig is en dat saadmaatskappye nie die nuwe 
tegnologie wil inbring nie – tensy hulle seker is dat hul hul belegging 
in die tegnologie kan verhaal. 

“Die industrie het daarom ooreengekom om aansoek te doen vir 
eindpunttantieme. Dit is op hierdie stadium by die Departement 
van Landbou, Bosbou en Visserye en die Minister van Landbou vir 
finale goedkeuring. Die tegnologie het die potensiaal om ‘n 
10%-verhoging in opbrengs te bewerkstellig – iets waarna pro-
dusente uitsien.”
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ADRI THERON, SA Graan/Grain redaksiespan
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Aanpassing van strukture
Graan SA was die afgelope aantal jare nóú betrokke binne Agri SA 
om die strukture te verander om sy lede beter te kan diens. “Ons 
weet ons is almal deel van ‘n groter landbougemeenskap en 
Graan SA is maar net een aspek daarvan. Die algemene sake 
wat deur Agri SA hanteer word, vorm ‘n groot deel daarvan,” het 
De Villiers vertel.

“Graan SA moes self ook herstruktureer wat betref die verkryging 
van finansieringsbronne en maniere oorweeg om ons lede nader 
aan ons te trek. Ons oorweeg ook aanpassings in die verskillende 
graanforums en die ander industriestrukture om te bepaal wat die 
beste is om ons in hierdie nuwe bedeling in te neem.”

In die aanpassing by finansiële verandering is goeie finansiële 
bestuur krities – veral in ekonomies-uitdagende tye soos hierdie. 
“Ons het die jaar ook met ‘n negatiewe begroting afgeskop en het 
ons personeel daarom aangemoedig om te bepaal waar ons kan 
spaar en waar ons inkomste kan genereer om gelyk te breek. Die 
uitstekende NAMPO Oesdag met sy rekordbywoning en -inkomste 
het hierdie doelwit vir ons haalbaar gemaak.”

Landbou-ontwikkeling
Graan SA se landbou-ontwikkelingsprogram het lankal reeds vir 
hom ‘n naam in die bedryf gevestig. De Villiers het verder hieroor 
uitgebrei: “Ons het ‘n groot aantal vennote vanuit die privaat sektor 
getrek en ons sien ook meer regeringsfondse wat die program 
binnevloei as gevolg van die betroubaarheid daarvan en ook die 
kapasiteit wat ons oor die afgelope ongeveer tien jaar opgebou het. 
Die program fokus op volhoubare boerderypraktyke op verskeie 
vlakke en het gegroei tot ‘n punt waar ons nalatenskappe sien 
ontvou soos kinders nou in hul ouers se voetspore begin volg. 

“Tog word die boere wat deur die program na vore kom, gekonfron-
teer met uitdagings wat nie met boerderyvaardighede aange durf 
kan word nie. Die grootste uitdaging is die toegang tot finansiering 
om insette benodig om gewasse te produseer, aan te koop, asook 
die titelaktes van hul plase om hulle in staat stel om toegang tot 
finansiering te bekom. Die derde uitdaging is winsgewendheid, wat 
nie net ‘n landbou-ontwikkelingskwessie is nie, maar ‘n algemene 
uitdaging vir landbou.”

Skakeling met die regering
“Ons weet dat dít wat in landbou gebeur nie noodwendig gebeur 
as gevolg van besluite van rolspelers nie, maar as gevolg van 
besluite wat deur die regering geneem is. Daarom het ons ook naby 
aan die staatsdepartemente en die besluitnemers beweeg om hulle 
te probeer beïnvloed om die regte besluite vir produsente te neem.

“Die feit dat Graan SA goed bestuur word en ‘n sterk handelmerk 
het, wat betrokke is by transformasie en ‘n bydrae lewer om 
voedselsekerheid te bevorder, moedig die regering aan om met ons 
in gesprek te tree as daar groot uitdagings is wat aangespreek moet 
word. Wat grondhervorming betref, het ons saamgewerk om die 
lang-uitstaande grondoudit te doen. Nou weet ons ten minste waar 
ons staan.

“Aan die een kant kan ons sê produsente is veilig solank die  
Grondwet in plek is en dat ons dit sal beskerm, maar aan die ander 
kant moet ons na vore kom met nuwe en beter oplossings om die 
proses te versnel sodat die ongewilde weg van grondonteiening 
sonder vergoeding nie ‘n realiteit word nie,” aldus De Villiers.

Vind optimale balans
Desnieteenstaande is daar meer dringende realiteite, soos die 
produksie van voedsel in ‘n uiters wisselende klimaat en markte 
– en om te poog om die optimale balans te vind tussen insette en 
inkomste. “Vir boublokke tot winsgewendheid moet elke produsent 
sy eie boerdery ontleed om te bepaal watter insette hy kan aanwend 
om optimale produksie te realiseer. Ons doelwit is nie meer 
maksimum inset vir maksimum uitset nie, maar optimale inset vir 
optimale uitset,” het Minnaar verduidelik.

“Daarvoor benodig ons die ondersteuning van verskeie vennote 
– insetverskaffers om ons te ondersteun om die optimale insette 
te bekom, maar ook afnemers juis om ons behulpsaam te wees om 
die kortste roete na die mark te bepaal, asook om basispremies 
en allerhande faktore wat die winsgewendheid op plaasvlak 
beïnvloed, te bestuur. Ons benodig eintlik die hele waardeketting 
as ‘n bousteen in ons eie boerderye ten einde ons eie boerderye 
meer volhoubaar te maak.” 

3 4

  1 tot 4: Die voorsittersverslag is oudiovisueel aan kongresgangers vertoon. 

1
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HEFFINGSINKOMSTE: 
Spogresultaat dui op positiwiteit

G
raan SA het tydens die afgelope Kongres terugvoer aan 
lede oor die resultaat van die heffingsinkomste vir die 
2017/2018-seisoen verskaf.

Mnr Anton Botha (nuutverkose voorsitter van die Bemarkings-
werksgroep) het gesê dat alhoewel die pryse van die kommoditeite 
onder druk was, die lede hul bydraes met ‘n positiewe gesindheid 
gelewer het. Die uitsonderlike groot heffingsbedrag wat ontvang is, 
dui op die positiwiteit van ons produsente teenoor Graan SA.

Die 2017/2017-oes het ‘n bo-normale oes in die binneland opgele -
wer, met ongelukkig ‘n baie kleiner oes in die Wes- en Suid-Kaap 
(40% daling in wintergraanproduksie). Die ongekende droogte en 
hitte toestande wat dele van ons produksiegebiede beleef het, het 
beslis ‘n groot aantal produsente se oesgrootte beïnvloed.

Inkomste
Graan SA het ‘n heffingsinkomste van R21,1 miljoen gerapporteer, 
wat skitterend is gemeet teen die begrote syfer van R14,8 miljoen. 
Hierdie inkomste bo begroting kan toegeskryf word aan harde werk 
deur die Hoofbestuurslede en die bemarkingspan.

Die skitterende inkomste het daarom verseker dat daar met ‘n wins 
van R6,3 miljoen afgesluit kon word, teenoor die begrote verlies 
van R1,4 miljoen. Botha het almal betrokke bedank vir hul aandeel 
in hierdie uiters positiewe resultaat.

Agente
Die steeds groeiende mark met meer kopers, bly beslis ‘n uitdaging 
vir die bemarkingspan. Die vestiging van vennootskappe met al 
die kopers en handelaars van graan bly ‘n volgehoue projek. 

Die getal agente wat Graan SA met die invordering van die 
heffingsgelde bystaan, het die afgelope jaar met drie toegeneem. 
Botha het ‘n woord van dank aan agente wat die invordering van die 
heffing deur hul kanale bewerkstellig het, uitgespreek.
 

Ledetal
Graan SA se fokus bly daarop om ons lede van diens te wees. Dit 
is verblydend om te kan rapporteer dat die opbetaalde lede met 

17,5 % tot 2 971 lede gestyg het. Die 40%-toename van nuwe era-
boere (uitgesluit studiegroepgelde) is vir Graan SA uiters positief.

Heffings
Graan SA Kongres het besluit om by die gedifferensieerde heffings 
op verskillende gewasse te bly. Die heffings is steeds in lyn met die 
gemiddelde prys van kommoditeite en werk uit op ongeveer 0,1% 
van die waarde per ton. 

Tabel 1 toon die nuwe heffingsbedrag per kommoditeit soos vanaf 
1 Maart 2018. Die 2017-voorstel om die studiegroepledegelde in 
2018 na R50 per lid te verhoog, is weer bekragtig.

Dankie
Graan SA is en bly ‘n produsente-organisasie en die heffingsinkomste 
is die hartklop van die instansie. Dit verseker dat Graan SA sy 
werksaamhede kan voorsit. 

Die voorsitter van die Bemarkingswerkgroep het weer eens sy 
dank teenoor lede uitgespreek vir hul getroue bydrae tot die 
organisasie en hul gerus gestel dat die fokus steeds is om 
graanprodusente in Suid-Afrika van diens te wees. 

Die voorstel om R4 miljoen van die wins te oormerk vir Regs-
hulpfondse (R3 miljoen vir Agri SA en R1 miljoen vir Graan SA) is 
deur Botha voorgehou en so aanvaar.

Hy het afgesluit deur te noem dat die insette, betrokkenheid en 
deelname van Graan SA se personeel op grondvlak – hetsy by 
boeredae/boereverenigings of Graan SA-inligtingsdae – definitief 
‘n rol gespeel het in die insameling 
van die genoemde bedrag. Hy het 
voorts gesê dat dit nie ongesiens 
verby gegaan het nie en dat hy 
hul daarvoor wil bedank. 

TERUGBLIK
KongresSpesiale

TOIT WESSELS, assistent-bestuurder: NAMPO en Bemarking, Graan SA

GEWAS NUWE HEFFING

Mielies R2,85

Sojabone R5,70

Sonneblom R5,70

Sorghum R2,85

Grondbone R11,00

Koring R3,35

Kanola R4,50

Gars R3,35

Alle ander graan R3,35

Alle bedrae sluit BTW uit

TABEL 1: HEFFING OP GEWASSE.

g
boeredae/boereverenigings of Graan SA-inligtingsdae – definitief 
‘n rol gespeel het in die insameling 
van die genoemde bedrag. Hy het 
voorts gesê dat dit nie ongesiens 
verby gegaan het nie een dat hy 
hul daaaarvoor wil bedank. 

  Anton Botha het beaam dat Graan SA ‘n produsente-organisasie is 
waarvan die heffingsinkomste die hartklop is en dat dit verseker dat 
Graan SA sy werksaamhede kan voorsit. 
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A look at the seven wonders 
of grain production

P
rof Fred Below is Professor of Plant Physiology in the 
Department Crop Sciences at the University of Illinois. Illi-
nois is right in the centre of the lush maize belt and it is here 
that Prof Below specialises in examining factors which limit 

crop productivity, particularly in maize and soybeans. 

He has developed a teaching approach which he calls ‘intelligence 
intensification’, which highlights the most important factors that 
contribute to increased yield. 

The world record maize yield was achieved this past season in the 
USA at 34,1 t/ha. The average yield record was also achieved this 
past season at 11,1 t/ha. The yield gap is the difference between 
what the average grower gets and what the record yield is. This is 
what Prof Below calls ‘the opportunity to increase maize yield with 
better crop management’. 

A review of yield contest winners has shown that all 18 winners 
exceeded 20 t/ha in 2017, while five growers exceeded 25 t/ha 
and three others, 30 t/ha. Prof Below says it all starts with two key 
factors, namely better plant nutrition and making sure the plant is 
never stressed. Other crucial prerequisites for yield improvement, 
but not part of the seven yield wonders, are:
   Drainage.
   Pest and weed control.
   Proper soil pH and adequate levels of P and K, based on 

soil tests.

The seven wonders of 
the maize yield world
The weather 
The elements always dictate when you can or can’t plant your crop 
and weather also dictates the success after planting.

Nitrogen 
We can control N but we don’t have complete control over it. Every 
single thing about N is influenced by the weather. There are many 
examples of weather-induced N loss. In the USA there are even 
climate programmes which predict the availability of N. Too much 
rain and you will lose N. N moves downwards in the soil, which 
explains the N deficiency after heavy rain. 

He then asked if N moves downwards and not sideways and where 
the best place to put the N would be. Their trials have shown that 
placing the N along the row has been worth about 0,6 ton yield 
advantage.

Hybrid/variety selection 
All hybrids are not equal. In a trial between 44 commercial hybrids 
grown at three different sites in Illinois, there was a 3,8 ton range in 
yield at the Harrisburg site; a 5,9 ton difference between yields at 
Champaign and at Yorkville there was a range of 7,6 tons between 
the highest and lowest performing hybrids. 

Prof Below says he is often asked which is the best hybrid: 
   The best hybrid is the fullest maturity for the region build.
   The best hybrid is most often the newest and most expensive 

one.

He says producers can’t afford to use the same hybrid four years in 
a row and miss out on the benefits of improved genetics. 

Previous crop
The previous crop grown in a field significantly impacts the new 
crop. In this region crop rotation is predominantly between soybeans 
and maize. Trials have proved that if soybean was the previous crop, 
it will boost the next maize crop by +1,6 ton; whereas if the previous 
crop was maize, it would negatively impact yield by -1,6 tons. 

He calls it ‘the continuous maize yield penalty’ saying ‘it always 
gets worse with time’. Prof Below credits this to crop residue build-
up over time (Photo 1). Residue acts like a sponge to prevent rain 
from infiltrating. It ties up nutrients and also releases chemicals, 
which interfere with the growth of the crop. 

REVIEW
CongressSpecial

JENNY MATHEWS, SA Graan/Grain contributor

  Prof Fred Below
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Plant density 
Prof Below believes that producers don’t plant enough seed. He 
says this has to change in order to obtain higher yields (Photo 2). 
He believes this may be the South African producers’ problem, 
whilst acknowledging the high cost of seed and the risks we face with
poor weather conditions. 

Nonetheless he insists this factor has changed the most in the 
USA over the last 55 years. The USA yield increases by 1 ton every 
eight years. In 1965 the average yield was 4 t/ha (45 000 plants/ha 
in 91 cm rows). Today the norm is 79 000 plants per ha in 76 cm 
rows…‘and guess what, it’s only going to go up. It has to go up.’ 

Essentially grain yield is a product function of yield components: 
Yield = plants/ha (planting and emergence) x kernels/plant (flower-
ing) x weight/kernel (grain filling). The function a producer has the 
most control over is plants/ha. In the USA plant density increases 
at a rate of 900 plants/ha/year despite high seed costs.

There is another factor to consider, i.e. maximum plant density. 
Beyond 94 000 plants/ha in 76 cm rows plant competition decreases 
yield. Prof Below says this will be reached within 15 years in the 
USA then rows will have to become narrower, e.g. 51 cm. The future 
of maize in South Africa has to be 76 cm rows. Narrower rows hold 
two advantages: They can better manage the higher density of 
plants and they intercept more early light. 

A further benefit of narrow rows is higher moisture retention be-
cause the leaves shade the ground and prevent evaporation.

Tillage or no tillage
This is designed to control one of the preceding ‘wonders’ and can 
influence yields by up to 0,9 t/ha. 

Growth regulators 
‘This is the next big thing in agriculture.’ This is all about leaf 
health and leaf performance. Leaf greening is promoted through 
the application of strobilurin fungicides which are applied even 
in the absence of leaf disease. The greener leaves can give up to 
0,6 t/ha increase in yield. There are risks which could decrease yields 
if the wrong growth regulators are used in wrong conditions, i.e. be 
very careful.

Table 1 sums up the seven wonders and their influence on yield 
potential.

No maize plant left behind
Higher maize yields are achieved where a producer optimises each 
of the seven wonders and their positive interactions and provides 
better prerequisites, season long weed control (modern hybrids 
don’t interact well with weeds) and balanced fertility. 

Prof Below emphasised that in future both application and fertiliser 
technologies will be used to supply the required crop nutrition. 
Nutrients have a high harvest index value and producers must feed 
the plant, not the soil. 

He summarised with his four most important nutrients for high 
grain yield namely, nitrogen, phosphorus, sulphur and zinc. 

He advocates for fertilisation to be applied in bands – ‘where the 
roots will be’ – as this results in an incredible improvement in the 
early growth of the crop. A plant missing out on fertiliser is a plant 
left behind and that plant will never catch up. 

Understanding the factors that have the biggest impact on yield 
gives growers the opportunity to increase yield. 

  1: Yield penalty due to residue.   2: Is the future of maize higher populations in narrow rows?

2

RANK FACTOR VALUE (T/HA)

1 Weather 4,4+

2 Nitrogen 4,4

3 Hybrid/variety 3,1

4 Previous crop 1,6

5 Plant density 1,3

6 Tillage/no-tillage 0,9

7 Growth regulators 0,6

Total 16,3

TABLE 1: THE SEVEN WONDERS OF MAIZE YIELD



Produk-inligting
A

pr
il 

20
18

22

Building climate resilience

T
he term ‘climate resilience’ refers 
to ‘the ability or capacity of a com-
munity to bounce back or weather 
the storm through resisting, absorb-

ing or accommodating the shock of an ex-
treme climate event and then recovering 
and reorganising afterwards’. 

In 2007 Prof Guy Midgley already wrote, 
as a co-lead author of an IPCC report, that 
‘The resilience of many ecosystems is likely 
to be exceeded this century by an unprec-
edented combination of climate change, 
associated disturbances (e.g. flooding, 
drought, wildfires, insects, ocean acidifica-
tion) and other global change drivers (e.g. 
land use change, pollution and overexploi-
tation of resources)’.

In 2018, there is growing evidence that 
this projection has been borne out by ob-
servations in several ecosystems – for ex-
ample, the coral reefs of the tropics have 
seen ecological collapse over vast areas, 
the increasing mortality of forest trees has 
been observed around the world, and the 
frequency of severe wildfires has been in-
creasing in many ecosystems. How can we 
increase the resilience of natural and man-
aged ecosystems to help us cope?

Find the silver lining
Surprisingly, even now it’s not uncommon 
to hear people scoff about the ‘theory of 
climate change’ saying they believe ‘it’s just 
another weather cycle’ and not permanent 
change – and such talk is just scaremonger-
ing. Prof Midgley doesn’t even go there – in 
his eyes, and in the data produced by thou-
sands of scientists and ‘citizen scientists’ 
worldwide, the theory is incontrovertible. 
Debating the issue is now wasting valuable 
time to address the impacts. 

After a lifetime of work in this arena, climate 
change ‘is no longer a myth’. He says it is a 
serious threat – ‘a game changer’. In spite 
of this, a message of hope underpinned his 
address to Congress. In that headspace it 
becomes possible to find ‘the silver lining’, 
which is where opportunity lies.
 

Reality check
At the World Economic Forum in Davos 
where world business leaders examine the 
medium to long term threats to world busi-
ness, the latest assessment of events, with 
the highest impact on business – and the 
highest likelihood of occurring, are con-
sidered to be extreme weather events and 
natural disasters. 

It places the spotlight on ‘hotspots’: Water 
crises, failure at climate change mitigation 
and adaptation and food crises. Whether 
climate change is real or not…is no longer a 
debate amongst the business leaders of the 
world. This has become an issue of profits, 
economic activity, human well-being and 
risk management.

The solution space
How has the climate been 
changing?
Prof Midgley says that scientific data tell 
a clear story of increased global tempera-
tures driven by rising concentrations of 
greenhouse gases (GHG’s) in the air around 
us: Carbon dioxide, methane and nitrous 
oxide. 

These are radiatively active and once re-
leased into the atmosphere cause warming. 
Prof Midgley noted that we need CO2 – with-
out any CO2 the global average temperature 
would be -15°C and the planet would be 
frozen. Unfortunately, additional GHG’s are 
now being added and these can be largely 
attributed to anthropogenic (human) activi-
ties in the industrial era. 

Since the late 1900s emissions have accel-
erated with population growth, agricultural 
expansion, dependence on fossil fuels, de-
forestation and land use changes. The new 
Sustainable Development Goals are a major 
international attempt to achieve a transition 
from these trends to a sustainable and de-
veloping environment. It is within these sce-
narios that our potential solutions lie. 

What is likely to happen?
We have choices to make with re g ard to 
how much carbon we emit and how much 
we warm the world. ‘The future of our plan-
et is in our hands – including how efficiently 
you can remain in farming.’ Prof Midgley 
acknowledged the potential futures are 
diverse and depend strongly on na-
tional and international policies. 
Under business as usual global 
development, we are set to 
warm the planet by 5°C or 
more by the end of this 
century. Under scenarios 
that rapidly roll out re-
newable energy solu-
tions and increase the 
capacity of the earth 
to absorb CO2 back 
into ecosystems, we 
might avoid 2°C of 

warming. Political will and global to local 
action will make the difference. 

When might these things 
happen?
At present we are on a high emissions tra-
jectory to warm the world by between 3,2°C 
to 5,4°C which means 6°C to 10°C across 
sub-Saharan Africa towards the end of the 
century, i.e. desert conditions. We have to 
get onto the low emissions pathway as far 
as possible. The longer we delay, the harder 
it becomes to achieve this.

Even under the best-case scenario, technol-
ogy which draws carbon dioxide out of the 
atmosphere is needed and this is one im-
portant place where there is opportunity for 
agriculture. Carbon can be naturally seques-
tered (stored) in soils and vegetation, but at 
present much escapes into the atmosphere 
due to inefficient management approaches. 
We must find ways to lock in more carbon 
and reduce emissions into the atmosphere. 

Prof Midgley pointed out that although 
the warming pattern in South Africa has 
been positive over the last 50 years at 1°C 
to 1,5°C warming, we have a regional 
advantage because our climate is semi-
continental. Being buffered by the oceans 
protects us against the worst effects of glo -
bal warming for some decades. This offers 
us yet another opportunity, as the rest of 
the world continues to warm over the next 
few decades, and in the continental cli mates 
of the northern hemisphere damaging ex-
treme events increase in frequency.

What does this mean for 
grain production?

Researchers have found a 
1°C temperature increase 
boosts maize production 

in well-watered situations 
for sub-Saharan Africa 

– but only up until a 
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  Prof Guy Midgley
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23°C growing season temperature average. 
Above 24°C production levels drop signifi-
cantly (see Graph 2). If maize is droughted, 
warming causes adverse effects from as 
low as 16°C.
 
This information is useful to assess how 
much time we have to adapt to what might 
happen over the next ten to 20 years, and 
suggests that if rainfall does not decrease, 
the major maize growing regions have one 

or two decades available to adapt to ongo-
ing warming. It will therefore be important 
to build resilience in the short term to cli-
mate variability especially by improving our 
ability to predict adverse climate events like 
El Niño conditions, and retain moisture in 
the soil to reduce vulnerability to short term 
dry spells. 

Continuing with his ‘silver lining’ message, 
Prof Midgley noted South Africa is better off 

than some competitors, e.g. the US climate 
is ‘going crazy’. The melting of the Arctic 
ice sheet is disturbing circulation patterns 
around the North Pole, resulting in extreme 
warming/cooling events which are already 
affecting peoples’ lives. Prof Midgley also 
said producers need to stay alert, because 
new problems arise as temperatures warm, 
e.g. fall army worm. Early warning systems 
must be put in place and producers must be 
equipped to manage such invasions. 

What can be done about it?
Reduce GHG emissions
Capture emissions in the soil. The land we 
manage has a role to play in carbon storage. 
The ability to sequester carbon could be of 
high value in the future. 

Soil management
Halting soil degradation will gain soil car-
bon and have a wide array of other benefits. 
Conservation agriculture has a role to play. 
Prof Midgley suggested there may be a con-
flict between continuous pursuit of higher 
yields and a conservation agriculture ap-
proach which may sacrifice yields but score 
dramatically in terms of building resilience 
and carbon sequestration. 

Take home messages
   Climate change is real.
   South African grain producers have 

time. Food security issues north of 
borders which will result from climate 
change impact, will present opportuni-
ties for South African producers. 

   The four building blocks of resilience 
are:
  Soil management
  Pest management/monitoring
  Cultivar selection/testing; new tech-

nology
  Climate monitoring and prediction. 

Producers need to:
   Get informed about climate variability 

and build resilience.
   Call for better technology and predict-

ability over a ten-year period. 

If government doesn’t help, it will be up 
to us. 

Further references
https://www.ipcc.ch/pdf/presentations/briefing-
bonn-2007-05/sectoral-impact-ecosystems.pdf
https://www.sanbi.org/biodiversity-science/state-
biodiversity/climate-change-and-bioadaptation-divi-
sion/ltas

Graph 1: Global average temperature as reported by NASA GISS. Temperatures are expressed in 
relation to the average for the mid-2000s, and show significant warming since the 1970s.
Credit: NASA GISS

Graph 2: Observed effects of 1°C warming in the growing season for maize yield in sub-Saharan 
Africa, based on hundreds of trials. Responses of both well-watered and droughted maize are shown. 
The average growing season temperature is indicated roughly for Bothaville, showing that it will 
take a few decades to exceed the temperature threshold for negative warming impacts at current 
rates of warming.
Credit: After Lobell et al (2011) Nature Climate Change (1):42 - 45

Prof Guy Midgley of the Department Botany and Zoology at Stellenbosch University is an internationally acknowledged 
expert in the field of biodiversity and global change science. He was a member of the Intergovernmental Panel on Climate 
Change (IPCC) which shared the Nobel Peace Prize for compiling the 4th Global Climate Change Assessment of 2007. He 
has been listed as one of only six internationally ‘highly cited researchers’ in South Africa by Thompson Reuters and led the 
flagship Long Term Adaptation Scenarios (LTAS) research programme for the Department of Environmental Affairs between 
2012 and 2015. Having grown up the son of a producer in the Western Cape, he identifies with the farming community with 
insight into the challenges producers face, especially regarding extreme climate events and crop loss. 
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International export and value adding 
opportunities for South Africa

G
uest speaker, Mr Ronald Jetten, 
is head of China National Cereals, 
Oils and Foodstuffs Corporation 
(COFCO) South Africa, a member 

of COFCO International, previously Noble 
Agri. 

Malthusian theory 
on its head?
Jetten commented on the predictions of 
Malthus (1798) who said, ‘short term gains 
in living standards would inevitably be un-
dermined as human population growth out-
stripped food production, and thereby drive 
living standards back towards subsistence’ 
i.e. food could never catch up with demand. 
Clearly he was mistaken as the reverse actu-
ally happened and we now live in a world of 
surpluses. 

Malthus overlooked technological advance-
ment, which would allow human beings to 
keep ahead of the population curve, be-
cause production doesn’t only depend on 
access to land but also on innovation. 

‘Producers have been incredible innova-
tors throughout the world – not the least in 
South Africa – and the farming community 
has outpaced the demand for goods.’ The 
result is growing world stock levels which 
are increasingly burdensome. With refer-
ence to maize and soybean production, 
Jetten says producers are producing bet-
ter yields, but the problem is demand has 
struggled to keep up with supply. 

South African maize production is therefore 
experiencing a ‘supply push’ and for South 
African soybeans the ‘supply has caught up’ 
(Graph 1 and Graph 2.)

What’s the future?
Jetten says what should happen when sup-
ply outpaces demand, you either have to 
increase demand – which is difficult but not 
impossible as was seen with the advent of 
the biofuels industry, or supply needs to be 
rationed.

The incredibly high cost of producing maize 
and soybeans in South Africa compared 
to the opportunity in the rest of the world, 
makes competing in the market that much 
harder. There is a huge gap.

So let’s carry the grain
Jetten said in attempting to resolve the 
supply issue, traders decided to carry the 
grain. He agrees the current 4 million tons of 
carry-over stock is a lot, but insisted there 
has been no incentive to sell grain around 
the world.

What will change the 
dynamic of world supply? 
Argentina impacts world markets. Close 
to 15 million tons of soybeans and about 
6 million tons of maize are being written off 
this season. Chicago Board of Trade (CBOT) 
prices are responding accordingly but this 

is not enough to change the dynamics of 
world supply and demand and it is also only 
a one-year solution. In years to come grain 
trading will continue in a space where we 
need to deal with in an environment of over-
supply. We need to learn to compete in an 
economically hostile environment.

(Re)Balancing the equation
The wisdom of contracting 
supply
Less supply means higher prices so the situ-
ation needs to be resolved with increased 
exports (if price is low enough). 

REVIEW
 CongressSpecial

JENNY MATHEWS, SA Graan/Grain contributor

Graph 1:  South African maize production and demand (excluding exports).

Graph 2: South African soybean production and crush.
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Planting less
Other structural solutions would be either 
planting less or increasing demand in the 
country.

Export destinations
Our exports have traditionally flowed re-
gionally, cross-border but exports are 
moving sideways at present (Graph 3 and 
Graph 4). Recent exports to Mexico could 
be a once-off as the USA usually supplies 
them. In most instances we are competing 
with the USA, so South African producers 
are always on the back foot. 

Other influences
   Freight spreads – cost of freight influ-

ences our ability to compete with the 
competition.

   China has a surplus of maize and partici-
pates in the market as an exporter not 
an importer.

   Protocols, biosafety and phyto-sanitary 
regulations: Without agreements in 
place no exports are possible. These 
take time and require expertise.

   Malaysia doesn’t like USA maize but 
we still must compete with Brazil.

   Iran is a good option but we’re still work-
ing on bio-safety protocols.

   Vietnam is open to South African grains 
and COFCO will ship there soon.

   EU is not a logical destination in terms of 
freight economics but we are shipping 
there at present.

   Venezuela imports 1 million tons/year 
grains and is an attractive white maize 
destination for our product. They pay 
R300/ton premium and Jetten says 
South Africa is close to agreement with 
them.

   The world is not waiting for South Afri-
can soybean exports. The product is not 
well known and variation in quality is a 
challenge.

Differentiation and cost 
leadership
There is no great opportunity for differentia-
tion on any grain commodity:
   Our maize product is considered best 

in the world: Low moisture, low foreign 

matter, minimal breaks but struggling to 
get a premium.

   Soybeans have variable quality and low 
oil content.

   Cost of moving grain in South Africa is 
expensive.

   Rail versus road: There is improved 
movement by rail but there are limita-
tions to numbers of rail trucks on export 
corridor (32 per day).

   Terminals: Port logistics are not as ef-
ficient e.g. Argentina loads one vessel 
per day, Durban loads the same vessel 
in five days – this costs us.

Value-adding
Crush capacity
Increased crush capacity has absorbed in-
creased production – but not everything. 
This limitation is based on the absorption of 
local meal in the feed industry.

Vertically integrated 
value chain
There are substantial volumes of frozen chick-
en imports. This needs to be stopped and 
translated into local poultry production which 
consumes locally produced grain. This would 
make a significant impact and will assist both 
maize and soybeans in local markets.

Ethanol from maize 
Support for the ethanol industry is a logi -
cal choice. Graph 4: South African yellow maize exports from 2011 to 2017.

  Ronald Jetten

Graph 3: South African maize exports from 2011 to 2017.



Addressing the elephant in the room

P
rof Mohammad Karaan was to ad-
dress Congress about ‘Policy en-
vironment for future sustainable 
commercial and developing grain 

production’ – but he said much, much more. 
His quiet presence held his audience in the 
palm of his hand as he started out, ‘Maar ek 
is ‘n bietjie omgekrap vandag!’ 

He continued straight shooting: ‘If I were 
a white farmer today, dan het ek gevoel ek 
wil my goed vat en loop…en ‘n ander toe-
koms vir my kinders gaan soek. If I was a 
black farmer I would feel that you still 
don’t get it…that the new South Africa was 
for all of us and yet we have not made our 
emancipation, our liberation and our eco-
nomic advancement a true reality, despite 
the fact that we have gained equality and 
are a majority.’

Taking the bull by the horns he zoomed 
in on the issue of land expropriation with-
out compensation saying it arouses many 
emotions. The land issue is the biggest 
challenge of our time and needs to be con-
fronted... ‘And this time for the sake of his-

tory and future generations…we have got 
to get it right!’ 

He feels the Constitution is not sacros anct; 
it can be changed if it is not serving the 
people and although he actually doesn’t 
believe it’s necessary to change it, he rec-
ognises progress is necessary. He also 
cautioned that this argument won’t be won 
with logic as it’s too emotional. 

Prof Karaan said if he had the chance to 
talk with President Ramaphosa about land 
re form in South Africa, he would have him 
listen to a piece of music and consider the 
implications of ‘not getting it right’ and what 
could happen if the land issue is not settled. 

He wanted to make us consider the implica-
tions of not getting it right – so we listened 
to the music. Sweeping us across time and 
space Nana Mouskouri hummed ‘Recuerdos 
de la Alhambra’, a mournful piece of music 
about the ‘red fort’ of Alhambra, a fortress 
built by the Moors in Granada, Spain. 

The settler Moors had become highly suc-
cessful businessmen owning the bulk of 
the land. So in 1421 they were told to go 
back to where they had come from, despite 
having settled there 700 years earlier. This 
tragic period of history resulted from an-
other ‘land question’ and need for ‘radical 
economic transformation’. The melancholic 
message suggested if we don’t get the land 
issue right, we will all be losers. 

Prof Karaan recommended reading ‘The 
land is ours’ by Tembeka Ngcukaitobi who 
suggests it is no good saying the South Af-
rican Constitution stands as a monument to 
the word claiming that South Africa belongs 
to all – yet it is a hollow hope for so many 
and millions continue to starve. ‘As ons nie 
die vraag reg verstaan nie, gaan die ant-
woord nie relevant wees nie!’ 

Prof Karaan says we are living in ambiguous 
times: 
   We wanted growth and we wanted 

equity – but growth did not bring more 
equity.

   We wanted redistribution to be assisted 
by market-based land reform – it didn’t 
bring us that.

   We said we wanted justice and equity 
– we got justice but not equity.

   We wanted growth amidst uncertainty 
– but growth and uncertainty don’t go 
together.

   We want greater employment – but we 
also want higher wages.

All these ambiguities challenge the eco-
nomic decisions that need to be made. 

The National Development Plan (NDP) has 
three main priorities:
   Growth and economic transformation.
   Enhancing educational outcomes – focus 

on children.
   Improving capability of the State.

So agriculture must focus on:
   Land reform as proposed in the NDP, in-

cluding ‘softer forms’ of expropriation.
   Water reform. Do more with less water.
   Education and incubation. Teach people 

to farm and apprentice them. 
   Integrating state and markets. 
   Revitalising agriculture in former home-

land areas by addressing issues facing 
small-scale farmers to avoid poverty. 

Prof Karaan acknowledged the role 
Grain SA is playing in this arena. Keep doing 
more – keep doing better. According to him 
fault lines in land reform are:
   We chose market-based land reform 

– but the market in itself is not equitable.
   We allowed people to take money in 

place of the land.
   We are scared of reforming communal 

ownership to encourage production and 
tenure security.

JENNY MATHEWS, SA Graan/Grain contributor

out compensation saying it arouses many 
emotions. The land issue is the biggest 
challenge of our time and needs to be con-
fronted... ‘And this time for the sake of his-

Prof Mohammad Karaan has been dean of the Faculty of Agri Sciences at 
Stellenbosch University since 2008. He has held numerous advisory positions 
including chairman of the National Agricultural Marketing Council, co-ordina-
tor of Executive Training Programme for African Agribusinesses, president of 
the Agricultural Economics Association of SA, is still a member of the National 
Planning Commission and is no stranger to role-players in the agri-sector. 

  Prof Mohammad Karaan. 
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   You can’t have land transfer without 
adequate support systems.

   Land reform is susceptible to corruption 
and opportunism.

   The biggest criticism of land reform is 
the focus has been on land and not on 
people! It has to come back to people.

He said to remember that agriculture in 
South Africa:
   Employs people.
   Sustains rural towns.
   Is responsible for most of the economic 

growth.
   Has the necessary expertise.
   Is important for economic revitalisation.
   Has a sophisticated, organised agribusi-

ness sector.

Prof Karaan believes our strength comes 
from our diversity. We have a choice of fight 
or flight, to resist or innovate. He likes the 
resolution taken by Congress to engage 
with government on the topic of land ex-
propriation without compensation, but cau-
tioned that we should prepare well and offer 
solutions at such engagements. 

International export and 
value adding
Legislation which supports the use of sur-
plus maize for fuel (which is in short sup-
ply) is needed. This would greatly benefit 
local grain markets. 

Maize-to-ethanol is profitable in the USA 
without subsidy and the distiller's dried 

grains with solubles (DDGS) is excellent 
animal feed. 

The chal  lenge for the future remains 
world sur pluses. We need to challenge 
the cost of production otherwise the lo-
cal industry will always be on the back 
foot. 

Who is COFCO?
China National Cereals, Oils and Foodstuffs Corporation (COFCO) 
en ga ges in agricultural trading and processing businesses, which it 
originates from surplus producing regions such as South America, 
South Africa, East Europe, North America and Australia, to supply 
re gions with high demand such as China, Asia and the Middle East. 

COFCO owns and operates logistics and processing assets within key 
global trade flows and participates in a fully integrated value chain. 
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WEGBREEKSESSIES 
sit koppe bymekaar oor aktuele sake in bedryf

D
ie verhoging van opbrengste deur middel van nuwe teg-
nologie en die daarstelling van eindpunttantiemestelsels 
was een van die belangrikste besprekingspunte tydens 
die afgelope Graan SA Kongres se wegbreeksessies. 

Die wegbreekgroepe is dit eens dat die Suid-Afrikaanse Kultivar- en 
Tegnologie-agentskap (SACTA), wat geskep is om heffings vir alle 
oopbestuifde gewasse in te samel, die proses moet administreer. 
Alle oë is op die teling-en-tegnologieheffing vir sojabone, aangesien 
die aansoekproses tans aan die gang is, maar ook omdat dit ‘n 
paar uitdagings inhou – en daar selfs moontlike regstappe kan volg.

Die doel van die heffing is om saadmaatskappye en tegnologie-
verskaffers te vergoed volgens hulle markaandeel in die mark, juis 
as aansporing om nuwe tegnologie die land in te bring – wat weens 
die terughouding van saad tans nie die geval is nie.

By verskeie werksessies is daar konsensus bereik oor die afskaffing 
van liggingsdifferensiale. Produsente is dit eens dat hulle spesifieke 
markte volwasse genoeg is om hul eie premies te bepaal. Dit is ook 
duidelik gemaak dat dit nie noodwendig gaan gebeur nie; ‘n magdom 
voorbereiding en oorreding is nodig om dit te laat realiseer. Indien 
nie, moet daar alternatiewe geskep word.

TERUGBLIK
KongresSpesiale

SA GRAAN/GRAIN REDAKSIESPAN

Mielies
Mnr Jaco Minnaar (voorsitter: Mieliespesialiswerkgroep) het as voorsitter opgetree.

Alternatiewe beurse
Die uitdaging wat met alternatiewe beurse gepaard gaan, is by die 
Mieliewegbreeksessie bespreek. Daar is bevind dat alternatiewe 
beurse voorsiening kan maak vir fisiese verhandeling, maar nie vir 
termynkontrakte nie. Dit maak dit moeilik om nou te verskans vir 
lewering in die toekoms omdat daar nie termynkontrakte beskikbaar 
is nie. 

‘n Termynkontrakmark kan slegs op die stelsel geplaas word as daar 
‘n klaringshuis is wat risiko’s beskerm. Tans is die JSE die enigste 
klaringshuis in die land, daarom word daar slegs ‘n aandelebeurs op 
alternatiewe beurse gefasiliteer.

Die moontlikheid om ‘n klaringshuis tot stand te bring, is baie duur 
en kan ook nie geskied sonder goedkeuring van die Reserwebank 
nie. Daar is reeds gesprekke met die Reserwebank aan die gang om 
te bepaal hoe ‘n addisionele klaringshuis in die land tot stand ge-
bring kan word. ‘n Groot aantal van die landboubesighede het reeds 
stelsels in plek waar fisiese verhandeling kan plaasvind.

Dienslewering op die platteland
Dienslewering op die platteland het onder die soeklig gekom en 
Graan SA het die saak met Agri SA opgeneem. Dienslewering van 
meganisasie-afdelings is ook hanteer. Planttye is die drukste tyd vir 
Suid-Afrikaanse produsente en dit is ook wanneer die groot meer-
derheid Suid-Afrikaners op vakansie gaan. 

Force Majeure-kontrak
Graan SA is weer opnuut in gesprek met versekeringsmaatskappye, 
die regering en georganiseerde landboustrukture om te bepaal hoe 
‘n oesversekeringskema in die land op die been gebring kan word. 
Force Majeure is uit die Suid-Afrikaanse Graan en Oliesade (Sagos)-
kontrak uitgeskryf omdat dit ‘n moeilik-bestuurbare begrip is. 

Force Majeure gaan dus nie in kontrakte realiseer nie, maar eerder 
in ‘n alternatief soos ‘n oesversekeringskema. Die wegbreeksessie 

is dit eens dat, gegewe Suid-Afrika se klimaat, so ‘n skema uiters 
noodsaaklik is – veral wat buitelandse mededingendheid betref. In-
ternasionale landbouers word reeds in die vorm van ‘n subsidie met 
oesversekering bygestaan. 

Spekulasie en verhandeling
Om te kan bepaal wie watter posisie in die mark beklee, is dit nodig 
om te weet wie is verskansers en wie is spekulante. Hoewel die 
JSE daarop wys dat dit ‘n groot uitdaging is dit om te bepaal, het 
Graan SA steeds aangedring op ‘n Commitment of Traders Report. 
Só ‘n verslag sal ‘n goeie idee kan gee van die verskillende posi-
sies binne die mark, maar nie noodwendig wie spekulante en ver-
skansers is nie.

Spekulante het tog nog steeds ‘n rol om te speel. Weens onseker-
heid rakende posisies in die mark en as gevolg van die invoertarief 
het ‘n groot aantal spekulante uit die koringbedryf onttrek. Dit het 
tot gevolg gehad dat die koringbedryf se verhandeling min of meer 
stil gaan staan het. Die wegbreekgroep is dit eens dat spekulante ‘n 
groot rol in die posisie in die mark speel ten einde moontlike kon-
trakte in die mark te kry, met die voorwaarde dat dit ‘n beheerde rol 
binne die verhandelingsreëls is.

Fisiese lewerings en rapportering
Die verbruiker se verwerkingsyfers, wat nie by die Mededingings-
kommissie verkry kan word nie, was verlede jaar ‘n groot frustrasie. 
Die kommissie was van mening dat die mark reeds die nasionale 
syfers kry en wou dit nie verder in provinsiale syfers afbreek nie.

Daar moes aan hulle verduidelik word dat daar ‘n witmielie- en ‘n 
geelmieliemark met verkillende konsentrasies binne Suid-Afrika is. 
Die Mededingingskommissie het na dese bekend gemaak dat die 
verwerkingsyfers wel provinsiaal afgebreek gaan word. Die Suid-
Afrikaanse Graaninligtingsdiens (SAGIS) sal maandeliks rapporteer 
waar mielies en koring verwerk word. 
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Sojabone
Mnr Ralf Küsel (Graan SA-hoofbestuurlid vir Streek 14) het as voorsitter opgetree.

Markaangeleenthede
Plaaslike vraag en aanbod van sojabone
Mnr Corné Louw (senior ekonoom: Insette, Graan SA) het deur mid-
del van ‘n voorlegging terugvoer oor die vraag en aanbod van soja-
bone gegee. Hy het getoon hoe die onverwerkte sojaboonvoorrade 
sedert 2012 gelyk het en gewys dat die onverwerkte voorraad in die 
2017/2018-bemarkingseisoen aansienlik toegeneem het. Dié hoë 
oordragvoorraadsituasie het die plaaslike Safex-prys van sojabone 
weg van die afgeleide sojaboonprys laat beweeg.

Hy het verder genoem dat daar verwag is dat die totale produksie 
in die vorige produksiejaar van so te sê 1,3 miljoen ton verwerk sou 
word, maar dat daar slegs ‘n beraamde 890 000 ton vir sojaboon-
oliekoek gepers is. 

Hierdie lae perssyfer kan veroorsaak dat die land met 324 000 ton 
se surplus voorraad kan sit. Die vraag bestaan, waarom slegs 
890 000 ton se sojabone vir sojaboonoliekoek verwerk is, terwyl die 
geskatte perskapasiteit vir sojabone tussen 1,8 miljoen en 2,2 mil-
joen ton is?

Gebruik van ingevoerde oliekoek
Dr Erhard Briedenhann het ‘n voorlegging oor die kwaliteit van so-
jaboonoliekoek, die gebruik daarvan, sowel as die verskillende lig-
gings waar sojaboonoliekoek verwerk en ook gebruik word, gedoen. 
Hy het genoem dat daar in wese nie ‘n kwaliteitsprobleem met plaas-
like sojabone- en oliekoek is nie en dat dit beter of gelykstaande aan 
Argentynse kwaliteit is. Die meeste van die plaaslike sojaboonolie-
koek word deur die pluimveebedryf verbruik. 

Die totale invoere van sojaboonoliekoek het die afgelope seisoen 
590 916 ton beloop, wat gelykstaande is aan 777 521 ton sojabone. 
Graan SA onderneem om met maatskappye oor hul weiering om 
plaaslike sojaboonoliekoek te gebruik, in gesprek te tree.

Mnr Jozeph du Plessis (Graan SA-hoofbestuurlid vir Streek 2) stel 
ook voor dat Graan SA, gegewe die potensiële hoë oordragvoorraad, 
moet seker maak dat kanale en markte oop is vir uitvoere.

Louw noem dat buitensporige goedkoop sojaboonoliekoek die 
land vanaf Zambië binnekom. 

Om verwerkers binne die Mededingingswet te beskerm, is bepaal 
dat daar ‘n minimum van vyf verwerkers in ‘n gebied moet wees. 
Provinsies is saamgevoeg om die groeperings moontlik te maak en 
‘n drie maande-gemiddeld is geneem.

Uitvoer van surplus mielies
Hoewel daar reeds voor die aanvang van die seisoen planne gemaak 
is om die uitvoer van surplus mielies te hanteer, het uitvoere nie 
plaasgevind nie. Die prys van mielies was van so ‘n aard dat dit uit-
voere gekelder het.

Die prysverskil tussen die twee seisoene het dit bekostigbaar ge-
maak om die surplus mielies te stoor en later te verkoop. Verder was 
produsente ook nie bereid om die oes teen so lae prys te verkoop 
nie. Termynkontrakposisies is ingeneem en kunsmatige vraag is in 
die mark geskep. Die wisselkoers wat versterk het, het ook probleme 
geskep in terme van die mededingendheid van uitvoere.

Om die surplus te kan uitvoer, moet pryse tot uitvoerpariteit daal. 
Die vooruitsig is dat pryse moontlik kan daal wanneer die nuwe oes 
in silo’s gelewer word. Die silo’s het reeds voorraad in en as dit vol 
word, gaan lewering op verdere punte moet plaasvind. Dit sal pryse 
onder druk plaas. Dit is uiters belangrik dat die uitvoerpariteit van 
gebied tot gebied verskil: Nader aan die hawens is die uitvoerpariteit 
hoër as in die binneland. 

Uitvoermarkte
Daar word tans onderhandel om nis- en premiemarkte oop te kry om 
hoër opbrengs sodoende uit te voer. Iran is tans ‘n gunstige mark vir 
mededingende uitvoere weens ‘n mededingende vervoervoordeel. 
Suid-Afrika voldoen nog nie aan al Iran se invoerprotokolle nie en 
Graan SA het by die Mielietrust befondsing gevra om sodoende ‘n 
kundige persoon op ‘n deurlopende basis aan te stel om die bedryf 
met die aansoeke en navorsingsanalises behulpsaam te wees. 

Winsgewendheid
Die wegbreekgroep is dit eens dat winsgewendheid verhoog word 
deur opbrengste te verhoog. Droogte- en hitteweerstandige kulti-
vars is deur SIMMIT ingebring en word tans getoets. Die effek van 
grondgedraagde siektes en maniere waarop dit beter bestuur kan 
word om opbrengs te verhoog, word ook tans ondersoek.

‘n Beskrywingspunt spesifiek oor die liggingsdifferensiaal is inge-
dra deur mnr Kerneels Claasen (afgevaardigde van Reitz) wat aandui 
dat die huidige stelsel uitvoere nie bevorder nie en dat alternatiewe 
oorweeg moet word. Verskillende voorbeelde van alternatiewe is 
bespreek en die voorstel was dat ‘n komitee saamgestel moet word 
om alternatiewe te ondersoek en sodoende voorstelle aan die JSE 
te maak. 

Voorstelle en nuwe knelpunte
Verskeie sake word onder hierdie tema geopper en sal na die 
Graan SA-werkgroepe verwys word:
   ‘n Alternatiewe mark – dat die nodige owerhede genader word 

oor ‘n ontwikkeling van addisionele klaringshuis.
   Waardetoevoeging met mielies om op dié manier te kan uitvoer 

en ‘n mark te skep.
   Samewerking om die uitbreek van listeriose hok te slaan.
   Dieselkwaliteit – ondersoek hoeveel paraffien in diesel inge-

meng word.
   Balans moet gevind word tussen gewasse om sodoende druk 

vanaf hektare wat met mielies beplant is, te verwyder.
   Bevordering van industriële bedryf – kyk na alternatiewe ge-

wasse.
   ‘n Moniteringsprojek rakende chemie en die kwaliteit, inhoud en 

ook kombinasies van onkruiddoders.
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Sonneblom 
Mnr Willem Groothof (voorsitter: Sorghumwerkgroep) het as voorsitter opgetree.

Liggingsdifferensiaal 
Mnr Jozeph du Plessis meld dat die liggingsdifferensiaal al ‘n ge-
ruime tyd ‘n belangrike besprekingspunt is en dat dit ook so ‘n paar 
jaar gelede tydens Kongres bespreek was. Spesifiek uit die weste het 
dit ter sprake gekom dat die liggingsdifferensiaal op sonneblom nie 
reg funksioneer nie en dat sonneblom dieselfde roete as sojabone 
moet gaan. 

Hy meld dat produsente van mening is dat hulle deur die stelsel uit-
gebuit word, aangesien daar menige persaanlegte regoor die land is 
en dit nie Randfontein toe aangery word nie. 

SAGIS-syfers dui aan dat daar ‘n verskuiwing in verwerking is – en 
nie noodwendig na Randfontein nie. Daar is ook ‘n verskuiwing 
tussen wit- en geelmielies. Graan SA is voorbereid om produsente 
met die bes moontlike inligting te bedien om premies in die mark te 
beding. Die organisasie sal voortgaan om alles moontlik te doen 
om die mark so deursigtig moontlik te maak en so goed moontlik te 
laat funksioneer en alle bestaande gebreke aan te spreek.

Die wegbreekgroep besluit eenparig dat die differensiaal afgeskaf 
moet word. Du Plessis gee ‘n kort oorsig oor die moontlike gevolge 
en verduidelik dat indien die differensiaal verwyder word, elke 
produsent self ‘n premie gaan moet beding. 

Mnr Jaap van der Westhuizen (Graan SA-hoofbestuurslid vir 
Streek 16) noem dat sojabone sowel as sorghum sonder ‘n differen-
siaal funksioneer, wat wys dat dit moontlik is. 

Alternaria op sonneblom
Graan SA het twee navorsers van die Instituut vir Bosbou- en Land-
boutegnologie (FABI) by die Universiteit van Pretoria (UP) genooi om 
terugvoer oor navorsing op Alternaria te gee. 

Die genus Alternaria word as ‘n ernstige patogeen van sonneblom, 
wat saailing en blaarroes veroorsaak, beskou en dit veroorsaak ‘n 
vermindering van tot 80% in opbrengs. Saadtoetse wat by UP se 
Grondkundedepartement (Plantpatologie) op sonneblomsaad en 
graan gedoen is, het getoon dat Alternaria alternata tot 82% (n = 
7 600) van ‘n saadlot kan besmet. 

Dit kan verder tydens standaard ontkiemingstoetse saailingroes op 
tot en met 31,74% van die ontkiemde saailinge veroorsaak. Hierdie 
bevindings impliseer dus dat Alternaria alternata in sonneblomlande 
deur besmette gekoopte saad ingebring kan word. Die omgewing 
waarin die saad geproduseer is, speel ‘n belangrike rol.

Daar is tans geen geregistreerde swamdoder vir die bestuur van 
Alternaria blaarroes van sonneblom in Suid-Afrika nie. Daarom is 
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Hy meld dat Graan SA reeds hieroor met die Kommissie vir Interna-
sionale Handelsadministrasie (Itac) in gesprek getree het en dat ‘n 
teenstortingsmaatreël tans ondersoek word.

Statutêre markinligting en 
produsentelewerings
Louw noem dat daar goedkeuring van die Sonneblom-en-Sojaboon-
forum en Olie- en Proteïensade-ontwikkelingstrust (OPOT) verkry 
is om weeklikse produsenteleweringsinligting vir sojabone en sonne-
blom via SAGIS in te samel. Goedkeuring is ook verkry om weeklikse 
in- en uitvoerdata vir sojabone en sonneblom in te samel. 

Daar sal by die Nasionale Landboubemarkingsraad (NLBR) aansoek 
gedoen word om van die genoemde versameling van leweringsin-
ligting ‘n statutêre maatreël te maak. Daar is versoek dat Graan SA 
deur die forum aansoek moet doen dat sojaboonoliekoekin- en -uit-
voere ook deel moet vorm van weeklikse rapporteringsinligting.

Liggingsdifferensiaal op sojabone
Louw noem dat alle ander gewasse tans die Safex-liggingsdifferen-
siaal dophou en dat daar sekere aanbevelings aan die groter 
Kongres daaroor gemaak behoort te word. Die Sojaboonwegbreek-
sessie is dit eens dat daar nie ‘n Safex-liggingsdifferensiaal vir 
sojabone moet wees nie en dat die vryemark die vraag en aanbod 
moet beheer.

Produksie/Inset-aangeleenthede
Tantiememodel 
Louw herinner die vergadering aan die aansoek vir die teling-en-
tegnologieheffing vir sojabone, wat einde 2016 by die NLBR ingedien 

is. Hy noem dat die Minister van Landbou op 14 Februarie vanjaar die 
heffing goedgekeur het, maar dat hy eensydig aan die bedrae en die 
voorwaardes verander het. Die oliesadebedryf en Graan SA is in ‘n 
proses om dit reg te stel. Die doel van die model bly om saadmaat-
skappye vir nuwe tegnologie-ontwikkeling volgens hul markaandeel 
te vergoed, weens die verliese wat hul ly as gevolg van terughouding 
van saad deur produsente.

Die wegbreekgroep is dit eens dat SACTA, wat geskep is om teling-
en-tegnologieheffings vir alle oopbestuifde gewasse in te samel, die 
heffing moet administreer, sodat kostes so laag as moontlik gehou 
word en dat daar een administrasiestelsel vir al die oopbestuifde ge-
wasse is.

Nuwe knelpunte
Mnr Gerrit Roos versoek dat daar meer aandag aan Sclerotinia ge-
gee moet word, aangesien hulle hierdie jaar weer groot verliese as 
gevolg van Sclerotinia gely het. 

Die voorsitter gee kortliks terugvoer oor die Sclerotinia Research 
Network, wat juis op onder andere Sclerotinia fokus. Die vergade-
ring stel voor dat chemiese en saadmaatskappye by navorsing oor 
Sclerotinia betrek moet word. Die vergadering stel verder voor dat 
‘n lessenaarstudie deur ‘n kundige persoon oor navorsing wat reeds 
oor die bestryding van Sclerotinia in die res van die wêreld gedoen 
is, gedoen moet word.
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Wintergraan
Mnr Andries Theron (voorsitter: Wintergraanwerkgroep) het as voorsitter opgetree. 

Teling-en-tegnologieheffing
Die nuwe aansoek vir die koringeindpunttantiemeheffing (EPR) moet 
weer ingedien word. Daar is tans ongemaklikheid oor die metodiek 
en die owerheid is nie altyd gemaklik met die SACTA-model nie. Die 
aansoek vir sojabone is ook ingedien, maar soos vermeld is daar 
ongemaklikheid en is die bedryf tans in proses om beter uitkomste 
te vind. Die uitkoms sal waarskynlik die proses vir koring in die toe-
koms bepaal.

Die wegbreekgroep het ook aan die leierskap duidelike riglyne gegee 
oor wat die doel van die heffing is en hoe dit aangewend en bestuur 
moet word. Daar is goeie riglyne verskaf in terme van die hernuwing 
van die aansoek en die moontlike bedrae wat gehef kan word.

Dr Marinda Visser (bestuurder: Graannavorsing en Beleidsentrum, 
Graan SA) beklemtoon die belangrikheid van die EPR-stelsel en ver-
duidelik dat maatskappye soos Pannar, die LNR en Sensako reeds 

die doeltreffendheid van ses saadbehandelingswamdoders en drie 
spuitswamdoders by die LNR-Graangewasse getoets. Saadbehan-
delings wat beduidend effektief in die vermindering van Alternaria 
blaarroes was, is Dynasty en Celest, terwyl die effektiewe spuit-
swamdoders Abacus (wat ook help om blaarveroudering te ver-
traag), AmistarTOP en Duett is. 

Die wegbreekgroep besluit dat ‘n versoek aan saadmaatskappye 
gerig moet word om saad voorkomend te behandel, om die ver-
spreiding van siektes te beperk. Onbehandelde saad moet wel vir 
navorsingsdoeleindes beskikbaar wees. Verder word versoek dat 
die effektiwiteit van saadbehandeling nagevors moet word en dat 
die minimum ontkiemingspersentasievereiste van sonneblomsaad 
ondersoek moet word. Ook dat Graan SA die erns van biosekuriteit 
op saad met Sansor sal bespreek en uitvind of hulle ‘n protokol in 
plek het om die verspreiding van siektes te beperk.

Sonneblomgradering: Monsterneming
Me Petru Fourie (navorsingskoördineerder en produksiekoste-analis, 
Graan SA) noem dat produsente die afgelope seisoen bekommerd 
was oor die graderingsproses van sonneblom. Sy meld dat die gra-
dering nie die probleem was nie, maar dat die uitdaging by mon-
sterneming lê – met ander woorde hoe die monster geneem word, 
asook die monsternemingsinstrument. Sy noem dat Agbiz Grain tans 
besig is met ‘n studie om die beste instrument vir monsterneming te 
identifiseer, sodat hierdie verskille in gradering nie voorkom nie. Sy 
sê die resultate sal deur middel van Graan SA se kommunikasiemid-
dele versprei word. 

Sorghum 
Mnr Willem Groothof gee terugvoer oor ‘n besoek aan die vernaam-
ste vyf sorghumverwerkers, waarmee gepoog is om uit te vind waar-
om daar nie ‘n sterk vertrouensbasis tussen sorghumprodusente en 
-verwerkers is nie. 

Die grootste knelpunt is die bemarking van sorghum. Hoewel die 
produk glutenvry en daarom betreklik gesog in die gesondheidsmark 
kan wees, beland sorghumprodukte heel dikwels op die heel agter-

ste of onderste rakke, waar verbruikers dit nie raaksien nie. Hy meld 
dat die verwerkers onderneem om aandag daaraan te gee en dit op 
‘n meer sigbare ruimtes te plaas. Meer aandag sal ook geskenk word 
aan die advertering van die produkte as inisiatief om die kwynende 
mark by te staan. 

BTW op sorghum 
Fourie meld dat Graan SA al menige kere vantevore aansoek gedoen 
het om belasting op toegevoegde waarde (BTW) op sorghum te 
skrap, maar dat dit elke keer deur die Tesourie van die hand gewys is. 

Graan SA gaan egter weer eens aansoek doen omrede minister 
Malusi Gigaba, Minister van Finansies, BTW tydens die begrotings-
rede met een persentasiepunt, na 15%, verhoog het. Sy sê sor-
ghumprodukte kan weens die BTW wat daarop gehef word, nie met 
produkte in die waardeketting, waarop daar geen BTW gehef word, 
kompeteer nie.

Safex-kontrakte 
Fourie noem dat daar tydens die laaste werkgroepvergadering ver-
skillende opinies onder produsente oor die behoud van die sor-
ghum-Safex-kontrak was. ‘n Tekort aan deursigtige markinligting 
bring verwarring mee en veroorsaak dat produsente en verwerkers 
mekaar nie vertrou nie. 

Hoewel sekere produsente van opinie is dat die sorghum-Safex-
kontrak die enigste meganisme is waarmee pryse bepaal kan word 
en dit dus daarom wil behou, is die oorgrote meerderheid dit eens 
dat die sorghumkontrak op Safex verwyder moet word. 

Kultivarproewe 
Fourie gee terugvoer oor Graan SA se sorghumkultivarproef en 
noem dat hierdie projek tans in sy derde jaar is. Groothof noem dat 
hy positief oor die toekoms van sorghumproduksie is en alhoewel 
die Graan SA-proef tans hoofsaaklik ou kultivars evalueer, lyk dit 
uiters belowend dat nuwe genetika volgende jaar in die proewe in-
gesluit kan wees. Hy verwag dat opbrengste binne die volgende paar 
jaar kan verhoog, wat winsgewendheid kan verbeter.

Invoerpariteitsberekeninge 
Fourie meld dat die besluit om die sorghumkontrak by Safex te 
verwyder, dit essensieel maak dat die sorghuminvoerpariteits-
berekeninge akkuraat is. Terugvoer van handelaars is dat SAGIS se 
invoerpariteitsbekeringe met hul bekeringe tot by Durbanse hawe 
redelik ooreenstem en betreklik akkuraat is. 

Die groot verskil is egter te bespeur in Randfontein se vervoerkos te. 
Handelaars meld dat vervoer – afhangende van die ligging – tussen 
R230/ton en R280/ton kan wees en nie R460/ton soos deur SAGIS 
vermeld nie. Dit wil voorkom asof die huidige mees akkurate in-
voerberekeningsom “kusinvoerpariteit” + R230/ton - R280/ton kan 
wees. Daar is tans ‘n ondersoek om te bepaal wat die beste indikasie 
daarvan is, om sodoende verwarring tussen produsente en verwer-
kers uit te skakel.
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bestaande teelprogramme het, maar dat die ideaal sal wees dat 
ander maatskappye met nuwe tegnologie genader word om paral-
lel te loop met die reeds bestaande saadmaatskappye. Die program 
veroorsaak dat bestaande maatskappye en nuwe maatskappye 
voordeel kan trek. Produsente is dit eens dat die teling-en-tegnolo-
gieheffing die behoud van die kleingraanbedryf is.

Sy noem ook dat R21,3 miljoen vir die voorteelprogram vanaf 
die Staat ontvang is en dat dit reeds in werking is; teling is egter 
ongelukkig ‘n tydsame proses. 

Terugvoer van spesialiskomitees
Kanola 
Kommer word uitgespreek oor die beskikbaarheid en prys van 
kanolasaad en daar word gemeld dat die beste moontlike kultivars 
geplant moet word ten einde winsgewendheid te verseker. 

Produsente noem dat daar ‘n groot behoefte aan Round-up Ready-
gewasse en onkruidbestuursprogramme is. Dit is ook belangrik dat 
saadmaatskappye inkoop in die bedryf.

Gars 
Mededingendheid van garsbedryf
Die mededingendheid van die garsbedryf is erg in gedrang en 
sal via gesonde debat en of dan alternatiewelik deur ‘n regsmening 
uitgeklaar moet word ten einde die produsent, wat onder geweldige 
finansiële druk is, se volhoubaarheid te verseker.

Die wegbreekgroep het die feit dat die garsprysformule verander 
het, bespreek – wat na mening buite die SAB/ABInbev-samesmel-
tingsooreenkoms van die Tribunaal val.

Graan SA het ‘n skrywe aan ABInbev gerig om die ongelukkigheid 
in die verband te verduidelik. Verder is die Mededingingskommis-
sie ook genader vir hul opinie rakende die verandering in die prys-
formule. In die samesmeltingsooreenkoms van ABInbev en SAB is 
duidelik gemaak dat die prysformule nie mag verander as dit ‘n pro-
dusent in ‘n minder gunstige posisie plaas nie.

Dit bly ook belangrik dat die garsindustrie deur een kommunikasie-
kanaal bedryf word, om sodoende binne die Mededingingswet op 
te tree. 

Die produsente is ook ongelukkig omdat die graderingsvereistes 
gereeld sonder konsultasie verander word. Met die eerste fase van 
kontraktering vir die 2018-oes was die ontnugtering groot toe daar 
bloot per skrywe te kenne gegee is dat die afgeleide prysformule 
verander is – by implikasie sal die produsent as gevolg daarvan on-
geveer ‘n verdere R80/ton swakker af wees. 

Garsprodusente kan by implikasie nie met bemarkers op hul eie ‘n 
ooreenkoms sluit nie, maar word beperk deur een diensverskaffer 
– die voorkeurverskaffer van ABInbev.

Ondersoek na struktuur van landbouchemiese bedryf aangevra
Daar is versoek dat die struktuur van die landbouchemiese bedryf 
ondersoek word – spesifiek ten opsigte van die koste-effektiwiteit 
van die voorsieningsketting vanaf die vervaardiger/invoerder na die 
plaashek. Indien die voorsieningsketting van die landbouchemiese 
bedryf in Suid-Afrika met dié van Australië en die VSA vergelyk 
word, lyk die Suid-Afrikaanse model verouderd en oneffektief. 

Die werksgroep het ooreengekom dat produsente hulself só sal 
moet organiseer dat hulle ‘n geakkrediteerde AVCASA-persoon 
onder hulle het, sodat hulle gesamentlik direk by vervaardigers kan 
aankoop. Die saak is verwys na die Produksie/Insetwerkgroep, om 
aandag daaraan te gee.

Koring
Die produsente het al die probleme binne die bedryf gelys en be-
spreek om moontlike oplossing te vind. Die grootste uitdaging is 
dat die prys van plaaslike koring nie die kwaliteit reflekteer nie. Die 
kosteknyptang groei al hoe meer en die groei in koringopbrengste 
is nie genoegsaam om dit teen te staan nie. Markkragte skep ‘n on-
regverdige mededingende omgewing. Die tekort aan alternatiewe 
gewasse is ‘n wesenlike uitdaging en beperk risikobestuur. 

Die EPR-stelsel is die oplossing vir ‘n groot aantal van die probleme 
binne koring en alternatiewe gewasse. Ongelukkig is dit nie ‘n kort-
termynproses nie, maar meer ‘n langertermynproses. Dit is verder 
uiters belangrik om alternatiewe gewasse te ontwikkel.

Prof Ferdi Meyer van die Buro vir Voedsel- en Landboubeleid (BFAP) 
het ‘n voorlegging oor internasionale mededingendheid gedoen. 
Prof Meyer het deur middel van ‘n kaart, waar koring onderskeidelik 
tussen 2007 en 2014 geproduseer is, die langtermyn-dalende fase 
in reële pryse uitgewys. 

Hy het verduidelik dat stygende koringpryse vir die afgelope tien 
jaar ervaar is en produsente gemaan om opbrengste te verhoog en 
uitgawes te verlaag, om sodoende volhoubaarheid te verseker.
 
Mnr Divan van der Westhuizen het by prof Meyer aangesluit en ‘n 
voorlegging getiteld “Koringopbrengs regoor die wêreld” gedoen. 
Hy het gewys dat plaaslike produksiekostes in vergelyking met 
die res van die wêreld betreklik hoër is. Plaaslike opbrengste is ook 
nie in ‘n wenslike posisie nie en dus sal daar heelwat meer op groei 
in opbrengste gefokus moet word. Wat wel positief is, is dat stikstof 
effektief benut word in vergelyking met ander lande, maar dat dit 
nog steeds een van die duurste komponente binne die kostestruk-
tuur is.

Liggingsdifferensiaal
Dr Dirk Strydom (bestuurder: Graanekonomie en Bemarking, 
Graan SA) doen ‘n voorlegging oor die liggingsdifferensiaal na 
aanleiding van ‘n versoek vanaf die streeksvergaderings om die lig-
gingsdifferensiaal te verwyder.

Hy verduidelik dat indien die liggingsdifferensiaal weggevat word, 
die produsent sy eie premies gaan moet beding. Die wegbreeksessie 
bereik konsensus dat die liggingsdifferensiaal moet wegval en die 
besluit word na hoofkongres verwys.
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Grondbone
Mnr Gerhard Bruwer (voorsitter: Grondbonewerkgroep) het as voorsitter opgetree.

Produsente voel dat koring nie onder dieselfde kam as die ander 
kommoditeite geskeer kan word nie – veral rakende die liggingsdif-
ferensiaal. ‘n Groot aantal meen dat die mark volwasse genoeg is om 
sonder die liggingsdifferensiaal te funksioneer. Indien die liggings-
differensiaal nie weggeneem word nie, is die voorstel dat daar as 
alternatief na leweringspunte gekyk word.

Ongelykheid in koringbedryf
Mnr Mike Day doen ‘n voorlegging getiteld “The inefficient farmer 
= The inefficient value chain!”

Sy studie bewys dat daar ‘n goeie balans in die stelsel rakende alge-
hele ondersteuning en mededingendheid is. Tog is dit duidelik dat 
kopers ‘n positiewe voordeel geniet en die produsente ‘n negatiewe 
syfer beleef wanneer dit by die waardeketting kom. 

Dit affekteer produsente en verbruikers negatief en die vraag word 
gevra of die stelsel werklik mededingendheid bevorder.

Graan SA onderneem om die nodige strukture te raadpleeg om die 
regverdigheid van die waardeketting te herstel.

Nat gradering van grondbone-projek
Mnr Neels Wegner van die Bederfbare Produkte Uitvoerbeheer-
raad (PPECB) gee ‘n oorsig oor hulle rol in die grondboonbedryf. 
Hy verduidelik dat resultate van hul navorsingsprojek ‘n riglyn vir 
aftrekkings aan produsente bied wanneer grondbone op ‘n nat basis 
gelewer word.

Die voorlegging het heelwat vrae opgelewer rakende die proef en 
die berekening van die massaverlies vanaf ‘n nat na ‘n droë basis. 
Oor die algemeen wou produsente weet hoe dit prakties toegepas 
gaan word, aangesien die gradering slegs ‘n riglyn is en nie ‘n regula-
sie nie. Daar is vrae uit die vergadering of die proef die kultivars met 
verskillende dopdiktes ook in ag neem en wat die moontlike impak 
daarvan op die persentasie gewigaftrekking sal wees. 

Wegner noem dat daar ‘n groot verskeidenheid monsters van 
verskillende kultivars in die proef gebruik is en dat dit ‘n gemiddeld 
van die proef weerspieël. Daar is egter nie riglyne vir verskillende 
kultivars nie, maar die gemiddelde is ‘n goeie verteenwoordigende 
syfer en die afwykings behoort minimaal te wees.

Die wegbreeksessie het na die voorlegging gevra dat die proef 
herhaal moet word om ten minste twee seisoene se data met 
me kaar te kan vergelyk.

Graderingsreëls van grondbone
Moontlike veranderinge in die graderingsreëls van grondbone is 
bespreek, wat beter vergoeding vir die kwaliteit van grondbone sal 
bewerkstellig. Hierdie veranderinge sal ‘n toevoeging van ‘n eerste 
en tweede graad tot beide die keurgraad en persgraad wees. Dit sal 
dan bekend staan as ‘n keur 1 en keur 2, terwyl die persgraad sal 
bekend staan as ‘n pers 1 en pers 2. Hoewel die addisionele grade 
soos uiteengesit, tans nog nie deel van die graderingsregulasies is 
nie, sal dit weer voorgestel word.

Grondboonkultivarevaluasie
Die kultivarevaluasieprojek het ten doel om jaarliks resultate ra -
kende die prestasie van geregistreerde kultivars beskikbaar te stel. 
Dit is belangrik dat die bedryf gesamentlik ‘n reeks onafhanklike 
boeredae hou, waar die produsente die proewe in hul gebied sal kan 
bywoon. Daar moet verder gepoog word om alle maatskappye se 
kultivars in die evaluasieproewe te plant.

Kultivarevaluasie is met twaalf geregistreerde kultivars van drie 
maatskappye (LNR, Trio Trade en Golden Peanut) op agt verskillende 
lokaliteite gedoen, waarvan vyf in droëlandgebiede en drie in be-
sproeiingsgebiede gedoen is. 

Wat die vyf droëlandstreke (Bultfontein, Setlagole, Hoopstad, 
Bothaville en Schweizer-Reneke) betref, het die LNR se SelliePlus-
kultivar die beste gevaar, met ‘n gemiddelde opbrengs van 3,75 t/ha. 
Die gemiddelde opbrengs wat oor al die kultivars en lokaliteite heen 

verkry is, was 3,18 t/ha. Die beste kultivar in die besproeiingsge   bie-
  de was die GP023 met ‘n gemiddelde opbrengs van 3,34 t/ha.

Eindpunttantieme (EPR)-stelsel
Kommer is uitgespreek oor die gebrek aan nuwe kultivars in die 
bedryf. Die huidige kultivars kom nog uit ou genebanke. Graan SA 
ondersoek tans die moontlikheid van ‘n eindpunttantieme (EPR)-
stelsel in die grondboonbedryf. Die stelsel moet as aansporing vir 
maatskappye dien om nuwe kultivars in Suid-Afrika, wat toegang tot 
nuwe tegnologie en moontlik beter volgehoue opbrengste sal gee, 
te registreer.

Grondboonprysmodel
‘n Grondboonprysmodel is weer bespreek. Die doel van so ‘n model 
is om ‘n meer deursigtige produsente-in- en -uitvoerpariteitsprys 
daar te stel.

Alhoewel die pariteitsprys vir lewering in Durban ‘n goeie aandui-
ding is waarteen die grondbone in die hawe gelewer moet word, is 
die uitdaging steeds om ‘n deursigtige produsenteprys as verwy-
singsprys te kry. 

‘n Opsie is om die geweegde gemiddelde pryse van die verskillende 
lande volgens die laaste drie jaar se in- en uitvoere, te gebruik. Die 
kompleksiteit van die grondboonmark en die feit dat verskillende 
grade (keur/divers/pers) in- en uitgevoer word, maak egter van hier-
die berekening ‘n uitdaging. 

Die ander alternatief is om soveel moontlik inligting oor kostes vanaf 
verskillende verwerkers in te samel om ‘n gemiddelde kostestruk-
tuur vir uitvoere te bereken – vanaf plaasaankope tot en met die le-
wering van die grondbone in die Durbanse hawe. Daardeur kan ‘n 
beter produsente-in- en -uitvoerpariteit bereken word, wat sal dien 
as ‘n beter verwysingsprys ten einde hopelik meer deursigtigheid in 
die mark te kry. 

Graan SA sal egter steeds voortgaan om ondersoek in te stel watter 
moontlikhede beskikbaar is om die beste en mees deursigtige ver-
wysingsprys vir grondbone te kry. 
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Ontsluit mensekapitaal 
met effektiewe leierskap

M
otivering word dikwels verpak in ‘n energieke praatjie 
wat deur ‘n dinamiese individu gelewer word. Soms 
kan motiveringsprekers luidrugtig (en selfs driftig) raak 
soos wat hulle jou uit jou gemaksone wegruk en mee-

voer na ‘n sonskynland van positiewe denke en – so wil ‘n mens glo 
– uitbundige uitkomste. En dan is daar Brand Pretorius.

Om dié legendariese, oud-uitvoerende hoof van McCarthy Beperk 
as motiveringspreker te beleef, herinner aan my eerste rit in oom 
Corrie Berg van Klein-Aub in Namibië se Citroën Pallas in die 
sewentigerjare. Niks aan dié rit was gewoon nie en as jong seun het 
ek gehoop dit sou nooit eindig nie. Met elke kilometer wat geruis loos 
op die kalkerige grondpad verbygeswiep het, is ek meegevoer na ‘n 
plek; ‘n veilige en perfekte oomblik waarin ek vir ewig wou vertoef en 
vir die lewe in sy volheid kans gesien het.

Die regering se beplande onteiening van landbougrond sonder 
vergoeding is dae voor die Graan SA Kongres as ‘n mosie deur 
die parlement aanvaar. Graan SA se Kongrestema van boublokke 
na winsgewendheid het die tafel gedek vir toeligting en gesprek 
oor landbousake en -inligting wat produsente in staat kan stel om 
in ‘n hoë-risiko-omgewing steeds volhoubaar te produseer. Met ‘n 
warmrige debat vroeg op die eerste dag van Kongres – natuurlik 
met grondbesit as ondertoon – was ‘n bonsende motiveringspreker 
allermins wat die dokter vir die gemoedstoestand van die 
Kongresgangers voorgeskryf het.

“Ek het soveel agting en respek vir produsente vir hul waagmoed, 
kundigheid en deursettingsvermoë. Dit is vir my ‘n tragedie hoe 
landbou deesdae die slaansak is – desnieteenstaande die droogte 
en geen subsidies nie,” was die stelling waarmee Pretorius sy 
openhartige gesprek met die landbouers geopen het. En met 
Jesaja 40:31 as hoeksteen verduidelik dié staatsman/sakeman/
bemarkingsghoeroe/seun-van-Bultfontein hoe dié wat op die Here 
vertrou nuwe krag kry, met arendsvlerke vlieg, hardloop en nie moeg 
word nie, loop en nie afgemat raak nie.

Leierskap
“Mense spandeer dae in donkerte en onge mo tiveerdheid, maar waar 
leierskap is, het mense hoop en is hulle gemotiveerd en betrokke. 
Wat kan jy doen om menslike potensiaal in jou boer derybesigheid 
meer te ontsluit, want effektiewe leierskap ontsluit menslike voor-
deel. Alles verrys of tuimel weens leierskap,” het Pretorius dit gestel 
en op die volgende uitgebrei:
   As jy jouself nie kan lei nie, kan jy ook nie ander mense lei nie.

 Handhaaf ‘n hoë vlak van emosionele intelligensie, hou aan 
om die dinge te doen wat reg is; beoefen selfdissipline en toon 
deursettingsvermoë aan die mense wat jy lei.

   Jy moet die regte ingesteld heid hê.
 Leierskap is nie ‘n reg nie; dit is ‘n verantwoordelikheid. 

   Leierskap het niks te doen met mag, gesag, outoriteit of 
posi         sie nie. 

 Dit gaan inderwaarheid oor invloed – en invloed moet verdien 
word deur jou voorbeeld en deur resultate te lewer.

   Daar is ‘n verskil tussen om mense te lei en om mense te bestuur.
 Om effektief te funksioneer, is nie al wat nodig is nie, want 

goed bestuurde mense is nie noodwendig positief nie. 
Doeltreffende leiers is suksesvol deurdat hulle hul spanlede 
motiveer en inspireer.

   Lei in lyn met ‘n geloofwaardige leierskapsinslag, want jy kan 
dit nie naboots nie.

   Etiese leierskap is ‘n voorvereiste vir doeltreffende leierskap.
 Integriteit is die geldeenheid van leierskap. Leierskap is nie 

charisma nie, maar dit is karakter. Geloofwaardigheid is ‘n 
voorvereiste vir leierskap.

Transformeer en bemagtig
“Effektiewe leierskap behels die vermoë om gelyktydig te presteer 
en transformeer. Ons moet transformeer en bemagtig – dit is die 
nuwe normaal. Leer om in die storm te dans tot voordeel van 
almal,” het hy bygevoeg. “Ons moet medeverantwoordelikheid 
aanvaar vir die foute van die verlede. Maar nog belangriker is dat 
ek medeverantwoordelikheid aanvaar om ‘n beter toekoms te skep.”

Pretorius het verwys na die Suid-Afrikaanse motorbedryf wat 
20 na 30 jaar gelede op ‘n verloorpad was. Na ‘n verwantskap met 
die regering aangeknoop is, is die land se motorbedryf ‘n suk-
sesstorie met uitvoere van plaaslik-vervaardigde motors en pro-
dukte na 120 lande wêreldwyd. Belastingvergunnings wat deur die 
regering toegestaan is, speel ‘n groot rol hierin. “Vat hande om ‘n 
goeie toekoms te skep,” het hy landbouers aangemoedig.

Belê in mensekapitaal
Goeie leiers het ‘n obsessie met die ontwikkeling van hul men-
sekapitaal. “Maak ‘n disproporsionele belegging in die opleiding van 
jou mense en kry ‘n disproporsionele opbrengs op mensekapi taal,” 
aldus Pretorius. Hy het werkgewers in landbou aangemoedig om 
jong, bekwame mense vinniger met verantwoordelikheid te vertrou.

“Leiers is fakkeldraers van hoop en hoop is 
‘n magtige leiers kapsinstrument. Sonder 
hoop bly ons gevangenes van gister en 
vandag. Hoop is ‘n werkwoord. Kla minder, 
bid meer, kritiseer min der, doen meer, reik 
meer uit en gee meer,” het hy gesê.

“Met ‘n president soos mnr Cyril 
Ramaphosa, het ek hoop vir Suid-
Afrika se toekoms. Hy het in-
tegriteit en substansie as ‘n 
leier,” het Pretorius afgesluit met 
verwysing na die geleenthede 
waar hy saam met Ramaphosa 
op direksievlak gewerk het. 

TERUGBLIK
KongresSpesiale

JOHAN SMIT, besturende redakteur, SA Graan/Grain 

Sy wenke vir doeltreffende leierskap
   Gee leiding sonder om te mislei
   Onderdruk jou ego
   Bou karakter
   Dien jou mense
   Ag waarheid en respek altyd hoog

  Brand Pretorius aan die stuur van 
motiveringsake tydens Kongres.
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STREEK 1

MARNUS BOTHMA
– 082 944 0447
Buhrmannsdrif, 
Coetzersdam, Kameel, 
Louwna, Madibogo, 
Mafikeng, Mareetsane, 
Piet Plessis, Setlagole, 
Stella en Vryburg

STREEK 2 

JOZEPH DU PLESSIS
– 082 578 7616
Amalia, Migdol en 
Schweizer-Reneke

STREEK 3 

DEON BERGH
– 082 207 6019
Bloemhof, Christiana, 
Hartswater, Jan Kemp-
dorp, Leeudoringstad, 
Makwassie, Vaalharts, 
Warrenton en 
Wolmaransstad

STREEK 4 

DANIE REICHEL
– 083 271 0124
Biesiesvlei, Groot-Marico, 
Lichtenburg, Rooigrond, 
Vermaas en Zeerust

STREEK 5 

JAN GEORGE 
PRETORIUS
– 076 308 2875
Barberspan, Delareyville 
en Sannieshof

STREEK 6 

NIËL ROSSOUW
– 082 417 4810
Bospoort, Coligny, 
Hartbeesfontein, 
Klerksdorp, Orkney, 
Ottosdal en Stilfontein

Dagbestuur
1: Jaco Minnaar (voorsitter) 
2: Derek Mathews (visevoorsitter)
3: Preline Swart (visevoorsitter)
4: Anton Botha
5: Chris Schoonwinkel
6: Ramodisa Monaisa
7: Richard Krige
8: Jannie de Villiers (uitvoerende 

hoof bestuurder)

Hoofbestuur

Graan SA se leierskorps
soos op 8 Maart 2018

1

5

2

6

3

7

4

8

Graan SA/Sasol fotokompetisie
– Chanté Young 2012
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STREEK 16

JAAP VAN DER 
WESTHUIZEN
– 082 335 7990
Deneysville, Heilbron, 
Koppies, Meyerton, 
Parys, Sasolburg, 
Vanderbijlpark, 
Vereeniging en Vredefort

STREEK 17 

PAUL CORVER
– 083 309 7381
– 082 203 6435
Aberfeldy, Bethlehem, 
Clarens, Daniëlsrus, 
Harrismith, Kestell, 
Paul Roux, Slabberts, 
Verkykerskop en Warden

STREEK 18 

NEIL CLAASSEN
– 082 493 6295
Arlington, Lindley, 
Petrus Steyn en Reitz

STREEK 19 

JACO BREYTENBACH
– 083 631 9559
Aliwal-Noord, Clocolan, 
Excelsior, Ficksburg, 
Fouriesburg, Hobhouse, 
Ladybrand, Marquard, 
Senekal, Smithfield, 
Thaba Nchu, Tweespruit 
en Verkeerdevlei

STREEK 20 

ANTON BOTHA
– 083 274 1924
Bloemfontein, Boshof, 
Brandfort, Bultfontein, 
Dealesville, Dewetsdorp, 
Hertzogville, Reddersburg 
en Winburg

STREEK 21 

CHRIS 
SCHOON WINKEL
– 082 492 7308
Hoopstad en 
Wesselsbron

STREEK 11 

GERRIT ROOS
– 072 438 8716
Arnot, Belfast, Blinkpan, 
Hendrina, Kaapmuiden, 
Komatipoort, Laersdrif, 
Lydenburg, Machadodorp, 
Middelburg, Nelspruit, 
Ohrigstad, Steelpoort, 
Stoffberg, Waterval-Boven, 
Witbank, Witrivier 
en Wonderfontein

STREEK 10 

RYK PRETORIUS
– 082 853 8307
– 071 692 1519
Amersfoort, Amsterdam, 
Badplaas, Barberton, 
Breyten, Carolina, 
Chrissiesmeer, Davel, 
Ermelo, Iswepe, 
Morgenzon, Perdekop, 
Volksrust en Wakkerstroom

STREEK 12 

RUDOLF FOURIE
– 071 690 3306
– 082 388 1234
Bethal, Charl Cilliers, 
Kinross, Kriel, Leandra, 
Leslie, Platrand, 
Secunda, Stan derton 
en Trichardt

STREEK 13 

WILLEM GROOTHOF
– 082 491 8690
– 082 938 9093
Alldays, Alma, Dendron, 
Groblersdal, Haenertsburg, 
Louis Trichardt, Marble 
Hall, Naboomspruit, 
Nylstroom, Pienaars rivier, 
Pietersburg, Potgieter s  rus, 
Radium, Roedtan, Settlers, 
Tuin plaas, Vaalwater en Warmbad

STREEK 15 

PAUL ZIETSMAN
– 082 896 0549
Cornelia, Frankfort, 
Memel, Oranjeville, 
Tweeling, Villiers 
en Vrede

STREEK 14 

RALF KÜSEL
– 082 944 0720
Bergville, Bloedrivier, 
Colenso, Dannhauser, 
Dundee, Eshowe, 
Estcourt, Glencoe, 
Greytown, Harding, 
Kokstad, Kranskop, 
Ladysmith, Matatiele, 
Melmoth, Mooirivier, 
New Hanover, Newcastle, Normandien, 
Paulpietersburg, Piet Retief, Pietermaritzburg, 
Sheepmoor, Underberg, Utrecht, Vryheid en 
Winterton

STREEK 7 

SAREL HAASBROEK
– 082 454 7410
Carletonville, Derby, 
Fochville, Koster, 
Krugersdorp, Randfontein, 
Rysmierbult, Swartruggens, 
Syferbult, Tarlton, Venters-
dorp en Westonaria

STREEK 8 

JOSEPH SWANEPOEL
– 083 759 2373
Brits, Dwaalboom, 
Ellisras, Hammanskraal, 
Koedoeskop, 
Magaliesburg, Northam, 
Pretoria, Rustenburg 
en Thabazimbi

STREEK 9 

KALLIE SCHOEMAN
– 082 388 1001
Balfour, Balmoral, 
Bronkhorstspruit, Cullinan, 
Delmas, Devon, Edenvale, 
Eloff, Greylingstad, 
Grootvlei, Heidelberg, 
Kempton Park, Kendal, 
Nigel, Ogies, Rayton, 
Springs en Sundra

Graan SA se leierskorps

NUUT

NUUT

NUUT
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STREEK 31  

ISRAEL MOTLHABANE
– 082 961 2208
Ladybrand

STREEK 32  

MICHEL GILDENHUYS
– 082 946 2287
– 071 656 9353
Oos van die Breederivier:
Knysna, George, 
Mossel baai, Albertinia, 
Oudtshoorn, Riversdal, 
Heidelberg (Kaap), Harold, 
Suurbraak, Buffeljagsrivier 
en Hartenbos Gekoöpteer: Spesialis 

verteenwoordiger vir 
wintergrane   

ANDRIES THERON
– 082 873 1350 

Verteenwoordiger: 
Landbou-ontwikkeling  

RAMODISA MONAISA
– 063 535 5961
– 072 455 1112

STREEK 22 

WILLIE MARAIS
– 082 820 0722
Allanridge, Edenville, 
Hennenman, Kroonstad, 
Odendaalsrus, Steynsrus, 
Theunissen, Ventersburg, 
Virginia en Welkom

STREEK 23 

STEPHEN KRÜGER
– 082 776 0872
Potchefstroom, 
Vierfontein en 
Viljoenskroon

STREEK 24

DANIE MINNAAR
– 082 801 2288
Bothaville

STREEK 25

GERHARD BRUWER
– 082 878 5422
Calvinia, Douglas, 
Edenburg, Fauresmith, 
Groblershoop, Hope town, 
Jacobsdal, Jagersfontein, 
Kenhardt, Kimberley, Koffie-
fontein, Luckhoff, Petrus-
burg, Petrusville, Philippolis, 
Prieska, Springfontein, 
Trompsburg, Upington en Vanderkloof

STREEK 26 

ANDRÉ KIRSTEN
– 083 226 8749
Ceres, Clanwilliam, 
Hopefield, Malmesbury, 
Montagu, Piketberg, 
Robertson, Vanrhynsdorp, 
Vredenburg, Vredendal 
en Worcester

STREEK 27 

RICHARD KRIGE
– 082 316 3230
Bredasdorp, Caledon, 
Swellendam, Napier, 
Greyton, Riviersonder-
end en Botrivier

STREEK 29  

JEREMIA MATHEBULA
–  082 353 2726
Louwsburg, Nelspruit en 
Dundee

STREEK 30

VICTOR MONGOATO
– 072 801 2350 
Kokstad, Maclear, 
Mthatha en Paarl

STREEK 28 

RAMOSA PHOLO
– 082 434 1634
– 073 407 5895
Lichtenburg en Taung

Visie
Volhoubare graan- en oliesadeproduksie

GEBOU OP
  Vrywillige vereniging wat dien as mondstuk vir 

graanprodusente om hul belange te bevorder
  Outonome en onafhanklike organisasie

  Apolities en sake word slegs op 
meriete aangespreek

  Beheer deur produsente vir produsente

NUUT

NUUT



@SyngentaSA @SyngentaSA

Lepidoptera halt,
stuit 1, 2...!

LEES DIE ETIKET VIR VOLLEDIGE BESONDERHEDE. 
AMPLIGO® bevat chloorantraniliprool en lambda-sihalotrien (Reg. Nr. L8685, Wet Nr 36 van 1947) SKADELIK.
Syngenta Suid-Afrika, Privaatsak X60, Halfway House, 1685. Tel: 011 541 4000. www.syngenta.co.za
Alle gelyste produkte is geregistreerde handelsmerke van ’n Syngenta Group Maatskappy.

vinnige uitklopaksie stop voeding onmiddellik 
met geen verdere gewasskade

lang nawerking 
verseker effektiewe
 beheer met minder
 toedienings

beheer alle 
lewenstadia

motte, eiers en larwes 

 met gepatenteerde Zeon
tegnologie is AMPLIGO

geformuleer as unieke en
uniforme mikro-kapsules

stabiliseer die 
produk in die spuittenk

verseker 
beter 
bedekking beskerm die

produk teen
afbraak deur

sonlig

          DAG 2

   
   

   D
AG 3

   
   

   
DAG 1

EERSTE 
SIGBARE 

SIMPTOME
BINNE URE

EERSTE 
LARWES 

BEGIN VREK

GEEN 
OORLEWENDES

@SyngentaSA
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Eenheid en dialoog lei tot 
konsensus in mosie oor grond

G
raanprodusente het weer eens 
gewys dat eenheid en dialoog 
as boustene gebruik kan word 
om konsensus te bereik – selfs 

wanneer uitdagende en emosionele onder-
werpe soos grondonteiening sonder ver-
goeding aangepak word.

Graan SA het tydens sy 2018 Kongres 
suksesvol ‘n mosie oor grondhervorming 
goedgekeur, nadat lang gesprekke met 
beide kommersiële en ontwikkelende 
graanprodusente gelei het tot ‘n grondher-
vormingsmosie waarop alle partye ooreen-
gekom het. Afgevaardigdes het weer eens 
bewys dat eenheid in landbou, sowel as die 
noodsaaklikheid van dialoog, belangrike 
boustene vir die toekoms van die sektor is.

Die organisasie erken die behoefte 
aan, ondersteun grondhervorming en 
transformasie in Suid-Afrika en erken 
die noodsaaklikheid van ‘n florerende en 
welvarende graansektor om voedselse-
kerheid tot voordeel van alle Suid-Afri-
kaners te onderhou en te verbeter. Tydens 
die jaarlikse Kongres is ‘n mosie oor grond-
hervorming goedgekeur en is herhaal dat 
dit heeltemal moontlik is om albei hierdie 
vereistes binne die grense van die huidige 
Grondwet – wat die organisasie respekteer 
– te bereik.

Die mosie oor grondhervorming beklemtoon 
die volgende:
   Graan SA erken en ondersteun die 

noodsaaklikheid van grondhervorming 
en transformasie in Suid-Afrika.

   Graan SA erken ook die noodsaaklikheid 
van ‘n voorspoedige en volhoubare 
graansektor om voedselsekerheid vir 
almal in Suid-Afrika te verseker.

   Graan SA sal voortgaan om die oor-
drag van titelaktes aan begunstigdes te 
bewerk.

   Dat Graan SA daadwerklik en dringend 
‘n indringende gesprek met die rege-
rende party sal voer om konsensus oor 
alle aspekte van die saak te kry.

   Tot tyd en wyl die konsensus bereik 
word, word die huidige Grondwet 
gehandhaaf.

Graan SA streef na en sal voortgaan om te 
pleit vir die oorhandiging van titelaktes aan 
begunstigdes van grondhervormingsplase, 
aangesien die waarde van grond in die 
titelakte tot daardie grond lê. Sonder 
bekomde titelaktes, is daar geen manier om 
die waarde van die grond te ontsluit nie.

Onteiening sonder vergoeding maak nie 
net die ontsluiting van die waarde van 
grond onmoontlik vir nuwe boere nie, dit 
ondermyn ook die grondslag waarop ons 
huidige graanproduksie gefinansier word. 
Privaat eiendomsreg word wêreldwyd erken 
en is vir baie goeie redes vasgelê in ons 
Grondwet. Die versuim om dit te handhaaf, 
sal lei tot die katastrofiese ineenstorting van 
ons ekonomie.

Bitter min inligting is beskikbaar oor die 
regering se mosie, wat onsekerheid skep. 
Daarom is dit belangrik dat Graan SA 
voortdurend betrokke bly en met die re-
gering onderhandel. Graan SA sal steeds 
ven note van beide die regering en die privaat 
sektor nader om grondhervorming op só 
‘n manier te verbeter en te bespoedig dat 
dit nie net grondhervorming bewerkstel-
lig nie, maar ook langtermynvolhoubaar -
heid en -voed selsekerheid vir ons land 
verseker. 
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ALZENA GOMES, skakelbeampte, Graan SA

  Van die sprekers wat deelgeneem het aan die diepgaande bespreking oor die mosie rakende 
grondhervorming wat tydens Kongres gedien het.
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Farmer development 
partners acknowledged

Erkenning vir 20 jaar diens 

KongresSpesiale

  Verskeie instansies het ook tydens Kongres erkenning ontvang vir 20 jaar diens aan die graan- en oliesadebedryf in Suid-Afrika. Voor: Wiana Louw 
(SAGL), Anton Nebe (Sorghumtrust), dr John Purchase (Mielietrust), Gerhard Keun (Olie- en Proteïensade Ontwikkelingstrust), Ishmael Tshiame 
(Wintergraantrust) en Nico Hawkins (Suid-Afrikaanse Graan Inligtingsdiens). Agter: Jannie de Villiers (uitvoerende hoofbestuurder) en 
Jaco Minnaar (voorsitter) het hulle gelukgewens met die besondere mylpaal. 

SA GRAAN/GRAIN EDITORIAL TEAM

SA GRAAN/GRAIN REDAKSIESPAN

SA GRAAN/GRAIN EDITORIAL TEAM

TERUGBLIK

  Grain SA acknowledged its partners in the Grain SA Farmer Development Programme who co-fund the regional offices all throughout
South Africa, thereby enabling the organisation to support and serve developing producers. These representatives all received certificates: 
Dr Sandile Ndlungwane (Maize Trust), Heinz Oellermann (Pioneer), Nick Goble (Pannar), Jannie de Villiers and Ramodisa Monaisa (both from 
Grain SA), Tony Esmeraldo (Corteva AgriScience), Dr Erik Adriaanse (Sasol Base Chemicals) and Kobus Steenekamp (Monsanto). Afgri’s 
representative was not present. 
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Silo Warehouse... 
Your grain storage solution.
Top quality turnkey projects

Tel: 012 332 1469
www.silowarehouse.co.za
E-mail: info@silowarehouse.co.za
      silowarehouse

SA GRAAN/GRAIN REDAKSIESPAN

1

3

2

  1: Die media wat Kongres bywoon, wys jaarliks die beste spreker 
tydens die geleentheid aan. Ralf Küsel (Hoofbestuurder vir Streek 14), 
middel, het vanjaar dié toekenning ontvang vir sy deelname aan die 
gronddebat. Johan Smit (besturende redakteur, SA Graan/Grain) het 
die trofee aan hom oorhandig. By hulle is Jaco Minnaar (voorsitter, 
Graan SA). 

  2: Luan van der Walt (landbou-ekonoom, Graan SA) en dr Hendrik Smith 
(bewaringslandboufasiliteerder, Graan SA) deel die prysgeld vir die 
beste artikel in SA Graan/Grain. Hulle artikel “Kg graan/mm water: 
Hoe vergelyk jou plaas se effektiwiteit?”, wat in die Augustus 2017-
uitgawe verskyn het, is deur die Redaksiekomitee aangewys as die 
beste artikel vir die jaar. Theo Ferreira (voorsitter: Redaksiekomitee), 
regs, het die prysgeld aan Luan (middel) oorhandig, terwyl 
Jaco Minnaar hom gelukwens. Dr Hendrik Smith kon ongelukkig nie 
die oorhandiging bywoon nie. 

  3: Francois Smit (Koster), links, het die Koster-skild vir die beste reeks 
artikels wat in die tydskrif gepubliseer is, aan Luan van der Walt 
oorhandig. Hy ontvang die wisseltrofee vir sy reeks “Prysrisikobestuur 
in ‘n neutedop”. Jaco Minnaar wens hom geluk.  



Grain SA expresses its heartfelt thanks to these companies 

who made Congress 2018 possible:

Graan SA spreek sy opregte dank uit teenoor hierdie maatskappye 

wat Kongres 2018 moontlik gemaak het:

BIG 5/
GROOT 5

PLATINUM

SILVER/

SILWER

DONOR/

DONATEUR

GOLD/GOUD

BRONZE/

BRONS

SUPPORTER/

ONDERSTEUNER



SASOL KAN 28

Nou beskikbaar by jou naaste Agri-winkel.

 www.sasol.com
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Dooiepunt in omdraaistrategie vir koring?

D
ie koringbedryf is tans onder erge druk weens die kwy-
nende volhoubaarheid van die bedryf. Tydens die onlangse 
Graan SA Kongres se spesiale koringsessie is daar talle 
redes hiervoor geïdentifiseer, waarvan die belangrikste 

is: Plaaslike pryse stem nie ooreen met die internasionale waarde 
van dieselfde kwaliteit koring nie. 

Die kosteknyptang bly ‘n groot uitdaging en opbrengsverhogings 
hou nie kers vas met die stygings nie. Die koringprodusent het nie 
‘n spektrum van alternatiewe gewasse om risiko te bestuur nie. Dit 
was van die knelpunte wat uitgelig is – en natuurlik is daar nog ‘n 
magdom ander aspekte wat ook genoem is.

In 2014 het die Koringforum ‘n omdraaistrategie met verskillende 
uitkomste op die tafel gesit, wat onder andere insluit graadgewaar-
borgde kontrakte, verwydering van ingevoerde koringdiskonto, 
graadprysverskille (4% en 2%), minimum proteïen vlakke wat 
aangepas moes word, verwysingsprys van koring, verslapping van 
vrystellingskriteria en chemiese paspoortstelsel. 

Aanvanklik is daar betreklik stadig vordering in terme van die om-
draaistrategie gemaak en is besluit om die proses in verskillende 
fases op te breek.

Fase 1
Fase 1 het die verwydering van die kultivarlys en verslapping van 
vrystellingskriteria ingesluit, tesame met die graadgewaarborgde 
kontrakte, verwydering van ingevoerde koringdiskonto en graad-

prysverskille. Dit was rolspelers se eerste stap om te bewys dat 
verandering wel kan plaasvind. Hieroor is die bedryf baie dankbaar. 

Hierdie fase is in 2016 en 2017 met stampe en stote afgehandel. 
Tesame met dié veranderinge, is daar ook die inisiatief in plek 
gestel om ontwikkeling van nuwe saad- en kultivartegnologie 
te bevorder, naamlik die eindpunttantiemestelsel wat by South 
Afri can Cultivar and Technology Agency (SACTA) gesetel is. Die 
hoofdoel is om nuwe tegnologie te ontwikkel ten einde die Suid-
Afrikaanse koringopbrengste te verhoog. 

Fase 2
Fase 2 is egter die grootste uitdaging, waar die verandering in 
die graderingstelsel moet plaasvind. Na eindelose gesprekke 
en onderhandelings, het die kopers van koring die verandering 
teengestaan en dit het tot gevolg gehad dat daar nie verdere 
vordering plaasgevind het nie. Die Forum was genoodsaak om weer 
‘n gesamentlike sessie te hou om die pad vorentoe te bespreek. 

Verskeie rolspelers het dit duidelik gemaak dat die omdraaistrate-
gie se doel is om die produsente volhoubaar te maak en sodoende 
produksie te bevorder. Dit het egter later in die gesprekke geblyk dat 
dit nie almal se motief/siening is nie. 

Dit bly belangrik om Fase 2 van die omdraaistrategie te implemen-
teer, omdat van die veranderinge die knelpunte kan oplos. Die 
verandering in gradering klink na ‘n klein verandering, maar dit het 
wesenlike uitkomste. 

OP PLAASVLAK Graderingstelsel / Koringkwaliteit / OplossingsVolhoubaarheid 

DR DIRK STRYDOM, bestuurder: Graanekonomie en Bemarking, Graan SA
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Grafiek 1: Vergelyking tussen produsenteprys in die Kaap met ‘n Kaapse invoerpariteitsprys.
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In die plaaslike koringbedryf bly die uitdaging steeds dat produsen-
te koring produseer van dieselfde gehalte en selfs beter as harde 
rooi winterkoring, maar die prys wat ontvang word, is gelykstaande 
aan ander laer kwaliteit ingevoerde koring. Dit kan duidelik in 
Grafiek 1 gesien word, waar ‘n produsenteprys in die Kaap vergelyk 
word met ‘n Kaapse invoerpariteitsprys.

Die verandering in gradering en prysbepaling op Safex (verwy-
sings prys) beteken dat Suid-Afrika se koring geprys gaan kan word 
op dieselfde basis as ingevoerde koring, maar dit gee aan die 
produsent die geleentheid om dieselfde produk met ‘n laer pro-
teïeninhoud, maar nog steeds die goeie kwaliteit weens die 
intrinsieke waardes (maal- en bakkwaliteit), te kan lewer. 

Tesame met al die uitdagings, is dit ook uit ‘n studie wat deur 
mnr Michael Day van Stellenbosch gedoen is, duidelik dat daar 
wel ongelykhede in die mark bestaan en dat die produsent en die 
verbruiker te na gekom word hierdeur. 

Graderingsverandering
Watter voordeel hou graderingsverandering vir die produsent in? 
Die produsent kry sodoende ‘n meer regverdige prys – gegewe die 
kwaliteit in terme van proteïene wat geproduseer word. 

Verder gaan die produsent se produksiebestuurspraktyke veran der 
en kan hy op insette bespaar. Hiervan is die belangrikste die bestuur 
van stikstoftoediening. Neem in ag dat die plaaslike stikstof onder 
van die duurste in die wêreld is. Die grootste voordeel is natuurlik 
dat opbrengste met verslappings van die vrystellingskriteria tesame 
met verandering in gradering, kan verhoog – wat die grootste 
voordeel is en wat broodnodig is.

As produsente ‘n laer standaard vir proteïene het, kan hul die be-
ter koring apart stoor/bestuur en sodoende ‘n premie ontvang 
deur dit aan die verwerker te bied. Dit kan tans ook gedoen word, 
maar die huidige gradering maak daarvan ‘n uitdaging weens meer 
graderingsklassifikasies en ‘n hoë B1-basis.

Die standpunt bly dat die plaaslike produsent dieselfde standaard 
produseer as die huidige invoere, teen goeie produksiekostes en 
hoër opbrengste en dat die hoër kwaliteit koring ingevoer word. 
Dit beteken dat dit meer in lyn sal wees met die wêreldneiging van 
koringproduksie.

Wat is die voordeel vir die koper?
Volgens SAGL se statistieke gaan daar met die verandering van die 
graad ‘n groter hoeveelheid (%) koring in Suid-Afrika onder dieselfde 
graderingskategorie gelewer kan word. Dit beteken ‘n groter basis 
– wat dit makliker maak om ‘n standaard minimum kwaliteit produk 
te lewer. 

Uitdagings
Wat bly die uitdagings en hoekom word daar nie verder gevorder 
nie? Die grootste uitdaging vir die bedryf is dat die tyd al hoe min-
der raak en die droogtes die afgelope tyd het dit nog verder verkort. 
Die realiteit bly dat dit lank vat om nuwe kultivars te teel en opbreng-
ste te verhoog, maar hoe vinniger dit gedoen word, hoe vinniger kan 
dit ‘n verskil maak.

Die verwerkers van koring voel nog sterk dat hul met die huidige 
bestel en selfs met die graadgewaarborgde kontrakte nie nood-
wendig die regte kwaliteit vanaf die opbergers ontvang nie. Volgens 
die rolspelers beteken dit dat enige ander veranderings hul risiko’s 
verhoog.

Die volgende knelpunt is dat daar rolspelers is wat beweer dat die 
Wes-Kaapse koring se kwaliteit nie op standaard is nie, alhoewel 
daar saamgestem word dat dit ‘n moontlike weergedrewe faktor in 
die afgelope twee jaar was. 

Onder die huidige goedgekeurde metodiek wys die SAGL se syfers 
nog steeds dat die maal- en bakkwaliteit wel op standaard is.

Waaroor word daar wel saamgestem?
Daar is konsensus bereik dat die rapportering vir intensie van 
koringinvoere op dieselfde basis moet geskied as wat deur die 
Mielieforum goedgekeur is. Die Koringforum moet dus ‘n proses in 
plek sit om aansoek te doen vir die statutêre maatreël. 

Daar is wel konsensus dat, om onsekerhede uit die weg te ruim, 
daar verandering in die stelsel met betrekking tot die afkondiging 
van die tarief moet plaasvind. Verder is partye dit ook eens dat 
die tariefinkomste eerder spandeer moet word om die bedryf te 
bevorder en nie aangewend moet word vir die befondsing van 
Botswana, Lesotho, Namibië en Swaziland (BLNS-lande) nie. 

Die invoerkwota en rebatstelsels binne die verskeie huidige han-
delsooreenkomste sal daadwerklik ontleed moet word.

Gevolgtrekking
Fase 2 van die omdraaistrategie kan vorder, mits daar aan die 
verwerkers bewyse gelewer kan word dat hul ‘n minimum uit-
laaikwaliteit gaan ontvang. Ongelukkig is daar nie tans sprake by 
enige van die twee rolspelers om die eerste beweging te maak nie. 

Daar is veranderings gemaak wat produsente wel ondersteun om 
meer volhoubaar te wees, maar daar is nie ‘n kitsoplossing vir die 
kort termyn nie. Die beste oplossing lê in hoër opbrengste en beter 
kultivars – veral in die droëlandstreke. 

Graan SA/Sasol fotokompetisie
– Paul Nuttal 2017



Die nuwe seisoen:  
Oorweeg bemarking deeglik 

d
ie huidige bemarkingseisoen 
(2017/2018) sal lank onthou 
word as ‘n rekordproduksiejaar 
– met die mielie-oes wat op ‘n 
allemintige 16,82 miljoen ton 
afgesluit het. Dit het die plaas-

like mieliemark reeds vroeg in die seisoen 
onder druk geplaas en pryse het vinnig 
nader aan uitvoerpariteitsprys begin ver-
handel, waar dit vir die grootste gedeelte 
van die seisoen gebly het. 

Alhoewel die mark deur die loop van die 
seisoen redelik sywaarts, naby aan uitvoer-
paritieitsvlakke, verhandel het, het die mark 
nooit tot op vlakke gedaal waar die plaas-
like prys werklik kompeterend in die interna-
sionale konteks was nie. 

Daar het wel uitvoere plaasgevind, maar 
die tempo van die uitvoere was nie naas-
tenby genoegsaam om van die plaaslike 
surplusse ontslae te raak nie. Daarom sal die 
huidige seisoen afgesluit word met groot 
voorrade, wat na die volgende bemarking-
seisoen toe oorgedra sal word. 

Alhoewel die artikel meer spesifiek verwys 
na die mieliemark, is die beginsel van die 
bemarkingstrategieë soos bespreek, van 
toepassing op al die verskillende grane/
oliesade. Produsente moet daarom die ver-
skillende faktore daaraan verbonde deeg-
lik en in kombinasie met mekaar oorweeg 
wanneer hulle besluite neem.

Faktore wat die komende 
seisoen ‘n rol gaan speel 
   Die verwagte mielie-oordragvoorraad 

vir die 2017/2018-seisoen is ongeveer 
4,2 miljoen ton, waarvan 2,8 miljoen ton 
witmielies en 1,4 miljoen ton geelmie-
lies is.

   Volgens die Nasionale Oesskattings-
komitee (NOK) se eerste produk-
sieskatting vir die seisoen word die 
2018/2019-seisoen se produksie op 
12,2 mil joen ton geskat.

   Die diepsee uitvoerbare surplusse vir 
die komende seisoen kan ongeveer 
3,7 miljoen ton wees.

   Die pryse gaan dus in die 2018/2019-sei-
soen weer grootliks nader aan die 
uitvoerpariteitsprys verhandel en die 
internasionale prys asook wisselkoers 
gaan weer die twee grootse drywers 
van plaaslike pryse wees. 

   Internasionaal is daar uitdagings in 
terme van produksie in Suid-Amerika as 
gevolg van ongunstige weerstoestande. 
Dit bied ondersteuning aan internasio-
nale pryse met sterker koopkrag wat na 
die Amerikaanse mark verskuif.

   Die aanplantings in die VSA is aan die 
gang en daar gaan hierdie seisoen 
moontlik ‘n groter oppervlakte mielies 
aangeplant word – wat weer druk op 
die internasionale pryse kan plaas. Die 
internasionale mark kan egter deur die 
loop van die Amerikaanse plantseisoen 
sterk weergedrewe wees.

   Plaaslike produsente moet so ver 
moont  lik van geleenthede in die mark 
gebruik maak vir verskansingsdoelein-
des wanneer die mark om welke rede 
ook al geleenthede bied.

Oorwegings in terme 
van bemarking
Gegewe die huidige stand van sake en die 
fundamentele situasie rakende die groot 
voorrade en die pryse wat deur die loop 
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Grafiek 1: Grafiese voorstelling van die produsent se Safex-prys wanneer ‘n verkoopopsie by 
verskillende markprysbewegings gekoop word.



van die seisoen nader aan die uitvoerpari-
teit behoort te verhandel, ontstaan daar 
heelwat vrae onder produsente oor die be-
marking van graan. 

Produsente is onseker oor die verskillende 
alternatiewe wat beskikbaar is en wat oor-
weeg moet word. In die res van die artikel 
sal daar ‘n paar basiese strategieë bespreek 
word, asook die faktore wat in ag geneem 
moet word wanneer produsente hierdie 
besluite moet neem.

Koop ‘n Safex-verkoop opsie 
(put-opsie)
Die koop van ‘n verkoop (put)-opsie is een 
van die mees basiese strategieë wat pro-
dusente kan oorweeg. Dit bied ook aan 
hulle ‘n beperkte risiko, terwyl dit hul steeds 
die geleentheid bied om ‘n beter prys te re-
aliseer sou daar moontlik ondersteuning in 
die mark kom en die mark tydens strooptyd 
sterker verhandel. 

Met hierdie strategie sal die produsent ‘n 
premie op die koop van die opsie betaal 
en daarom sal sy risiko beperk wees tot 
die premie wat van die netto prys afgetrek 
sal word. 

Die Safex-geelmielieprys vir lewering in 
Julie 2018 verhandel tans teen ongeveer 
R2 100/ton en die produsent sal ‘n put-op-
sie teen ‘n prys van R2 100/ton koop. Hier-
die opsie sal die produsent tans ongeveer 
R100/ton kos en deur van hierdie stra-
tegie gebruik te maak, sal hy ‘n minimum 
Safex-prys van R2 000/ton vir die seisoen 
vasmaak. 

Indien die markprys deur die loop van die 
seisoen toeneem, sal die produsent daar-
by kan baat vind en die mielies teen ‘n 
hoër prys in die mark verkoop, met slegs 
die R100/ton-premie wat afgetrek word. 
Gra fiek 1 is ‘n grafiese voorstelling van die 
Safex-prys wanneer ‘n verkoop (put)-opsie 
gekoop word. 

Uit Grafiek 1 is dit duidelik dat die opsie vir 
die produsent ‘n minimumprys vasmaak. 
Hy kan dan steeds voordeel uit ‘n stygende 
mark trek – sou die pryse so reageer. Dit is 
egter noodsaaklik dat hy die fundamentele 
inligting in gedagte moet hou wanneer be-
markingsbesluite geneem word. 

Die opwaartse potensiaal en die afwaartse 
risiko moet altyd saam met die koste van 
die strategie in ag geneem word. Die be-
rekeninge in die strategie sluit slegs die 
opsiepryse in en nie ander kostes soos be-
markingskoste gehef deur die handelaars, 
of rentekoste, nie. 

Produsent teken ‘n 
vastepryskontrak
Die vastepryskontrak is ook ‘n betreklik 
basiese verskansingsalternatief, wat alge-
meen deur produsente gebruik word. Met 
hierdie strategie sal die produsent gewoon 
‘n voorseisoenkontrak met die koper van 
die graan, teen ‘n spesifieke prys, teken. 

Hierdie kontrak is gewoonlik die goedkoop-
ste alternatief en die koste daaraan ver-
bonde is minimaal in vergelyking met van 
die ander kontrakte. Vastepryskontrakte 
kan veral oorweeg word in situasies waar 
die graanpryse reeds laag is, aangesien daar 
nie beduidende addisionele kostes daaraan 
verbonde is – wat verdere aftrekkings van 
die produsenteprys na vore sal bring – nie. 

Die een ding wat produsente in gedagte 
moet hou wanneer hulle hierdie kontrakte 
sluit, is dat hulle verplig sal wees om die 
gekontrakteerde tonnemaat aan die koper 
te lewer. Indien die produsent nie die tonne-
maat kan lewer nie, sal hy in meeste gevalle 
‘n boete en marges betaal indien die mark 
op daardie tydstip van lewering nie in sy 
guns is wat betref die posisie wat in die 
mark ingeneem is nie.

Minimum/maksimum
 kontrak 
Wanneer die produsent die minimum/mak-
simumpryskontrak gebruik, sal hy daar-
deur ‘n minimumprys waarteen hy sy graan 
tydens strooptyd sal verkoop vasstel, terwyl 
daar steeds tot ‘n mate spasie is om deur 
die loop van die seisoen voordeel uit ‘n 
positiewe prysbeweging te trek. 

Om hierdie strategie te volg, sal die pro-
dusent ‘n put-opsie koop, met ‘n trefprys 
gelykstaande aan die huidige Julie 2018-
termynprys. Dit staan bekend as ‘n by-die-
geld-opsie. Hy sal dan ook terselfdertyd ‘n 
call-opsie met ‘n hoër trefprys as die hui-
dige Julie 2018-termynprys verkoop – wat 
bekend staan as ‘n uit-die-geld-call-opsie. 
Die inkomste verkry uit die verkoop van die 
call-opsie sal ‘n gedeelte van die premie vir 
die koop van die put-opsie opmaak. Hierdie 
strategie is daarom goedkoper.

Tans verhandel die Julie 2018-geelmielie-
kontrak teen ongeveer R2 100/ton en kos 
die koop van ‘n put-opsie met ‘n trefprys 
van R2 100/ton, ongeveer R100/ton. Die pro-
dusent kan dan egter gaan vasstel teen wat-
ter trefprys hy die call-opsie wil verkoop. Dit 
sal ‘n impak op die inkomste verkry uit die 
verkoop van die call-opsie hê. 

Gestel die produsent verkoop die call-opsie 
vir lewering in Julie 2018 teen ‘n trefprys 
van R2 300/ton. Dan sal dit vir hom ‘n 
inkomste van ongeveer R28/ton beteken. 
Die netto effek op die premiekoste sal dan 
egter vir hom -R72/ton wees. Hy sal met 
ander woorde met die gebruik van hierdie 
strategie ‘n minimum Safex-verkoopprys 
van R2 028/ton hê en ‘n maksimum Safex-
verkoopprys van R2 228/ton – die prys kan 
in ‘n bandwydte van R200/ton beweeg. 

Die maksimumkant van die prys sal be-
paal word deur die trefprys waarteen die 
produsent die call-opsie verkoop, maar 
hoe hoër hierdie trefprys is, hoe laer is 
die inkomste wat verkry sal word deur die 
verkoop van die call-opsie en hoe duurder 
sal die strategie wees. 

Grafiek 2: Grafiese voorstelling van die produsent se Safex-prys wanneer ‘n minimum/maksimum-
strategie by verskillende markprysbewegings gebruik word.
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Groothandelsprys van diesel: 
Heffings kos jou meer as die diesel

d
iesel maak ongeveer 12% van 
‘n graan- en oliesadeprodusent 
se lopende produksiekoste 
uit. Die groothandelsprys van 
diesel in Maart vanjaar het op 
R12,10/liter gestaan – 4,2% 

hoër as die R11,61/liter van verlede jaar die-
selfde tyd. 

Dié dieselprys bestaan 50,5% uit heffings 
en belastings, terwyl 49,5% uit die werk-
like brandstofkoste (invoerprys van diesel) 
bestaan. Die grootste gedeelte (76%) van 
die heffings en belasting bestaan uit die 
algemene brandstofbelasting en die Padon-
gelukfondsheffing. 

Die groothandelsprys van diesel in Suid-
Afrika word gereguleer. Grafiek 1 toon die 
samestelling van die groothandelprys van 
diesel in Maart vanjaar. Die Minister van 
Finansies het in sy begroting aangedui 
dat belasting op diesel in April met ‘n 
verdere 22 c/liter gaan styg, terwyl die 
Padongelukfondsheffing met 30 c/liter gaan 
toeneem. 

Dieselrabat vanaf April 
Die dieselrabat waarvoor produsente kwa-
lifiseer bestaan uit 40% van die algemene 
brandstofbelasting en 100% van die Pad-
ongelukfondsheffing. Vir Maart het die 
dieselrabat 23% van die groothandelsprys 
van diesel uitgemaak. 

Die aankondiging dat die algemene brand-
stof- en die Padongelukfondsheffing in April 
met 22 c/liter en 30 c/liter onderskeidelik 
gaan toeneem, bring mee dat die dieselra-
bat vanaf 283 c/liter na 321,8 c/liter in April 
gaan toeneem – vir 80% van regmatige ge-
bruik. Grafiek 2 toon hoe die dieselrabat 
oor tyd toegeneem het. 

Grafiek 1: Samestelling van die groothandelsprys van diesel in Maart vanjaar.

Grafiek 2: ‘n Aanduiding van hoe die dieselrabat oor tyd toegeneem het.

CORNÉ LOUW, senior ekonoom, Graan SA
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Verhoging = meer verant-
woordelikheid 
Uit die artikel is dit duidelik dat ondanks die 
feit dat heffings en belastings skerp toe-
neem, die dieselrabat ‘n noemenswaardige 
deel daarvan uitmaak. Dit alles spel uit dat 
ons in die landboubedryf die dieselrabat 
met die nodige omsigtigheid moet hanteer 
en ten alle tye moet beskerm – dit is van 
die min ondersteuningsmaatreëls wat ons 
wel ontvang.

Wenke vir dieselrabat
   Eis die dieselrabat op grond van ver-

bruik en nie op aankope nie. 
   Hou volledig boek van dieselgebruik op 

die plaas (vanaf die hoofverspreidings-
punte):
  Datum waarop diesel ingegooi is
  Hoeveelheid diesel ingegooi
  Beskrywing van voertuig
 Rede waarvoor diesel aangewend is,     
 moet duidelik beskryf word 

Neem kennis dat daar nog vir die finale 
logboeke van die Suid-Afrikaanse Inkom-
stediens (SAID) gewag word, wat die boge-
noemde inligtingbehoefte kan verander. Grafiek 3: Internasionale Brent-ruolieprys en die groothandelsprys van diesel. 

  Vir meer inligting oor die hantering van die diesel-
rabat en aktiwiteite wat kwalifiseer vir die dieselrabat, 
skandeer die QR-kode of besoek http://www.sars.
gov.za/AllDocs/LegalDoclib/SCEA1964/LAPD-LPrim-
Tariff-2012-19%20-%20Schedule%20No%206.pdf. 

Die een aspek wat uiters belangrik is by 
die gebruik van hierdie strategie is dat die 
produsent homself moet vergewis van die 
risiko’s verbonde aan die strategie – ver-
al indien die mark sterker begin verhandel 
en hoër as die maksimumvlak wat vasge-
maak is, begin verhandel. Indien die mark 
hoër as die trefprys van die verkoop-call 
verhandel, sal hy ‘n verlies op die verkoop-
call begin maak en daarom sal hy die 
graan op die kontrak moet lewer – wat 
dan die maksimumprys op hierdie prys -
vlak vasmaak. 

Grafiek 2 (op bladsy 47) is ‘n grafiese voor-
stelling van die gebruik van ‘n minimun/
maksimumstra tegie, gegewe verskillende 
prysbewegings met die kostes wat weer 

eens net die opsiekoste en -inkomste ver-
teenwoordig en nie ander bemarkingskoste 
nie. Grafiek 2 toon die minimumprys indien 
die markprys verder sou daal, terwyl die 
produsent in hierdie geval die potensiaal 
van ‘n maksimum opwaartse beweging van 
R200/ton het, sou die mark só reageer. 

Ten slotte
Produsente moet die risiko’s met betrek-
king tot die verskillende strategieë deeglik 
met hul graanhandelaars bespreek alvorens 
besluite geneem word oor die gebruik van ‘n 
spesifieke strategie. In terme van pryse het 
die produsent slegs een risiko waarteen hy 
homself wil beskerm en dit is ‘n prysda ling. 
Daarom moet hulle die voor- en nadele van 

die verskillende strategieë sorgvuldig oor-
weeg voor hulle besluite neem. 

Dit is ook noodsaaklik dat produsente die 
fundamentele faktore in die mark wat prys-
bewegings bepaal, in ag neem wanneer hul 
bemarkingsbesluite neem. Dit is essensieel 
dat hulle hul besluite so objektief moontlik 
neem. 

Kontantvloei is een van die belangrikste 
aspekte wat produsente moet beskerm 
– ver al in seisoene waar die pryse laag en 
die marges beperk is. Daarom moet hulle 
hul be sluite oordeelkundig neem en hulself 
vergewis van wat die impak op die besig-
heid se kontantvloei kan wees. 
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Vrywaring
Sover moontlik is alles gedoen om die akkuraatheid van hierdie inligting te verseker. Graan SA aanvaar egter geen 
verantwoordelikheid vir enige skade of verliese wat gely word as gevolg van die gebruik van hierdie inligting nie. 





A
pr

il 
20

18

52

OP PLAASVLAK

Deel 3
LUAN VAN DER WALT, landbou-ekonoom, Graan SA

saamgevatNA-STROOPBEMARKING 

Graan SA

Reeks

Alternatiewe om te oorweeg

i
n die vorige gedeeltes van die 
reeks is meer gefokus op wat na-
stroopbemarking is, asook die faktore 
waarop gelet moet word wanneer 
produsente na-stroopbemarking 
oor  weeg. In hierdie gedeelte van 

die reeks sal meer gefokus word op die 
verskillende alternatiewe wat pro dusente 
moontlik kan oorweeg vir na-stroop be-
markingsdoeleindes. 

Hierdie alternatiewe sluit die fisiese stoor 
van graan in, sowel as die gebruik van 
Safex-afgeleide kontrakte.

Stoor graan om later 
te verkoop
Die fisiese stoor van graan om later te 
verkoop, is sekerlik een van die mees 
algemene strategieë wat produsente oor-
weeg vir die na-stroopbemarking van 
graan. Dit is ook een van die strategieë wat 
algemeen deur produsente gebruik word 
vanweë die bekendheid daarvan. 

Dit word ook allerweë as die laer risiko 
strategie beskou, aangesien die produsent 
steeds beheer het oor die geproduseerde 
graan solank dit in sy besit bly. Daar is 
egter ‘n paar faktore wat produsente moet 
oorweeg wanneer hulle hierdie strategie 
inspan, waarvan koste en kontantvloei seker 
die belangrikste is. 

Indien die produsent nie die graan gedu-
rende strooptyd verkoop nie, maar opberg 
om later te verkoop wanneer die pryse 
moontlik meer gunstig verhandel, sal die 
produsent nie ‘n kontant-invloei tydens 
strooptyd ontvang nie. Dit kan moontlik lei 
tot druk op die produsent se kontantvloei 
en finansiële posisie. 

Dit is ook noodsaaklik dat produsente goed 
vertroud is met die kostes verbonde aan 
hierdie strategie. Die koste verbonde aan 

die stoor van graan strek verder as slegs 
die koste van opberging en produsente 
moet ook die rentekoste in ag neem wan-
neer hulle hierdie strategie oorweeg. 

Die stoorkoste verwys na die koste wat deur 
die produsent betaal moet word wanneer die 
fisiese graan in kommersiële stoorfasiliteite 
geberg word. Hierdie koste word algemeen 
as ‘n dagstoortarief per ton gehef. 

Die rentekoste verbonde aan die stoor 
van graan is tweeledig en bestaan uit die 
geleentheidsrente-inkomste wat die pro-
dusent verbeur omdat daar nie ‘n kontant-
invloei is nie, asook rentekoste op die 
uitstaande produksiekrediet indien dit nie 
gedek word nie. 

Verkoop en koop Safex-
termynkontrakte
Met die gebruik van hierdie strategie sal 
die produsent die geproduseerde graan na 
strooptyd in die mark verkoop en dan Safex-
termynkontrakte op die termynmark gaan 
koop. Die strategie is grootliks op dieselfde 
strategie as die stoor-strategie gebaseer en 
die produsent sal hierdie strategie oorweeg 
om te probeer wins maak uit prystoenames 
in die mark deur die loop van die seisoen. 

Deur die graan in die fisiese mark te ver-
koop, kry die produsent ‘n kontant-invloei 
tydens strooptyd, wat aangewend kan word 
om die produksiekoste te delg, terwyl die 
produsent homself steeds in die posisie 

Grafiek 1: Grafiese voorstelling van die wins en verlies per ton by die gebruik van ‘n Safex-koop-
termynkontrakstrategie.
Hierdie is slegs ‘n voorstelling. Grafiek 1 sluit nie inkomste van fisiese graanverkope in nie, maar slegs moont-
like wins en verlies by die gebruik van die strategie – gegewe verskillende prysbewegings. Winste word by die 
fisiese verkoopprys getel terwyl verliese daarvan afgetrek word.
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bevind om moontlik wins uit gunstige 
prysbewegings te maak sou die mark deur 
die loop van die seisoen op hierdie wyse 
reageer. 

Wanneer die produsent Safex-termynkon-
trak te koop, gee dit hom in die geleentheid 
om wins uit hierdie kontrakte te maak 
wanneer die markprys toeneem na ‘n hoër 
vlak as waarteen die kontrakte aangekoop is 
en hy dit dan weer verkoop. 

Die verskil tussen die aankoopprys en die 
koopprys van die kontrak sal dan die wins of 
verlies van die strategie bepaal. Indien die 
verkoopprys tydens die tydperk wanneer 
die produsent die kontrak moet sluit laer 
is as die aankoopprys, sal hierdie strategie 
op ‘n verlies uitloop. Dit is noodsaaklik dat 
produsente die risiko’s verbonde aan die 
strategie in ag neem. 

Omdat die produsent in die strategie, 
waar hy net kontrakte op Safex koop, hom 
vir die tydperk in ‘n spekulatiewe posisie 
bevind, is die risiko vir hom oneindig. 
Die produsent sal met die aankoop van 
kontrakte ‘n aanvangsmarge betaal en in-
dien die mark nie hoër verhandel nie, sal die 
produsent op ‘n daaglikse basis marges per 
ton moet inbetaal om die kontrak steeds in 
stand te hou. 

Hierdie strategie kan ‘n wesenlike negatie-
we impak op die produsent se kontantvloei 
hê en produsente moet die risiko’s en 
moontlikhede behoorlik opweeg wanneer 
hulle die strategie oorweeg. 

Veronderstel die produsent produseer 
witmielies en gedurende strooptyd (Julie) 
verhandel die mielieprys teen R1 800/ton 
en die Desember-termynprys verhandel 
teen R2 000/ton. Indien die produsent die 
verkoop- en kooptermynkontraktestrategie 
wil volg omdat hy van mening is dat die 
pryse goeie ondersteuning tussen Julie en 
Desember behoort te vind, sal die produ sent 
die mielies direk na stroop teen R1 800/ton
in die mark verkoop en die inkomste 
ontvang. 

Die produsent sal dan ‘n Safex-termynkon-
trak vir lewering in Desember teen die 
huidige Desember-termynprys van R2 000/
ton koop. Dit beteken dat die produsent se 
prysrisiko met hierdie strategie onbeperk 
is. Indien die markprys toeneem tot bo 
R2 000/ton, sal die produsent wins maak 
en indien die prys laer as R2 000/ton 
verhandel, sal die produsent met die stra-
tegie ‘n verlies maak. 

Grafiek 1 is ‘n grafiese voorstelling van die 
gebruik van die koop en verkoop van Safex-
termynkontrakte-strategie.

Verkoop die fisiese mielies 
en koop Safex-koopopsies 
(call-opsies)
Deur van die strategie gebruik te maak, bied 
die produsent aan homself die geleentheid 
om steeds ‘n voordeel uit ‘n stygende mark 
te kan trek, terwyl hy sy prysrisiko in die 
mark beperk. Wanneer die produsent van 
die strategie gebruik maak, sal hy die graan 
na strooptyd in die fisiese mark verkoop en 
dan koop-opsies op Safex koop. 

Dit sal vir die produsent ‘n kontant-invloei 
tydens strooptyd verseker waarmee hy sy 
produksiekoste vir die seisoen kan delg en 
die koop-opsie op Safex sal vir hom die 
geleentheid bied om wins te maak sou die 
markprys toeneem. 

Die produsent betaal egter ‘n premie vir 
die koop van die opsie en die produsent se 
risiko is beperk tot die opsiepremie. 

Grafiek 2 is ‘n grafiese voorstelling van 
die wins of verlies wat gely word met die 
gebruik van die Safex-koop-opsiestrategie. 

Veronderstel die produsent produseer 
witmielies en gedurende strooptyd (Julie) 
verhandel die mielieprys teen R1 800/ton en 
die Desember-termynprys verhandel teen 
R2 000/ton. Indien die produsent die call-
strategie wil volg omdat hy van mening is 
dat die pryse goeie ondersteuning tussen 
Julie en Desember behoort te vind, sal die 
produsent die mielies direk na stroop in 
die mark teen R1 800/ton verkoop en die 
inkomste ontvang. 

Die produsent sal dan ‘n call-opsie op Safex 
vir lewering in Desember teen die huidige 
Desember-termynprys van R2 000/ton koop 
en ‘n premie van R150/ton betaal. 

Dit beteken dat die produsent se risiko met 
die strategie beperk is tot en met R150/ton, 
maar dat die produsent steeds wins kan 
maak indien die pryse toeneem tot hoër as 
R2 150/ton.

Ten slotte
Alhoewel daar ‘n groot aantal verskillende 
alternatiewe is wat produsente kan aan-
wend vir bemarkingsdoeleindes, is dit 
nood saaklik dat produsente nie die hoofdoel 
van die strategie vergeet nie. Die eerste 
belangrike punt waarom die produsente 
na-stroopbemarking van die graan moet 
oorweeg, is om ‘n beter prys te probeer 
realiseer terwyl hy die risiko daaraan 
verbonde so laag as moontlik probeer hou. 

Die verskillende strategieë soos in die 
artikel genoem, is van die heel basiese 
strategieë wat produsente kan oorweeg 
– wat relatief maklik verstaanbaar en bruik-
baar is. Wanneer produsente hierdie stra-
tegieë inspan, is dit noodsaaklik dat hul 
hulself moet vereenselwig van die werking 
van die strategie en die risiko verbonde aan 
die strategie ten einde onnodige verliese te 
verhoed. 

In die volgende gedeelte van die reeks 
sal meer berekeninge met betrekking tot 
die verskillende strategieë gepubliseer 
word. 

Grafiek 2: Grafiese voorstelling van die wins en verlies per ton by die gebruik van ‘n Safex-call-opsie.
Hierdie is slegs ‘n voorstelling. Grafiek 2 sluit nie inkomste van fisiese graanverkope in nie, maar slegs moont-
like wins en verlies by die gebruik van die strategie gegewe verskillende prysbewegings. Winste word by die 
fisiese verkoopprys getel terwyl verliese daarvan afgetrek word.
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Werknemers belangrikste 
faktor in dié boerdery
– Graan SA/Syngenta Graanprodusent van die Jaar finalis

D
ie oostelike Hoëveld het besliste geleenthede, uitdagings 
en bedreigings wat enige produsent tot die uiterste toets. 
Dit is hier, in die Delmas-omgewing, waar mnr Jan Boshoff 
en sy vrou, Retha, hul gemengde boerdery bedryf. 

Hulle fokus daarop om die boerdery só te struktureer dat beide 
die saai- en veevertakking inkomste genereer. Ten einde die in-
komste tussen die vertakkings te balanseer, bedryf Boshoff en 
sy span ‘n eersteklas Bonsmarastoet. Hierdie stoet is hul trots en 
heelwat aandag word aan dié vertakking gegee. Die saaiboerdery 
bestaan uit die verbouing van droëlandmielies en sojabone, asook 
besproeiingsmielies, -sojabone en -ertjies. 

Duur lesse geleer
Omstandighede buite jou beheer kan ‘n boerdery maklik laat on-
dergaan. Boshoff het dit amper oorgekom en só belangrike lesse 
geleer. Om aan te hou bemark en om jouself die ruimte te gee om te 
kan beplan, is seker die belangrikste lesse wat hy hieruit geleer het. 

Deur jouself los te maak van die besigheid, dwing jou om op 
werknemers staat te maak. Dit het hy ten volle bemeester. Almal in 
hierdie onderneming moet hul kant bring om dit te laat slaag. Die 
Boshoffs is besonder gelukkig om ‘n seun, Chris, ‘n dogter, Ester 
Hertzog en ‘n skoonseun, Barry Hertzog, as deel van die span te hê. 

Finansiële bestuur
Finansies en die bestuur daarvan is die slagaar van enige besigheid. 
Sy dogter, Ester, bestuur hierdie gedeelte van die besigheid. 
Begrotings word deur elke afdeling van die boerdery saamgestel en 

word deur haar gebruik om ‘n jaarlikse kontantvloeibeplanning op 
te stel. 

Sy gebruik ‘n rekeningkundige program om rekord te hou van 
uitgawes en om seker te maak dat alle rekeninge op tyd en korrek 
betaal word. Finansiële bestuur gaan egter nie net oor rekordhouding 
nie, maar ook oor die kontrolering van die werklike uitgawes teenoor 
die begrote uitgawes. Op ‘n gereelde basis word die boerdery se 
inkomste-en-uitgawestate opgestel en vergelyk. Dit is dan ook hier 
waar die meeste foute opgespoor en reggestel word. 

Bemarking
Die volgehoue bemarking van die besigheid is essensieel om ‘n 
suksesvolle stoetveiling te waarborg. Ester neem leiding ook in 
hierdie afdeling. Die nuutste tegnologie word aangewend om kliënte 
en voornemende kliënte oor alles wat op die plaas gebeur, in te 
lig. Sy span sosiale media in en die plaas het sy eie Facebook-blad, 
webwerf en Twitter-rekening. Dit hou die boerdery in pas met 
die tyd. 

Instandhouding van werktuie
Op hierdie plaas word slim met fondse omgegaan. Die span word 
ingespan om dit doeltreffend te bestuur tot voordeel van die 
onderneming. Pa en seun, asook hul werkswinkelbestuurder, poog 
om die effektiwiteit van hierdie besigheid se trekkers op ‘n hoë vlak 
te hou. 

Die Boshoffs sal soms tweedehandse trekkers aankoop, dit herstel 
en effektief in hul boerdery aanwend. Die boerdery het as gevolg 
van hierdie benadering ‘n geleentheid in die mark geïdentifiseer en 

OP PLAASVLAK Graanprodusent van die JaarBestuurspraktyke

54

PIETMAN BOTHA, SA Graan/Grain redaksiespan

 1: Voor: Retha en Jan Boshoff, met kleinseuns Jan-Hendrik en Christof Hertzog. Agter: Chris Boshoff by Ester en Barry Hertzog. 
  2: Spilpuntboerdery vorm ‘n integrale deel van dié boerdery. Die gewasse wat hier verbou word, word bestuur vir optimale produksie.
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nou word daar op ‘n gereelde basis implemente gekoop, herstel en 
weer verkoop. Hulle adverteer gereeld in die media en sodoende 
word groot getalle van hul toerusting gekoop en verkoop. Nie net 
word wins gemaak nie, maar daar word ook werksgeleenthede vir 
werkers geskep en onderhou.

Mynbou-aktiwiteite
Mynbou-aktiwiteite raak toenemend ‘n bedreiging en prospek -
tering kom al hoe meer na vore. Die onvoorspelbaarheid van 
wanneer waar geprospekteer en gemyn mag word, maak van 
langtermynbeplanning ‘n groot uitdaging. 

Boshoff vereis eers ‘n omgewingsimpakstudie voordat daar ge-
prospekteer kan word.

Die Boshoffs laat egter nie toe dat dit hul van stryk bring nie en 
fokus op die toekoms.

Menslike hulpbronne
Effektiwiteit en winsgewendheid is op hierdie plaas van groot be-
lang. Werknemers bly steeds die belangrikste faktor om effektiwiteit 
en doeltreffendheid te verhoog. Die Boshoffs doen moeite om hul 
werknemers se prestasie op gereelde basis te monitor en seker te 
maak dat hulle binne die riglyne presteer. 

Goeie kommunikasie is essensieel. Gereelde vergaderings waar 
alle bestuurders teenwoordig is, word gehou en sodoende is 
alle bestuurders 100% ingelig oor wat elke afdeling se verant-
woordelikhede is. Tydens vergaderings word vindingryke planne 
uitgeruil en kry almal geleentheid om hul planne te deel.

3

5

4

  3: ‘n Indrukwekkende blok sojabone. Ongeveer 50% van die lande word met soja beplant.
  4: Vir die mielievertakking is maksimum wins per hektaar ononderhandelbaar. Bemarking vorm ‘n integrale deel van mielieverbouing.
  5: Die Boshoffs bedryf ‘n voorslag Bonsmarastoet en poog om die beste genetiese materiaal aan die bedryf te lewer. 
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  raak ontslae van al die  
gewone verdagtes
Kompetisie deur grasonkruide verhoed dat kleingraan sy volle opbrengspotensiaal 

kan bereik. Verhoed dat dit gebeur met AXIAL®

1. Beheer 3 van die belangrikste grasonkruide: wilde hawer, kanariegras en raaigras

2. Is ten volle sistemies wat verhoogde effektiwiteit en betroubaarheid verseker

3. Help om onkruidweerstand in jou lande te bestuur

AXIAL®. Die slim manier om grasonkruide te beheer en verhoogde 

effektiwiteit en betroubaarheid te verseker.

@SyngentaSA



Stukwerk word ingespan om elke deeltydse arbeider se effektiwiteit 
ten beste te benut. Dit dra daartoe by dat kostes in toom gehou 
word en arbeiders volgens prestasie vergoed kan word. Groepsdruk 
verhoog die effektiwiteit van arbeid dramaties. Daar is tans spanne 
op die plaas wat net vir kontrakwerk aangestel word. Die spanne 
sal byvoorbeeld mieliekoppe optel of hul kapasiteit word vir die 
uitdun van bloekomplantasies aangewend. 

Bestuurspraktyke
Kultivarkeuse is die eerste stap om produksie te optimaliseer. Die 
keuse van kultivars word gebaseer op proewe wat op die plaas en 
in die omgewing gedoen word. Hierdie inligting word vanaf groot 
insetverskaffers bekom om te verseker dat die proewe korrek 
gedoen word en dat die inligting op die regte manier verwerk word. 

Presisieboerdery word in samewerking met Omnia ingespan om 
die winsgewendheid van die plaas te optimaliseer. Die effektiwiteit 
van produksie word met die doeltreffendheid van kapitaalaanwen-
ding gekombineer ten einde die beste winste te verseker. 

Daar word veral met die toediening van onkruiddoder verseker 
dat die produk die beste geleentheid op effektiwiteit het. Die Delta 
T-meter word ingespan om die optimale tyd van toediening te bepaal. 
Deeglike rekords van wat waar geplant is verminder ook die kans dat 
die verkeerde onkruiddoder op die verkeerde gewas gespuit word. 

Gewasse word volgens die behoeftes van die mark aangeplant, 
maar die winsgewendheid van die boerdery kry altyd voorkeur. Op 
die oomblik word daar gepoog om ongeveer 50% van die lande 
met sojabone en 50% van die lande met mielies te beplant. Hierdie 
wisselboustelsel het bepaalde voordele – waarvan een is om die 
beperkte hulpbronne optimaal aan te wend. 

Ten einde risiko te verskans, word ‘n grootvee-eenheid vir elke 
droëland-geplante hektaar op die plaas aangehou. Verder word 
die gewaspryse voor-seisoen aktief bestuur en alles moontlik 
word gedoen om die hoogste gemiddelde pryse te realiseer. Die 
moontlikheid van graanopberging word ook ondersoek, maar die 
winsgewendheid daarvan sal dikteer of dit sal realiseer. 

Kuddebestuur
Deur te poog om voortdurend beter winste te maak, sal verseker ‘n 
bydrae lewer om jou te ondersteun om ‘n reuse-terugslag te oorleef. 
In graanproduksie is winsgewendheid belangriker as opbrengs. In 
die stoetveebedryf gaan dit ook oor wins, maar die genetika van 
die kudde, asook die aanpasbaarheid van die beesras, is van kardi-
nale belang. 

Effektiewe kuddebestuur waarborg dat die veevertakking winsge-
wend is en dit is hier waar skoonseun Barry, as kuddebestuurder, 
‘n kardinale rol vervul. Die stoet dwing die boerdery om vooruit te 
beplan. Die behoeftes van die toekoms moet voorspel kan word en 
daarvoor moet geteel word. Boshoff het in sy kudde die genetika 
om poena-Bonsmara-bulle te teel. In die toekoms mag hierdie 
eienskap dalk betreklik handig te pas kom.

Toekoms
Boshoff en sy span bestuur die besigheid om te kan aanhou groei 
en ook om dit van geslag tot geslag oor te gee. Met hierdie doel 
in gedagte word planne aktief beraam om te bepaal hoe hulle die 
volgende geslag in die boerdery gaan inbring sonder om die be-
sigheid op risiko te plaas. 

Hy bly groot droom, maak planne om die drome te verwesenlik, 
neem sy werknemers en insetverskaffers saam en laat die ge-
meenskap ook in sy welvaart deel. Dit dra daartoe by dat almal in die 
omgewing ‘n beter plek het om in te woon en te werk. 

Opheffingswerk was en is Boshoff se passie. Hy het voorheen 
‘n groot rol gespeel om te verseker dat plaaslike gemeenskappe 
fi nansieel ondersteun word. Omstandighede sien tans dramaties 
anders daaruit, maar hy poog steeds om die ontwikkelingswerk 
voort te sit. 

Rig navrae oor hierdie artikel aan Jan Boshoff by 082 388 0912 of 
Pietman Botha by 082 759 2991. 

Werknemers belangrikste faktor

6

  6: Mense laat alles gebeur. Met ‘n goeie werkspan word alle take moeiteloos afgehandel en deel almal in die welvaart wat geskep word.
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Benefits of winter cover crops 
in a mixed farming system

W
ith a total of only 14% land suitable for arable cropping, 
South Africa is not well endowed with resources for 
dryland (rainfed) farming. Soil degradation often occurs 
due to monoculture cereal production, intensive tillage 

and limited crop rotation. 

In conservation agriculture (CA) systems, crop rotation that includ es 
soybean and sunflower produces limited amount of crop residues 
with associated problems. These crops are mostly grown on sandy 
soils and erosion is a common phenomenon, especially when crop 
residues leave insufficient soil cover during winter. Without suffi-
cient cover these sandy soils often develop crusts after rain events. 

The impermeability of these crusts leads to runoff, soil erosion and 
eutrophication of water resources. When these conditions prevail 
during and after a winter fallow period, arable soil is vulnerable 
to degradation, water loss and weed infestation. Winter or cool 
season cover crops are seen as an ideal CA practice to combat 
these problems.

Cool season cover crops 
The most commonly used cover crops fall into one of three broad 
groups or families. General information on key aspects of these 
three groups is mentioned below. 

Small grains (grasses)
This functional group includes grasses like rye, triticale, oats and 
black oats (Photo 1a and Photo 1b). Winter cereals are the most 
widely used winter cover crops as part of the crop rotation system.

These crops have a fibrous root system that will benefit the forma-
tion of soil organic matter deep in the soil profile. Oats is preferred 
for grazing. Biological production varies between 3 t/ha/year to 
5 t/ha/year for the different crops. All crops in this particular func-
tional group will form associations with arbuscular mycorrhiza 
fungi (AMF). 

Rye, when left to mature, has a high C:N ratio and will form a better 
mulch that will cover the soil for long periods. Planting into rye after 
termination might lead to the immobilisation of N by microbes in 
the process of breaking down the mulch. 

Winter cereals are typically planted in late summer through early fall 
(February to March). Planting winter cereals as part of a mixture, af-
ter early rain in September in the North Eastern Free State, was also 
successful and supplied valuable grazing during November. 

Grasses respond well to N fertiliser and increased biomass produc-
tion and root development is common after application. It is sug-
gested that 40 kg - 60 kg N is applied at planting.

Brassicas
Brassica cover crops have grown in popularity recently due to their 
ability to provide many of the same benefits as grasses, but with 
residues that break down more rapidly after termination. Radish is 
by far the most productive cool season crop with between 8 t/ha to 
10 t/ha dry matter (DM). 

In the water table sandy soils of the North West Free State, it raised 
the soil carbon at a depth of 80 cm by the value of 0,3% during a sin-
gle season. Brassicas often used in mixtures include turnips, radish 
(fodder and tillage) and kale (Photo 2). 
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ON FARM LEVELConservation agricultureCover crops / Integration of livestock

GERRIE TRYTSMAN, ARC-Animal Production

1a
1b

2

  1a: Winter small grains (grasses) sole stand.
  1b: Winter small grains (grasses) delayed intercropping in maize.
  2: Brassicas (radish).
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ON FARM LEVEL Conservation agriculture

Certain brassicas are also becoming well known for their ability to 
produce a large taproot that is effective in breaking soil compaction. 
As brassicas decompose, they produce chemical substances that 
can fumigate the soil and kill plant parasitic nematodes. 

Brassicas is a non-mycorrhizal plant family and evolved on disturbed 
sites with ample available P. When livestock graze on brassica pas-
tures, bloat might occur, but in a mixture, this does not seem to 
happen. In a pure stand, infestation of bagrada bugs is a common 
occurrence and can destroy the crop.

Legumes
Legumes in association with nitrogen-fixing bacteria have the ability 
to ‘fix’ nitrogen from the atmosphere. Inoculation is thus essential. 
Some of that ‘fixed’ nitrogen will be available to provide low-cost 
nitrogen for the following summer crop, a very important feature 
that makes planting of legume cover crops practical and economi cal. 
Legumes are valued as cover crops in integrated systems for their 
high feeding value. 

Common legumes used as winter cover crops in cropping systems 
include vetch (hairy and grazing vetch), sweet clover and crimson 
clover. To survive the winter, legumes should be planted at such a 
time that it is well developed before first frost. 

In a North West Province trial (Ottosdal) vetch was planted as pure 
and mixed stands and with a C:N ratio of 15 it contributed to N 
mineralisation (Photo 3a and Photo 3b). The amount of N added 
by legumes varies among species, but it is directly proportional to 
the amount of biomass produced. 

The residues of cool season legumes break down fast after termina-
tion. Legume plants also have the ability to form associations with 
mycorrhizas. 

Crop mixtures: Why?
Single species leave resources partially unexploited, leaving room 
for other species to continue or complete the resource exploitation. 
More diverse systems are hence more productive due to increased 
niche complementarity or resource use efficiency. 

Grass-legume mixtures can be particularly advantageous because 
they combine the benefits of both and quickly lead to a good 
canopy cover (Photo 4). The presence of N-rich legume residues 
can also help break down grass residues more quickly. Disadvan-
tages of mixtures can include increased seed cost and more compli-
cated management. 

Potential benefits of cool season 
cover crops
The potential benefits of cool season cover crops are explained in 
Table 1.

Practical suggestions implementing cool 
season cover crops
Planting of cool season cover crops
Depending on the producer’s objectives, three opportunities exist 
where cool season cover crops can be established: 
   Intercropping into standing maize can be an effective establish-

ment method for certain cover crops in short-season environ-
ments. In general, legumes and brassicas with extended seedling 
growth are candidates for in-season seeding (typically from De-
cember to January in the summer rainfall area) (Photo 5). Plant-
ing cereals (grasses) during this period is not recommended, as 
these species have a higher initial light requirement. Spreading 
seed with fertiliser spreader or using tailor made drills can be 
used when maize is in four to eight leave stage.

   Seeding at physiological maturity of grain crops (i.e. during Feb-
ruary or March in maize or soybeans) can provide additional time 
for establishing grasses and grass-legume mixtures as relay or 
delayed intercropping (Photo 6). As the grain crop dries down, 
sunlight breaks through the canopy and improves conditions for 
germination and early cover crop growth. Seeding cover crops 
into mature maize requires high-clearance or aerial seeding 
equipment. 

   Seeding cool season cover crops after soybeans are harvested 
can simplify the planting process. In the Vrede area, a mixture of 
cool season cover crops was planted after soybeans were har-
vested, followed with 40 mm of rain. Livestock was introduced 
later in winter (Photo 7).

Putting seed mixtures together
This outcome will depend largely on the producer’s objective. In 
the drier North West Province, for example, creating water saving 
mulches should be a priority. Rye and black oats can produce resi-
dues that decompose slowly. During the first two months after plant-
ing cash crops, evaporation from the soil surface should be curbed 
with soil cover. In areas where rainfall is more reliable, legumes can 
reduce input cost by adding N. 

A typical mixture for the Vrede and Reitz areas as proposed by 
Barenbrug, is as follows:
   10 kg/ha black oats
   5 kg/ha stooling rye
   3 kg/ha vetch
   5 kg/ha fodder peas

Benefits of winter cover crops

3a
3b 444

 3a: Winter legumes (grazing vetch), sole stand.
 3b: Winter legume (vetch) delayed intercropping in maize.
  4: Winter cover crop mixture with grasses, brassicas and legumes.
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POTENTIAL BENEFIT DESCRIPTION

Sustainable intensification Cool season cover crops expand and intensify summer cropping systems and keep production 
at a high level over a long period. It allows us to use resources (sunlight, residual moisture and 
-nutrients) optimally. Spatial and temporal intensification making use of intercropping systems is 
made possible. 

CA Starting with CA can be a daunting experience for first timers. Cool season cover crops allow 
ample time to correct soil nutrients, uplift compaction, get rid of problem weeds (e.g. kweek) and 
build a soil mulch. CA without diversity and soil mulch is doomed to be a failure.

Integration of livestock Cool season cover crops’ nutritional content is high and productive animals (lactating cows, 
weaners and growing sheep) can benefit from utilising them. 

General Cover crops scavenge soil nutrients as they grow and ultimately release them for following crops 
to use. This reduces the potential of nutrient losses, especially N.
Cover crops reduce crusting, runoff, and protect soil against wind and water erosion.
Cover crops biomass contributes to soil organic matter, which helps to improve soil structure, 
water infiltration, and water-holding and nutrient-supply capacity.
Cover crop roots can act as ‘living ploughs’ breaking up compacted soil layers. 
Cover crop residues increase water infiltration and limit evaporation. This helps to reduce mois-
ture stress during drought conditions.
Leguminous cover crops fix N as they grow. This N mineralises after the cover crop is terminated 
and becomes available for use by future crops.
Cover crops shade the soil, which can reduce high surface temperatures, weed germination and 
growth. Some cover crops also have an allelopathic effect on weeds.

TABLE 1: POTENTIAL BENEFITS OF COOL SEASON COVER CROPS.

   0,5 kg/ha fodder radish
   0,5 kg/ha tiller radish
   0,5 kg/ha rape

Total seeding density of 24,5 kg/ha.

Terminating the cover crop 
The use of a roller-crimper is a handy tool to terminate cover crops. 
Small grains are very sensitive during the soft dough stage and will 
terminate through crimping. If left too late viable seed can create 
problems as weeds during planting of cash crops. Often producers 
will use glyphosate after rolling small grain to get rid of other weeds.

Brassicas and legumes are not killed successfully by using a roller 
crimper. A good herbicide programme to terminate legumes and 
brassicas is a mix of glyphosate and 2,4-D or dicamba. Glyphosate 
alone is not a recommended programme to kill a legume such as 
hairy vetch since its performance is variable. 

Plant growth regulators such as 2,4-D and dicamba are effective, but 
also require some delay (one to two weeks) between application and 
maize planting to avoid herbicide injury. Faster desiccation by using 
paraquat and 2,4-D or paraquat and atrazine is also a possibility.

Grazing of cover crops
Cool season cover crops are preferably utilised or managed by live-
stock through mob grazing, also called short duration grazing and 

ultra-high-density grazing. The main purpose of this grazing prac-
tice is to increase competition among livestock, concentrate urine 
and manure and trampling more plant material onto the soil surface. 
The amount of biomass utilised and trampled by grazers should be 
managed, for example through different camp sizes (using electrical 
fences) (Photo 8). 

Mob grazing (e.g. grazing intervals) still needs more research in 
South Africa. A temporary recommendation is to move livestock 
daily if shorter intervals are impractical. Creating an inclusion zone 
where livestock can be ‘parked’ during periods of bad weather, or 
when you have to work with the animals, will make implementation 
more manageable. 

Conclusion
Cool season cover crops use substantial volumes of water and it 
is imperative that response farming principles are adhered to. The 
recharge of the soil profile with soil moisture before planting grain 
crops is necessary and grain crops should only be planted after suf-
ficient rain (20 mm in 24 hours). As organic matter in the soil increas-
es, more water will infiltrate and more plant available water will be 
stored in the soil. Pest problems might occur due to the availability 
of more food. 

For more information contact Gerrie Trytsman at 
gtrytsman@arc.agric.za. 

8

5 6 7 8

 5: Intercropping winter and summer cover crop mixture with maize.
  6: Delayed intercropping with winter cover crops in soybeans.
  7: Winter cover crops planted after soybean, Vrede area.
  8: Mob grazing on winter cover crops. 



Groot getalle speenkalwers word jaarliks in voerkrale op plase afgerond. Hierdie stelsel laat die speenkalfprodusent en/of 
mielieprodusent toe om self waarde tot sy produk te voeg. Die winsgewendheid van hierdie ondernemings word grootliks bepaal 
deur die verhouding tussen die speenkalfprys, die mielieprys en die vleisprys.

Om 'n speenkalf suksesvol te voer en te bemark, is daar verskeie belangrike faktore wat aandag moet geniet. Hier volg 'n paar 
van die belangrikste aspekte waaraan aandag gegee behoort te word:

 Voer. Sowat 1.2 ton voer word benodig om 'n speenkalf markklaar te voer. Hierdie voer bestaan uit sowat 70% graan en/of 
“hominy chop” met die verdere 30 % wat opgemaak word uit 'n afrondingskonsentraat, 'n hoë-proteïen konsentraat (HPK) en 

mielieprys en die vleisprys, tot 'n groot mate die produsent se winsgewendheid gaan bepaal.

 Speenkalf. Die grootste enkele inset in hierdie ondernemings is die aankoop of waarde van die speenkalf. Dit is uiters belangrik 
dat die speenkalfprys nie te hoog is nie. Die waarde van die speenkalf (R-c/kg) word hoofsaaklik bepaal deur die massa en kwaliteit 
van die kalf. 'n Goeie kwaliteit speenkalf kan voer doeltreffend in vleis omskakel. Die tipiese gewig van die ideale speenkalf is tussen  
200 kg en 250 kg.

 Fasiliteite. Groter voerkrale (500 plus staande) maak gewoonlik van goed-ontwerpte voerkrale gebruik. 'n Speenkalf kan egter 
ook suksesvol afgerond word in basiese fasiliteite soos 'n klein kampie met 'n voerbak, deur gebruik te maak van die Voermol-
stelsel en Voermol SB 100 (V4498) of Voermol Beefmaker (V7535).

 Water. Koel drinkwater van goeie gehalte is van uiterste belang. 'n Speenkalf benodig sowat 50 liter koel en skoon  
drinkwater per dag. Op 'n warm dag kan die behoefte na drinkwater heelwat hoër wees.

 Eindmassa. 'n Eindmassa van 440 kg of meer sal 'n karkas (A2/3 graad) van ten minste 250 kg lewer. 'n Goeie kwaliteit kalf 
behoort hierdie massa na ongeveer 120 dae in die voerkraal te bereik.

 Mortaliteit. Kalwers moet reg geprosesseer word (entings, doserings, behandelings, inplantate, ens.) ten einde mortaliteit tot  
'n minimum te beperk.

 Ligging. 'n Voerkraal moet ideaal gesproke naby aan die graan en die mark geleë wees ten einde vervoerkoste te minimaliseer.  
Onthou, 'n tipiese speenkalf weeg 220 kg en benodig sowat 700 kg graan om uiteindelik 'n markgereed bees van 440 kg met  
'n karkas van 250 kg te produseer.

VOERMOLKONSENTRATE

Voermol SB 100 (V4498) word gewoonlik aangewend deur kleiner voerkrale (500 kalwers en minder) met beperkte fasiliteite en hande-arbeid. 
Die Voermolstelsel vereenvoudig die voer van speenkalwers en lewer goeie resultate. Meng eenvoudig 200 kg Voermol SB 100 met 800 kg 
graan (heel-mielies of “hominy chop”) en voer die mengsel ad lib. saam met afsonderlik ad lib.-hooi (of mieliereste, koringstrooi, ens.). Met die 
Voermol-vetmestingstelsel word slegs basiese fasiliteite benodig. Die minimum vereiste is 'n voerbak of voerkrip waarin die Voermol SB 100- 
mieliemengsel ad lib. gevoer word saam met hooi in 'n hooirak. Die hooi kan ook in die vorm van veldweiding in 'n klein kampie voorsien word.

Waar beter mengfasiliteite beskikbaar is of kuilvoer gebruik word, word Voermol SB 100 in volledige voermengsels 
aanbeveel. Voermol SB 100 word ook suksesvol gebruik vir die voer van bulle en in Fase D-rantsoene. Sien gerus die 
Voermol-produkhandleiding vir meer besonderhede.

Voermol Super 80 (V6059) is 'n hoogs gekonsentreerde produk. Gevolglik is die insluitingsvlak laag en is dit belangrik 
dat die voer behoorlik gemeng word met die hulp van goeie mengfasiliteite soos 'n mengwa. Weens die lae insluiting 
van Voermol Super 80, word die Voermol-stelsel nie aanbeveel nie. 

Voermol Zilmol (V16978) bevat die ß-agonis, Zilpatherol-HCl. Hierdie partisie-agent verhoog die neerlegging van spier 
(proteïen) ten koste van vet (energie). Gevolglik kan 'n kalf wat reeds die A2 vetheidsgraad bereik het, vir 'n verdere 
sowat 30 dae gevoer word sonder om oorvet te word. Sodoende word die positiewe voermarge ontgin deur diere 
langer te voer en verhoog winsgewendheid aansienlik. Terselfdertyd verhoog die uitslagpersentasie met sowat twee 
persentasiepunte. Die onttrekkingsperiode vir Zilpatherol-HCl is tussen drie en sewe dae. 

Vir volledige meng- en voerinstruksies raadpleeg die Voermol Produkhandleiding,  
www.voermol.co.za of skakel die naaste Voermolagent.

Ulrich Müller, Voermol  
VOERKRAALAFRONDING VAN SPEENKALWERS



Dieresiektes wat die mens aantas 

D
ie dinamiese verhouding of band tussen mens en dier 
geniet wêreldwyd aandag vanweë die wedersydse voordele 
wat dit vir albei partye inhou. 

Tans woon ongeveer 55% van die wêreld se bevolking in stede, 
maar daar word verwag dat hierdie persentasie gaan verhoog. In die 
meer ontwikkelde lande bly ongeveer 74% van die mense in stede, 
terwyl 44% van die mense in onderontwikkelde lande stedelinge 
is. Teen die jaar 2050 kan die syfers in die omgewing van 58% tot 
75% wees. In die betonoerwoud is menslike kontak met plant en 
dier noodsaaklik, maar nie verseker nie, terwyl dit op die platteland 
ongehinderd voortgaan.

Diere word al hoe meer aangewend as plaasvervanger vir 
maatskaplike tussenwerking in tehuise vir bejaardes, kinder bewaar-
skole en hospitale. Troetel- en geselskapdiere dien dus ener syds 
as voorwerpe vir spanningsontlading en andersyds as skakel met 
die natuur. Troeteldiere het ‘n belangrike invloed op hoe mense oor 
hulself en oor die lewe voel. Hulle tree met buitengewone talent soos 
onderwysers en genesers op. Die emosionele, sosiale en fisiese 
bydraes en voordele van troetel- en geselskapdiere (veral honde) is 
onontbeerlik vir mense.

Emosionele voordele
   Die gemoedstoestand van die mens word verbeter. Troeteldiere 

verlaag die gevoel van eensaamheid en isolasie omdat hulle 
kameraadskap bied.

   Daar is iets om voor te sorg en om te gee. Baie ouer mense wat 
alleen bly, sal jou vertel dat sy troeteldier die rede is waarom hy 
wil leef.

   Mense pas makliker aan na erge siektes en die dood. Kinders 
praat baie keer met hul troeteldiere vir troos indien ‘n vriend 
of familielid gesterf het. Bedroefde volwassenes wat nie ‘n 
nabye bron van ondersteuning het nie, beleef minder depressie 
indien hulle troeteldiere besit.

   Mense is minder angstig en voel veiliger. Troeteldiereienaars wat 
honde het, is geneig om minder bang en bedreig te voel dat hulle 
dalk ‘n slagoffer van misdaad sal wees.

   Hul bevorder ontspanning en verminder alledaagse stres. 
Troeteldiere kan daartoe bydra dat mense meer ontspanne 
is, dan is hulle konsentrasie nie op probleme en kwellinge 
toegespits nie.

   Fisiese kontak met diere. Die geleentheid om iets aan te raak 
soos ‘n troeteldier is psigologies belangrik vir die mens. 

   Mense bly aktief. Om ‘n troeteldier te besit, lewer ‘n groot 
bydrae om die mens aktief te hou. Die mens kry nie net oefening 
omdat hy met sy troeteldier stap nie, maar verhoog sy aktiwiteit 
deur kos vir die troeteldier te gee, hom te borsel en ook met 
hom te speel.

   Troeteldiere dra by tot beginselvastheid of konsekwentheid. 
Om te sorg en om te gee vir ‘n troeteldier het ‘n aansienlike 
uitwerking op ‘n mens se roetine. Dit gee vir die mens ‘n taak om 
elke dag te verrig en waarna hy ook elke dag kan uitsien.

Sosiale voordele
   Dit skep ‘n gevoel van welstand en nabyheid. Opnames wat 

gedoen is voordat en nadat ‘n gesin ‘n troeteldier gekry het, 
wys dat ‘n gesin gelukkiger is nadat die troeteldier tot die gesin 
toegevoeg is.

   Gesprekvoering word gestimuleer. Mense by ‘n dierekliniek voer 
meer geredelik met mekaar ‘n gesprek in die teenwoordigheid 
van ‘n hond, as wanneer die hond nie daar is nie.

   Aanmoediging van interaksie. Inwoners van langtermyn-
versorgingsfasiliteite is meer gewillig om aktiwiteitsessies waar 
‘n dier teenwoordig is, by te woon.

Fisiese voordele
   Die eienaars van honde se kanse om langer te leef na ‘n hartaan-

val is gunstiger.
   Persone met troeteldiere het laer vlakke van cholesterol en 

trigliseriede, vergeleke met persone wat nie troeteldiere het 
nie. In ‘n studie wat dit bewys het, was beide groepe se diëte, 
gewigte en rookgewoontes dieselfde.

   Persone wat strestoetse of fisiese ondersoeke in die 
teenwoordigheid van ‘n hond ondergaan, se hartspoed en 
bloeddruk verlaag gedurende die toetse.

   Troeteldiereienaars het soms beter fisiese gesondheid, omdat 
hul ‘n behoefte aan oefening het en hul troeteldiere wil versorg.

   Hul verminder doktersafsprake en geringe gesondheidspro-
bleme. Die gebruik van voorskrifmiddels en die totale koste vir 
die pasiënt se versorging in die verpleeginrigting daal wanneer 
geselskapdiere deel van die behandeling uitmaak.

   Sommige persone wat periodieke epileptiese aanvalle kry, sê 
dat hul honde dit aanvoel (voorspel) voor hyself dit besef.

   Daar is diere wat die eienaar bewus maak van episodes of 
ontwikkelende voorvalle van hipoglikemie (bloedsuikergebrek) 
en dit gee die eienaar kans om aksie te neem in die voorkoming 
van ‘n koma.

Honde en katte is die mees algemene troeteldiere wêreldwyd. Dit 
is noodsaaklik dat die gesondheidstatus van elke troeteldier en 
geselskapdier bo verdenking is en om te verseker dat kontak met 
die diere nie soönotiese besmetting (troeteldierverbondesiektes) 
sal veroorsaak nie. Voedsame, gebalanseerde kos vir troeteldiere 
en geselskapdiere is beslis ononderhandelbaar vir optimale 
gesondheid en immuniteit wat siektes kan weerstaan (byvoorbeeld 
sarkoptidose of scabies). 

Vir meer inligting hieroor, kontak dr Jan du Preez by info@zoonoses.
co.za of besoek www.zoonoses.co.za. 
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OP PLAASVLAKDiere

DR JAN DU PREEZ, veterinêre spesialis: Volksgesondheid

  Troeteldiere word al hoe meer as plaasvervanger aangewend vir maat-
skaplike tussenwerking in tehuise vir bejaardes. Hierdie papegaai het 
emosionele, sosiale en fisiese voordele vir sy eienaar. 

Deel 2: Mens-dierverhouding en voordele van diere
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Eerste reënvalvooruitsigte 
vir die winter

D
ie eerste aanduidings vir reënval oor die tradisionele 
winterreënvalstreke is uit. Die voorspellingsisteem wys 
dat daar ‘n groter waarskynlikheid vir bo-normale reënval 
(Figuur 1) oor gedeeltes van die Wes-Kaap gedurende Mei, 

Junie en Julie is. 

Alhoewel die oorspronklike voorspelling ‘n wyer area vir bo-normale 
reënval (linkerkantste grafiek in Figuur 1) aandui, is dit net gedeeltes 
van die Wes-Kaap wat marginale vaardigheidsvlakke bereik. Vir 
beplanningsdoeleindes word lesers aangeraai om, waar moontlik, 
te wag vir toekomstige voorspellings om te sien of daar ‘n konstan-
te aanduiding is vir ‘n spesifieke rigting (bo- of onder-normaal) 
van reënval.

Die regterkantste grafiek in Figuur 1 toon wat die normale reënval 
gewoonlik is en dui aan dat reënval vinnig begin verbeter oor die 

Wes-Kaapse gedeeltes. Nietemin, gegewe die huidige toestand 
van die droogte oor die suid-weste en suidelike gebiede, word le-
sers aangeraai om spaarsaam met water te werk totdat reën die 
waterbronne begin aanvul.

Wat temperature betref, is daar ‘n groter waarskynlikheid van bo-
normale minimum- en maksimumtemperature (Figuur 2 en Figuur 3) 
vir die suid-westelike gedeeltes van die land. Alhoewel dit in geheel 
‘n gematigde winter kan beteken, is daar nog steeds kanse vir intense 
koue periodes wat gewoonlik gepaardgaan met kouefrontsisteme. 

Ongelukkig kan hierdie sisteme nie spesifiek op ‘n seisoenale 
tyd  skaal voorspel word nie en lesers word aangeraai om kort-
termynweervoorspellings en waarskuwings vanaf die Suid-Afri-
kaanse Weerdiens (SAWD) dop te hou. 

AKTUEEL

COBUS OLIVIER, wetenskaplike: Voorspellingsnavorsing, Suid-Afrikaanse Weerdiens

Figuur 1: Reënvalvoorspellings vir Suid-Afrika vanaf Mei vanjaar tot Julie vanjaar, gegewe die mees waarskynlike uitkoms rakende bo- en onder-normale 
reënval. Die middelste grafiek wys waar die voorspellingsisteem nie voldoende vaardigheid het om betroubare voorspellings te maak nie (verwys na wit 
kleur). Die grafiek aan die regterkant wys die normale klimatologiese reënval vir Mei, Junie en Julie in millimeter (mm).



Figuur 2: Minimumtemperatuurvoorspellings vir Suid-Afrika vanaf Mei vanjaar tot Julie vanjaar, gegewe die mees waarskynlike uitkoms rakende bo- en 
onder-normale reënval. Die middelste grafiek wys waar die voorspellingsisteem nie voldoende vaardigheid het om betroubare voorspellings te maak nie 
(verwys na wit kleur). Die grafiek aan die regterkant wys die normale klimatologiese minimumtemperatuur vir Mei, Junie en Julie in °C.

Figuur 3: Maksimumtemperatuurvoorspellings vir Suid-Afrika vanaf Mei vanjaar tot Julie vanjaar, gegewe die mees waarskynlike uitkoms rakende bo- en 
onder-normale reënval. Die middelste grafiek wys waar die voorspellingsisteem nie voldoende vaardigheid het om betroubare voorspellings te maak nie 
(verwys na wit kleur). Die grafiek aan die regterkant wys die normale klimatologiese maksimumtemperatuur vir Mei, Junie en Julie in °C.
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Maak seker jy voldoen aan die brandwet

D
ie Nasionale Wet op Veld- en Bosbrande (Wet 101 van 
1998) is hierdie jaar 20 jaar oud. Heelwat vrae oor 
wat die implikasies van die wet vir hulle is en wat hulle te 
doen staan word steeds deur produsente gevra. 

Dit is kommerwekkend dat só ‘n mate van onkunde bestaan oor 
wetgewing waaraan grondeienaars reeds twee dekades lank be-
hoort te voldoen. Deur die wet en sy implikasies so bietjie uit te 
pluis kan ons sin daarvan maak en sien dat hierdie stuk wetgewing 
eintlik ‘n uiters handige stuk gereedskap is in die pro dusent se 
deurlopende risikobestuursplan en die aksies wat hy moet uitvoer 
om sy eiendom te beskerm. 

Dit is amper soos ‘n handleiding vir brandbestuur op die plaas, nie 
volledig nie, maar definitief ‘n duidelike maatstaf vir die minimum 
wat gedoen moet word.

Die logiese beginpunt sou wees om te verstaan wat die wetgewer 
se doel met die wet was en steeds is. Die doel van hierdie wet is 
om veldbrande, bosbrande en bergbrande te voorkom en te bestry. 
Die wet maak voorsiening vir ‘n hele handvol maniere, mense en 
metodes om dit reg te kry. Nie-voldoening kan jou ‘n swaar boete of 
selfs tronkstraf op die hals haal.

So, wat sê die wet dan nou eintlik? Indien ‘n brand op jou eiendom 
kan begin of daaroor versprei, het jy ‘n plig om aan die wet te 
voldoen. Dit beteken jy moet darem voldoen aan die volgende 
basiese vereistes:

   ‘n Brandbaan op die grens van jou eiendom, wat “lank genoeg 
en breed genoeg moet wees om redelikerwys die verspreiding 
van ‘n brand te kan voorkom”, is dié deel waaraan ons almal 
altyd dink. Jou buurman het dieselfde plig – wat dan beteken 
dat daar as’t ware ‘n dubbele baan op die grens sal wees 
(weerskante van die draad). Dit is belangrik om te weet dat 
“eienaar” hier ook huurder beteken. 

   Die brandbaan hoef nie gebrand te word nie, maar kan ook 
skoongeskoffel of chemies behandel word om dit skoon en 
vry van brandbare materiaal te maak. Die wet gee egter vir jou 
die ruimte om dit alles te doen met inagname van die plaaslike 
klimaat, weerpatrone, terrein en plantegroei. Onthou: Jy mag nie 
gronderosie veroorsaak nie.

   Jy moet werkers met beskermende klere hê – en die nodige 
toerusting beskikbaar om brande te bestry.

   In die geval van ‘n brand moet jy jou bure en ander be-
langhebbendes onmiddellik laat weet.

   Jy moet alles in jou vermoë doen om die brand te bestry en te 
verhoed dat dit versprei.

Ek dink nogal hierdie lysie is, alhoewel voorgeskryf deur die wet, 
eintlik ‘n logiese lys van aspekte wat in plek moet wees alvorens 
die gevaartyd begin.

Brandbestrydingsvereniging
Daar is natuurlik dan die vraag wat almal vra en dit is of dit 
enige sin maak om aan ‘n brandbestrydingsvereniging te 
behoort. As ek al die bogenoemde voldoen, dan is ek mos reg? 

AKTUEEL

ANDRIES WIESE, hoof: Landbou, Hollard

Kontrolelys
As jy in beheer van die grond (huurder of eienaar) is, dan is jy volgens die wet verantwoordelik vir die brandbestuur op 
die plaas. Gebruik dié kontrolelys om jouself af te vra of jou voorbereiding vir die brandseisoen in plek is: 

WAT JA NEE

Brandbane op grens of soos per goedgekeurde plan?

Buurman ingelig/betrokke/ooreengekom?

Datum binne toegelate grense en brandpermit bekom?

Toerusting in plek?

Personeel opgelei/voldoende?

Toesig?

Reël hulp van brandbestrydingsvereniging/Working on Fire/plaaslike owerheid/rampbestuur 

Erosiebestuur?

Beskerming van plantegroei byvoorbeeld groot bome op grens?

Is my brandbestrydingsvereniginglidmaatskap in plek?

Is my versekeringsdekking behoorlik hersien?



Working on Fire en Kishugu Training kan grondeienaars 
help met opleiding vir brandbestryding. Kontak hulle 
by:
   Oos-Kaapse provinsiale kantoor: 043 683 2184
   Noordwes Provinsie se provinsiale kantoor: 

018 290 8512
   Mpumalanga hoofkantoor: 018 290 8512
   Vrystaatse provinsiale kantoor: 051 451 2365
   Wes-Kaapse provinsiale kantoor: 021 532 1516
   Limpopo provinsiale kantoor: 015 590 1530
   Gautengse provinsiale kantoor: 011 314 0254
   Mpumalanga provinsiale kantoor: 013 752 4068
   KwaZulu-Natalse provinsiale kantoor: 

033 330 7715

Of besoek workingonfire.org

Die wet is nie voorskriftelik daaroor dat jy aan ‘n brandbestry-
dingsvereni ging moet behoort nie, maar daar is duidelik twee of drie 
groot voor dele daaraan verbonde om wel aan te sluit:
   Omgekeerde aanspreeklikheid: As grondeienaar geld daar 

outomaties ‘n vermoede van nalatigheid teen jou indien jy nie 
lid van die brandbestrydingsvereniging in jou omgewing is 
nie. Indien jy wel ‘n lid is, dan rus die onus op die eiser om jou 
nalatigheid te bewys.

   Indien jy deel is van ‘n brandbestrydingsvereniging, het julle 
‘n gesamentlike plan en hulpmiddels wat julle kan gebruik om 
brande te bestry. Ons sou selfs as brandbestrydingsvereniging 
by die minister kon aansoek doen om kwytskelding vir die 
maak van brandbane in sekere omstandighede soos per julle 
brandplan.

   In alle waarskynlikheid sal jou versekeraar jou tegemoetkom 
indien jy wel ‘n lid van jou plaaslike brandbestrydingsvereniging 
is en só kan jy dalk geld spaar.

Die inligting in die artikel verskaf ‘n goeie aanduiding van die 
basie se punte waaraan voldoen moet word. Die hele gesprek oor 
‘n behoorlik-hersiene versekeringspolis regverdig ‘n artikel op 
sigself: Veral vir produsente wie se hele oes op die land staan en 
wat blootgestel is wanneer die winde waai en vure versprei. Daar 
is allerlei maniere om dié risiko met behulp van ‘n behoorlik-
opgeleide en geregistreerde makelaar te verskans. Gesels gerus met 
jou makelaar hieroor.

Die koste van vuur bestry, behels dikwels heelwat meer as net die 
oopdraai van ‘n kraan en die vashou van ‘n paar brandplakke. Is 
jy gereed daarvoor en toegerus om sinvol te help veg teen on-
welkome vuur?

Kontak Andries Wiese by driesw@hollard.co.za. 
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Wide variety of cultivars 
exhibited despite challenges

T
here is certainly no disputing the fact 
that Pannar has struck on a winning 
recipe with their enormously popu-
lar Extravaganza Days. Wednesday 

14 March found the Pannar team at the 
Nooitgedacht farm of Mr Nico Maree near 
Biesiesvlei in the North West Province. 
Maree, and before him his father Mr Johnny 
Maree, have been hosting Pannar farmers 
days for over 40 years now.

From the moment one walked through 
the gates one was instantly immersed in 
the Pannar ‘culture’ with gifts of caps and 
bags. One couldn’t help but feel the Pan-
nar team was excited about their products 
and couldn’t wait to tell us more. Producers 
could conveniently place their new season’s 
order on the spot.

The tours and presentations ran like a well-
oiled machine with every need catered for. 
Producers joined small groups and were 
taken through the trial crops to strategi-
cally placed marquees where presentations 

were given by their marketing team and 
agronomists on different topics of interest. 

Judging from the continuous stream of 
producers walking through the lush green 
maze exhibiting a wide variety of cultivars 
and grains, there was great interest in the 
display. According to Mr Corné van der 
Westhuizen, the North West agronomist, 
this season has held numerous challenges 
for producers and the local team were under 
extreme pressure (as were the producers 
in this region) to actually get the trial plots 
planted – in fact there was even a moment 
when they thought the entire day would 
have to be presented under canvas. 

The trials were planted much later than 
normal, some as late as 23 December last 
year, and they were also subjected to pre-
vailing drought conditions. 

All things considered what we were able to 
view was quite an achievement. The crops 
proudly towered above our heads in some 

instances and showed off a healthy green 
which seems filed with promise. Most of the 
trials were 72 days old whereas normally 
they would have been at least 100 days old 
by Extravaganza Day. This did not detract 
from the core message to encourage pro-
ducers to select their seed packages from 
what they saw.

Mr Nick Goble, business manager, Pannar 
Seed, explained the brand-new business 
strategy which is presently being imple-
mented. Following the merger of DuPont 
and Dow Chemical to form DowDuPont™, 
the company announced in February this 
year that the DowDuPont agriculture divi-
sion is to be named Corteva Agriscience™ 
as it progresses toward becoming a stand-
alone company. 

Goble said the familiar Pannar brand will 
become part of Corteva Agriscience, but 
assured producers that the company we 
have known for the past 60 years will con-
tinue with its multi-crop approach and still 

RELEVANT Product information

JENNY MATHEWS, SA Graan/Grain contributor

1

2

3

 1: Pannar Extravaganza 2018 at Nooitgedacht, Biesiesvlei.
  2: Producers Nico Maree and Attie Smook chat in front of the marquee 

where producers were busy placing new season’s orders.
  3: A group of producers listen attentively to a presentation on the tour.



73

Spogbul behaal 
hoogste bod

  Op Mielieboere Bonsmaras se 25ste produksieveiling 
(22 Februarie vanjaar op Hopefield, Viljoenskroon) is dié bul 
vir die hoogste prys van R80 000 aan Hentie van Eck van 
Hencor Bonsmaras, Dewetsdorp, verkoop. Die medium-raam, 
9-punt-bul het ‘n uitstekende bouvorm. Laurence Allem van 
Allem Brothers Bonsmaras, Viljoenskroon, is die teler. Die 
30 bulle op die veiling het gemiddeld R54 000 stuk behaal. 
Mike Killassy was die afslaer. GWK het die veiling aangebied.
– Madelein van Heerden, namens Mielieboere Bonsmaras 

Produk-inligting

focus on local solutions for local agronomy. 
The difference being that there will be dy-
namic new opportunities, technologies and 
expertise flowing in from around the world. 
This new company will list on the New York 
Stock Exchange on 1 June this year. 

The Pannar team are proud of their free-
for-download mobile application, Pannar 
Sprout, which 4 000 producers are already 
using. Ms Christin Hunter, communications 
manager, Pannar, explained some of its 
features and highlighted the new ‘Plant Dr’ 
feature. 

This tool enables a producer to upload a 
picture of a diseased leaf which their expert 
agronomists will examine and give feedback 
on within 48 hours. It also enables them to 
map problems and when a pattern emerges 
they can send out early warnings to produc-
ers in the same region. 

In light of the many pressures facing pro-
ducers whether it be environmental, eco-
nomic or political, the message at the 
Pannar Extravaganza was one of steadfast 
commitment, enthusiastic energy and hope 
for the future. 

4

5

 4: Lichtenburg producers Jaap Suurd and 
his son Hannes walk through the maize 
'maze' and discuss the cultivars on view.

 5: Martin Coetzer from Midchem in Coligny 
discusses the plant growth with Anto Klein-
geld from Lichtenburg.
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White maize meal prices and 
trends from shortage to deficit

T
he maize meal value chain experi-
enced many challenges through-
out the 2016/2017 marketing year. 
South Africa found itself in a situa-

tion where the drought caused a shortage in 
the South African white maize market. This 
phenomenon resulted in drastic increases 
in maize and maize meal prices. The rand 
depreciated and therefore contributed to 
higher maize prices. 

CEO’s of milling companies reported that 
the season was one of the most challeng-
ing in a long time. It was underpinned by 
very high maize prices, an unpredicted for-
eign exchange market and weak consumer 
demand.

The 2017/2018 season turned out be South 
Africa’s biggest crop ever with maize prices 
decreasing to export parity levels. 

This article provides information on the 
trends of maize and maize meal.

Price trends
The prices of the four main nodes in the 
food chain are the average producer price, 
the mill door price, the list price and the con-
sumer price. In this case, the average pro-
ducer prices and retail prices will be used 
to estimate the farm value, farm-to-retail-
price-spread, retail value and farm value 
share. 

The calculations of these items are based 
on the assumptions that:
   The producer price (also known as 

the farm gate price) is derived from 
the Safex spot price minus the aver-
age transport differential and handling 
costs.

   The transport costs from the farm gate 
to the silo are calculated as the average 
Safex transport differential to all the ma-
jor maize silos. 

   The handling costs are based on re-
sponses from silo owners about the es-
timated average handling costs and the 
daily storage tariff (per ton).

   Specific mill site costs are only avail-
able on an annual base. Therefore, the 
monthly mill site costs are kept constant 
throughout the year.

Graph 1 illustrates trends of white maize 
prices in South Africa. The average spot 
price for white maize started to increase in 
December 2015. 

The spot price peaked at the begin-
ning of January 2016 and rapidly in-
creased even further to above import 
parity in March 2016. The average spot price 
for white maize was at R3 988/ton in Decem-
ber 2016.

Graph 2 displays the retail value of maize 
meal as calculated by the National Agri-
cultural Marketing Council (NAMC) and the 
spot price of white maize. Graph 2 shows 
the transmission time or lag between maize 
and maize meal prices. 

RELEVANT

DR CHRISTO JOUBERT, manager: Agro-Food Chains, Market and Economic Research division, National Agricultural Marketing Council 
and RIKA VERWEY, senior economist: Agro-Food Chains, National Agricultural Marketing Council

Graph 1: Import parity, export parity and South African Futures Exchange (Safex) for white maize.
Source: Grain SA (2017)

Part 2
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The lag is between three and six months, 
with an average of four months. This as-
sumption was supported by statistical tests, 
as well as the general opinion of the indus-
try. The transmission of maize to maize meal 
is slower when the maize price decreases. 

The delayed price transmission in retail 
stores may occur for a variety of reasons, 
including re-pricing (such as printing new 
shelf price labels) or temporary input price 
changes.

Farm value of super 
maize meal
The farm value is the value of the farm prod-
uct’s equivalent in the final food product 
purchased by the consumers. The retail val-
ue is the price or the value of a given prod-
uct at the retail level of a given commodity 
value chain.

Take note: Due to the data limitation for the 
monitoring of an average retail price for 
special maize meal (5 kg) by Stats SA for the 
period February 2015 to July 2017, this sec-
tion will only include the spread for super 
maize meal (5 kg).

Graph 3 shows the trend in real farm and 
retail values of super maize meal, between 
January 2008 and July 2017. The real farm 
value of super maize meal increased from 
R4 300/ton in January 2008 and peaked 
at R7 532/ton in June 2016. The real retail 
value was R6 387/ton in February 2008 and 
increased to R9 537/ton in October 2016 
and has since that period decreased signifi-
cantly.

The farm value share is the portion pro-
ducers received from the amount consum-
ers pay for the product. Graph 4 displays 
the trend in the farm value share for super 
maize meal. The farm value share of super 
maize meal increased between early 2008 
and 2016. Between 2008 and 2012, the 
average farm value share of super maize 
meal fluctuated between 32% and 72%, 
reaching 64% in December 2016. In 2017, 
the farm value share fluctuated between 
30% and 64%.

The farm-to-retail-price-spread is the differ-
ence between what the consumer pays for 
the food product at retail level and the value 
of the farm product used in that product.

Graph 3: Real retail value and farm value of super maize meal.
Sources: Safex (2017), Stats SA (2017) and own calculations

Graph 4: Real farm value share of super maize meal.
Source: Safex (2017), Stats SA (2017) and own calculations

Graph 2: Retail price versus producer price changes.
Source: Safex (2017) and Stats SA (2017)
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Graph 5 illustrates the farm-to-retail-price-
spread for super maize meal between Janu-
ary 2008 and July 2017. 

The farm-to-retail-price-spread showed 
high volatility as a result of the substitu-
tion effect between special and super maize 
meal. 

When prices change, the likelihood arises 
that consumers tend to switch to more af-
fordable options of maize meal or different 
products as disposable income comes un-
der pressure. Between 2008 and 2017, the 
farm-to-retail-price-spread of super maize-
meal fluctuated between R1 486/ton and 
R5 037/ton.

Summary
It is clear that maize meal prices follow the 
price trend of white maize. The analysis 
also shows that when white maize prices 
increase, maize meal prices at retail level in-
crease fast, but when maize prices decrease 
it happens at a slower rate. 

The assumption can be made that the pri-
ces at retail level have a slower transmission 
effect when maize prices decrease. The lag 

between the price of white maize and the 
price of maize meal between three and six 
months, with an average four months. 

RELEVANT

White maize meal prices and trends

Graph 5: Real farm-to-retail-price-spread of super maize meal.
Sources: Safex (2017), Stats SA (2017) and own calculations

  The maize meal prices follow the price trend of white maize. The analysis 
also shows that when white maize prices increase, maize meal prices at 
retail level increase fast, but when maize prices decrease it happens at a 
slower rate.
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Grain SA/Sasol photo competition



Sandgrondproewe 
trek produsente se aandag

D
ie Sandgrondontwikkelingskomitee (SOK) se jaarlikse 
boeredag is op 22 Februarie vanjaar in die Kroonstad-
distrik op mnr Danie Minnaar se plaas, Springboklaagte, 
gehou. Die doel was om veldproewe en resultate van die 

SOK-projek oor bewaringslandbou bekend te stel. 

Die tema vir die dag was produksiestelsels onder bewaringsland-
bou wat waterverbruiksdoeltreffendheid op sandgronde bevorder. 
Streek 22 van Graan SA het terselfdertyd ‘n inligtingsessie aange-
bied. Die dag is bygewoon deur 78 produsente en verteenwoor-
digers van verskeie maatskappye. 

Die boeredag het afgeskop met ‘n veldbesoek aan verskeie proewe 
– waarin groot belangstelling getoon is. 

Minnaar (Foto 1) het agtergrond oor ‘n standproef met mielies 
verskaf. Terwyl sy mieliestande as ‘n reël 20 000 plante tot 
22 000 plante per hektaar is, het die afgelope twee uitstekende 
reënvalseisoene dit genoodsaak om hoër stande – tot 40 000 plante 
per hektaar – te ondersoek. 

Mnr Kobus van Zyl van Omnia (Foto 2) het verduidelik dat bevre-
digende wortelontwikkeling die sleutel hou tot ‘n bogemiddelde 
mielie-oes. Op die sandgronde van die omgewing, wat geneig is 
om te verdig, is ‘n tandem-skeurploegbewerking die enigste 
versekering vir goeie wortelontwikkeling.

Na die veldbesoek het die produsentemedewerkers op die SOK-
pro jek ‘n oorsig gegee van die vorige seisoen se proefresultate. ‘n 
Re sultaat wat in mnr Thabo van Zyl se proef op sy diep sandgronde 
onder mielies uitgestaan het, is dat 750 mm die mees ekonomiese 
diepte vir skeurploegbewerking is. 

Mnr Lourens van der Linde, ook 'n produsentemedewerker, se be-
werking- en wisselbouproewe het erg deurgeloop – eers onder 
erge windskade en daarna onder oorvloedige reën. Vir die huidige 
seisoen lyk die proewe egter uiters belowend. 

Minnaar het, onder andere, bewys dat hoewel opbrengs toeneem 
met ‘n toename in plantestand, daar duidelike kultivarverskille was 
– ‘n aspek wat die produsent in gedagte moet hou.

In die inligtingsessie van Streek 22 het mnr Jannie de Villiers (HUB) 
die uiters sensitiewe saak van grondonteiening sonder vergoeding 
omvattend bespreek. Hy het genoem dat Graan SA ‘n aantal 
strategieë in plek het om hierdie saak te hanteer. Hy het benadruk dat 
die lesse uit Afrika getoon het dat voedselsekerheid slegs haalbaar 
is waar eiendomsreg bestaan. 

Dr Dirk Strydom (bestuurder: Graanekonomie en Bemarking, 
Graan SA) het in sy praatjie oor markinligting genoem dat daar 
tans nasionaal en internasionaal ‘n oorskot van mielies en koring 
is. Teen die agtergrond van ‘n wêreldekonomie wat so min groei 
toon, is dit nodig dat produsente se fokus van optimale op-
brengs na optimale wins verskuif – met inagneming van al die 
produksiekostekomponente.

In sy samevatting het Van Zyl van Omnia genoem dat die produ-
sent moet onthou dat “‘n mielieplant nie jok nie” en dat grond ‘n 
geheue het in terme van eksterne invloede soos bewerking en 
aksies wat grondgesondheid beïnvloed. Produsente moet hul risi-
ko’s beter bestuur, die regte dinge beter doen en veral wisselbou 
begin toepas. 
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AKTUEEL

  2: Kobus van Zyl bespreek wortelontwikkeling onder skeurploegbewerking. Let op die vrywater in die kleiner gat, wat dui op ‘n watertafel 
– ‘n kenmerk van die sandgronde in goeie reënvaljare.

  3: In 'n gesellige luim na afloop van ‘n uiters suksesvolle boeredag: Lourens van der Linde, Jaco Minnaar (voorsitter, Graan SA), Jannie de Villiers, 
dr Danie Beukes (SOK-projekleier), Danie Minnaar, dr André Nel (SOK-projekleier) en Thabo van Zyl. Afwesig: Danie Crous (produsentemedewerker).

DR DANIE BEUKES en DR ANDRÉ NEL, projekleiers, Sandgrondontwikkelingskomitee

1

2 3

  1: Danie Minnaar verskaf agtergrond oor sy standproef 
met mielies.



The most photogenic season is here

RELEVANT Photo competition

W
ith trees turning a thousand shades of red, brown and 
yellow and misty mornings giving landscapes an eerie, 
otherworldly feel there will be many opportunities to 
capture nature at its autumn best. Here are some au-

tumnal photo ideas:

One of the first lessons taught in photography is to shoot with the 
sun over one shoulder so it lights up the subject, but the lower and 
weaker autumn light lends itself to doing just the opposite. ‘Contre 
jour’ is French for ‘against daylight’. It involves shooting subjects 
against the sun’s rays. It’s particularly effective with autumnal leaves 
– as they turn colour they also become more translucent, so the sun-
light reveals their structure. Lie down on the ground for an interest-
ing perspective on autumn leaves.

A child playing in a heap of leaves will fit into the competition theme, 
symbiosis. Let someone throw or kick leaves up into the air to add 
a sense of fun and movement to the shot. To do this, set Aperture 
Priority (Av) mode on your camera and use a fairly shallow aperture 
– around f/4 – to ensure the person’s facial features are in sharp focus 
but will give a layered effect, so that leaves in the foreground and 
background become progressively out of focus. 

To capture animal silhouettes, it is best to shoot into the light on an 
early, misty morning, exposing for the brighter sky so that the animal 

itself is in silhouette. Shoot from a distance using a long telephoto 
lens paired with a wide aperture to help separate the wildlife from 
the background. 

The period directly after sunrise or just before sunset is called the 
golden hour as it is photographers’ favourite time for shooting pho-
tographs. In autumn the sun stays lower in the sky for longer, mean-
ing the ‘hour’ lasts a little longer. Shoot with the sun behind you to 
light up the landscape, to the side to capture elongated shadows, or 
into the sun for dramatic sunrises. 

Source
https://www.techradar.com/how-to/10-autumn-photo-projects

SA GRAAN/GRAIN EDITORIAL STAFF

  Amanda van Blerk from Bethlehem won the 
first prize of R1 500 in the February competi-
tion. Her photograph showing a cicada on a 
sunflower leaf was an excellent example of 
symbiosis.

Gee gerus jóú mening van die kantlyn af:

   estie@infoworks.biz                   083 490 9449

KANTLYNOp die

Ouma op pad dorp toe  
– Deur Ria van Wyk van Worcester

Ons Karooplaas is so 65 myl van die naaste dorp af, met die 
gevolg dat ons nie baie kere in die jaar dorp toe gaan nie. As dit wel gebeur, 
skryf Ouma haar notisielysie met die grootste omsigtigheid vir die dorp-toe-
gaan-geleentheid. 

Vroegoggend is almal al gereed – selfs die kosmandjie staan gereed op die kom-
buistafel. Oupa bring solank die Hillmantjie nader tot teenaan die agterdeur, 
want Ouma loop nie meer so waffers nie. Die Hillmantjie snork en hoes en daar 
trek die twee...dorp toe.

Die Karoo kry ook nie te dikwels reën nie, maar Boetie as dit die slag goed reën 
dat die bruin watertjies so op die Karoovlaktes staan en die Do ringrivier sy skop 
skop, dan weet jy die Karoo gaan vanjaar seeroog-mooi word. 

Iewers langs die pad moet Ouma skielik uit die karretjie, want as die natuur 
roep, dan roep hy en hy roep hard. Die wêreld het lekker gereën en die stoot-
skraper het sy werk kom doen. Oom Daan ken sy storie en die toe nog noue paadjie 
word behendig geskraap, maar so met die skraapslag lê daar mos nou die 

effense ou walletjies op die sykant van die pad. Oupa bring die ou kar-
retjie tot stilstand so na as moontlik aan die sykant van die pad, net vir in-
geval, want ‘n mens weet mos nie wie van watter kant af kom nie. Ouma mik 
vir die sloot, maar o wee, sy trap op die ou walletjie wat toe nog bietjie papperig 
is en daar sit sy...voete tot onder die enkels in die modder en sy begin gly...

“Jan, magtag man, waarom hou jy dan so stil dat ek juis op die walletjie moes 
trap?” Oupa Jan, nou bleek van die skrik, klim uit en loop om die kar net om 
weer met Ouma se harde woorde kennis te maak. “Wat doen jy nou...kan jy nie 
sien in watse penarie ek is nie?” 

Ouma staan enkeldiep in die modder met haar laag op laag rokke opgetrek 
tot bo-oor haar knieë. “Help my net hier uit!” gil-skree sy en gryp Oupa se arm 
vas. Met die voete se opligslag bly haar skoene onder die modder. Ouma, nou 
erg ontstoke en verleë, probeer self die skoene soek, maar tevergeefs, want sy 
moet mos ‘n ander draai loop. Oupa begin toe maar soek en Ouma loop opsy. 

Weer hoor Oupa ‘n kreet: “Jan, hier kom ‘n ryding aan!” Oupa weet ook nou 
nie meer raad nie en roep toe nog harder: “Vrou, trek net jou rok oor jou kop 
dan weet niemand wie daaronder skuil nie!” 
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Symbiosis
– in nature, between humans 
and animals and amongst 

animals and humans

GRAIN SA/SASOL 
PHOTO COMPETITION

COMPETITION RULES
1. Entries should portray the theme, ‘Symbiosis’.
2. Only amateur photographers (in other words people who do not make a living from 

taking photos) may enter the competition.
3. Unacceptably manipulated photos will not be accepted. Unacceptable manipulation of 

photos essentially entails adding visual elements that were not in the photo originally 
(e.g. clouds or plants); as well as elements in the image that change the context or 
theme of the photo (e.g. an unattractive and substantial element somewhere in the 
photo). Acceptable manipulation entails the following: Changing the photo’s original 
dimensions (cropping – given that it doesn’t change the context or theme), adjustments 
to underexposed or overexposed parts (exposure adjustments) and adjustments to the 
room temperature (the general colour tint of the photo – colour temperature correc-
tion). If in doubt about the extent of manipulation, judges may request that the original 
photo be made available. 

4. Only emailed entries will be accepted. The photos must not be smaller than 1 MB and 
no bigger than 10 MB each, in JPG-format.

5. Photos entered must be unique and should not portray the same theme as photos en-
tered for other competitions. Photos entered must not have been published previously.

6. The photographers must provide captions for the photos as well as their postal address 
and telephone number/s.

7. Participants may enter a maximum of three photos (with varying subjects) per edition. 
If more than three photos are entered, the  rst three photos received will be considered 
for the competition.

8. A participant who is announced as a monthly winner may not enter the competition for 
the following three editions.

9. People on the photos must be identi  ed (provide a name and surname).
10. Photographers may enter their photographs up until the deadline each month. 

Entries received after this date will be entered for the following month’s competition.
11. A panel consisting of two professional photographers, a representative of 

SA Graan/Grain as well as Sasol, will judge the photos each month.
12. All entries become the property of Grain SA. The photos will be stored in a data bank 

and Grain SA and Sasol may use it for future promotions, marketing and publication 
purposes. By entering the competition, the entrant agrees to this and no third-party 
claims for copy right violation may be submitted.

13. Employees of Sasol, Grain SA and Infoworks may not enter the competition. 
14. Grain SA reserves the right to reject photos that are blurry and/or do not adhere to the 

competition rules.

This year’s Grain SA/Sasol photo competition theme ‘Symbiosis’ 
(Greek: syn = being together + bios = live) literally means ‘living to-
gether’ and refers to any direct and intimate relational cohabitation 
between two organisms of different species.

Look around you with a creative eye and send us your interpretation 
of this unique theme. Maybe it is a bee on a sun  ower or a sunbird 
feasting on the nectar of an aloe? The farm worker milking a cow? 
Or a producer looking at newly emerged maize? Surprise us with 
your photos of the theme. 

R48 000 to be won!
From January 2018 a winner will be selected every month 
for twelve months continuously by a panel of judges, who 

will each win a cash prize of R1 500. These twelve  nal-
ists will, at the end of the year, be considered to be 
selected as the winner of the annual competition (and 

therefore the theme symbiosis). The prizes for that 
competition are as follows: R15 000 (winner), R10 000 (runner-
up) and a third prize of R5 000. 

A big thank you to Sasol who is sponsoring this year’s prize 
money again.

Please send photos to Elmien Bosch at elmien@infoworks.biz. Remember to 
include your name, contact details and a caption for each photo with your entry.

  After the rain Charlotte Pistorius from Nigel found a tiny snail looking for a rose-flavoured treat – a perfect example of symbiosis. 
She receives the first prize of R1 500. 

WINNING PHOTO
FOR MARCH

2nd 3rd

  In second place is Adêl Mostert from Derby. Her photograph titled, 
‘Protection against the elements’ also impressed the judging panel.

 The photograph of a bee in paradise was taken by Anél Steenkamp 
from Middelburg in Mpumalanga. 

CLOSING DATES
May 2018: 9 April 
June 2018: 3 May
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Beste Grootneef

d
ie seisoen begin te draai met ‘n koeler aandluggie en 
die son wat soggens al hoe later opkom. Dis asof die 
veld en bosse die verandering aanvoel – met gras en 
saad wat ryper word in die mooi en stil herfsdae. Die 
witstinkhoute begin geel verkleur en enkeles begin al ‘n 
blaremat om hul stamme strooi. 

Die seisoen wat so laat en onseker met enkele los buie begin het, 
het somerreën op die regte tyd gegee. Die veld is uitgedos met 
digte hooi en die skaaptrop het al vergeet van die maer jare toe hul 
op ‘n strepie mielies agter die bakkie aan moes oorleef. Die beeste 
lê al vroeg voormiddag en herkou by die dam.

Die gesaaides blom vol belofte en selfs die laat mielies is vol in 
die saad. Die sonneblomme vang van vroegoggend af elke sonstraal 
uit die ooste met ‘n geel gesig. Sommige se koppe begin hang met 
‘n olievrag vasgevang in elke pit.

Ou Neef, die veld, die gesaaides en die vee is stil tevrede met die 
hande vol genade wat met elke reënbui uitgestort is. Dit is ‘n mooi en 
dankbare najaar. Maar tussen die stille wonings oor die platteland, 
is daar tog ‘n huiwering net onder die oppervlak: Oor die nuwe 
seisoen wat op hande is en die onsekerheid oor wat die winde van 
verandering op elke plaaswerf gaan uitwaai.

Die oumense het vertel van die Uhuru-winde wat reeds in die 
60’s deur Kenia gewaai het. ‘n Dekade gelede het ons die winde 
in Zimbabwe sien ruk. Die storms wat daar gewaai het, het alles 
uitmekaar gepluk totdat daar bykans geen kos in die winkelrakke oor 
was nie. Selfs al het jy ‘n triljoen Zim-dollar in die hand gehad, kon 
jy nie ‘n brood daarmee koop nie. Vandag raam versamelaars daar-
die absurde geldnoot as herinnering van die tyd sonder rede.

Hier in die Suidland het ons die eerste windvlae in Desember voel 
verbyjaag. Aanvanklik is gedink dat net enkelinge van oordeel was 
dat grond in die Suidland deur Jan en Maria gesteel is. In die land se 
hoogste Huis het die meerderheid lede egter die standpunt geëggo. 
Dit was soos die samekoms van onweer uit alle windrigtings.

In die suising van die storm se voor-wind, het ons gehoor van 
grond wat sonder vergoeding verdeel moet word om waardigheid 
te herstel. Ons hoor ook dat die storm in sy loop getemper sal 
word, sodat dit nie voedselsekerheid en die ekonomie wegwaai nie. 
Ou Neef, selfs Salomo sou gesukkel het om dié kloutjie by die oor
te bring.

Buurman kry my vanoggend by ons dink-paal op die hoek, waar ons 
al soveel planne gesmee het. Ons begin gewoonlik die gesels oor 
vriende en familie se doen en late. Dié keer was die vreugde egter 
gedemp. Buurman het meestal gepraat waarvan sy hart van vol was. 
En dit was oor sy onsekerheid.

Hoe moeilik dit vir hom is om vir ‘n nuwe seisoen na die winter te 
beplan, as hy nie weet of sy plaas sy plaas is nie. Moet hy belê in die 
stukkie buurgrond wat onlangs in die mark gekom het? Die plan vir 
die nuwe stoor word vir eers op die lange baan geskuif. Die trekker 
wat hy op NAMPO wou uitkyk, moet dalk ook ‘n jaar of wat wag.

Want as daar ‘n plaasvattery sonder vergoeding is, wie kry die 
plaas en wie kry die skuld? En gaan die man van die bank geneë wees 
vir ‘n nuwe seisoen se produksielening in September, as niemand 
weet wie se kaart en transport dit is nie?

Buurman se groot vraag was of hy nie nou alles moet verkoop nie. 
Maar hy is die vyfde geslag op die plaas. Wat sal sy pa en oupa van 
hom dink? 

En wat van die grondpryse wat skielik so sywaarts loop? Sal hy nog 
kopers vind? En hoe sal hy vir sy seun op landboukollege vra om ‘n 
ander loopbaan te kies? Die jongman wou boer vandat hy sy eerste 
hanslam grootgemaak het. 

Wat gaan hy aan sy werkers sê? Sommige van die span kom al vir 
25 jaar saam met hom. Hoe gaan húl waardigheid lyk as hul dorp toe 
moet skuif om wie weet waar te gaan bly?

En waar gaan hy en sy vrou hul oudag slyt as die plaas sonder 
vergoeding gevat word. Het hy dan nie ook ‘n bietjie waardig-
heid nie?

Ou Neef, ek kon nie eintlik enige van Buurman se vrae antwoord 
nie. Want niemand weet wat die nuwe seisoen inhou en wat die 
storms van verandering gaan uitwaai nie. 

Groete op die Oosgrens.

Kleinneef

E-POSSEaan Grootneef

Die storms van verandering

Lesers is welkom om ‘n e-pos aan Kleinneef te stuur by kleinneef@graingrowers.co.za.
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Ondersteun jou om ons 
daaglikse brood te verseker

infoserve@pannar.co.za
www.pannar.com

DIE PANNAR KORINGPAKKETVOORDEEL:
   PANNAR is ’n “eenstopsaadverskaffer” vir droëland en besproeiing.
   Handhaaf ’n uitstekende rekord in die nasionale proewe van 
die LNR-Kleingraaninstituut. 

   Bevestig die uitstekende opbrengspotensiaal en aanpasbaarheid in 
die verskillende streke.

   Uitstekende agronomiese eienskappe.

Besproeiing Wes-Kaap Droëland-Vrystaat

Kultivars PAN 
3400

PAN 
3471

PAN 
3497

PAN 
3471

PAN 
3408

PAN 
3368

PAN 
3161

PAN 
3111

Groeiseisoen Lentetipes Lentetipes  Intermediêre 
Tipe

 Egte 
Wintertipes

± Dae 
tot 50% 
Blom

Warm 
gebiede 94 99 101 101 105 140 149 152

Koel 
gebiede

104 109 111 111 115 130 135 140

Ons Koring Kultivarpakket
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